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1.1 Definición 

Gran importancia 

en la economía. 

Representa el segmento de la 

economía y el personal ocupado. 

El número de trabajadores, 

total de ventas, ingresos y/o 

activos, representan el tamaño. 

Deben ser eficientes, competitivas 

y ofrecer servicio de calidad. 

1.2 Importancia  

Conocidas como PYMES. 

Cumplen un importante 

papel en todos los países. 

Capacidad de cambiar rápidamente 

su estructura productiva. 

Realizan productos individualizados 

con las grandes empresas. 

Con mucha rigidez laboral. 

Su dificultad es encontrar 

mano de obra especializada. 

1.3 

Características 

generales 

Su capital es proporcionado por una o dos 

personas que establecen una sociedad. 

Los propios dueños dirigen su empresa. 

Su administración es empírica. 

Su número de trabajadores crece, 

va de 6 hasta 500 personas. 

Utilizan más maquinaria y equipo. 

Se basan más en el equipo que en el capital. 

Dominan y abastecen un mercado más amplio. 

Están en proceso de crecimiento. 
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1.4 Clasificación  

Microempresa 

Pequeña  

Mediana  

1 – 10 

Trabajadores 

10 – 50 

Trabajadores  

50 – 250 

Trabajadores  

1.5 Situación 

actual en México  Las partes no cuantificadas se establecen 

actividades, como centros nocturnos. 

En el INEGI existen duplicadas, no cuantificadas. 

1.6
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Se da a conocer el proceso de la 

materia hasta nuestro producto. 
Definición  

Nace el producto y se introduce al mercado, 

(los consumidores no conocen del producto). 

3 Etapas   

Etapa 

introductoria 

Etapa de 

crecimiento 

Etapa de 

madurez 

Etapa de 

declinación  

Aumenta las ventas, se va conociendo 

aumenta el interés y los beneficios. 

Se alcanza al máximo la producción y las ventas. 

Última fase, el producto pierde su atractivo 

para los compradores y las ventas caen. 
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Capacidad de generación empleos. 
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Asimilación y adaptación de tecnología. 

Fácil conocimiento de trabajadores y empleados. 

Mantiene una unidad de mando entre las 

funciones administrativas y operativas. 

 Producen y venden artículos a precios competitivos. 

Les afectan con mayor facilidad los problemas. 

Viven al día y no pueden soportar periodos largos de crisis. 

Son más vulnerables a la fiscalización y control gubernamental. 

La falta de recursos financieros los limita. 

Su administración no es especializada. 

Falta de conocimiento real de su competencia. 

Escasez de registros contables, costos mal determinados. 

Tienen una gran movilidad. 
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Por su dinamismo tienen posibilidad de crecimiento. 

Absorben una porción importante 

de la población económicamente. 

Asimilan y adaptan nuevas tecnologías. 

Establecen en diversas regiones del 

país y contribuyen al desarrollo local. 

Cuentan con una buena administración. 

Mantienen altos costos de operación. 

No se reinvierten las utilidades para mejorar el equipo. 

Falta de capacitación, excesiva rotación del personal. 

Sus ganancias no son elevadas. 

Falta de apoyo y financiamiento por 

parte de las instituciones financieras. 


