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INTRODUCCION



CAPITULO I.
PROTOCOLO DE LA INVESTIGACION

1.1 PLANTEAMIENTO DEL PROBLEMA.

Dentro del mundo de los negocios el cambio del entorno y la adaptabilidad
de las organizaciones a este han establecido nuevos modelos que marcan
una determinante que define la subsistencia y desarrollo de algunas
organizaciones en comparacion de otras que son forzadas a declararse en
bancarrota. A lo largo de los afios la economia, el entorno, las tecnologias,
el surgimiento de los modelos de negocios y la vision de este han

evolucionado brindado nuevas perspectivas y estructuras administrativas.

Razon por la que mi planteamiento se basa en la problemética de aquellas
organizaciones que tienen un giro editorial, tales como: empresas de
libros, periddicos, entre otros., contra el rapido impacto del cambio en el

entorno que se vive en la actualidad con los medios digitales.

En la actualidad muchas de las grandes casas editoras evolucionaron sus
modelos de negocios debido a las crecientes perdidas que estaban
teniendo en ventas fisicas, de acuerdo con el estudio publicado
por Ridiger Wischenbart tendencias globales en el sector editorial, en
donde remarca la perdida que tuvieron las editoriales espafiolas en 2013
en donde facturaron un 11.7% menos que el afio anterior, por lo que las
editoriales se vieron forzadas a cambiar todo su proceso operativo.

Si bien muchas de empresas dedicadas a la edicion y publicacién de
productos, han evolucionado, la constante problematica de la depreciacion
de sus productos fisicos se mantiene latente.

La plataforma Ebooks Bookwire en su plataforma hizo referencia a el

descenso del comercio del papel ya es previsible, este informe prevé que


http://www.wischenbart.com/

a finales de esta década hasta un 60 % de las compras de bibliotecas y
librerias que realicen las universidades seria por parte del medio digital.
Una gran variedad de estudios y de articulos marcaron el impacto y la
depreciacion de esta clase de medios tal como un menciona Infoadex, los
diarios gratuitos espafioles habian perdido ya el 16% de sus ingresos
publicitarios en 2008.

Las pequefias y medianas empresas editoriales han buscado la manera
de enfrentarse a los nuevos cambios con cierto éxito. Sin embargo la
evolucion en la tecnologia y la actual pandemia han complicado el estado
de este tipo de organizaciones.

Si bien como se mencion6 anteriormente la crisis en el sector editorial ha
ocasionado conflictos desde el 2012, en donde el mayor sector afectado
por esto han sido aquellas empresas dedicadas a los periédicos.

Entre el 2003 y 2010 la venta de periddicos sufrié la primera crisis, de
acuerdo con varios estudios, simplemente en Estados unidos la
facturacion de publicidad en los diarios bajé un 8.1 % estamos hablando
de una cantidad de veinticuatro mil millones de ddélares en 2012 contra
cuarenta y nueve mil cuatrocientos millones que facturaban en 2005, en
donde muchos de los grandes periddicos tuvieron que eliminar su version

fisica.

Con la actual pandemia las ventas en papel se han derrumbado parte de
esta problematica es la suspension o disminuciéon de los puntos de
distribucion de estos, motivando las compras digitales, pero ¢ Como inicia
este proceso empresas mas pequefias o0 locales?, ¢existen variables
demograficas que afecten?, sin una venta fisica ¢, cOmo se mantendran los
ingresos de la organizacion? De acuerdo a un informe del instituto Reteurs
realizado el afio pasado, la pandemia actual ha acelerado una transicion
al futuro 100 % digital.



Tal como observamos, esta problematica ha ido escalando desde afios
atras, sin embargo con la actual pandemia, este problema avanzo mucho
mas rapido, en el medio donde nos desarrollamos aun existen diversas
empresas de periodico, que han disminuido drasticamente sus ventas
debido a la posibilidad de una distribucion mayor y a la salida de diversos
competidores en linea, razon por la que decidi aterrizar mi planteamiento

en la empresa de Comitan de Dominguez Chiapas, “diario de Comitan”.



1.2 PREGUNTAS DE INVESTIGACION.

1.- ¢Qué modelos de negocios han adoptado otras organizaciones editoriales

tanto de libros y periédicos para adaptarse a su entorno?

2.- ¢Qué cambios comerciales se pudieron observar desde el inicio de la

pandemia?
3.- ¢, Por qué otras empresas locales no han adoptado estos modelos de negocio?

4.- ¢ Cudles son las estrategias o cambios que puede realizar la institucion
“Diario de Comitan” para adoptar un mejor modelo de negocios basandose

en el uso de la tecnologia?

5.- ¢ Cuales son los métodos financieros mediante los cual, la empresa obtiene

sus ingresos?



1.3 OBJETIVOS.

Identificar e interpretar el funcionamiento y la estructura de los modelos de
negocios actuales de diversas organizaciones y compararlo con el de casas
editoriales.

estudiar los cambios en comercio digital desde el inicio de la pandemia.
Analizar y explicar las diversas causas de falta de adaptacion de otras
organizaciones locales.

Evaluar los factores de éxito de modelos de negocios y adaptar diversos
puntos favorables a la estructura del modelo de negocios de Diario de
Comitéan.

Deducir las posibles vias para la obtencién de fuentes de ingreso.



1.4 JUSTIFICACION

La importancia de este tema radica en obtencion de nuevas optativas de estudio
basadas en modelos tecnoldgicos que pueden ser implantadas inclusive dentro
de organizaciones dedicadas a un giro analdgico tales como las empresas de
periodicos. Dentro de la actualidad se ha podido apreciar primeramente la
problematica econdmica que ha estado azotando al mundo con la pandemia
covid-19, la cual ha marcado tanto grandes oportunidades de crecimiento como
grandes pérdidas, dentro de la importancia de dicha investigacién se encuentra
una gran posibilidad de mejorar gran parte de la situacion econémica por la que
atraviesan las empresas, ayudandoles y permitiéndoles desarrollarse siguiendo
las medidas de seguridad impuestas en nuestro entorno, todo esto con
implementacion de modelos de negocios mayormente digitales que permitan a

diversas organizaciones salvaguardar su organizacion ante este tiempo de crisis.

Parte del fundamento de ésta tesis se basa en la reconocida empresa de
periédicos Diario de Comitan a causa del gran impacto de esta empresa con su
alrededor, esta organizacion fundada alrededor del afio 2003 ha conseguido una
gran evolucion, se encuentra en conflictos para asegurar un producto como la
informacion y la venta de periédicos a un entorno digital que esta predominando
y en donde este paso es vital para asegurar la empresa para un futuro pero que
de igual manera velando por su crecimiento y desarrollo en nuestro medio,
ademas dicha organizacién forma parte de un medio importante de comunicacién
para la poblacién, razon por la que la empresa se encuentra abierta a la

exploracion de diversas optativas, para seguir liderando en el mercado.

Muchas organizaciones han tenido problemas con los avances de la tecnologia
cuando aun tienen un método mas tradicionalista, razén por la que ésta
investigacion aportara las bases de otros modelos para la creacién de un nuevo
programa con la capacidad de adaptacion para empresas en Comitan de

Dominguez.



Esta investigacion ayudara a resolver las problematicas de ventas bajas,
ayudara a presentar una organizacion mas competitiva en el medio, podra aportar
un mayor reconocimiento, una mayor facilidad de administracion, recorte de
gastos innecesarios asi como una oportunidad de alcance de nuestro negocio u

organizacion.

En su mayoria, gran parte de esta investigacion es a causa de buscar brindar una
opcion que mantenga en parte, una estabilidad en el sector financiero, parte de
esta pandemia desde una perspectiva personal, ha traido consigo un analisis del
entorno empresarial y de la problematica a futuro que puede traer consigo el
cierre de organizaciones en Comitan, falta de empleos, inflacién (aumento de
precios), escasez, problemas para inversiones empresariales, entre muchas
otras razones que complicarian crecer y posicionarse en este medio forzandose
a buscar oportunidades en otro lado, razén por la que el apoyo a estas
organizaciones me parece basico para preservar y poder tener mayores

oportunidades a futuro.

Esta investigacion tiene el objeto de preservar y ayudar al sector empresarial
tales como pequefas y medianas empresas en su busqueda de adaptacion a su
entorno, razon por lo que se plantearan estructuras organizaciones que sean
viables para nuestro medio, en donde ademas de volverlas viables, seran
remunerables y sostenibles a largo plazo, y permitira conocimientos basicos de

administracion, como también de comercio digital.

Dicha razéon es por la que este tema de investigacion presenta una gran
relevancia debido a que busca causar un impacto en la economia local, ayudando
al sector empresarial con la toma de decisiones mas Optima para no solo
adaptarse sino expandirse permitiendo la creacion de un entorno mas

competitivo.



Brindara una manera de esquematizar el procedimiento, resolviendo parte de las
incégnitas, en donde ademas se establecerd a modo de ejemplificacion como
empresas con un giro analogo y de venta de productos fisicos como lo es la
organizacién Diario de Comitan, lugar en donde se recolectaran optativas y se le

establecera un modelo que permita su evolucioén a futuro.



1.5 HIPOTESIS.

Comenzar con el desarrollo de contenido multimedia, tanto visual (videos,
podcast, etc.), como también escrito, publicando parte de este un redes sociales,

para después poder idear una plataforma para consumo de sus servicios.

Variables independientes: uso de medios digitales

variables dependientes: comportamiento del mercado, cambios politicos,

cambios ambientales, etc.



1.6 METODOLOGIA.

1.6.1 METODO.

El método empleado para la realizacion de esta investigacion es la
investigacion cientifica, la cual de acuerdo con la definicion brindada por el
autor Roberto Hernandez Sampieri en su libro metodologia de la
investigacioén, la define como un conjunto de procesos sistematicos y
empiricos que se aplican al estudio de un fendmeno; es dinamica,

cambiante y evolutiva.
1.6.2 METODOLOGIA.

Basandome en el modelo y conceptualizacién del libro de metodologia de la
investigacién de Roberto Herndndez Sampieri, la metodologia utilizada para
este proceso de investigacion sera analitica deductiva, en donde aquella
parte analitica hace referencia a la deteccién, consultoria y la obtencién de
la bibliografia, junto con otros materiales que sean Utiles para el problema u

objeto de estudio.

Mientras por el otro lado la caracteristica deductiva segun Sampieri (2014) el
razonamiento deductivo comienza con la teoria y de esta se desglosan
diversas hipotesis que pone a prueba. Por lo que basandonos en ambas
definiciones, se puede comprender que parte de esta investigacion sera
basada en un tema principal, del cual se recopilara una serie de informacion

que probara aquellas hipotesis que surjan del tema.

1.6.3 TIPO DE INVESTIGACION

El tipo de investigacion utilizada en el presente trabajo es denominado como
investigacibn mixta o combinada, en donde se inclinara mayor parte a la
investigacién documental, Carlos Mufioz Razo define en su libro como elaborar y

asesorar una investigacion de tesis (1998). La investigacion combinada mas



tendente a lo documental, el estudio se carga mas a aspectos tedricos y
documentales apoyandose en lo aportado por otros autores para centrar el
trabajo o complementarlo con nuevas aportaciones; se busca confirmar en la

practica cuando es posible, el fenbmeno en cuestion.

1.6.4 ENFOQUE METODOLOGICO.

El enfoque que sera utilizado es el enfoque cualitativo debido a que no se
realizaran procesos cuantificables, sino méas bien esta basado en la formulacién
y recopilacién de caracteristicas. Dentro del libro metodologia de la investigacion

de Roberto H. Sampieri.

El enfoque cualitativo o busca principalmente la “dispersion o expansién” de los
datos e informacion, mientras que el enfoque cuantitativo pretende “acotar”
intencionalmente la informacién (medir con precision las variables del estudio,

tener “foco”).

1.6.5 TECNICAS DE INVESTIGACION.

El presente trabajo empleara técnicas de investigacion primaria y secundaria. En
donde de acuerdo al autor mencionado anteriormente. Las referencias o fuentes
primarias proporcionan datos de primera mano, pues se trata de documentos que
incluyen los resultados de los estudios correspondientes. Es decir son aquellas
herramientas como articulos, revistas, libros, etc. De donde se recopila la
informacion para el objeto de estudio mientas que de igual manera este proyecto
también aplicara técnicas de investigacién secundarias las cuales son aquellas
donde la recopilacién de la informacién es obtenida mediante casos practicos, tal

es el caso de entrevistas, encuestas, entre otras.



1.6.6 UBICACION

.Este estudio sera estructurado y llevado a cabo en la ciudad de Comitan de
Dominguez, Chiapas, estudiando y basando este modelo en la empresa local
“Diario de Comitan” en donde se realizara una entrevista con el director general
Marcos Guillen quien nos brindara informacion necesaria para la realizacion de

dicho método de investigacion cientifica.



CAPITULO

ORIGEN Y EVOLUCION DEL TEMA.

2.1 Origen de la evolucion tecnolégica empresarial.

En conjunto con la llegada el del hombre surgieron con ésta a su vez diversas
ciencias dentro de las cuales se encuentra la Administracion, dicha ciencia se ha
permitido evolucionar y adaptarse en conjunto con las necesidades del hombre,
de igual manera que la historia humana, la administracion ha tenido diversos
puntos de mayor optimizacion y auge, pese a esto, se abordara en parte desde
el mayor punto de evolucion tecnoldgica para la administracion empresarial, la

cual se dio con el paso de la revolucion industrial.

De acuerdo con el britdnico Landes, D. S. en su libro progreso tecnolégico y
revolucién industrial de 1979 se entiende por revolucion industrial al conjunto de
innovaciones tecnoldgicas que cuando cambian la habilidad humana causa el
paso desde la produccion artesana a la fabril, dando lugar al nacimiento de la

economia moderna.

Al tener el concepto de lo que se entiende como revolucién industrial, podemos
decir que ésta se sitla en la segunda mitad del siglo XVIIl es decir alrededor de
los afios 1750- 1780 en Inglaterra, esto de acuerdo con el libro de historia técnica
y econémica de la maquina herramienta. Con la llegada de la revolucion industrial
pudimos apreciar un cambio en el entorno mayormente en el &mbito econémico
y administrativo, se sostiene de esta manera que la industrializacion dio paso
debido a la serie de cambios tecnoldgicos implementados, o que causo una
sustitucion de la mano de obra causando a su vez una gran cantidad de

desempleos.

Con el conjunto de estos cambios en los equipos y los métodos de trabajo trajeron
consigo nuevas formas y modelos de organizacion dentro de las empresas. Gran

parte de la industrializacion comenz6 mayormente con la hilaza y empresas



textiles para finalmente terminar con buques de vapor y ferrocarriles que aumento

el tamafio de estas unidades de produccion

Los avances tecnologicos y empresariales continuaron una direccion
convergente, de forma que “un cambio generaba otro cambio”. Y en ese sentido
cabe establecer otra de las caracteristicas de la Revolucion Industrial, se

prolonga indefinidamente.

El comienzo de la revolucién industrial trae consigo el desarrollo auto sostenible,
en donde un producto nuevo crea la demanda de otros. En donde la propia

invencién trae consigo una base para la creacidon de invenciones futuras.

De acuerdo con ese proceso, la mayor peticion de carbon por parte de la industria
origind no solo la ampliacion de su extraccion a un mayor niumero de cuencas
mineras, sino también una mayor profundizacion en las excavaciones. Y esto
altimo incrementd notablemente las posibilidades de filtraciones de agua en las
minas, un problema que se solucioné con la bomba de agua mas eficaz: la
maquina de vapor atmosférica. Esa mejora de los recursos técnicos posibilito el
incremento de su produccion, con una comercializacion en el mercado de este
demandado mineral mas barata y abundante, tendencia que resulté fundamental
para el desarrollo de una industria siderurgica que se encontraba en una fragil
situacion ante la falta de combustible. De acuerdo Chaves Palacios, J. (2004).

Desarrollo tecnolégico en la primera revolucion industrial.

Todos estos cambios en la tecnologia, marcaron un parteaguas drastico en la
historia evolutiva de la humanidad, lo que permiti6 tal como se menciona

anteriormente la continua invencion de maquinaria de distintos ambitos.

Con la llegada de la revolucion industrial se aprecia la evolucion y el cambio tan
rapido que puede llegar a tener el mercado ante un factor externo, debido a que
la disminuciéon de la mano de obra, movilizé los comercio debido a que se
producia en mayores cantidades, con la llegada de las maquinas gran parte de

las ventas giraban en torno a la venta de carbon, en su gran mayoria,



empresarios y comerciantes tuvieron que adecuarse a los cambios que habia

traido consigo la industrializacion para subsistir.

De igual manera la industrializacion en las organizaciones trajo consigo una
fuerte crisis de desempleo que trajo como consecuencia factores negativos en el

entorno, como mayor delincuencia, pobreza, entre diversas causas mas.

2.2 EVOLUCION TECNOLOGICA EN MEXICO.

2.2.1 Porfiriato.

Dentro de la historia de nuestro pais se dieron diversas guerras y puntos en la
historia que causaron impactos en la economia, pese a eso considero un punto
de origen para la evolucion tecnoldgica en las empresas y gran parte de la
evolucién administrativa con la llegada del Porfiriato.

La gubernatura de Diaz se traduce como un evento polémico actualmente en
donde se debate su largo mandato en donde politicamente es muy criticado, pese
a esto basandonos en el desarrollo econémico se puede traducir como los

mayores impulsores econémicos en nuestro pais.

De acuerdo con Garcia Diego, J. en el Porfiriato publicado en 2010 se plantea
que en conjunto con el crecimiento econdmico de Europa, se dio origen a la
llegada de comercio e inversiones en el exterior, mientras por otro lado Estados
Unidos de igual manera comenzd con un gran crecimiento econémico con el paso
de su gran desarrollo industrial por la costa noreste y la region fronteriza con
México, lo que permitié6 que gran parte del noreste del pais experimentara un

crecimiento econémico.

Porfirio Diaz pese a no tener conocimientos previos gubernamentales ni
administrativos demostré una gran capacidad nata en ambas ramas, gran parte
del plan econémico de Diaz estaba basado en la blusqueda de la reconstruccion

econdémica de la nacion, razén por la que durante su mandato se restablecieron



relaciones internacionales, especificamente con Inglaterra, lugar que tal como se

menciond anteriormente estaba en un gran apogeo econdémico.

De igual manera Diaz ademas de encargarse del posicionamiento entre
naciones, dio origen al establecimiento de vias férreas que conectaban la Ciudad
de México con el paso de Texas, ademas de establecer el Banco Nacional de
México y del decreto de un nuevo codigo que permitiera una modernizacion a

areas importantes tales como la mineria y el comercio.

Gran parte del auge economico y el mayor auge comercial se dio con todas estas
series de cambios, la creacion de vias férreas, el establecimiento de sistemas
bancarios fueron algunos de los factores que propiciaron nuevas relaciones
Europeas, que trajo consigo factores como la agricultura de exportacion y gran

parte de mineria industrial.

Una vez que Diaz logré su consolidacion en el poder y de estructurar las bases
de buenos modelos econdmicos, centro su atencibn en tener una mayor
consolidacion administrativa de la nacion, fase en donde se da llegada a los

“cientificos”.

“‘En términos sociales, los “cientificos” eran miembros de las clases medias
urbanas, aunque sus afos en el gobierno les permitieron ascender en la escala
social, asemejandose algunos a la oligarquia, con extensas propiedades rurales
y con gran poder politico. En términos intelectuales, estaban esmeradamente
educados en las escuelas profesionales de jurisprudencia, ingenieria y medicina,
y antes en la Escuela Nacional Preparatoria; en lo ideoldgico eran liberales, pero
no del tipo doctrina rio, casi jacobino: se decian liberal-positivistas o liberal
moderados.” Garciadiego, J. (2010). El Porfiriato (1876-1911). Historia de
México, 209-25.

Por su parte el apoyo de las inversiones extranjeras en México era de vital
importancia para mantener la economia del pais debido a la falta de ahorros
internos, razén por la que en conjunto con los cientificos se busco establecer un

mejor sistema de racionalizar los impuestos, lo que dio como resultado la



eliminacién de aquellos pagos que se realizaban por trasladar recursos de una
nacién a otra, las llamadas alcabalas, o que permiti6 una mayor integracion del
comercio entre regiones dando como resultado un mayor flujo de movimiento

monetario y de ingresos.

2.3 COMERCIO ELECTRONICO O E-COMMERCE.

Chaffey y Ellis-Chadwick (2014) indican que comercio electronico “se refiere a
las transacciones financieras y de informacion realizadas de manera electrénica

entre una organizacion y cualquier tercero con el que tenga tratos” (p. 20)

Mientras que la asociacibn mexicana de internet hace referencia a que el
comercio electronico es un “intercambio de bienes y servicios realizado a través
de las tecnologias de la informacién y las comunicaciones, habitualmente con el
soporte de plataformas y protocolos estandarizados. (Asociacion Mexicana de
internet, 2012).

Dentro de la actualidad el uso de medios tecnoldgicos forman gran parte de
nuestras actividades cotidianas, tanto en el uso recreativo, social, hasta su el uso

de actividades escolares y laborales.

El ser humano es un ser sociable por naturaleza, razén por la que comenzé el
desarrollo de diversos medios tecnoldgicos para mantener la necesidad de
mantenerse conectado con su entorno, después el uso de estos medios dio paso
a una mayor productividad humana en menores tiempos y a menores costos, es
agui donde el sector empresarial y el movimiento econémico comenzé a adoptar

estas tecnologias a sus modelos empresariales.

Se considera como cliente de una empresa y consumidor de sus productos a la
persona que de acuerdo a sus necesidades, gustos, tendencias, moda; desarrolla
una conducta de compra, para tal efecto la empresa debe emplear las estrategias
comerciales para que el producto o servicio se encuentren a manos del

consumidor (Cueva, R., Camino, J., & Ayala, V., 2013).



Los consumidores digitales utilizan las herramientas tecnolégicas como un canal
de informacién compartida, lo que permite a las nuevas tecnologias cumplir con

un rol relevante en la vida de cada individuo (Relafio- Alberto, 2011).

El crecimiento de la comercializacién digital se basa en la facilidad de estas
mismas, el crear contenido, vender, comercializar, etc. Se ha vuelto un modelo

practico y sencillo de utilizar, lo que ha garantizado su expansion en masa.

Razdn por la que el mundo empresarial ha tenido que optar por una adaptacion
rapida de este entorno para poder acoplarse a las nuevas necesidades de los

clientes y ser competitivos con el grupo de competidores en que se encuentra.

Gran parte de la historia del comercio digital se encuentra relacionada y va de la

mano en conjunto con la evolucién constante del internet.

Las mas antiguas versiones de estas ideas aparecieron a finales de los afios 50.
Implementaciones practicas de estos conceptos empezaron a finales de los 60 y
alolargo de los 70. En la década de 1980, tecnologias que reconoceriamos como
las bases de la moderna Internet, empezaron a expandirse por todo el mundo.
En los 90 se introdujo la World Wide Web, que se hizo comun. Licklider, J. C. R.
(2002). Historia de Internet. Boston, Estados Unidos.

Pese a esto los medios y la comercializacion digital no ha surgido de un momento
a otro y diverso con una serie de autores e investigadores su evolucion puede

ser clasificada en cuatro generaciones

2.3.1 ECONOMIA y TECNOLOGICA.

2.3.1.1 GENERACIONES TECNOLOGICAS.

Con la llegada del internet y la creacion de las World wide web (www) diversas
empresas pudieron percibir la importancia y la oportunidad podrian llegar a
brindar las paginas web con respecto a su modalidad de negocio, razon por la
gue por ello en 1993 aproximadamente diversas series de empresas
comenzaron con la creacion de paginas web mayormente como un medio

publicitario para su empresa, es decir informativo, debido que al inicio dichas



paginas contenian mayormente datos relevantes a la organizacion. Este modelo
evoluciona rgpidamente debido a la popularidad y la respuesta que obtenian las
organizaciones, razén por las paginas comenzaron a ser modificadas por
paginas estaticas, que mostraban catalogos por la web y un método de contacto
a través de un correo electronico, esta serie de pasos fue lo que marco la

primera generacion de acuerdo Castafieda, D. H. T., & Zavala, J. G. (2012).

De acuerdo con Seoane, Eloy, en La nueva era del comercio electronico:
Historia del comercio electrénico, (2005) durante el transcurso de la segunda
generacion las empresas ya podian visualizar el modo de empleo de las
paginas web para sus negocios lo que trajo consigo la creacion de centros
comerciales virtuales que incluso daban a ofrecer espacios para que otras
tiendas pudieran darse a conocer en conjunto con sus productos, en donde de
igual manera comenzaron a emplear como método de pago las transferencias

de dinero a través de una tarjeta bancaria en la red.

Con la llegada de la tercera generacion, ya las organizaciones buscaban un
modo de automatizar el proceso de seleccién y el envio de datos de aquellos

productos que habian comprado o consumido.

Con esto se dio la llegada de las primeras bases de datos y de aplicaciones
web dinamicas las cuales permitian una mayor interaccion con el consumidor,
de igual manera es en esta generacion en donde se dio origen a la publicidad
en la red y al uso de marketing para esta, ademas de que los procesos de pago
evolucionaron con la creacién de los primeros protocolos de pago seguro a

través de las tarjetas electronicas.

Finalmente con la llegada de la cuarta generacién, las empresas ya manejaban
un contenido generado a partir de aquellas bases de datos generadas creando

asi un contenido mayormente dinamico.

A partir de esta generacion ya se empieza a cuidar mayormente el contenido
visual como el disefio y apariencia de la pagina web, la facilidad de uso, dando

mayormente relevancia a aspectos mercadolégicos e informaticos que



permitieran mayores ventas, todo esto junto con la creacion e implementacion
de nuevos mecanismos que facilitaran y aseguraran mas cualquier transaccion

comercial que surgiera.
2.3.1.2 INTRODUCCION A LA ECONOMIA DIGITAL.

La economia digital es un concepto con una amplia naturaleza cambiante por
parte de la tecnologia y la velocidad de adopcion mediante las empresas y sus
consumidores, tal como lo mencionan Barefoot, Curtis, Jolliff, Nicholson &
Omohundro (2018). De acuerdo con Nuafez (2018) gran parte de los
componentes tecnoldgicos de la economia se basan en la analitica de datos, la

inteligencia artificial entre otros factores que se encuentran incluidos.

La era de inteligencia en redes esta dando origen a una nueva economia, nuevas
formas de hacer politica y nuevas sociedades basadas en la digitalizacion. Esta
transformacioén arrastra consigo a empresas y gobiernos, asi como a individuos.
La transformacién trae consigo nuevas promesas y oportunidades. Pero también
implica riesgos potenciales, tales como invasion de la privacidad, desempleo y
hasta convulsién social. El resultado dependera de la forma como los negocios y
la sociedad actle en respuesta a esta nueva tecnologia. Tapscott, D., & Osorio,
M. B. (1997). La economia digital. Bogota: McGraw-Hill.

Una corporacion digital no se define, entonces, exclusivamente como una
empresa que ha reemplazado los instrumentos analdgicos por nuevas
tecnologias, sino que se debe vislumbrar como una nueva cultura
organizacional mediada por esas nuevas tecnologias de la informacion y de
la comunicacion. Silva, J. C. V. (2004). La economia digital y el

management. Revista Escuela de Administracion de Negocios, (50), 54-63.

Con esto diversos autores nos dan a entender como la economia digital no solo
tiene consistencia con el flujo de capital y de movimientos realizados en relacion
al comercio electrénico, si no a su vez introducen una serie de complejos y

variantes que marcan a la economia como un proceso complicado y cambiante.



Si bien el ser humano esté en una constante evolucion es fundamental remarcar
y corroborar que al igual que él sus necesidades y su entorno también
evolucionan y se transforman consigo, trayendo a si una nueva y variada serie

de cambios y creacion de cosas que satisfacen sus necesidades.

2.3.2 E- COMMERCE CONTRA EL COMERCIO TRADICIONAL.

Con la llegada de las nuevas eras y avances tecnolégicos, las empresas han
tenido que adoptar nuevos modelos mayormente basado en el uso de
tecnologias y medios digitales, aun asi diversos medios ha presentado dificultad

0 no buscan optar por el abandono del modelo tradicional de ventas.

El comercio electronico o e-commerce mayormente conocido actualmente se ha
convertido en una nueva optativa de interrelacion empresarial, donde este tipo de
comercio abarca todos los ambitos de las transacciones comerciales, ademas de
los exclusivos de la compraventa, desde el inicio de dichas relaciones; hasta los
servicios propios de postventa. Fonseca, A. S. (2014). Fundamentos del e-
commerce: Tu guia de comercio electrénico y negocios online. Alexandre

Fonseca Lacomba.

Fonseca (2014) agregando a esto el comercio electrénico tiene un proceso de
distribucién y de almacenamiento mayormente directo, es decir la relacion entre
la empresa y el cliente se da con un trato mas directo debido a que los

intermediarios resultan innecesarios dentro del modelo de venta.

La falta de intermediarios y barreras geogréficas es lo que permite a que los
nuevos modelos de ventas de manera digital se vea relacionado con el modelo

de produccidn just in time.

El método “Just in time”, conocido con las siglas JIT, es un sistema de gestion
empresarial, basado en el método productivo orientado a la demanda. El objetivo

gue buscan es servir al cliente en el momento que lo desea, en la cantidad que



desea y con productos de alta calidad a precios competitivos. Rodriguez
Cremades, D. (2021). El método de produccion Just in Time.

La utilizacion de modelos con relacion al modelo de produccién just in time,
permite ademas a las empresas a adecuar aquellos niveles de produccién

permitiendo asi mejores flujos de inventario.

Fonseca (2014), pese a sus esfuerzos un modelo tradicional puede tener un
campo de expansion dificilmente fuera de la zona de su entorno cercano, a
menos que se involucre una fuerte inversion de capital para promociones y

publicidad.

Finalmente de modo de conclusion, un modelo de digital de negocios igual debe
de complementarse con ambos modelos, que nos brinde un correcto equilibrio
entre ambos, dando como resultado creacion de un modelo estructurado y
mayormente completo pues se encuentra complementado con las caracteristicas

de ambos modelos.

2.3.3 INTERNET Y EL CAMPO DE INTERES EN LAS EMPRESAS.

Con la llegada del internet al mundo empresarial se ha transformado todos los
modelos de negocios por completo, el alcance que tiene el internet en la
actualidad es inconmensurable, y como se mencion6 anteriormente, con el
aumento y el alcance del internet, viene una serie de oportunidades y estrategias

comerciales para las empresas.

En la actualidad las organizaciones cada vez crean nuevas herramientas y
procesos administrativos que le permiten la venta de millones de productos al dia

permitiendo a las empresas un sin numero de movimientos de entrada y salida.

En mundo empresarial en el momento en que una empresa decide meter internet
a su organizacion tiene que adoptar nuevos modelos y herramientas, que
permitan su crecimiento, de igual manera, esto le traera una mayor oportunidad

de expansion y una mayor aceptacioén en el mercado.



“La administracion adecuada de estas variables permite posicionar el producto
en el mercado meta. En la actualidad, si se quiere desarrollar una estrategia
comercial, se debe considerar un pensamiento de e-commerce (comercio
electronico). Internet se ha convertido en un insumo intangible de toda estrategia
para llegar al cliente; es, a su vez, un medio que puede ser utilizado tanto por la
gran empresa como por la pequefia.” Barrientos Felipa, P. (2017). Marketing+
internet= e-commerce: oportunidades y desafios. Revista Finanzas y Politica
Econdmica, Vol. 9, no. 1 (ene. —jun. 2017); p. 45-56.

2.3.3.1 PRODUCTIVIDAD EN COSTOS.

Con la llegada de la tecnologia surgen diversos puntos y fuentes de interés para
su introduccién en las empresas, en primera instancias el recurso financiero o
capital es el pilar de las organizaciones, ya que la administracion del flujo

monetario que hace una empresa puede traer repercusiones para la misma.

La tecnologia se expresa en la inversion que hace un pais o una empresa en
capital humano y en capital fisico, lo cual tiene por fin Gltimo mejorar la calidad y
la productividad de los recursos y del capital humano. Barrientos Felipa, P.
(2017). Marketing+ internet= e-commerce: oportunidades y desafios. Revista

Finanzas y Politica Economica, Vol. 9, no. 1 (ene. —jun. 2017); p. 45-56.

El flujo monetario, las entradas y salidas de una organizacién son bases que
deben optimizarse, como administrador o contador, parte de tus objetivos es
tener mayores remuneraciones econémicas y menores costos, es aqui donde
entra el E-commerce. El alcance del internet marca una infinidad de
posibilidades, por lo que posicionar nuestros productos en un mercado comercial,
ademas de permitirnos y brindarnos una mayor posibilidad de alcance, también

nos marca una reduccion en costo de ventas y de publicidad.

Porter (2013) propone que la revolucion informativa que surge y que se encuentra
relacionada con el internet, esta afectando la manera de realizacion de las cosas

dentro de las empresas. Lo que de forma concreto se encuentra redefiniendo a



el producto, lo que trae como consecuencia una mejora dentro de su cadena de
valor y a la disminucion de costos, asi mismo brindando mayores beneficios a los

accionistas

Lo que estd sucediendo en el campo de la tecnologia de la informacion es que
se afecta a las empresas de tres maneras esenciales de primera instancia
modifica la estructura del sector, y con ello altera las reglas de la competencia.
Dentro de la segunda manera se crea una ventaja competitiva que al dotar a las
empresas de nuevos medios en busqueda de la superacion de sus competidores.
Finalmente se origina negocios totalmente nuevos, por lo general a partir de las

operaciones actuales de la empresa. De acuerdo con Barrientos Felipa (2017).

2.3.3.2 POSICIONAMIENTO DEL PRODUCTO.

En el marketing global ninguna empresa esta sola ni es duefia del mercado; aun
las mas pequeiias tienen el suyo propio y son altamente rentables. Hoy en dia
ser una empresa grande significa desarrollar los productos y canalizarlos a un
grupo grande de personas (miles, millones). Una empresa busca especializarse
considerando que participa en la misma industria pero atiende a un grupo
pequefio de clientes que le propician negocios rentables. Todo depende de cdmo
se disefian las estrategias de marketing. De hecho, marketing es estrategia para
obtener beneficios al atender adecuadamente a los clientes y saber sacar
provecho de las debilidades de los competidores, dentro de un entorno
especifico. Y las empresas saben que asi funciona. Barrientos Felipa, P. (2017).
Marketing+ internet= e-commerce: oportunidades y desafios. Revista Finanzas y

Politica Econd6mica, Vol. 9, no. 1 (ene. —jun. 2017); p. 45-56.

El posicionamiento es basico en una sociedad que se encuentra saturada de
comunicaciones e informacién. La posicibn se basa una serie de
consideraciones, entre las que destacan las fortalezas y debilidades de la
companiia y de los competidores. La forma mas facil de penetrar la mente de una

persona es ser el primero en llegar. Si no llega primero, debe buscar la forma de



posicionarse competitivamente en comparacién con quien ya ocupaba ese
espacio. El posicionamiento no es un concepto exclusivo de la publicidad. Debe
ser aplicado a todas las formas de comunicacion, tanto de negocios como
personal, en politica, etc. Trout, J., & Ries, A. (2002). Posicionamiento: la batalla

por su mente. McGraw-Hill.

Kotler (2000, 3379), remarca como el posicionamiento consiste en la creacion de
una imagen para ocupar un lugar distinguible en la mente de su publico.
Constantemente en la actualidad las grandes corporaciones con ayuda del
marketing digital y buenos procesos de publicidad, se encargan de reafirmar

nuestra preferencia de un producto sobre otro.
2.3.3.3 MAYORES BENEFICIOS.

El uso del internet busca un aumento en el rendimiento de una organizacion que
presente un modelo remunerable a la inversion realizada. Todas las
organizaciones en el momento de invertir u optar por un proyecto, buscan obtener
ganancias, el desempefio de las organizaciones se basa en una mayor obtencién
de ganancias que la competencia, lo que da como resultado un mayor intento de

las organizaciones para ganarse su preferencia.

2.4 E- COMMERCE EN TIEMPOS DE COVID-19.

La tecnologia y el mundo empresarial han tenido grandes avances tecnoldgicos
gue han permitido un crecimiento de las mismas de manera exponencial, ademas
de crear un entorno mayormente competitivo entre las mismas organizaciones
que buscan la fidelizacion de clientes. Pese a eso el entorno tecnolégico en las
organizaciones no habia crecido de una manera exponencial que con la llegada
de la pandemia actual del covid-19. Que caus6é que la realidad como la
conociamos cambiara radicalmente, brindandonos un completo cambio a todas

aguellas actividades cotidianas en las que nos veiamos envueltos anteriormente.



El estado de cuarentena ha marcado un punto de inflexion sobre el ser humano

y desafiando su adaptabilidad.

De igual manera la llegada de la pandemia marca una amenaza para diversas
organizaciones, pero de igual manera una oportunidad para otras. Al igual que el
ser humano, las organizaciones se han vuelto desafiadas por su entorno,
obligandolas a reconstruir por completo la estructura organizacional de cada una
de las empresas, a causa que de igual manera los cambios en el mercado, el
hébito de consumo y el comportamiento del consumidor cambio de un punto a
otro. Vila y Bebbington, (2020).

Con el comienzo de la pandemia gran parte de las empresas tuvieron que cerrar
su punto de ventas fisico, o que trajo consigo una comercializacién digital de
manera masiva, muchas grandes empresas de venta de productos por medio de

sus plataformas, tuvieron un auge y gran redundancia.

En cuestion de semanas se aprecié que el comercio tecnolégico y los modelos
estructurados en estos tuvieron un crecimiento que sin la llegada de dicha
pandemia, hubiera tardado afios, con las modificaciones en los consumos se

pudieron acelerar la transformacién de diversos sectores en el entorno digital

Saiz, Vega, Acevedo y Castillo (2020) con la llegada de muchos resultados
negativos se reflejan un riesgo de cierre o de recorte del personal, pero que con
aguellos resultados positivos da paso a nuevas ideas y proyectos mayormente
digitales. Por lo que se puede resumir que aquellas empresas que pueden
adaptar sus modelos a este entorno pueden llegar a pasar de aquellos resultados

de riesgo a verse como una oportunidad de negocios.

El marketing de contenido es una estrategia que permite llegar a un publico a
través de medios digitales vital en estos tiempos de pandemia, donde las ventas
en su mayoria se realizan por redes sociales, paginas web o plataformas de e-
commerce. Asi, se define como la creacion, publicacion, distribucion o
comparticion de contenido de excepcional valor e interés para tus clientes y

comunidad de usuarios; donde este tipo de marketing esta ligado con el Ibound



Marketing o marketing de atraccion. Chango Guamanquispe, J. T. (2021).
Marketing de contenido como estrategia para el aumento de ventas en tiempos
de COVID-19.

Los negocios tradicionales, enfrentan nuevos retos para comercializar su
produccion, por lo que, sin duda, aquellas que son capaces de afrontar desafios,
generando cambios y avanzando hacia lo digital pueden adaptarse al escenario
comercial del e-commerce. Este método de compra-venta por internet permite a
los gerentes entrar en la nueva era del comercio para que puedan cruzar
fronteras, mejorando y agilizando sus procesos y en efecto crecer en el mercado.
Rodriguez, K. G., Ortiz, O. J., Quiroz, A. |., & Parrales, M. L. (2020). El e-
commerce y las Mipymes en tiempos de Covid-19. Revista Espacios, 41(42),
100-118.

Tal como menciona Héctor D. Gonzales en la revista académica contribuciones
de la economia (2010). “En muchas ocasiones podemos apreciar que algunos
negocios aun no entienden lo importante que es el uso de las tecnologias, lo que
no les permite crecer como empresa y poder desarrollarse de una manera mas
eficiente en el mercado, con lo que estan perdiendo la oportunidad de obtener
mayores ganancias y obtener mas clientes... De acuerdo con las investigaciones
realizadas, referente a la importancia de la tecnologia en las empresas, podemos
decir que los (SI) sistemas de informacién son de gran utilidad para cualquier
empresa, no importando el giro de esta ya que la finalidad de estos es recopilar,
integrar, analizar y dispersar informacion interna y externa de manera eficaz y

eficiente.”

Este alcance masivo que esta teniendo el e-commerce hace que se vuelva un
canal virtual fundamental para todas las marcas de la industria, y emerge como
una alternativa muy eficaz para la publicidad. Se estima que mas del 60% del
gasto total publicitario en el mundo, esta representado por la publicidad online.
Se deberia aprovechar el impulso para construir la marca a través de la publicidad
en los Marketplace, ya que, en este contexto los compradores estdn mas atentos

y dispuestos a prestar atencion a la comunicacion de las marcas. Asi es como la



publicidad online se esta convirtiendo en una herramienta sélida para que las
marcas puedan construir una identidad y tener un mejor rendimiento, tanto para
las ventas online como offline. Las plataformas de e-commerce tendran la
oportunidad de desarrollarse como un medio de comunicacion al que los
consumidores ya llegan una mentalidad de compra. Britez, L., Ferndndez, E., &
Frank, Y. (2020). La evolucién del e-commerce en tiempos de pandemia, del

sector supermercadista en la zona norte de GBA.

La transformacion digital, que antes parecia un extra para aumentar la
productividad y las ganancias hoy se ha vuelto un requisito para que las
empresas sobrevivan. En particular, las Mipymes que comienzan a transitar por
la ruta de la transformacion digital, necesitan dotarse muy rapidamente de una
serie de elementos, aquellas que comiencen a utilizar las plataformas digitales y
tengan estrategias que las acompafien son aquellas que pueden tener mas
facilidad para reorientar sus empresas y mantenerse en el mercado. Es de vital
importancia que las Mipymes se adapten al e-commerce, visto hoy como la nueva
metodologia para comercializar sus productos, en el momento en que nos
encontramos y en un futuro cercano. Rodriguez, K. G., Ortiz, O. J., Quiroz, A. 1.,
& Parrales, M. L. (2020). El e-commerce y las Mipymes en tiempos de Covid-
19. Revista Espacios, 41(42), 100-118.

Gran parte del comportamiento organizacional, viene de la manera en la que el
consumidor reacciona, ante este tipo de crisis, se pudo ver como se determinaron
una serie de fases en cuestiéon del comportamiento del consumidor, fases de
compras masivas, comparas de panico, el tipo de productos que se comenzaron

a comprar, miedo , etc.

Ahora con la pandemia de igual manera el avance tecnoldgico si bien una enorme
cantidad de organizaciones pudieron evolucionar, muchas otras presentan por el
tipo de giro que manejan, el lugar, falta de informacion, han presentado una
enorme dificultad, para su adaptabilidad en el entorno, lo que le ha costado la
subsistencia en el medio, o en diversos casos no tuvieron otra alternativa que

cerrar la organizacion.



CAPITULO I

TEORIA'Y AUTORES.

N 3.1 EMPRESAS TRADICIONALES.

Dentro del mundo empresarial di igual manera se ha vivido un par de constantes
cambios y el surgimiento de diversas teorias que dieron paso a la creacion de
varios modelos de negocios, empresas con diferentes giros que logran apegarse
0 basar su estructura empresarial en teorias administrativas que dieron paso a la

creacion de las empresas tradicionales.

Con la evolucion de la administracién, surgieron con ésta grandes autores que
pospusieron diversas teorias en los que se basaron las empresas tradicionales
durante el paso de los afios. Como se ha mencionado anteriormente, con la
llegada de los medios digitales las diversas empresas han tenido que adaptar sus
modelos por completo, lo que ha dado paso a la evolucion mayormente digital en

un periodo corto de tiempo.

Con respecto a lo que se refiere a empresas tradicionales para fines objetivos en
el presente método de investigacion se entendera por empresas tradicionales a
todas aquellas organizaciones con un modelo de negocio establecido con un
punto de venta fisico, con un modelo de venta tradicional y menormente digital,
dentro del método de esta presente investigacion se hace referencia al
parteaguas delimitado por los nuevos modelos estructurados antes y después de

la pandemia covid 19.

Para la creacion de la administracion como se conoce, las organizaciones
estudiaron diversas teorias fundamentadas a lo largo de los afios, que
permitieron un enorme aporte para los diversos modelos estructurales que

ejecutan las organizaciones hoy en dia.



3.1.1. TEORIA CIENTIFICA.

La teoria cientifica fue una de las teorias mas remarcables y bases para la
evolucion de la administracion como la ciencia por la que es conocida

actualmente.

De acuerdo con el autor de dicha teoria “el objeto de la administracion es
asegurar la prosperidad de la maxima prosperidad para el patron como para cada
uno de los empleados F. W. (1911). Administracion cientifica. Barcelona:

Ediciones Orhis.
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WHwixFmUj5Ps4psnP7wNnppPhLIKs3GY5In8zZPruHzy7en//l///O5knEezSZxV
AgyRISfvptE3Ty6ranry7FkZXcaTsDyeJFGRI/I5dRzlk2f5+XkSxc/e5cX4mSxKin2
aFnkUlyw8zw2zq7B8Ug83WRO0tn8YZXDzPiOlYwdfidtkkLH6e TZ/C6NOwSkZIm
TXMLaoN8Pk3zyZFdIJPcTTxXYTwkRM20fpP80TB8172iFdDgN74rIhnTmEOelZfJ
dLmMXUeDi5fNIFfbFnE1SZv73k0I9XZ74BXhO/izHIBn+mP20CRIM98+0iRy7A
gOsXiCZwrddzYzmYRJthzxTqBpAVISPMBAUT/A90J2m/Ndkc+my9GS2412Iv2
8GAsp+zPGqje5vbTydpN5cxIOgQIn0cnZRZY X4SiIFGcGWCQB1AdH6YSIwnFE PtkDz+UoBz84bnt/MHL32Vp
Ho7LP6T5RV4l01w4ngInZ8NFL66+QxgkUVDAYIA4QIBpf7IOSBEWfOLCcAexw
ph5IruXQAexXU4BHjh3wvjt77/tW 1tDeWEVCrNilffePNQOiapZEcNo8OlkupgWiLr
1aNnVgyTCNeMXAEW9s2Kzs6/Y3TtsbTMgGz7E2bKAXN2J5U9Fkb+7jGG8Z0
0609DXzpRHaTINKj TFN+BnoTiJJyPkH8AQQAWNQAetYB3TIskq2g/A6edIVX9i



O/LvsmmLoiU7T11NdJ+qouE/tS3VeGqlvgGKgim5kvt/8WIgKr MSMTJIMvVWnSo0A
evhIDvVBIN]DC2JKRP5PaMJINX9pis/YmMnCuZRG9BmMg9089VEVIRIX48h6XXvz
IrXSA4LUGD300QG8L03ffSuBE3+Pz782KCf2GCPW7IwLONuUTxbPj4tyuq70J8
[+AFADzOi4cMrWAe7tbkFf85ynBe9JIM06Pzxjv9D8cch1R/ifrrVoqfOd+QjsTJI8iF/
HaZ95T4E3EYNFOR9V/5aMq8tTEWm//UP9vRmMjO+Qq4+4MyWRae8z6l+6gPz
KGw8QViduFNnEXRy4T7qgpoi+5boegogqJPdOTdmwosAzLVO3eiuSXddwffx1uSL
b1F3bXLei7pW9ragl8qwq4Z6wjBLgDS71zVIXLXwWHUjCJIBOFLOyYtXLOAYI/oXtAV
QmMGg4SIFi6io+VwFniF28Bg+NInhcW/wMaizSpckEcQusgnmz9nfQU4a7kU3ST
hAfjkF4AXAH1vAU+eSKSLUKYWpTMP2XCtRBfgaLFVUAARED1Uttllama4ziOz/c
EBKfjWIgnuPiwFEBTIlP4t8qLLAet+SKpwlQIQdCGaX/Z92mNx53Jryd9xZdBEbf
9LunLtqU7mr/kXNtJv97/x0r6 DUReFS30vq91tE3J26/mcE1PS8bFtEXP6Xamp?2
zYogN6CIm26amlge4BwuP+7GR6LISNkzBNLrJTBHdcMEW CftiHvamgpiKR+sJ
tcmq6JIMpyrRXKkihg9Z5vNzktDZ/pmZwv8ixm35a2pdyzLWUeAOSYwAOJuFEIL2
bhYGTeMyPzFnt8ANamNVibe7A2N/GVwdrct7XZU6p7tuMXUS6+hhb61p+MgJe
M420WhGaqvh3cq3WtmAYPcPPWW4qge80mWX6yDQC1sXD/1/odaHVpHG6
1f+/fYKP2jurUL6dJIpeh8Ghb+C3Cm+AOHzajrquVpivekyYzNKImSbrisvkH5wFz1k
d5EbFkVchCfCc9IBtsigd YWohulLs8STIwPwDpbDxIuGXKr5IwhLVxCy+yKMEbC
40VANITHM11euimgGYomJJPfeEL2rGEvs6LHCN/nOhB+zgs7hLpASbbpyfbOfV
DE3u0VJPLQ5C0UxdU1UZ0fOmMOoESPJI99EKI+cUTIMQIko5SKkYbfI5XObFKtnc
JIxr5PizmHONaEEImCcghNy/GcZFz0I16kS4biyYj9nxnQGA4TMZtrZAGs3cGTJtx8
HrG8LZT6Y6pYm+pJ2D/D3p6gBROEekvsGaEnxdcWwcYw20CVbMTRtKVE3a4qqglaymBE7ciLPEACz94hCDSADyWhgcmyuEtAcQAfMmM3JUR3fG7BvR/D50h3
0Kg59AN80OV0oBmM6ZLoD6JJR95nSbKgGYMNuiPx6rJsBdbgviwV+zRJIkbHO3AC
+XUI3duBIfCb8AL5V8Im+pqu2NWDfjpI3MIxAdAe9bzfwaYbm2aolRP13FB2+E
UjuLimxA/jG6DLQ1cCQMPF/AN8uVoduyro9gM278j5bINUhdLMr79NszTP6ZRA
G8PGCT1d8UXUGXWVHLtVIVTVsxB8VIZ4+L6QaD4rKrdmKYiuQpPJJ3iLuulV7
DO9URF6zmsRNGXLIMSeTZi301x132j5BB33TXuevbi7euX3g+uezb/zxf4zEOVPH
TZNd3BjbQrSTmuoakBDOf6elkLtOTJITLK6ioyst/40CPZumP4Fo+40wJFapVWa
kGne+UBQUc2fcUVFaSbATorOFFVTQxcrtz6RwgdQ/I1HczoATrrFR1bVXWNXO0
Z+hNCR6BC9yuOAeYyU5UsOMGk8DoLHCB1NdySbqlne45TolmrIPMIkjSHvm
Jrjqyv9fgboNNDRNAVHM2CAzgpOVEVUA98c+M5a6ChgaAH|GST6WuhovmXL
Krn8BuisQsc2TE92Br6zFjg6qViOzJXj9xjtLNPUFH3gO5twJzBFIStS+xih440a0j
450DPEclbBJ2MLVknhMVNVUA3omPsK+IbjcgcSttnQ7MB+dfb2h+cvhfSYp2uB
YUmKL3mM9tC5Vc23QDpcneFc3vgudAU/UGE+q01evX7596b6Enfd84bktnL340
X/zZ9uw7mzeqp9q2bXpB3xEh2Z6kkEDaGRW6zIShgqYgmttGhemb6jgNm/W9oK
orwPB/HaVJWIVt+NpuwO5P0KmM3uo+ZrdO1s3PymlaBZPLATImHv+rvHsbtDp
+2i7e+zervdrCnhfm4k2t7NNzcZuiLzn5Dgy TPfy4AmT|P/e9tjiXdGeyPt03ubvnM
gKi/bulikqyZmin2DGfF8GRb1EI72YQ57dyANY08Pp9Oh3C3Z76L170fgP+fNG4n
FAYFb5NSIYjLLXxvhIJSPNy2RIJLKkThZISwe+K6JW1kIZCOA6nVThKOMQcjunBs
BTy4iLMkg+wJXKWIOKIVZZi4TLM8S8EM4SuMogbdks/gKBp/gTsLfP85ibNoZwV2z
DHtmgOCfIFkICgBdG8fnsJv4znI2KmHrgb8TzGIcl2FR5GIKEW/TC3h8ZQ5xJKT
5BDGX9X+CO/OgCNIryzwTzvPiAywGZzuOoxRULMOYHXUFWYTjV+GxYANcY
AbFxQJG4fwv8COMKo7yLI/MP4ZHrbbdRWSOKo4yUOwv4GJJIV8tZcZFMEryp
GaeBQrsTFQH4KimbCS+hyBgg51klYBwWVSTbGDwhPeNsOLqgiJaYJWJurGTZ
OxaUtmmDRVS6tUZVFK/D480om3iAdOyl/RGh8g5W9gpp4h6rLay2cQJVNWHec
2zPQxgPROmMONp6/ADUUYUzHKkgVOJfiTBNKWOFNXUDCXxmFIXWgglumRQ7
MbzL/pUoiZDNCCA+lazgmjIXBCDHyQuEiAe6MrcJznOuRUIUp3APsLD8R4gny
cdbCLk1GRQ4cBjgAsIXxEUEX503E6/Ly+Agegq8h8qBi/ssUuXACTDEIPrRg8v
DWFpsnBhkDH70idog8H9hJyBg+jMfYFOwPuVdykdDsumrNBoxXVcWXJa7SGg
PGczERXVZ0zZZ7IVRQJIBXPVrt23QDSA9bI/D6dTWbRZU3k80eiCLMxsoAQK
Z9xBvywUAsKIMtytl6rGMcjpPuQRooKOMXQx0J6wzhBBQgJnvQOODRAYYLLY
+IJV3AIXD6ifyyBfQFrQQYWzeCxnPgA8oyymgEjEKazUQr3wAVkjptMnH3bj3sB



viD3/+7N9/laQAN4+7NQNnCRjauLOgpBVF1VQUGV6/zMCrv8zTREO0IC+uOVVBt
9YOHf0+gVddZdEsbRzOO4Ki42ReUhoPhN6dzJofMhBGKOJv/j/A5eNC+LcE+8
pno7Co+sx+AbGDIipE5EZDUBBaT4iKcpkXQn6MsCrJWPh93EOtwtFTEY JiW9
GlUw6z66SGMkMgW jxHA417wWbgH7OBFmMUIOVY50jRBVENIHVJOjZ+A5Izq4 TAXRISNvIIswcpXFYOEB1gg
7CBb6eJylcDeg/Lkr+IQvJeheuwiKJ65BJIbTUjhqJIXVTzj2gBliwcgjo+YF/jp60gwl
g2RUQRARA4jqjbe OEBT8hIifUyQxYEyd1DG+G1hfHoG3A309f0ROSHHYPvgug
HA1SxBtbMxxoCiLBMREH5WG3E58ctUkHTIGqCs3hFX/DJoBmz/Ar4ABJiIWDXx
yLIEMWqW,yaNyqZXiuyleCbGBTPTalHqSGb/IBOG/loxtBoDryANLtIP16JNIMM
M8poArKwvwvpEEgZwOxvLWwsNtOGbSbR70OSHJ/ApcHQjQsykOPsvVEDvVKYa
UQxZbZ8FVFnFBISUT0iQugMHPf30PIx4LbxLg+5MRBZVRcmf20PJ7FoVpRZX
rUDy5i0FhAc1gkgBuxGLetSeWuWfxUxNKrplpfekGn3iYgy75VmD2u9Poger7so
85pwMmHxgmr5cTjeOItAROzTAtYf5p4YScoleG3D8F2BWbh/KWAaOlOOnadkgD
YfA5YhxIYIGIEtxQ90XLLrYr6dHgNY9RDhefwtwkY AHbmhL4ISupNGgsijOgooqp
+LX2I1zZRKWoduGE9yRANGzLtBxAaJKsAWP89C6Z0me6vSzvGTVNCTHWWhd
D7R+OFLLp5g/EZ20gHAA2hMpIwhIEPI6lygAuu85fmH5CckEJRaj9ZUAH90spF
Qzc+UlyBOkS8xYBFC2T+KFTGn8AWPWAY/aTNIGylaoieadOLTiRkdGawxFa8
uSGIU/zT8dLGGDWWceS8JvSK5PcrJx0rBO4MMcugg97bWReRUN8CWahZjq
NOIS/D+ZBO40J5/SsOChcOQUTd5INA76S2AQ6iwY IJLij/CGBQ2RhulGQY9K
vVW+Y+SYmRpai+VjdILFOhHETQy7jYgLoBoLhyWY/leg0448M4hDdfCZSO0fxNdm
wDa5KjgPfevGtDSDVXNVV1IN5pR0O0RVehgnsDSA9ONFLgUol6xDVBxqfM5gD6
ZB7lkyaXjuChmYHegLIb7Ppl7qRv2i4nBI7NyGmeMNtE3WgLJI1IZKTefTGbEJZD
KYeZgMIpdRzQMpMskxGxXZVsd526SSUT5bLvz9b+78E2ipSZagr54MmCa+vT



DGYHJtewlGBKOUxvj2CJ6P31PSMIKXxTELGSU3yi2L+yznmsxDTITUOzr5F2cb
ykInMrPkOjBLRLOowZpyN4XEmMXxY uF/JCt4wqwW023grcUpeSvbvzy6FhOsrJK
KsBX4XVcxb0izJ7pD7XVRkkBO7BsArGLTaw39RI/xSkl7jG6+sAyBNZalnFeuH
4+A56¢cC5JILvLafc3BQGXPMUSxX4hZFy3HIeRuOcjNJzAVS9fNRYCWL2+ea
D2fVP7trgPbxtfcD5SCI9QHVBYo0Q9ckakAltrrgeuglVCTTgWJo7yHOgMEYbjWuC
MKBXGEwdfarHhstA4B9ypglwKq3zTOk/WAZXSFHAhJhFUj8pNuH8r3BXTh9jCt
SOfTAdjfalCIk4AGWNHuB4k0xIXyJRVTE602V8rHQ5szzJpHWWgYwgdpsVM1m
t2dOmb5eYyz4YzIjTOZxqBy5bUulc4/ZJEA0LjJIJFB7]GYj5RwWApsFsg9WI1d5i5eepF
4AmvcfJIUyG7gs4dnDbKLWixBcC+Tclr5eP/405+Z4tq++R9/+i8eYtdkNZDV/ZfOf
RTEvh6kqiR7rkopUwWNIOQWNSSTFOVTJI5ymOMIOUEqQWe5lizyZOEPIOUEQqWO05m
SLVQ2AAKR9INcU3Vc3IgQ03gJQTSOXXInxv4KX7A6mIiiZ5v6zwVmweQ8oEUC
XxmbRsBTfmwAKR9IRc8KRI2rl/gAUj6QyqZt6b7NU4AXx8ACknlhgi5imGO4B0fyDV
TN+3uJpRDCDI1Et1RXFIf8DSPfJS11T8QB7EOXx6x1DUc3eagd TGAIJeX2rqp9H
M5B5DeAqS6KNkuX6+kAaSclpMvKq7oD4S/TANUABVJIGKCER5A6rira7mDj71
M8BYrvcvXSGEDKiaWWKymSu0M4jx2tkgJDIOUBzjfC2dRVcyXGp6t44IDCVES
4b04yW5N2Ulem/RyQDmVov9b7321NXnn12v/uhxdv7TdY77hb7PgYh9iUVFyT
3B2t6Mb6gRowaDPou7gUWTZFOcVilyvp4vONHKV7hdC/BYt6p4ekqpvivDH5W
jp+ruvVgyrYN+/prOP373/51Nv91bTOwzJQKX/mUTt+wmqj92gmti25YAYYVLaVig
1hHppXAjZhdl4RIR93KWVNHBNsOtNYThCy7lqg2aPdeP6CiW41HtlyV8A9MQzS
WNDATXFZFJIBtyvEWp5fpEKUjSIgaazcUKJ/HW2YbE8BOb5uwyDIgmsPMihibp
gKABK+xZyyJZnWyxMONK/PE12|+UOB+T4isihHD/dxBfvmAluqvf3t218fBsgHco
SXuWF8EekRsa9F2mxdfK7kLHDIAsmv2290om/YBmMH2QcitGI8INGLrvu9TS+zy
MDzd1hVdcvwSONB9zTe7hfgenno4ug3b+1JY8PmT20gL6g360xZo7hfUH3daC
WIR7mz+C8n4pvIIFZOPL7CmZr7QBjDBfTqLx3WJJcxuB2FfH3NhmfT/+NOfvX
W5600KiayqYIVrfgL2xjhAR28dhSUBMs5ZIX7QLGZUHKtXGoGHOCRHMjRF6fk
fNTDOLNngahaD2nI3moX2sDSLbahOB9DtUDbK3PmvWEa2pNJrGdYmwR+p/
EnFTvZFMyyU2zqiko9YXU88XdOchuOhP8N1FVXyeq3+ZEv3bEdfulE3Crge7N/
uBrxVY7IkQ5dfGp9X7LZDIspNVE3RDc/gCQSshW3vxy812wOP+pmK7C0945M
HJABAG/VKAr87eTOwWVVMJINIMrta+nBrwWA2b3yilEpiU4QOKhkDMCS8LTAIM7B9
SeMB5tgCnY4jm61mPSO0Ir6l6 UN+8G4QPO5PHsSWVPI3ICpUOdCE6QioHNqyp
PO+QBpJzEbttA7Th6PGNpM190rjx2kWmC7pqrwnCkbQMgpeZgaJbGWugNI9w



NS0Q3MQBV5xNMAUj6Qyp5sajpXCt8AUk4AsNW ThCxwstNMGqWy4ikIN83gkv
hYotvP18gCMenIDHtSO73+3NQ/gpfMv/tuzH1++OcYHbvKgSZpqSlo/j841LMI1u
uGjLpbUtkzPP7kdgXag07VIVZuKHaRSboFUh2+17gfTPtfbezaOsyrBumeFgEL1C
griYFjiGGXGIsGMZ6BdR1iKi4dLxol9wUdIuXS8SqQMVbl7WeasheQKjydRe90S
i70CjVS3y6bnpGF+mixSHc3M67mPB209VNX5IVGTG1RY6SINGW5NX7+66ND
Gx2cq8IMg3k+Ln4cbfkGFNIXQyTYIlyljgKyutx1nx9Wtu+GNCousaCrjmjljleKqq
dbjolH2Jd4uDanQtQ1UVsmILTT2Du3D3h4D/HQzupw/bUQVE6fGARI5SX2KCNYO
MwlldcO88TFktaZzbuuSjquTaDtM5E4sFPUVbFQNR7KRZVM11D07tVJ9eqLYpo
gCLalYPa8oXxcy3c72RSG4W7DzfParaKtampLiMgKeuxsTUBZ60QPshFjldbuh
3UrE8n9w30p2tU2+smr33bYgzbUK1I/SMDRpplzdK6QPN5eJUXrCwy6xThVv|TS4yR9IxTrmny6ogtyidEgmwBTw5dgTk55JsiidlcnV5nSHmM/Dg60P1FPNsC4qQ9
1KixjFCD9eF/YA3reggkUK4SGBJYRbWuyZQn2bW XpaKwqzty701KfjAdulY8B
b7tmhuS21hquUm2MM3H1DQW1hlh2ua0SCZxUTeXxYTMbgvsKM/mnyb4kbW
mpca7+PyHvVKImMu2EqTGb4oe6mu2jxHOVXyfipZFGdDSy4gU9PwiL Cx1ktxosC
b0Z6AzKdZThLFg2PcHJ1DjftTXPndP5rAfPHIrFLOMQCPV1Kh03DbsDZFcw2ua
gz/KjaToQh9wLXNgRB+41zqWYPglVda5qlY8vcBADJIBmMoBpdUWN4RhrxJAnrg
8UI1JR0J4PRtTUR/ENC060UmMQgZP5r/cuyXTDWnSyTixmsu+40jkVLKkM5gCmV
8MStolrDWGe4CsalMPxbYcZdKVR4IJWPME2pPThiATinFvILmO65LfqTkwQ4F
F83LGz2iyWIFtY6Z5GazX4cUsLMYAtnLW7R4uUMkVxngTAANtV1QkZcKVUan
Zmq64fr+8kebLomosg+07C0OV9azODUO4zolc18dChjDEXGNr9+a+Au/eHoW6Q



[1TUMKHyY/RBOWF9Rh6ubcBXIxoP5xp0/3vZR5G9a7muF3v/YrvEfK4volUMo9sQ
ASpyCMMJIG5VqgXeleCCgRHmMIIBHI/z40hd7goSYiLjzZTA5SAAsSIkRACOd/yQV
ZFBXUhGDRKNJRF1voltv2e21107vj7vFVnrJ6iEccsz4Y murogHRKKTtPkwiziCl
FMyQ1i5VvBE14PEN8ra0DOCfPQUuUQ8ZGOFI6hZtXjm2QUNfrY4vQTKIOELTC
ZMbCjjJTna5zDOM8a43Qalqi8CVOTHdGrWpldGGGNFHNQPDt+fOBkwkvUB
VexJmoNTD/FJ6D6qpQGH3i/+1jYDrpZgMuu5C7UUFGZResBVAYil5COhQIsdM
IB6PQ/RaWh2zzRzhrsmf4L6wuqr4PVEAtEBYysFnBfmNgb5Kzp2D5sp+OhCL8Q
JeW9I2L/u4XHXV4XjhKYtiy+qDE++IBbtxpCjb4wmBdGp6NW+61bRnJT9ifZByje
4AYA573IMNHCNXxZ2r019qUIGYGIOTwWINDb3zMYMp+RXR4fsZ8MoVxwMWhg/i
DDWo2mmFpzzrGrDhVZhFzJInUragMrijyWw83/mgFPIgOkwVrNrGasQGKkIv8wl
hGg8Nc6bkBWbN/DFBI7LOa/kPMGjC02gbyiArS136XhNiDeljg+I5F2RSsBVXD
CIGK8KOTEQZ1T7fOqgNMzCXQmLalwcvNHLJ/OP2cUs/sBDBapuylqgl8hQV2kwF
3SsPhgrWWQOx0A7C+9B7fEHVbIPoVEURLtgmg20CXOmQh6a8j5+vZmKgZvS
VInolYYme72i5yonCyA5Dif2ocvvVz9laM1YPva3vEarBKR1wWIKNYW4otU2mk+p
IEYSYEWhU7ahd+GKcZHNC67cg7jLvzY4RhsjARL3DcKDTxX65UXIbWmSLIsjl
Crpvin5fwjM3RookuHPA2WRshNyWVcK96161jo+Xt5213hBZazkp2uiY7riZRgvS
Qe35IVuV+pdDPxSIGgBQPXfEFJ7JONhvANZOIRLOXCBM6PIOhQbuMIEkazMg
JsHhVIhuEChmvsRpSqE7QIsgsiBRqV4TeO28RoGIGUMZ61bxV4ISWWNYFG
IqQVHcFRwEoup/Ackhp+RvF+hK4YIJL5RxbBKpMLpAAhzOa/pBillMdNY8zX4hb
BRxbparwsbGzyZR8JGB34RjM2jIbzLWim/WZISyF+tCxSEWMIJwe2kmTntXki/
DacLfzpFMjLy9+h1wzYUfzhX]jlklpobKTSIPDBXB04ltONy4610U5ygsQXoXOutV
FCEdEhaFmMIGcnOqUQJEIIG)I8bCIRILILUTI4AGI6OgTYgbh2eV58aHqQGhEhG2zZ
5G9u8A6aBFN+L8WLMBYgRFAyldeolekun+TWo6UTOK7r/BH1ICDZhBFIUA/
MEPVUOUBUYEKAAVGAN8C8xrJVAcOOsXEIrCDRXJc3sxryqjfKpuy+DfNo/qql
T41hnD8CofPRTVOCZCzxh2hrmMdRCpc3IW+kh0xgQc/6 XEGP4rJIIO18EK35m
gIx/LeGu8UploXY7yS6+M1GBjQcxWygOUaCiisUKWKwgPrsZ7rIKWMULwvue
0O3ThVG780qiikv6K6mMvO5BFMKaGO9WMSTGXgLabhrocxLtKoX5TQKkFowtw8
W7iJ5ATXTthpaNmRIrlrRPQI+FAdYGmM/9K9mMm/ONhBSgxTLr5gGg4niTwepMOp
z21208ZD4wtfftftUC2SNve0138fZAWWFJz/XraYVKRVbjGMuldFhff5skHM/3aLF6G
Pos4jdFIRxr7iDLUaHX3faPI4GH2DxnxTQycJWGQLTI9BrySVmatdB3Va3RpxV
DsFq5zt9hg0/1pZ3hr+umupPP80rZLJ1gSf+7CXtazNQUSC2F72ii6 TbLUg2x2A



OX6PVmM9yf8B8itCrVYo653HFLA7Y30jg21ZW+58PBleW|j0u+0ITNUIVRZ7D8Lc
80vVQfPCa5eqypvcOkeqG7jqq3j2wsSV2N2he+yKELceYNpCIlw7yAYEswJzalr
JADDyT/JKyonCvYbdMij8CwaTzezBfPGEYrQ5tOWcw/XWRgUJRrbCB0OgaAfM
uVvnCznnJxjww/fO9hD42KinOOA/ZKwvTDoUuMKL65MD8IzS/Y AkprfSfOIWoFM7
NH5kdxJKGKJIsH6751PP+rmYIHQjq7wNU2sy6xAW2Uw2QpoJilzgRc48WOtxq
MD7A6h620bTI6F4laC3/HQbJRLMtL1kOpUHOKkv70eHH+4XFKXLSfQ9l+c40OFC
TFIIRWXMnuJJA8QY|nlyYEKBj+4yQIzhmKO0Yvm9/hTZODO0ObbM23XVRWeQj6Df
sw8k3o0gWpLCg2MDxFhWjxYEmMsQIKwelMX3M9xxZMwcc44eYqdi+TLAZIMbJX
0Tfsb9GNZ6HQ5WyrEvulCv5ccwUfcl3B6rkhpgmOo0Ej971vA8Q2Q0zXZNdzqQ/
QADEuilmaJOk2dfYaIMYHMVNWTMKYIMbPxzTZMmV/0Pm5laaoZmBa/g76Gil
s2bnZoPC5SVUXZsvW+kqYqdiBp3R633bT2Gw7dDD2S01tyn4r9/f7slcu3/pszr
h7JoqzoliX1TGONMnxJbsU6V7HKERza2s/2fm4Ay80ncYYhyOW73bl5sU4pj3i0A
RObJgD8hDJIj+06WFdJiYf2f3uV|CnT{5gPI8CTIyGuouPf9fMn4zIgEgyETmcjTC
LVXEFjzAabYT4VZjiXeZRQ9jXLXYGfprP5r9idCnOj4W31GYxpGlbh4vQ5K04xm
9C8yxmGTosrTEzn6xbsWgevu70YHWgmnuh6S2HWOBHT/Hp8h71r2/s3xuB/DI
$6jzgBnjQFxoRB9rg8uYN8Jr4Zz0pCS8p0xu6uTbUyDswE/PEUR++1mBJ91zH
YGFCNmMKOIWFd940uPJt/+uMXQMA9Es6Cbg6Nak4x8QzPjNavVU6gDJIquicLT
0zz3NO/NHCVNUIr/hH8xnIXGBgoeDohTTIEWXy3g6Y4q6q06Dty5LrBuioUg8Xq
PeSfPO0fL2IQ3AfDzdse TAU1SNx9k7gJQPpKgkelGnonZ3EO0gd15Cpy+MKSLt
XHjtIRVmM2fTfgevU0gJQPSxVPInwbc4MHKO4HpLrv+70s8vDSAaScWGorihVoA
5buOWViGarseFz9pgaQ8oHUJEH5t3naNQ8g5SR8UfMdSUVH/WDSPSIRjquloj
TopXsMmMq+4ZjSIPH3B1LIN31FsgZV5/pSZLku04vCDGAIDYgtROAKVe75g
GKfCA1dNeTVK/X3mQAG6S1AqQqi2bonWoETtUTzJANSgnZmwFgRSYIjy2kyV7p
VHr5dKNpj41Iv3JpDeMuvs8YDUIj3ZV3iObQ5YygISWZNdVelJFEWRdNnw8de
NIGXRvciwlilFkrqdgOubPwfOQOPaL/H+d1tz1L733770Xj5/+d38P/CITWUEXE
1VNJId28waWUJI3a2ybXQrU7mdxxZ3IbVENZdFWv7wUWAL1cXLW3Z9gmXo0ia
LUS92nMO02bIxuZSHI9vYfWd8zXG901GhRzVpA3MmkcJel Y/1YEr6f/z+kG56dVx
xdInTK971JkHW38r5t8i6 CqiHNr/dm3C8/XfSHoGrM2MGU8iSpj16YLgq7sATMd
TWwgX1U58cls23mH7HqzLIFKtariwZxwapR48/j+DzJEVYIK5s9Zm1HSUTuDA
VEvCc5HCVHIwu/jIsMSWIEH4U04mSZxkdRISANKRMVBcQV1FwwgmdObEK2D3
kcVOgkQNszip9miOnQexWVeCiXl4LrkdY71aAA084/Fogkylim8sYZIrGL6/7JrJz



XeYytU+Ms/yeEyjiBGWMj1ToNibgFXrOaNVjshodeRMPU5cDkOe3Yo5eBUx4c
p5SFloJhc22/YoPW7/dc/MA/Dc8witb9dnbpWYZNDQKGdnl7drk+YdIJS6pfPmG
VzdOmXNU1spgonlKb6iUfTWumRam+N/At/HELEyS21hkEeAu+CxkpcvGYWu8
x5ramiCqVSWY9wzFnEueAxb6APbWrjAH]S6n9NSbit26+BDIAKDgHZZggm5LQ
GMdVHC2KI2cloCE1VGBdBbs96eGHUTJKE+WLAES5NFxhDRvIQdxYKgxh3g10
eevSXWGNTHprVUKM6+9iwY1EGu2bNxzzJ07puyrpm9XyVkiR6gR900/q71DT
Q2ZdSS75HDQJIrhNfqwKKiPmscVYQR4MX8Y9IFWmybhr2vFjrCb2VRUNn+HAL
CLgmMXiMHUA+I8meLJIUX42bpC10XdKPHtSXqQ5dj9foGu7TKbzT9QomRWIlyz
PsXTAtZvGoJ9lbsmi/kmgvrEt4tSzUPQqrZWJZTzXdQWqgDENPRsBIVIIWvO39gJ
nZBdjRb/7Y2KYzJYHIMbMhMBQeppvMUVL40mWJItY GSKpCTWtQGnSYrEjed
340mEdf9styillwLd4101f1rZIHIW/IR7BmPj+3gkrhSliqlaXIGgjbpV98rD4QTrQa
Yplup5b0o95KgLiOrLd7RfWA9INOup9gOPNng4MHraMqgwtuzVy8FzxfOXvzov3|79
p3tns3/8wUH6EWIM7cmK3Yv0ayr8ahhLiUnKgiFaGm3TI97yx3xocz3DB3u/Sqgbrd
MGI5siU2LqQPXV5GoU/UbnXMVi320CZbHiwontDTJL32Nwcr43wLIDotsICy1J
U93BKYbtALUgmwCcq4Ms60NXK7zoNPY+0YXXKMTcssA/m97P5X/IPwmvQO;jl/ryjz/9F/EMLAUSOILbdYEdCe TMRBIp3VWOxR2B1dVQAtRKo1vCqMc9
FUCN8GCPASOdTmVjn/ttLiEhIX7mWITXjY9arEYFovyEAIN/KhuRgovOc+HF7
XxOx5u8f/Z+5Y1t61sy19B9KBDIk5IEyDBRzmulkgCdKICr5Dkqls9AOKKE70kQQNk
2gmRpzW405q61lpDDzyo8EzD5p/4S3qvve8BDsBHIqVOJjPFGriUfIDAOWe/116
7Tg6pXy+zImxPtxV31MwZFN554K50zXP79e6gnG1rDNpem6cUPJAVG5bX7d6
49q71bv2P/stn/e7bzTxaFaFoDrxurlMrkxD2605HRNd8xUJxM5t7UyZ0MOPGCJ



0ksJbrX0zzOI1Vb8mxkBGbQoTzsaLTCmKgoOLV8nX1CxVXhZAKNg5kpbT3ebf
bu2sYB35JEZEGWIUWDbPJIRN2+1iH6S7Yz3HcPWswJ6Sf3C2Yjgm7BThXxj9zc

djriyFMYpj0Qwzx2YBpjivWmDM44MqU710UkzBmpDuXF1yQgw/iKI9nTW+EF5

RVh6TvxJ6dXxFrVqiiPjugjbZ83PyIXJiUXJi8QhgmiRSBefjZJEQsWa5/Hazmoltkw

gsgsOIfHL4prigk64qDyxAFbjhMGoywgUAQNO015adAGE9Q5eSLcPg920Kule3

cjyBlo5BLJI1JycUYBVFJcf7KZD7e5b106g5rY OZ5DmLguRm4X9yfy70yOQJcRi
zMNpyJIICUNHS9MSsrzQNxkLFKFqQwSPnIOipIFWjc+MQwWCW,|LCFYel/FimKeT
ESJLSI3Lv+k15HADypRedYGjUHTAY6U9VU8rO0rlgws53U67fQUNXQ9IXVYPXP
YWV70/f8WUKB/yig3L6/b5IlibU2nXv6m9VUqO7ZrWdz0K7CpDIrg27XgMyzVLD
37NpmNR3P/iLqvFOB6KQzgU5aYm/Z/btbg+fDLtUkplhP5KVqPIKkFYeGINp+E
F/gV85FAXMUbRahyMYTf1OF7824tn61/nk1X44cTqn0fBgg00X5yL0ZdcCZGyN
P2sgjPLFdXsYIoLRmSbf//p582Jv8gwFqf9Sj1GTUPOLXhGJIx4lcDUTa4lslI32RZ
CgeP/tKgKnAtoPNRrgeEqVNBFcgeBPzcARG8kihnrfOroyj0TkKPtLgsulzGSO0rvdy
HIut0616rSUN4SbTvIXTfnDFsdJ2Wa/erEJUdVOwcLrvWGXQHVeiljium4LsdrOdye

VyxqitWq3lt261VoRY4rpho/rrfaTdaNx4GGU7016wY4GphciNrNiyt3LY O80sFkO
lew/a+LBz6KIfO7TTh3bpz4508HV7K2X6j5XUqeR3HISv6a26rV/e6VbyP480VV
s6pDzo1uxIX93HIliivnOGu9QauE1TyuXAULOWIr57UGzCs/mceWKZ85zbdvigm

CQjitXtK3dfg3WruSXely5YgzR7/ba/WbJIn3Ma90yuXZzWda206yGt3A9/CI7r6t/
IYW8V0oN99/ezdd89fWdMpvnFVAaBfbzriMvtxvePVej5bueM+3+E+L5++evPsW
[+I9XFL/+ur599xW cfy/OfWO/9FIYKW ZrfT6bq98gBSt10rOTzb099fd1C3mWdOc
3/9hjiL+f72B3WvZX/xIn7daMztmAvn1N6LqVD7dFc3/fRVEK1IQO2HEBJINFSX1i

GY7m8XT92yQaBfvuv9Zq9TuSeDucRddFI1z8kBe/isy7g57v242STnd6ttusGwK

Ox+10a7671evp9d0BY080V+Y/J2N6M9J+7dKoQeWmaFym03DCney3dNyuecs
7pAQNFefxbJgwd8kk20DRmiff7ThsjnswN5/EVAVW +hfudQMOul+EH25J1d7Q8
mtyH9SCGW6LDNnQh6jlAb/seqdVgNLzeHTzSU+5nHWECLPXv7ngWzaOU/ILdQ
IIAAW8gVF30cfprESazaln2SWVp4rnwEYyDxTJIpEe+JFupFNujcYAp3PmRBYm
PCW6Vhky6k306i5gezDpfORtCCBkU7w73oialyyYABYjfZHSKEDDEi2UOyyré6d|

+rCf3migQjl2AKMbMTgVJIBBAEhY3KXzN4E2CBuidkc+FnwynbjmiElyvdo2LCcl
BLsSUJEsDSgzFEaR8Qf55aP5eEXX0S9WMTBOvdnpl19tVyiSDnutz2/gWoMF85
2hgvki2vCJIzKW30MGGgSzSKrecBRYrpieWdWm9PCzQfil2aQqOaelvu4HmSe
JKAD9A49sD8gCNbvutDOc8IUYKc2Z1WBYJIWi/iJkdweGyXPPTSmISvB7030x



59P08VAIEVKSIrTWtOKLesG1EhNMOJ/y7YQGEZTmASIDOI9VRoc6mY8zVUGTA|
TtsTj1YjP1qEuPDpayEzNFR3NWUC6Cgx72Ip7deit6WpC3gjJ7ZyOfsbcyHEXST
IgjAFDE5P5RKR8B2elimI3HbvdgpWHdbg+XXNgeTh4NO23t2tdcEQicx0dJKLW
K4dMKDFN24J2sVOCZET7ByM+ph08WJue2Wdy5UmUZ+zx020Pqy+x5EGuUO
eKtIHZAT8yWN2XmWIRsWRRPMd6aQoNoQqfoP/86nXILkzxWME3CcTgmN4U
PWWoF63/Tf+2WW3tC/23XcLIn88kUvMfJleglBoaTTBzmNmMx45hm19nmFG9Y
vif27u6fQEbJuG8ecAHge9W8HsP8YYaDM7mz98ftVRJI6FOUZbNHulZfbaTd85I
LLjfiE7uC9StxarcQR1FCzAf8LcjOLICIMEO63QpOoFECMKFYVGRN9Yf6VMKMrK
FMwmu8mwCaFk4V5HGKUxLzptczIvk95L3MUQYzsEOqgSK9Ys2jCJILI7goBAv
0VZUyFYZzRUKsMGvxtDMJCoo7tYqudX+xzMW Y TilfgP4aHDjc9yevjWBORal/D
MgPYScpGZ/SCulH1Zb7nNXr1V4ii0G44/cHvFwmjfbTjbJIxsor0e9c3SEbISgIC/i
GGVxM4xBmh0O1xRgQKIpYMNKmM/IINNpy708wY9P/NQ5UjJsMYa7pM7uHBF6X
HIL8TJ5NgbvTumDIYIYRLT61vmd5N845vixdy2cL5h/Vve32Ibs3uHBALraFOVD
HjPJoGH9gmqlc/yMf5SDIbXH2WOw76nUdJ/KIvDue GzKKPNWIKBjpw5tmqg4+h4bw4U+FzFTmfALWZyerX9JQOhg+SIYpt7HyoVhkrvRINEmKucGxIm6d+WeZ8/J
SOrrbrikPNqO1xEhZjKKjKBTkkB4FWwc4txjrimZjsEHIxwXQj4eMCPfpRUMKTS
mM701GXwCIg9UQNj66JWwWUOOLITKFOFC3RGDNIzdANEUKIe2qeEQS1ZMQMuJ
DuAodz/WbL+OImQrV6ulAMwFReXDqdCFoj51sgSORYV9aH+zyHYsf1W9y4Vx



XHJbuJutba9rZu+O2uH5+ufBxekMF8HONBD3vYvpxhmWGs8Bh9lJvQFBI8Uoj
Tx5+cD00z+YOC1eBL7VQCOXs/uiQ9S9ImeKns7Rn9nlz9z3k7pdWN9Ox/reYK94
XPHh209dx7r3YbI8MkUsRVR4FckLeF3kHksURXxBeDfIHZIyRUbIUIEI3X1fLLU
uGh781R6Pr20v9dh7FfQwW/A9RQIaRVFhOcnTh4DI3c40B2UJ8zk5pRi/OkbvKhZ
gx/hhgcQ4E6LNx15g0V8Q4cIWUrRTQN7vtrl/jYc6mARy4vaZfGhm1O6AvmsajA
fy6DOB1kAZoWxCQAT5kfOZSel85ch8M5hZZhwVS8ywuPlaZr0/Bbg5i03EnB3
FkXc4CJlakMxwmY llvjMtCki9KKSDdW{4nUxVTYAgXySXCZhXulsZuSfKDgmNA
MKOVKEC9QgEEQgI8vdWbxT2G+04trKoACly2SWhcldemNCOEgh9WCt+BV4je
NrApnXylG58vwz70dLavWe37Yrl1ljzcpHXEzSuQoelLBcXURckeey5DgcrbjhB8
Seuc+G986DIbZ1mQTrXyXbxanU7RV3Tkykg2EKxZtUqu44ja5TH/CcRRMU26p
3VRZP4q4Sbhy17Z6D8+C1rVfgPNt+NIXWMYeXSDtFAnyKWSA4W4VQQ6Mkw
thdeBEa28TyolL8wk2+FnNnGyNkC6Dpg3RHzdhkBfDY3KgGFTgTMHF6JJ06tQ3A
X0dJuGHQJPY542IwF4BUPOxXHzZLkp23Xf7bu/GuWyOolQWpR3r73Xtptcq8b
rYLcOv1pxiJchpNXol1lfHBj/YvwHPkgbuT3ITrOgWMSfbzz+y/VINmu5b+0Xqz/8Z/
Pgs2UbXTsbqdbzpA5nXqgr3moVTZbdrdIt4Bw39rn4znGfb3KfT23rdZycRXSpZV
wp5S5KPYrrPBE1I3B37N4X6dKjvqdBrd9mHNPD8TYnLLv7zHOOdgOLyxnP6cYww
Mem7JSeVJIV2NxbjNTOIkBswAvWDWWF7NP+5Mwjtug3UnxSEO10VcYzRZw
MfStZ01wRhf83galptPoNQ4lecl+F8Uye2/6ztZ+D1xGY6FRrxeagXLkXiAUOEV1
hd7d97R+p9m3D6iH7HIjLjefstDTsDeBe2i7eJB78HQjRTILrNi+W7adZrt5F1wwlb
peGx2v03Kckm117Fqr3i55xepB9EtS0y29al pQhXeOBvimJeV5QJZziBZrwOGg
AjyyOB/ULMnxaiR9sVCLIXJyZIFJ7/3CTU9krFYaKK+xkWyaw2GwZETNNEgmil
jnGFuzfwaX+BXAYvVdioBXI4jH8doY4yylvaNvDYNO/XFOX8zi7V2SUjhNdyArB
ljHaA1D7pRzubKePHSbFpQbaVQalQz/apryP/Mv8tMW 3J4gstgadJu27ZUjVLATBB9OFMRXdAN6bIAN4+KQYdCVvDQSNV7KIM8+2kKrI2wTOIG/EJRR9BYWLZ4jj0
HD8siHMmIlyrw/POeKOVGEWVYj3IRQOcEoYqjutnlfglyF/Z6FoXHurfAFi3gSFv
R61bJqo9FotRuVxgoedXhFHf7wzlYZhCDKMyC9jEafM T BMmMEUTasb+MOYuH
WzgbX/kXgle6mawcGKaUNcyK8C/qB1EKPE2kVwerQuQ5HEGtWOv1s+K9yks
qu2LVWRXICXXK/5UDfx+16au5B3tBO69AL5rQoL5WONRfgkrdoHJI3KIu94mQL
umPXv42BFDF8Tew299QxGWGGNwms9UfemWhG1m6pYFegkR8pHrCFzdFF
z+QerLHZY6+wH/dI6Sv5zXW30bfbyAQXqukDu9vu5miv/TmpLaiVo4t8TzVpgdp
nykzfRTIt4AFWZRsVvZS2Y Jhv3Mh6j5sa8KikYslj8Fa5R+LvN1u+iLj3hEHIT4wLV
GIKviBQs6XJ45gCLxdDQkxUyOHB28arGgrGWQE86KMRiOSHWWHM3j4N5/k0 CjSdgeyyOBUa2xOfWpCr7FAj203
BFhBDkuuWLFaYgsyCeW8OQASRNR+VUMdVIFXEmMKNVYMxHSXx2BfXbHW
62KiJA6N6VKkihdJCvhGDghlZ+E80inoSCHZOX09UuuF9ATHsDC8xn1d0Jn71y/
4QjkecTXSQjvhIHI3/BBialoHOZELRCHaTQEDRQO+wWK0OXdxzO7WWOYL+EY
80BCQ/MonQNhakkfU+GJGKmcd/EgQdcC2HgxDVsz1Bipt83YizMLF++apxP3e
1jdsthpO6kPhTmLBDuvUvdriBj4gCcQa3eQRkymNSzAXsyiO73Wo+sTu2/fj0//3f
21gASP7bT29v0Of5s9J000sCD2u4Ty6l1njjuaeGp/vf2fii/LXKa3fLkcr/dGNQ89Jc
eo06qvDrbCHIice0VSfhFfZgz8BXwzZ2Cnn78E7CdONnC2qokSHPHgGaoAtiaJvm7
pkZXAOkT8y+JgmSMkrLnHdxpmkJg/M4QSAhQANnknTaxJWVcHZMbGEKGWN
PhKh2tfzZNLg6u5sEXghD9+TUgsuZ084csAIQOEOsdhAmTh2sMsBnaFRABomel
mcvp+HIPrU01MI/B5ZhWVgFZkinVaBBPFIMGoHI5SBUPbYJQAPp+TeY2qj4uPk
WmuWF9ub9LK7bv/2uoq+WP8y6TrPv02t6 TSYBahQBdMRrcYUle8GgDHPJOK
IT/QgWohFDu5k1ACwkcKwKhMXi4cQx5kveczzdvwWehBamLKmvN6HVLAIAOzve
SKQqYVVuRJ6rj1freFOsOVgEfZKv2S2M9e02210ES9YTmMKH2fLoT789VmO7Wif



8+x2r+aX1h5M+alWKel5zbX3/bpfdw567YfIHd]ZF35Ttnvr4t2fJ4E0O6d1g//ghf+
m/+yV5T/3++/evHr5rP/Kor+e0Bt4x68i9m6/U28NalUGVLt92/fz9vmrjl7Ht2ulBvr7
KPa3eH7uziHca5ld1xkYR+Eunto8+v3z40wsvCQL50+nUfqE/h7/EI3+iyPexmPO
HOSjQKiwcsuKdGRCBhfu6+8//czeyllEDhH70cwcNE9BXC4DA85mQ0OszCQDb
EI5BovYbOX3wOLD/ApCOPgF4HBhyGHyYi/OvLnnQ/PcrujLGDY2QK1llwPgaMhJ
iIqgpqi5SNgfLU4pzHtcQY xtp9bgqOUS5JjBvtptlolcHGVWO7t4hxUeq/but9x7JvSsSEL
3emjgP8CzvbLKZuFPOICONKReCpcWuck8jjzdOQ5VFMhlel9mjlSYolVJIUvoHg
LgRTAKEMIBTQHIK/AP4k4IKSjW7pY/5LVgwyeXD1XqCBJ6AVIQNQKYgPBshg
snncbK/IlY4SZDBVaTINIKA2bWyTxMsZGCkJsTgEI3016aj3qgGqvyYsuqlltiO4+r
GErb9QdOv1cqTTi6ju7d9YqGsmj5vhZD+RAk71v9sgKnjfTMc88OHWDMG6IS5C
Mebcz35MOvVSmMKbEST84wsoR8u5SixvFy2gcSVKVKGQIWBRXT4BwW1iNJIVIHv
PEDvVHQaNZHdgXi5M6eECoBIhisOYixhVxMHxaq7Tr5dCFtut+45XGvp5Fievvh
x8WHQgTIY]WNgUVvBOkcTsEOkaCfjQvM4EzcTPplzakM4U+NCSICBwXY 2jaR2kh
FzsNRmMOoJt/gNNGuzUD3zkBRN8Ug/t1jBmuWywzIC/YPZBF/VMaCn8GD+IkiY
PLNQ6G4WvUOhoY 3tuMjQ3+PdZnTzMgpnMj4WU3g4R5cbgJFapX8GABsoXBYy;jiiZ5GIW43vwGMhrbjQPYkysUR6FcG70+IkBTAEEByM4s
VUj57IIbLhLbFEWVIilX6YyiazewyXwhWJIGladrACfFFcpxBxzGJZQMvuGS1PpH
NdrTsNu16rQPnyd5/iYr6jUwQxJMrigjfS5YRKyk5n1BsO7uLSyRjFINSThTAU+X
NhTTDPAV6IT1pX8j5bntXsOJ6XNs+71a22vXcT7Hc/6QygGPYejAVIM2HsePph



D+DJPhIJiJEfokGgapoDrnKgqTAEpZmnPc2gn1DFENM1Spigh2PKSOI2kwOqKjc
MEk5qSgP3BP/MY1mzVOBfH8axDEqgpdbNe4ZoTM/Xv/Czje9Y XfaNYTRhgsPX
c98VPGIuxpm/LvcQG/0rOKkmK8jsJ5IpR3zptj5GUewTAXVIi2EDITGUG6HrdpjJL
01GfwxsFV31b3EyHVt/o7Wz/hYOpa2fPnMefeBs1PrTvGh8HgQCtJ5Ho/+algnCy
PL+qfVGBtg6FA+ZQGu99ldCy29uVW4VVN5DHNN+UuJTfEgHoBoHUNdutHUN
Ep7ctb2e3W3mxgRPf83azzEm+INNxQ48uEHBzVzVUt9gps7dsS+5MOflhiYTxA
6cYCUtDKOBLCmzj17qlo1KwQRC38L51JWwoQihaUp2KxAHH6Fg7gYJnTaH
CKTxI/DITncHgOC/MIEVRxtpCqgc3VqfgimnXZr2U3c9r+8NijnJ9gBV71f3jYofv+d
Qyls8wde/KWyyclo/tS2//+rlgxfr/+7SSZMRUOt/fvus362ixdxGzVPIL2aWzu3Wn
FrieBLu10mgs/Ct/9J/0+0/e/XSf1s4DG+rnAbHgbX6tXopz1XvOTWV5+aj3Q7gNB
y6F3FfjF5/cOBLBpYTy2dyiiHckGDgBwWQDP4RD69EPP/zwOB9KpUcCkclS860
WMJIzDILNvZpcUX53hbCsem43kGWKbeT4CeJhEALLxzy7WHyc8Vhc/CjtKP7P
gWIEDe1BpzJLO83AS|9BnvAmkwD/RxAPjaXc6dcwpjn+MOLKIQLVSSXKKteyZp
PLOWZRKVRRWp3CLjIPQ2D2p6bBDoY|TI2IQ4awhbL38BIMDxXiFGZqi6j+CYVL
MYHgC9ZnOuzZ46j0XmwmOPNnntXOFoGsnVQG+BwYSwgKZeaYk7KVJIm4wYc
WnCEjQB8QIAuU80XStMrbqQkbb3SJerCgc510j+NhThboCToxIP9Y1szIgtHS1u
CVO3nxORdAVNwWP8pfEZ56/UHEMfVHTIVIPM1U19xFNgroHYr8Ad+Rg4vzdIkTtG
uvsdP7GhNuX9s8nal/QX7hME/nrhCf0+xI197BaMWC8qMjGSQKiZQMfLKQeuT
cPGBTzJ+r60yxIRpxBWYCQnORdAO+g601DBKQ5pIb40eN5hZ4DAXP87ROXa
O7X+fGq9y1AV/yedYFjFX06tb6VIHyMmVKmMGMbzuuy3Ak013pDrz+wP4i53XQdx
w36xg4uiv3+ux51xkldHca820YB/PwxPKn8SXmZIvPAykdgk7zHUOKfzKTjzs+c8
KJSpf8tlekaz6gKQvgmEH|ErdbqOR4Gk5W5DsWFK45stK65Gotm/eLKAVCHV3
wDLgUPI6aj66830Jvp7w2nosORzPV+r71dVv2D4VDsghau4gSlYiji70fz0ZQxtuwl
KINzlgixN6sajedl54Qx8culXKzM2cYEGIV2VqW CjepaAeHHhOXAqOOtw3B02UC
B79iPVXZdzB0/pGob0z01MI+edGCyYUMB8UvehO0tM3mC2YQO0ZISexSnhadwc
Dt900ccM6jtPv2DykJtf3RQV+1PcPU99vhq/4S30KC7J/AnnfdOOZKINITcBFOhI
Cv4vAS+kDEpdRqOY8Qafqnil6K5xfrH8VFD7HJI/hyxhGR4WgFIDRKVSN41zF
wqRIQsMrJdzte1l/HrpWJIDs+M0/K5bogQ9nvyv5eRzqUIxxJelACeQYw6]QCynlFt
5gwWmtykpgEQjjb3+iOIGKX8ZHbooeDO6119ukbojQZewQmhl/6SGvSIbUTQmg
[fiUMkOX5nx2TLOTSVIJuGIMWwWhUOPMGSsID5r3CIM8KkmERCc/MSeTcEO0ICGkI1
9je5UnBnalceRrWDv5vu6brlFeAalG2bwWwFxbahUSZvgq7UbNHAKGNfA6HFVD



Cso3R/FAI9AHWK7/zdMHEKNKIRNISEX3RVIX3vtXHLALfgO5wDYyw5d3612drUF
erDUAgkIsBMBuUn61+IFzTSdUILVbFpzUPcG7VK3frNd69bcfrFb/3jgv97ovWscO
wObcollD6c+Cj+gm3+0ilAWMI6k2CZ1VCXSKOAGNZRRGq7/jQI9AGGRUAKIgGKI
4D6aRR6sUQO1kg04UL5XxSyo7LbQCgRQNgCJIIwK6bdWTqjg50/irvBAEF5XV
y/kiz2V1qt4/415tgThQWD5SMAQqaG+YQxaMMjadMNc+vwhgPyKIPgYrDcspe Yt
op/PSA7TX/wc6BwT2i2U5Uad40aucPoNuA5Swmqg6ma93fd8H/rGbALvtTslilcfkB
4blg/RkaPqgaksuhXnHevby3ZtX3nf9/rP1P19aXet518BteM++ffau+7zKaXNqvUZ
90Cz5is3WwO10uF03P21uv+G18u6UBWDYODDYW{VjdKWVu6KO0t3sjb3IVczZP
PC4ymCgeHHkf2ChkMnSHAAvQegvtSsxviwDLO2005NO8oMCDPU0+9CKexB?2vXerk5vernOC+anJsFK73L7F7/uU1bHZwtQ CjrMDan7RjM55zyEK4XzmnsBCO
NEX6YG58wxF1xTYzCUNMOMQfT8D2H+xdBwjlfSROIr4lfstBQus9KI/b4+2i9QQ



YiSztXCmr8Rrs9sEuNBU272bD7taKig/ecQbd6keUeSMbwkE/+vvry24iJ+YVR1+
BbRrZPnS2ccOETMrrrQ/TszKVDLEAGIO9XwWvS0oSRKDDzzJeu8Y21Y/1r9MyySo
XIPIGMGYZFoOOYODNTIMXGXghOEowrRKevEYyZIQNSCNPR6gzPzYFgwcR8
CjiAr48hgfPafRgGaVnASSqdls7nV22woU5STe+0+bBqlgl22G43FazW6s0rucP8
UMOT|y3L5Pb9modp4nHMZapYfe8Z2q9ZhMtfd5keOkCtWIR1178pBSHYJ7Vex
+71cwz4YdzzqbPrlig+5C0O8/wTwxHhtG/3j57k3X8p/n18bob+8ZuBUqQjU6rvVg3xx
JkAoMaXafZzaBZB+/s07xb56zSczgA4hvboX9+4f70JqVdZNDURKwDarl1zVL+F
wz8nEG7yimrBfA9cUPb+BluTqoTnPZIyJWEbWTgbaw8nX5NIN5PVPpTJYNngZX|
plcHe+5INcAFeBSm8XT2bn7ZW6QndJPAjA8|tXodtVMT67JGJIQDipJaMHuV/Gi
33+sN+KybFqjR6nZbzSJvbrNP7nV1CSh+/MjBeBhis12tgk1663gt+vMJvYO3EN
MZhBIz4H5iFHazCVggHJQScggGdBaR3EVGGV5GQI3K/SISHGqw/J7omRtgilh
GGbGu3BsdffL7GYgKjs7UWn8kP1s1dm20xzPaOAutJzxvQ5UPMpSPNH6x5H
BIHDeRM3kAOCOkHpopNUy/UTVzXE2PMODG6/Y JIH+ipdMnXK7XK3/Fp+KITjce
geOvDEalS99R6K3QAjVstSNIMInmg407e06khD3+y3q0/WZOVTA3fIUCXOSIi
nkOtPaiTcGplp+GPZI6SOFKnwnoeOEoMK+Gya37Tr/c7JTKrrVFiq223GjlU+8rw
p9Xs5f3GR+PzANSNnpsa7JKgg3yUe/K82y30JCE3V3JPnFTexSOh8sRGjvVB
KRy2w+kyiYYgMyitstMZMmkysKXU7pagycdg7eJO1czxYEAuUtTZvCUsrJrFhK
5XybKvGKUHS7MHIRAF8V+YgnQrK7s1XNhPZOAoo+aAkuX8nrw6204J03nXD
NtRZZZO9j4FeK9PdqVOYnPQ73n1UImzZnuu07WLjYhFzX+loSgu69FQ3GflI8Bx
NgFMZW 1Y SxUuK2ingQFZgEsaTZPORJGBAGM90adLSXMoAZGE1V9ekb96Y
pXARMIMUsnHZuYgL3YTonferdEm3SMp6Vgnalez0+t2auOmr4jltJzd3n+EoHc//
vYrSNbfP7z/9/BfiDP3+078wnknF5NKZSUFpNMH//eXZO7Z/ZMS4djxjAZmQG7
EZfBdyW/rHsSIGhDMZXmSqu7FJIjJUHW|BGPh+9D/gzkR+WtQhUZJ1xgVmZVXV
wxcluOleAOQa4pPaWYDwHY+KG13uZbtK/Kyc/CtUn2whTJIDPspgNgrFITO+3F
giMyDHig00we46cetgmaubVkH/dof7gnc8bP/cWhbgDbPoTIbhB6uPSjbP5vQ4j+J
gcp8h5iWzoUUe4KUgZgPutcly2DAQptvUb9R7HY9V+NFtOrpN5DapsXwZTkH7
PNBgBbjQ1e7MSe5JqY SrOHpI9RYMawvBjplzcc2jixANS6XLajaCjNRKFr5nABU;j
nvjjmMkwZ6LmKvLg90x0a9AtcXQ12rbr+G5WrDu6UV+3PKh80y5jxNpyDxijjnjz
MHZvgu3tESSNCTTEPJIBXYXg2CpMPMfvIWyqqMtxICVYbmfw7k7qUMar0gZ
+Wp+PobP3rKFKVPiyX5uH5AAb3MQhZMIzdClw6mMsdoKc/zhrHSVsDZ5c¢l0yg
ushQVnmQdghrDypxx6I1VF7QS1vEuDca5SyDzo+D3PLrFwYMqT2xyUfJ8HhOA



76vqquj5ncRO3R9WbmeUXZ/LEUAmMcflaEzzgbYZEqwCI3gkkZzUJMggegXHIQ
wG+Z5JJkIAKHg2RKk5cTOyyuH3K3LEhpg7lalp/gpmsmLOdN6KXUCWS5ncZoqtth
J4zRIUXp1zQrSOx4lIDc2P+p3HXRgJhRLIOWmMKeYZgNVCw8TBVBbLjd1sCvix
AmXwkUINY Ecfvat+rtntvtwrU1A0CnU+vbHajGFOOpAVQMH/[KtT/iIS28RqwmKqr
01033dP3d1159B0o+Q5rS73dBzS4j97+c5/89J/Z/2doabdF69fWZ4PujD/zfofby3/pf
W8S//34vUb/221KV5uw+u22w50VOEuUBwW2vzjPsq+3sFrl0Gg5jHzYTznUSrQfiZ1
x5qjfAQMaQLgRNNobZC1YubzOht3NUmM1FyyrwMgD+1AT9hGOhOBHCrTDXgo
r/504qgitF5QtKM8jQZdrLxKfkGw2l4winqGfNTK+qt9W8Y zRyS/yEuAxcV+MekT1 1nmmbsL3PBnxWKyZ8JDU/ieiZcWEKKgo3Jq62Gt+b
YXK+sbhDRtE9SM6TR+Gy6chG26syMWKVADeuhp8yo642YxxRqDcWIX1//elg
9Pef/rVLbz292ImPToNyBQfhNFqQMXO0t7TEt2r4Xeh70/8gs+38UuknKORKO19
n61zh9gK01mtgJSfj5B3bnX2e8rf414SjGHZ1Y{42np1lbnxJrHp5ZtPSL359T6/ad/v
I/NTyle3W+sxanVcJ+4zSrmpF63/QH51kVz8pVkpG+ZwESbIRO7YTf6nme7xZ1
oNJ2BbzvFndjnUW7bifuSn96yEzuzkodu3m/5ibLMeFH0jQfE491KTvIWNn9Om2Xv
OginfP/vrM63plQPdfvX33qlrq2bPbPa8N4bpS+fXqdaf6RObix4/Zhpu9neqpZ/xID
mrApBzyEDPiIgcWKXZRLADCYrwspAHgkmJTH/IG59ZrxK4vYzDwY47T1wHTQ
gPJIMJYzVs5JQZvyewaaPImTJ4gzUEfJHFhEcZr7Pcs6Ph4By5m7Tt0e2WajOZ
VRRxvypwZ2jYiJFoXWQvgDblbd/tEolo6jyzNYsSmflpuwdOuLXavVGs4QYtDtOz
+sPcr/gKj2zRVqKHz/oyPPu4NL3RQbB7W9KHEPD+DBK5tnAOBIHIs7j+lcSgcL
pDYEVE3FR9GIX5msUEKTMODeNeU6WygYi4CKRs9afpssIM6CBIA04CNP9Bk
zIn7Vy6CQe80VKZiXmmJZ+/va4C+4WIf+Agrc7bm+406i0HJC232iUYonmwK7
Xe7UsEvgcVXOPHJUHICS81RyEV+FUKHo0KeQxYSQrUHaToKiLxZiUvC+ZyAr



FikQfszVFMwwnT7mAjkkwmS8zRhOFUTsSA7ZKTIBDVcpVmLXTclypwYz2FMQI
nKxmgyZ4MKFVFjoRuas4fGsUpj6CifwbfrOA2JVW6DPEjze5nCou7jLbV8YWA4IR
80mpNFOXYCWdOhzNeEM8YJPpUezPOpcwx2UTOZVVFVUpM6rWgkRQOG6HI
VwxfgcNOoCFhnwH3n5wPh5BIHKNWPQjWLwxMfzZW09C03XIZcHXVP8ucwZc
E01cJ5/PLs9/rin9Vm/QKaGJH1zUdFQun6dctvuKr8IRIMGGZ1F/DEnB7Dkd9CQ
G6ala+8CcWXriaUiHtzyFTXV00e0844TOYTkhk+sGZ+FoySBihD+qeR0ODcfO5
VzoiE47ajKWiIihMt5LKIPr+vBT/NRAKkxx6Y54YIfGUNy2A3QLM7uvNmwWUIXY90
Z57Hy/1PTvpTzkeYSSajDSbsY1LQxwIUIJWzJueYXDhZgCKQGZD2EfrpGITOOI
dOAXo0V3IwZt5kNmzSBYg5wspMZAOeyeSR6Q0xaBFQH05rhAcOzmhxKsQOYsuf4XLI/O+S5aQtyMFGLpXk8sP0o4SsNMr2x2uN/LG8NrhN7dtoSIZpfUFekbsk
DSF73hHHfVKV+TOM7IATuvJX5bLjhOjMmpeq6a/ZDKZsFCvFcygeecjl+qHTZw



FQYjrKTgMhtg8JYWIiFIDX0svTRHXFOnwVa3tJ80Ix+tk7hWTlcQ+msicwYVA63
UVKhhWQuPloum6Qkku6bscMOIF0380hnAs802Im9Wo8etStwvEyzNUarV7y/R
PPTr723CY5nV4as1251dM09MulvigL7VwjinMFJqCUKq7muViQZ5FKLzQvmEo
5fL6Kfnflcf2sYzqdYb7cb+fpmTvdX3glaYZ1120zN52ED6F9+k65IgMHy/4tXrrc6
zCiBWBBBRI8I+IIQ77TvGkkk4X6JfUSHIPALOXkJkmAs2esdytFpiaAmSKGzL1
OKAY53VOTu9/B+MgjlpXt/MP7ZGCVj4lIGGZCyg9ZfqoBqPhVRz55mmn8kjeM
NZd66MONKYLWcG/AVrjdipglyjCPg2/Emtb510C2RwWXSQsn8TL6/QBHumgFzS
bObHYXTI9nAR9IusB2+q7SoXLLOvWyO85gFWjUBUXRI3W/MW]jV2Bew3el3HP
N+WOvc8wWEAYCcFc7VAISPYKHNt173X3h8034ZHXC/8RDpDz36pfgxn6YbPLIR
8urLnud/odEvwvI8lcaM+zCUjqlfs8WA55ANI9YyG4bwSxDaB0QrySoldizvF2ScV+
qUEgTVXijVUAZz36TZg6AaVL8cP8rd4zllZ4+XsLsALQufgkFew3ITceM082j8JCag
HNuwrURjJVtviH/GmvAYYJTMmesrBupchpWZqgb86z65+ThrsyPuG6SiqctUFgg
OXNMkJInf3Q3D34LXFXbnrKX3hS+a0eDLU7ducMvtbBPFnIlIGzBWZdPHzuGg
6Ufmqljb5pEx/oftkOSewaMiRwTOnxCUZsC2PIld9odvObcprm45BftEN)jnjjE99a7f
7bQ5jMI1GPgNsFtWOTORO0/7hmdQ/PiDcFgfunvéBZzRwAufe/3D16/Dt/0Q3AH
HB+HrN4dH4LTtH35/sP+82tnmrNdrfr/b6W7DojLw693G9hy2xY 8/XjnbvO+NWr
MdBGGJT92vhbV+ul2chRn06s16/tbH9r348ScduONRwIZt6yT3vcpcealcUeUG
gWjMJJI6iM7TfoUcR3778bZgMUvGx8GHdzyeOIEM2adwoAmHcMZrxe/RAEfJe
aAxEio2usYF6IIYZ6KF5TqFN/3TJI8aNaZz8aBaxE+fVul5NBp+x5b2QmDMYmx6
DsIKu6g5SE3JUrqe+dRENSItdLGI72vssr5N3IhilUSaccpNneemHQfQ7pRepaMo
ZG9b/G1KFtd/pY3i+mcIN1XereLdKRuYo6KEDoj4c1xjo3Gx1lekbebyg3rGOmDJf
eRQCH4hLODJcC78W9AFMMWOHMsSASKI9wG3gI86i/V148W Z+iL5dFOmM6duj
EbgnTWAhG6E4YTUDCsggwLbQ6nUAMpBsWMV9ImMg8LILH6VW4gRN2QvxzLn
gCAAJSGATPNISmhUBK|LxttY60a71xrUBmUYfsO0fBJOWB9vuUptW4Z9WKu1f8+0
XS3xtUUd5TjSp5dKEhgEIMdEUPVmM5MLET2g14jb5bevWO0lohOH2d1bZtke5mS
pD62X6KbtzvRn2Wfmnnhhlbia2YFOFQVrNAKUtS7XaoNV8dLhLJISy1ODKOuB
4tV6mMSW SbbJKvIhA5I609kc42LECbbpzBigQy2Qraf4qL5IwFZoTm/4SVDATW
DeJyCCs74fX6J4HJilvTi4/DIJObW4B3/kQleEWIlaele QvKAfdle4AWORBXHISASA
cD1ukdCOpq7K0gGiQkz3vO+TGcKQO5SKT60w9+LhUDk263RR4QBN/9IW3lh
zvx22B6W5XPVUtRZWe8W5XLuX0O3ng2BHwWLY 0iUyrswqL6jMNEMmzL6IPohV
5nZ4nyEASpP8KIBIptGWNoehgX4k1TKrzT6JOpcMVZGp08is3nEmobrMLg5Cy



ggqHh+dOJARtzGbDsPJe+SgXMgzN9jacQ+nUXrSICIIXwBrCySjITLBdOOyBi2rB
IEQUZVOOYWMN3NQaO0632kUB548Sf/9kv5rB56MABGYHfzxnDkCJFNOkQ/RO
Qs5NkJuX0ignBfGXuUeKQZiwYEE+0dB+tysEIHdASTmfMk6U3Ntj\WVFu9TDBuUV
hHyzGBtpe/gihAEjG8NjvI8gKtnn8014UrOc3Genm1+BIp/GfuAC+bThI8qOLFYC
VAJptkjuoWB6Xa6Pihv18K2hviuh+EHB63nVncdFAKH386KJ/9oLw4ipKLive9ks
eK1x3FZ/EYYt6P1CkBKYf4ChvygNDX7OrTxegVQN56ptUKoLzIJLH4X8RAsk3g
1IfySkkxg2vBvxHpifWYOlpyhgck8SmeveBWgHeUqYxybFZwyPXIrGceRnrVFgA
KISmweVoszs6c5KRzPC2h4cYWS5ijrZnGZSitYIEXKBz2F0BzJaMIi5imBwSv46n
hz9STO9ANcpRMKb1oNry/6 AtEQD/sV8IuYYGRD9NgarlW02lUhtU/Tghaluf/sC
9wM4kTvcjvRXE3d93uJemmQH/sszrws47EOpDIThEdSjcezJQmCmlickoCCyjM3
CDQzsJiY899IN6ZEHtbG520s62Rxdb0CgsIDr72cGOO0IaMSOXTJIGKiFthWQdsN
TRdAcWLgF01+UHEPG60LYiHSsc5Limuk3dt7nnd1eV/9cSdiToTeWHEYLUrGvBs
XgGXvUyGmmmMBJIW6bdsyj5mtw6Xej+JTnRw7119ZmTkdLJI50s7P07Wg9k62
yaKI272tDywndtk6ERMptuEZz/SyZmkncSo8fDFPIYD/AjivbZ+uheOelZARed2mt
u61V3cfWpP5JtFAMGEMUWKY/5X1my0Oo03RqOQdszepVnVblYViKFOKpc780J/U
mseTMUcGmmP5KRCPVgfvtSudEpyrua3X9+u9lvY98AP16U2GrfgXGrZWg9H|MNSK85XNFUAIZW8JKayZNOOEZWWApPTMxDjP



n71gQyUdxoaOUl+cq90fVJIdwW/DBUggJUIupdK3Ip3KL4/QdHv5V/MOgiaF5WiC/
zJSOGVCcebNbk/CHtBp4MOriv57AzaQUAOWLUB9UJRmMLSRZRtBdszGxh24f
VtyTVoY1aSZo80Su8sZj1SNMMYXnHGOfOINVEmMD5zphwJT2Id5Ysif2eoKCOT
A7IW2YWbX8pIZnGGlk6SVC+x+r3p06hg8zvC5kgMs9EXJIXc8vdKTERHvVOKL
0dJA/BnXtP/M/8/;TBChOTr5msygVFrXzQNmFkjy5j7wwlHdhK4vZSXLiBWCKYp
ZgBjiQTpMxkV4c9m6106IJWDF8GZQTRqISNd/HFdt5Wc2ekswowgURAKRWLKI
TmO9wA/ssKLmJ+kWsZecPFgsxTaUOgHFLAZj8LKyHJvu2m5kwV+ImMD5TIJ
UhgKyCSj75Mzmwv4jbxzZ5adHghA+bLWZEFk7GAFidwJoC4vzkbe6/A0qOU+D
OBJsMiL2CZNFBRyfemCh2N8M86PesS5g29cNB5YWZVtZOLfHrU4nESGOV7)
WdAUUDXETF3R/0A5a8g61X009Vjo8pPNnWN4s1hAOLVBVFXUV3Y/NImwul9F2
bvNmMhTE1vqVy+i4r3ag/iDZRSAjgZrO0ObyBgoX+DHivdDnsJ4pSxtPg6pmLOr5T
CcYhNh1PTXOVdCHENG69uLNXyAMWOgSufey190mBGu2g2atlyiRPTXbtf2wE
Rabaks2egcgSztc9/1MbgAa6epllEIOVYySmYrpY CROIimntIQSBUANQSyo2gicqz(Qq12c9BsQIg+SutYIDixxu5CCD8zr
eM2z+agq0AzT9EeOuBytVdylPpzgmOlai2iu7vufLO9NeNPpRX0d/Nlzg+con5Uf5R



FC/egOx+ZStP1IfwrvNdgvR1ns6PcJSfvrbn6g1lWsCbOUFXcTvQ2KLT6esI11mn
p+r9QES8|SKYn6/yl2tx10s9fz+LIGrLc5KUuTORJaTgmIz97FSZqunZfTbM2X+nJK
dLGN2r1r+Zpzf5yOXi4T7AQe85tkPTqRBY9bIrvBfw7T8Tn/ob7CgsmL/wsAAAD/
IWMAUEsDBBQABgAIAAAAIQAnacwb/WEAAOMGAAARAAAAC29yZC9lbmRub
3RIcy54bWzUIEIP4zAUgO8jzX+1f{G+zEAalmiKYOFFvCJIgfYBynsYgX2U5D//08Z Xv68TRArLRN3un8ePXQn2NCUOs3B1k938
H03ZW96BBk3PZvkPAAD//WMAUEsDBBQABQAIAAAAIQCT1+iIrAQIAAOKGAA
ASAAAAd29yZCI9mb290bm90ZXMueG1s1JITbTtswGIDvJ+0dIt+30TRSEDVFsL
RT7xBsD2Acp7GI/NVu209C3n51TC1RVoVILRRz/h+8/xZ7fvwwLK21KIGYgUhdMA
eVQQyJnYpOjvn9XkGnnaYJH]CgRNOY5qdLv4/m3eJAWAEWC09iXD6KSRJE
WIMTLXfU1KyrGeckYUaCjMIAD30SgYoX4DKvejlAzaL6mAUK1twFIYbLFGPY5
/pIGkwioLUBwWbu1lUbn2P1UsuJpUts2DOrmNIZdvBjwECKaiW SHJEZE3IuSZdQv
wwe6bpy4nUsGpOZzUmbDair2hlcwChSyb3ZXyVZpXIANmeKmLLg8GukWF82Qw
yhRu771HNpJ93TrzgMjONDIMzJulQo8c5KbyNOWTCMRP7wF9qzUFzw6vPAaL
3ALmM5bDIi/FdRYT20X0dbiZWS50/0JVj/kw9L0Zck8IVjaE8hJst4lUPi5shnZkXm2
6577rdHi4AMrxmsTspLXQVGKFDShkRSxPOSRsDaX1ixOnW 1thmN3dXS+CLV
SQ1+Nk/7sH+dq77/8MUVBsIpnVzfLUZTRAteV+ah5cKL71Sy+7wM+KLdoiYmtx
hrhwIB7kwTOoWKuv1E8bh5rVx6uDSB/MfdH944x1NSpVGfQvof6j/aCgDBM10O
OVIPS+L8GRtsThLLjJIrP/oylHyzvWooONXvWDAAD//WMAUESDBAOAAAAAAA
AAIQDIRPQCgOQAAINEAAAVAAAAC29yZCItZWRpPY S9pbWFNZTEuUcG5niVB
ORWOKGgoAAAANSUhEUgAAA3BAAAFPCAYAAAD9UNCLAAAACXBIWXMAA
C4jAAAUIWF4pT92AAAQAEIEQVR42u3dvW7]WKPu+YdGBwWPMAPIb7cmkBph



bfQVWZcPIqiuwKh9sg/IDWBXNZKV6McFKkRVOBYRF3VjTmAIoOB4cHLQMzOD
sYAM]ADK7GChbjYpVJIRsj74udb/BxjVXR+2SK5FrofryOvTVAAAAABWKMS8PLIUN
zf+ONv50tOef/Sbp/5X073v+zn/d+vOI+fU/OIRKOPNnXjfCHWAAAIAJIW90Qt7AB
LtLSVcNfewn82ssaW0C4ipNohVXjPCHH5V3QKUAAADArraiCXhD8+tVBw/jSd
LKBMJImkQxV5bw52gFjkOImHI2AKDO0e+zmECg057/r1lyFI/54mO0X/n1AA7wW17+1
bfOUJINGIwIXS53hhD+3At/16YCjOkFrO28jyw7pGWaRGuubCsf4AOLDun/6drc
DIPXviMaW+9FWa+ATEPw71/plYAjz4uhpLH5unLONLyaerOwLQz+RhVwOpWk
pecHkzSJFpyOytnWGHy30WBCeOwk3VtOPP+UdMdIRQX6+tG7cW1+vTeN4rx
RUDRfK/0YOsZLL3Q58A3Mc2lie3v3jtGTdGO+5PnBy0Y QtLptTPhzu9B/8/zgC8
NAAQD46fl4AvREMtdE4zENhTC8hOhDA4LpX17k22yzN+0Vi2wvHO84PNXsGFb
S9+CH+4MOOVGAYKAMD+xmFWU/BvekIfNLP84joHUQbQt9AOtSEVh5n5Gibv
YIPT94NCEWJPzBFtYPAZzVVW6aSBmMKSThjKAIASS5D2Ed+2282SC4CJINoiWNnB
zZW3dUYm8N1yNkpll+nG8405st7AsMs9/4Q/5KwceBIpwlI3ziUgMAKg6D92boW
D5sjPn1gLgtMxXNDO+toK99KujXDwOcmCHagx5/wh22dHwa6McZ9JiY1AwCab
ygSBFFFe2doAgihr359SZ8Iffb84EEd6g284NghQD4MdNy1m6DnB6Gyldm+Ev
WAACOLgt88P1h7fhBauA0Q6mMVVDEX750+CXyvcSvru+cHS84MJ4Q9dfIBOM+O
b234TnJg9DP80FZDJzQCAtgfB754frDw/mJkFOoBD2jwzZYsMMa+viabULRCz
8vxgakaiEf7QOXfmTUarHkzmrdfc8401sl4+3nwBALgmr2yPwb88P1jQG499776
R5wdLU154yd3+ev1ZUv5yplUhkPCHQ7RmMGKjnB2PPDxaS/IK2uho3QACAD
W700zdw0tZeA9Te7rk007C+m/YYuqNnwnqrQiDhD8cU4EaGgZob38zzg5Wkb+
YBCQCA|frKRrSOstcAtbZ/hsq2DrnjbFgTAhtfUZ/wh2PIwWOCHNdzORmMZC838zlY
YFXAAALjYY58wLAC74TZWtZUBvn111+nPeu0/4Q5dcSYgrKLiml29ievm+iwnN
AAAajHfK5gX0O6QmOPVRdmuktnzkbluorWxgmbmKeL+EP5zyMvpriqs9+ELFN
AWAAb70TWOFtDNn75ME+mt7jhWtk837D0O+kz4w7IulfUCnjQMIG0aAAA4SqvmD
6G04DcywY9hnm62pWurz4Q/I0GoYaBmm4YZ2zQAAHBWCMznD404HZ0Ofh
NIU114AU59jqteV4PwhzIL7d5hoFVbNLBPDQAAS+srGzg2YFGYzga/rSwJGNe
SIVT8YEDb4Q1f8NAzUTFyeskODAACVuUIG2J++MU9GZ4BcS/LDDfVWrexP+UIV
8GOhC2TYNN8UCLKDVRpwCwHM9KhuNKD34sal53mpPI94LSPhDIQ8gevkAA
GiuOTjnVLQyY+MOJfjjCvZKLOCD8BAQAAY Jc7egFbF/wmyrbsAISxrWxY95jwBwA
AgF0qGTqGkaMfc/xwqpbkb+fuCOj4AwAASF8+dIzN4ZsJfkOCHOqSL6441PWBA
ABgI2timOmPOBW1Br+Bsg3cgbJc6cRhoIQ/AAAAd/SU7Qs441TUEVWUIS3E3s



aopi5/O7YuE/AAAADcc282hmcYalLXmynppgCrr8sHzAAI/AAAAbrpRNnel1UArY
BZ4YUsH1CGfB/hmACT8AQAAUOVKNBpPHNIpSg99AWa8fuGddXhL+AAAASE
8+D3DCgShNKOb50ZIlyR/gDAADAM756fjDINJzZHNMNrzgRg9pwm0YzwBwWAAgQ
EN99vwg5DScHPwGkmacCTRgcshflvzVdzP4jbMAAAAGAJY AeLIQDPAE/T6IS
bQ85C8S/urznzgFAACAAGgns2gOwz1Rt5dDhnsS/uo39PxgzGKAAAAEQCtxrt
CEyTF/mfBXn0tJIOADAADOWABccBr2Myul9jkTgNmXNIiwl97wx89fwAA0Gtu6A
HcG/wuxZ5+gN+LTIhciPBXnytJfc8PhpwKAADQMQwWB3WO0gFnIBA+UuTall4a/
9JpwCAABAAOW+0+vH30i0220aRCcNxyb81XdjyDHOEWAAJDKAMSTX53YdvX
6006VOBEWI/NVjc6gnQz8BAECX3ZKFTsCG7qjf5JThnoS/ZJESAAAAINIX17ew
MsfPCp+0090pwz0Jf81i6CcAAOIGOPHRTBOKAGrOWkaZzl/zV43Lr/3sMIwAAAB
3XK7TYWtvACZ4fDCTdUARQo1maRCvCXzcUVRUJ/AEAgK7rS3JXE3jacajTU5S
pPEpSy09BvnsjHXNh8MykjwAAAADbdp5mkSubSmAeFvv1dJy43/X2/8/8B85S6V
7YeNGsob4a9ZM24eAADAANeeHyzTJAptP1Azz5GFXN6EVNgEU1jS6pyODXN
ULYWNNKLitePn+FOZnUWEvV2aNPT+4PGe5VgAAgJaY mwC4tPw4J45f52dJoaO0pM9OW 1rZuoXFiwvBryAEzpS94GILCHXxMk2hR9Q8h/LVL3/0ODaYUFPVb21uq
ZUWOAWPGNXTSJIBsp6A3SMWHuU7W zKsk/LXT2KXgt1Wv11shsCmvgmBPP8Jf
N8yqHB5h9gsZSXriVAMACNKzNDTzA9/xPD2YDb1/Ni4GVMIlechOOgU3NCaxt
Sw3CXz20qVQ9VTz80xTwkdo94RUAGLY3GGPzPHOVhoO+GZyqHN1UNDPYi
21eZc+Q3LLgdD4n8A/N92LNngcaVIwl/9Tg2yd/VcZMxhfsDIwcAgLOepwszHPS;
mFu/z6zDi78MLLwecleHex5Qp5fmxc47Vitip7bhnoS/DITImgp3aA02DysAAMS7
pS5NSGBKTbEuUL/5iY88fvX5v1+nYvNipalGYmdmPKPBnmVPeqlzXtfUDCSEAA



FDaM3VtRtZU3WPQVbeeHwWw6+LkHII2ZHR3r9jgrXM/MCoMxtX57MC6NaORP+
PD8YNXWzOWMi7byu4REOLATzouytzVgAAFT/XILNY5FewF+FhL/GXRTDo+v
Oymz7UtYc30bmwLrU8zdU9zbn7NV5g7R0I1ZhnSR/SJBqY Jbp5ywUAqPO50;G
NRazZX/HDdwaOfLi27B0oS/0+viwuSKL2d8m8ZWW XUp/F2q2V6fu4dU3nh+MK6
S5UE/U/YVgHIS9S5NoWOCKSgAAT7GgsjsTOik2zjn3eK8vK5JlieNb5W6E6dINNVpw
7ufzTDSRrgW/kYN/vxzepzCulfH6uhCMK/Khnb+nibRxAy5AQCgLY 3tkcqdM9RI
15Zs/N5FzEUtr17HOr4XcNLkZ3Zt2GevwRvNOW 9YeplW DRXokdr/pjlf2niphnau
uBOBAFrYUFybOUNfOBuUSOtL71+HtKXahnVR+vT60F/BLO72uLq722dTQz3Pn
mI03sTIqy99UPoghnQCA7jUWp2Kf3bxtM+rA5xxygXBAvVY61fOXQF7XghYdrPX
INhr+4hO/xuY7N3wsKc5veVL6az/F7mkRjhnYCADraUAwJgJKG6N/cPOKTN/EG
/Tp2atGHhQZfCX8/82m8iQKm8LvadqeEHDb+pfDE/e5AM0ZShnQAAAgAVrhtql
wFV1+2hfkyd+tKWDgtXN3mfNFAlygorPTW4PK8pzH+ovoVgnpQN7RykSRSyV
QMAgABONSKIARbW7VWaRPIIMLO2fC4nwl/BG6WmMhn6WtYH6lecHYYOFeam
f32aU7VXZVg2/p0k0YmgnAIAAaLVbzw8GIlITaONNab/2etgnzwpWev+1hkv2GJh
iXubrPbRMLWGWUS5JIXKXwjmRdJHZUM7JwztBAA4FgA/OnwKJIpSC2vQ4Be66
cPjYm7jJIL2062fPDxq7WZa4EMyTpPdmaOecoZ0AAECD4FzZyBcXMfSzRuyxS
PizXdECKeMGFk6JK/ieX5ueKH3GQjCbQzsXVECAAAEwWmMi8aSJdOmvyhbaDB
pwCwp/NisJRTzXP/TPDGF8g+NZxCwJggMMWgnmRIENSPxjaCQBAOXFF7Y
W21/zvVZ8QpIPy5qIimbTFzB9+y1JADUWwjmSdIHM7RzxtBOAAB2Pk/Xam5xuiZ
ds/BLbcacAsKfi5q4ycQVfd+2BMCVfl4I5kHSH2Z0Z0iVAwDgoOfpUm4uAMPcv3
owzJbw56y6bzIXIRW5JQEwWXwjmdzO0c+Iq4fL84DeqGADgxOfpXO7N/6NHQgj4z
TgHhzOWTOhd+MT1jzxX+iDWATIrwOFpRVPQ/cQoAAGeGoVeH;)rfv+QEBsL5zP
eEOEP5sNHO0jLNV9k4kr/v49ZauAUgEBAOgwM//Pted528KfzSOY5g2sfg/CX+N
mNf+8sKaf89Xzg5DLCwBApwPgQmM4N/xy37PzbvEhdTXLbbRH+nNOvc7NLMw
euriwcbz0/WPJWBWCATps4dKwOhn7W6prOAsK(fi2Y1/7x5)T/rStKqzoALAADK
Y+bRf3LokNsW/mzfd/GWAEj4c03d2z7U3cXek/Td84MZIxoAgE6ay53N39sW/IY
OnPNbzw8Wi|BYj/LmktmBk3uA9INNCM92YY6JDLDQBAdS5iI5ZzNHDrdtQz/Xjpz3
G7Vg2zAQ/upyW3PvX9jQcV5J+tPzgxlvdwAAGFQADOVO79+0RZ/FpT2L/24nU
uMIfy6oraCblbuaviHfS1o0ygRoOAANoqLUTPX7Py0WIjghzhz2Z19/41fQPvS/rm+
UFM5QYA0PO0Oc6v3r19wm22fpaHG7UrZmxKJF1wKEv+4GshbdwK9ON5SSYEAQB
AWG6UL12tL 7t3K8VN11+svzg5D5gIQ/G9Xd+zdvObETAgEAaDmMHev9GLTnfKOmvI



DzdKpsPSDuR8GedWYO03IDYu3ZyHwJXnB1MWhgEAOHVCwI+tlhQ520mEP3u
5Nvdvl76kz5L+mxnvPaGCAwWDQCNMHjrHXomGGhL/97cSQRQQJf+p4Za3tpm
gGbzyl/DzeSPq6EQSnbZr86/nBpecHY88P5p4f/K9UbwCAzcy+fw80OHOQq0JZ8;|
ptTtdatsEcGVaYsxN7CFnPkOE9dnviG84NRmMkR1VfappD87ck5vzNdnzw9ezA
IxKWIZx/kyoXNgHghD89Xf+Cv/pHoDABYywMI1um9Hz1y19SXeS7kwbcS5pYeZ
NgvDXejPVIMY pTaKI5wdfTIXpWiW/zR8+nh912RzGIbIRrjd+IQmI6wOCnSRdbtz
08+twTbhEEACDbM9g0sPsWH+aoJed65cC5rqKN+FIZZ8GzspcVizSICNKEvV9a
69vxgYoZI1hU2xxbcWPrm63pHWKNKAQBQjoW69+L4gDaF5weX+14clyiW/T2t
VbkyX/cmROdBMObU1lIcFXw4AMZHUtcmJubBNOOQB0zntOAR0SONCMbRN6ALAItvjYrtvOYczCLWBUOSuUC0oDNzBOsY9im1Y95fVUMhPjexgpAZ2JEQG40CAI
Dg2zsoNuMUWKGNH3ME843IB4S/07Uh/K0g/N6LJIrqLOyRapOkOIPSFOgsAACP
u7zSuLds9bLTFVQL3zzb5xvd/mU3134S/w2ym5V7T3aimclZZSMIGj20q5gECAO
A8BxZ9aaMpbTBrXuUv6alYMtal3sMrw19/6/zb0/IUSCfgmifl/Gzf72ARUNhOFAMBt
Nk8Jad0G3mkSrcXKn7br6Udv4KJtPdBtCX/bxilY SWdV8ff/I3AGRhMMNAX8p6AV
+0pwWAAOGIt8bG1cIXGNIImtL2ccSPpu+cHyy40OCa0k/O0leTO13/u3quFnLJruEk
6 TKE6TaCDpkxiGAACAa2JOQSMmMnAKnXCkbErrquUgisqudvVv5d80+GvjpthTw
OtAFMQAMfKholISAgEACIfNPX/Dtn4AwMwWHRfic0+9SCLyo+eclveF7XZOgr9S
SjTINUFBCIAAA7rB50Ze2b8Y9EWEQJIbHAIVGVIZjZOMMYG3rvHYN54fhG250
Fsh8IMYIwW4AAFBFW3MiXrYTArMQ2LpN46sKf4M2hj8jrvFn3Ta5AuieEBiaOYH
VIOLNWwWOKAAB7sN1Ds22tpbLtHOAI/Gb2CmzNcOUmwtOVwyeg7hvis57Z2/ZqF
YSZpEI0g6w18JAgCAND5S8GHzNL/rjlyDUGZ+jh9I9k+zT2Djw5YvGvq5Th4NiRv4



mV/bPgHU9AaOTRB8r2zCMmMPWAQAATmMtbTVTtHtPoljtJjQ8FbSr8Nbbnn+mK
b6J362tXI0OFNk2IRIJItEOTaKhpN83wmBXbmBPkv4v7jEAAIcxt78dxuJIOn706cdQ
OEETH+C3Bg98rOZWxlyVbdDYRADMhwJOQppEK2X71y7y3zPDdgfKllseKIt5g+
5hGC/mc+ViSOkrE+4BAHDdStmclzThjlp7fjAybc8rzgiMaOlLzw8maRItbAh/h/TgT
RsMf4uGwI8nA2DBjWxpwtYvhdXc4GTC4WDjj4Y6fHnmtX6em5kHPEIaWj6 XA
QAAEABhv7WX8FHSpK72bVXh75AFXa48PxiZDTHrFjd8sTsfAPfc4GLgMgAAA
AEQB7IR1gs4rmME20XDBztpgAKulPz4687MAQQAAMDS5AVDSSMwBXK/6ylY
ErTwbNB3+bpua7Kjme//lyABhS3gEAAIJWKgGwDgUaywUULDNLSOM9tS+i69fw
gbMO+HWAAAKg+AJptILSWNrAjG8RVZYM2hLIpE8HHIKItyzLIt5JiIAIAAAIAZIXA
g6YOa2YIM7XZdVTZoQ/|Lt31owqJFF/IK2caPQ807AACAEWEWFPMASTsbxGV
Nng4uWHNyso0Z8btuwi95RNIpxS3gEAAIWIGESTABKGISODYFVCX7+JISONZWYvj
m5bPNh8sGAYKAADgRABcmM2Gg79SealUloh16ZAfCIRQWVGOX2NILne/5wTB
QAAAANO0JgrGy/bHoBsROAS1kgsk3h78psfkn4+yHiI82NGmMQCAAEdgOFB3A+B
mLyBzAfF3VI1Ji8BctOygZk1UMLV/r5V7zw/oBQQAAMCOFG3kzMgYaRLFaRINJ
XOUKA4LIR700bQp/1/T+7b3Y{f3p+MGCulAAACNTStQNOk2guaSCGgiJz4/nB3Jb
wJzXT+xerO93qd8rmAo4p+wAAAE4EWHW0609q/4911JAHTIOss43hr6nev3mH
LnhfOjfPD+KGzhUAAGgp2gZWh8BVmkQTQIiAkzTO/GNgQ/qgRmevOCdW9Ip3Wt
J3z0/CE+5+AAAAB2z25hQQAIEpWWF0YUv4a6r3b9bRi38r6 SOCIAAAUDY/zFZL
Lu/OEPhJLAzjmqtjdwW4aPHBhA1UoFDd3IhzMwSyMigAAIQ/uBMCZ+bafxAbx
bvk/ph2f5vDX//UiYXxnmIlIQCG6VrQwaN3QOAQAA4a8KKy7v3hC4TpMoTJINooG
yfQlaEuuHgtUugqCn9ljceeNVBpQtnztuRaOlfPD9Zmi4gBdQMAAMIf4c+JIBiblaH/
ULZXIL2B9ro+tMONqgvBX1njs/rHjWEsytaxA9JRtEfGX2Sx+ShAEAMDehiCnABs
hcJOm0dz0OBv6hrDeQuYH20Wgv8IsOHMIi07k3NOyRaSHqytGBcSfq8FQStmR/o
+cHA840x5wf/C/cAAIBrbH+5a/Zmxunnb5km0SRNoktlcwMfOSVW60mADqzfO
nlgcOMTmn/uRNJflheSPA]K84MXSXH+ISbRqiMPuzZGkofkaKdsDUZL+KenfuA8
AABwz4BTgwCAYSgpNJ8vYTIN1wZjptévnBPE2idZfDnyTdmgNZ1lghVp4ffJJ070
hh6StbKObWhKpXEwSX5tdVk4HQVMKcmIASMGHVIjoOAMBPRhY{2xOXt51271
rZKvsEwe7Le/9mdYe/KKLCVIEbWt7j2He08NyYr3sTwPIb79gEwvxXnRMOzY0Om
H3gah7z89y4JeQAAHMzmMrZ7Y4L2ZIDgyv/Y4Q52wt/evS+Hv2vODsZmPV1sF
MCvnfKcc/bgO5tebghC3+b+v2r3wz5AbCAAAIRhZIGxs8NSQEDTtvM0g20cMtV
bPXKOwW6A8vONYwYQOLVESSVICOTip41zu+CH4A3vIfnALgOGaKhM3P2BVX



udEwuEiTaLgxauhHMRS3rWa7/qDt+/wVBYpZQyfwmXIEALX5z25wC4Ggjy4+P8
NeelLg020eMIOO0j+EHZFhLsJdgOfbMoYj3hr+KFWe7q3prAdHtPxJ40gAuNCwD
g/tzOWBFziVt5XdZpEoVmC4mB6BVsiOlt4a8GYQMFeyn7Nn9HPS80gDoMOQ
UA4c/iY6NHqTttn797BdMk8iS9VzaFimtYr3Hd4a/KC3zl+cGsgclcKuvSBoC2YS
4t4DAzKsrmRThY7KW7YXBzruDvynoF2Vy+hnaBWaSntvC3qviApmZic90FeCL
m/8FtISwWCAGidkeXHR/izlwiuTK/geKNXkLmC1lakl/FWeZtXASBM+NGywBEK5ie
CEAtM/E8uOLUcRWhsHF1IzBL7Sxuxv+6qik154fTBsoqgCwAA6A1dq301XG85Q
cOvwcMJIF1ZfpjcE+wPgkszPHSOH8BNDCYLn6W23ES4sOKjPda/+mRdQZT2AB
EC4hp4/AGiXseXH98ICas4FwXx4KEHWILWFv7jGgwobKpgEQBzCtqWOW Vikf
QacAsBpE8uUPL+YSEwQ3giArh7YO/NWpkdU/CYBWVROLLcG58PcfXFbgoPvx
UAZz5hFtBMF859J1Yhf8Q17WEvVWY 24rxvatdLARCEDTTMuhVYOyRKuKzAQVz
YgzjmMgMoa5hV+P8h6YPoDdxpMyNV3fNXdxhaeH5w2VABJABIFXvNKTDvj+s
BoPkG3aXsn+/3atpYwK42+DpNonCjN5A9BPe0OE600f3VX1p6kRYOFjwCINtSD
Ogy4rFyPKht7XFLgIGPZPw875]LjiLZ4nCbRWNNcQlaEOhD+pGz7h1nDAXAgGV
iISClzcRtELfsuPhLT9wmJkDx7jgMuOE9vjKDAKIBGYGdAYW/poa73Te575VZjnhE
YUPD9YDw5wBL9/gDcFjd7ztwgDFXGYyWFwCeHT8V1XeGvyQrb2Py/PACawva
Rquc8G3sxeqz4SRCnzgCNmjlwjC9pEQq241CgpBl6UzQIOcmGYPBfZO0zz78ap
WVC2KE2iuaQ/xApEIHSA63A0NNMGIjfiRtpavtlSDPIE2e3y2Dw3v7jaXrio+ASv
1ezE/SvPD8IWFLSIOeGsPuTujcZG164u4a8iKy4rsNfMkeMk/KGSfIImOVTSe7m
1wNig8vBnND1859bzg2ILCtrYwYIGexH+GmaGcNi4uTPhD9hd70dyo9fvlieKXp
2hHCFwoe4HqyiKNtYW/NITcz54fjFtUO0AaiFOALINt5YrpgcVwurAzjhD9gtdOQ46f
VDHe3yIXmWOrNKvws9f3/fLDO/GLakoOW9gM500nWQrXOYRIxazn9FD2MA A4fKFoghCHaD



zQ+0MRu+190gvKKOAHYHA7mM1umfOpbAbSloycqbVYhsPivDX0QC4EQRXW
OHwg6RHSVAMNSF69cTCL3WxuZdlyeUF/g4aGV44d82uaRKELB+r5wUzZcN5
8CzLmzvNMsi/8mXIl/bV+0pIMBcCsIhmkSjdMkupTOh7IVQ58Ig9XECCVWNBgu
JdlaflgxVxnU8yCUe/P88sDrwvUdSbrf+K2epGOmfid4Jtk T/jpOEmM89P1jYMIQtTa
JImkSzNIIGG2Hwg6QvJhDa5MUc0ydJ7yX9by28HmvZvWprn4cXAfvMOKL4g+v
BbyK7X/DsM3fg+g60ew/Dr13ugEB3/Fbzz1t05KZ206wbfmQa7LYO0rJbaén0yY80
HkvJf8/9u4zyDF2VzgvKvpaR1xxqMS9m9ZPdMLNNdVaPhOvLwx7xIEPykr44e/o
PtC72YeljijfoVrQmlY5vanx1m5TWoNfylSbTw/KAr5+bKBMCxzTekjUC4KLhRD
SVdboRCmWC42St6feZH206BjAv+e2XRNYhI93CevucHE1fmbdRsKrsXf4i5xC
D40cuFZ8Zch83jvFa2EMzYtNHQYBuU5Q7nIEK+1hz/[sUON3ytTAUcuVkBuOpV
w4ZzOPD9Y8NayllbhQPbPgeR+A4Kfm55sH/J9wnDevrlOiCkvU1H2c/aigR+86
NiJyldimIBmUEKgjh04zL5Y/KVscO9m/5HVMZQbBz0kzy6/x8MRr3FM2D5BN75u7
dIZuYUX4064CzqgKKMGTA8d4z+alpT18RrJ/5b8XVzZ2Bjbq9pTgZ3ev38Y8v3
PceX6w5JnaCCv3YKw9/IJmhYI18dbtAu2MwaZ40dOc6QS11KwyGkTgDW1e1QO0
mfOhN29fib4IbHIWz4NifOAcY51I+HPgkbhjamAQ80QzngYuODavNnGeQ2jPnU
CsChOXXp+EMvd7Rw22d7rN9f5i+JtyvcDNNMJURVb2vgNzfITmkQLAXvT8b6kP
2nY4sTyv+x4+T/GZ16UnNXxwGEuU6¢c+RwY644HK|TQI9P4uuZsSLK416/i+/edsrU
0eLYS/k5y0eDPtuFN72eGgYLG7ttinTpydMNhIHeGzT6xMiwcqNNTSX/K|jZ78Q
+9bOmM1HtZw/75S1gkxoyhVamTZ8TTX82fYsnpRPgxORB3BMYHIoWPti2F9xz
QcDtkimLoAdKM+D8wwT+b3/Wxm6fXO52nXdf++N4vBOAtY Qd2VIS9rGp3ziw9
9e7aocfudcdg4QuzY8V6bBQ5WWBI6cux4ARsbj1MxzLPIg8Vz/cIG7t/0AIZjYUEX
rRoNf4Zte5fciVSAHMASsa//s2GHEgDfbCyGjjuU2elBNtbj4UZvX48z8ouZpdd9q
ma35bn3/GBFG5Tw90bbs/HW1/WFX4rQC4hDuRIECID7g59rKwDS6web6vClgc
d/it6+XT7Z+MLHBK42DO3N26AhbdCzrude9g35/LvDodHwZybh5290QvJO0MgU
IoOFLACT4/YpyAFtC30zZkCqg2cNjtRfaN+Cprl/fSn70OmDTqj2J10PW08b6tWhD
9jbnEZ6kn66VkBS/LiF440/SQA/tpojB1tMLEYud+ADaHvXgzxfMvUOpV945Ze+5
5+DAVIc/[DzZWTnqrzL10Q/0wB+sLwgXSubjBualYOAnMsB6NasUubkOBTzQiiwW
u8PDS5IR/dLTuDszLKOLf4Z7MHs+21YVQ7V+gq69sc/iY+YBvXk+b99eNWxP+H
GSE3CpbEGbGWGWYrs95ull2ZNMWpB5IZDh7LrVU9KfvofLO1PfV/mec50e8wr7
Jw8QxzH+/Sql1rZEIMBCYHF1700/Rmb9HfPn5emaVtOeiy330C/mtA7Z4Nj5284
rpX9Xb5ImtlcHzb2gLpx/Fo/pUk0svD6fpHOriwng67pWFL+Rdg7zccOieaWlYt85



EaXy8STeebGtMOsuJ77vKRINM|/56JFH2zmWFnrKRsusqInOHkhpOCS5VulmL
fEK4IfZR6trgeXpocvIPxgLemb60U79wW CbhcEvX+Cl62Ui7wlcurw4oQPBTI9ra
W701PX/mAsRytwfk1TSI5ux75eTNZ03j4ucGg6SIDXXBhNmM53B7i+dO9Lk2iSO
vrMT1/3btmAOIDSSPzRTOtt10ztK1N4/nBQna+xHvZalc6MSLNhN65A+2vD2kSh
fn//[NayDzeTOIN3RmM2RPWc/HnecHD5JCuuKdshBLhG+6IvSXqQuzLjYeTOibiSG
920JOARQ0j5cm5A3M18j8Py/dKmzTWR}j8ZrJ39EZf2Yi0e88PHKO7dGHXx/SCUO
yNxfsoTrerSMxckpBH8t3xPnJB5gdY3TAbKFhFAsSdlIbyMXLb+OI8rmBk1FD8Iu
v9s6usHCnr+Xjob1PODI/92n2tXuMU2isWX1e6xsGLBr7dCFaYcuLbmOU2UvZI
158fPTfL+2hj8awcUeJC1sfQsDFn7p8o0OIRSHcbRBaHVEAU7XxKGtj00tq0TZeO3
9/z5++iiyPTzBDPmdx7GfQITaJpg80fuUBz2bvPRhk31QVBOMqGo4tvFC99EM
WmPsR1NjJTMBPHRxheB7zDvbB70TvgD7KvnZKRHLEZzbLdFN5+/g5Zeu6Gy
bUYmDj+n32/nhbaGv0tlg+LRoDosCMYmMDDo/NNTMsxpJ+v/SJPo/Ovj5V2KIQjl
hcGm+YknrMnoHT ZkaiHIC53Jh8RDCH1z3KU2imWX10hTTkQ59/saSIk2Gf/PM
zkfiuN6eKIxgrzXhzly8iaSvliKejPOvHWS5)YQoPdWKUt74XZHDL5zzSJ7jp4TJIT7
Cmb5+2tjc1Px30YuSoaT8Jnkp3vKW7afVxgh/gHWse8Fj50d95tKeFQiXyjp0VpJ
WZfY SbryczduCTJ352U0aRJPOhD9zUWMuU5Hk3Yv38IJmbV1QMpCHoD7X+j0
8nwzZ451Jd5WwbJGwPaEc8IfYF1Df2jZPL+hpD+5tJU49KXsps0XC2SDw7wvmi
L2W8s/9JSKd5Zr83VnbmSvG2FwZb6WbbpZm7c420tyulbJZ6L3D/aVaQD2Nu
THIgW/fl4fgtHbatsR5igol7vWBmI1+EuTaOn5wSdl+46gvMp2vXWTk7JeQm3c7
Dbfwpzd TWICXW5zeN2livOLUQ/NXKLO/SEGL7YPOWQCN7VIG4ANCzG3G9228
7nb9p4/pUkOM6E6sgMv+mWf7QpgJiNueCn6PXTDKMRO9f7DDhFMAWOUTbS9
3zlrzvJBG1813/cEFjQecGRi3vwh+JTAPOXfOBDruyY XFpwBHPVi4sudEbDUGO
569906HPz0Oc4BPXE06ZcgpAGQbQOsbIXLLgN9Se3hKgQ8J9f9iVnj+ZtOvP XE+
4wkzUfeIMoKMeLJWHBCBIri40tC36 XpsHM6CV03Zvz7C86dkBjZatK Aa6g5wRd
9ErZzBawNfiObVvY0QrG2BOwwe+svdCr8mfGrE64rXGF6Tr5wJtC1lh4+FjUPAda
82Bj+zkfsNIxcWOGh17a71/0VD4WgMwemGtOjxRnc8pUnNEvVBmMA4NCVYy4vL
Govvumii0eWJtFUzIWCI8zDdsKZQEcw3BOwM/hZOYc3TaKRpAcuMzru4D11L
zp8KGOXAAzcCYALSY+cCbTcIxZ5AQh+HXzGTgiA6LjZoX/xosMVNe8NYTgcX
EF5R5s927bnF+B6nXYh+GOFQKYVoYueDu3163T4MxV1KWIEgxiOPJgY/om2
ehXzZgCCX/efs1NJH7}86JijpltcWFBRI2ZKOCdx5MLHgEVI54DGrMQOwJ/g5uwW
Kv6UF5LzoWO0A1fjn1Jc2FRReVNDVwWXE/NdOR4Pxww3AdBqjy4Hv4125UKMLE



P7veiluX5SWhT8CIBx7KDHfFW3xXLEZeALZ4SINozB6dfzrl51G4mUr2mtySn29s
KyiEgDhOKNpwplAg14I0VAE 7PDBLHICNn5+1a2U9gKwEirb5kiZRfMo/vLCwohlA
4cpDaSHpE2cCDRkzzw/ovFdJ7xi6vT8AmMmMD8kbOBINjWCcM9rQ1/BEA49ICaiT
eSqN+HU984AMhVA3JEXT74eTuX9leYcoFmverE4Z5Whz8CIBwzFXMSUJ8v9
BlAnfcgB7dyKKFtmc8DfOJsoKk237n19sLyShpKeifeOsDucp7PSSAAo0vIGO9kH
COA3vcrM720+7unP3DSJRmLaBepXysvXCwcqaSyW64U7AZBYjigD34TTAHR
WPswz5FSUS8tydKetgeOFsoKZncCkvXy8cqaAs1wsCIHC6R4IfOGIIXDDPKp67s
aShsvORgaqUug3ShUMVdJOmMOVAsjgG7y/mSAIliISPYItRYCuylfznDLMs9L25V|S
e€569qCj4jcqsvxcOVIKIWAgGBEDgEA9PE010NAKd9ChpwGaetT17F8pGmdEL
INYGPyfDnémgobLlehmnDdsDIEOdcU7wm3AagM55UdbbN+bFTe3PXnoBO0erg
5224229cMwwUBECA4AfY4pOkib19jT9/6 QVEK40Of0+HPVM61aeDwhgbWINET
ANMTCIF6QPADOuUdJOh9pEs307WtVG3MsVgRFi4Kf8+Fvo4Lyhga2P4BGopcb
+71Kes8y8ECNvIh6y0qe7X0Gx2kSDZT1ytLRgHOeqw5+hL9fG8iIMO4bNZXwiFjt
CsfxN44JTAXTCg6RPaRINgLedeQbPxHQj7Palrnm6hL9fK2feC/iFswELy3coFjv
Czx7E/I9ApOKfslU8Z5y0zj2DV+ZF7DsxHQM/6VSHsjZwJ/ydXjnX5iL8QeWEhe
U7X+ylYc48cD6MSTRhjhDQCQ/KFnNNhXI/3n80OxmY 7xQbyMddmLspevYZ0/IPD
3RiIOZyglLy3Y+zPmjGObsonyY55xTAbRa3tP3u3IRs+KUWPUsDs18QNgZ7nlU
9jKn9IE3hL/|KieTdWFb2Z6L7SBc8yINoIHDPIFOhLE6B6ekjOLNRzuSFrBt1+32T+
3AS/06rnDNIBWEJgbCpXC/TJIBpSrq33LLMUPKcCaHU9/ZAmMOSXDO518Hs/TJ
LoUPYG2elT2QqfRRZg8NE25FKecOD+4IDQ1Xz30S0v8M02i007D0eV6ICm
UdM3ZsMarpBIDPGupP18k/StnAid4kBSyOTu27ikTSTNJIfc5Gp71ImrZIZV7CHS5
WT8IeiMj2WNKdMW9OGgnNJ7QPhDKz0re9kWUkdxwDN5KI7MdtENSfM21XHC
X7mVc2Qg5wlng/BnSZmeKnuxQe92tzyZ0Me8PsIf2uVFOsIEPuonjr3HDMwzec
xzufUell26WbWuHBH+KqucUOkTKifhz4LyzBDnboW+GUPHCH8g8MHG65/LEPJ
cZ0dO+53CrX74S/qqvoGNTQekNJPwWRAKHo01/zBDc8m8COIfKj4viM0z2V6A5v1
gGx4Z+ufw4S/ehvOY/NFECT82RACJ+KNYONYJILwh3Z4kRTnX2zNglbuQRPa
mbV6VfaSp1PbsRD+CIKEP5z70IJmISeh1P2xCZW8YaWAS/kDYA2hn1l//5+roY
k2Ev3ZUOryCjkRPCuGvm2V4aELgRAw7qcqTedCEnArCH2pv6C3NVyxpyeqc6
GgQHPGMPIney9f50TaEV/ZV0oGpnCPCIOGvo2WYea7lyZeCX9CzQPhDLfVtb
QLeStKKIdWw9BmMdtzGvOCNVBr7YPINDa80oA4a8zY XBIRT1l/0b2/0yT6N84HY
2WXd42Evglf2hD421zwZWICXgyjTgJnjzQxsy/6HD4AMaR70ZZN2Ql/yPcTHEoa



MFIdNG+VPICXyt7QLNmMALt77c5iFwzAPmMI7IcKxtOwWtwhAECTYTDvbHCIfZk/g2
PzDLZ+dV7Cn10VdrAVCi/V7Z7CFxPsVhsBb80wHGVK60huvm107KEDAOjs83
g00a60IRA+6UfnwdLFZzDhz42Ke2kgrEXDWYY'Y Djf+WI2VOQ90uTzIrfVjaA49e
G6WO0ZF+fuNoyzBR5x80AACrntkD/dzRMFL70hyeNtgW S2VzeHn+Evewp2LnFf
0S9NLhzECYv2ncfMiOsTc7H4a8MI+xedCsuJIAAMee3yPzn3II3P7v3DEdD9udB
5udBn//N+10wh8Au40htLs3e6DzhpNuLxSx2njwSItGrHMTCAAACHSAAAAAQ
Na44BQAAAAAAOEPAAAAAEDAAWAAAAAQ/gAAAAAANRDBAAAAAAOEPAAA
AAED4AWAAAAAQ/gAAAAAARDBAAAAAIPWBAAAAAAR/AAAAAADCHWAAAA
CABACAAAAAIPWBAAAAAEIr3G6CcAAFAWzwWISZzol1XIUtOQ2AEGZpE|jIT3z0/mD
12fVdpEOWEPWAASEtPOJWNAXDCpWPHe+/Y8f7tkkKJYZ8AAAAAYLN/yf+D8AC
AAAAADIDBAQAAAADhDWAAAABgAXZB8AQBU7UXSItMAIGYgqc9pAE72zuljm
Ou62vq9/0L4AwDUJUYyTaMZpAAC0QZpEsa3H5vnBuuC3/yP/D4Z9AgAAAIADC
H8AAAAAQPgDAAAAANIAOXBAAKARNh8MJIV1u/77N83EAgPAHAABCC34jSd
8L/UhBEUEPACrASESAANCEecHvPaZJINOHUAADhDWAAWMDzg5I+3YfgWRL
BDwWAIfWAAWJILgN5AO0LQh+0zSJ1pwhACDS8AQAAO8WI9OQh+AED4AWAAIKLY
Nxs/NYrwQ8ACHBAAMA+ICEPAJrDVgBAAKAWaRINOASAQPgDAKAWZgXJIX
Vbma50mObLknzuSNNr67XWaRPOSvv9A0sz8jP7GHz1JCtMkCo88R/m5yC1P
7aUzn21sPttw6/0O9SF0q29tvkSbR6sxzvB044wP/7aX5bCf9+3M/Z0G5WFbwcze
vw6Wka/NHz5LWG9dgWfHxLevs8T3g8xz90T0/GJpzuPNeck5ZPvAY9n2+gaR
B2eV(g4z62ffz5/WJIRRdAkF4Q8AgFPdH9jleZWO0OkDQrgRE31c/z3fKfESfQIIvtOa5r
Sdfm74wP/FIF3+udjtx8fSOQ3u75a33zdSPps+cHD5KmJ4aD7wW{4VOaRLMD/
ulQxZvOexWUwe8HnLs8IC0kzc8JS6bBPtsle9uuNsrKvecHL6bchzUcX2heTIQ
ZBr+f+0/2lfn5nvO5eYz5C5ilpDhNokWJx7Dv800K6vG TfnOBdeiLkan56u25z2ij/l
Tnltutz7DUr9vDvIw7msDzg/it62jKaR5sQ3Ucc/4AAC|WM6FI6fnB5MwGxgA0+G
2EwnO+9/zZAQNuUXFHt+MK7j5Jmw+dcbwa/lraRViZ/z3vT SANGVubarU47B84NL
Uz6+HI9DA3S4rXz0/iE3DVv8rj+2zq2NDie8m1pDtJ3zw/WNVVBOusxytTDntHIJ+8
3E5L+AzDguAnSfOzenWPLac3pk50vqwS/gAAeDsEfj3zgbh8vPJ7cEDQNNTs)j+V
bIQOMEzgWBwWbStz7nrKSPFVpQBUNjygAJbfGR5aMotKxqaOzmLyYGDtxP+qZ
st7pMmnocHxn6isrt5xJelkxPvLAWFQQ7XVYJIWAAHOacuXn7Gii9OM3oWT32rX
mXPQ6jdvZzHui+j50DSVYIBsskAeFAZNA3tomFytQ TPM350KHfctjUAbrw4uC7
pW16bMnRgANx3vxpX3DttXVKI/AEAIHOyX4/K5ncUNmBOedtretn6Z4TDfUYFv/



co6fcOiTxlc4Jeto81TaJpFSfRDDHcFfxeJX0xn+kf5vPOLum9plc93/Z2zScPkpil/W/
+SbE7WkzIX55TBeE+Z27wOm19fCsrKT43dMxvZm8enMuvYiZ4O+Dp2vtrLxr99
OTAAtvGIXOKNFwePkj5ulZ9Pe+6dMt9vfsI9Zal 9PY89Vfsyal9Z7e TwWTXZ8AQA
4b3tBEPNQjwsaHSMd/8b3kGB37fnB4ISFZYo0aRfP8+6RJIFG8cy5WkD1UtWPD
GENRHSZPtxR/M51xJWpjgGO50dIbm/JyzeET+tn7U0mI43VxZdM8iPuN9jWjz7
672vOTYtQhHbALYrp97pWzRmGnFx3dKHTulzldRDsId95KJ+Sqqr/eeH4RIrgx6
Zj2eaXeP3605jgsd5We2Z3Gh5xPLziH3z2nJZeZdXIbNC4/ZjnvbWFkPe6fQ8wc
AWK8Nw6Wyt9/bBkc2pC51+IInkxM+6uuOxvPmsazN935f8Uplsx2//5AmOfit4Gb
O+UjFvQc9nbkwzkbinnakGM5V3Ht0+UZ523V8H9Ikmh1lwHWbKenKKytZdwWT1
z5uc8nivHUNAVMT 3tQ+3uGZulJPjtKz95PV69chbyxCdYft4Lf6NiXN6asHTLO9Kq
gHuMOiIdbm+j3YUIYJfWAAVGdXoHsoKfzFBb93vz2HODRAF1UdpOndKGgkPaZ
JdPBxmcbhaEfoKSuOzbgwWIM5F8des11L.8X88JvibXo9pDUFI7cqgNwISmXS83
bhuYt7brftXbEfwmRx7vXNKHU4Pjr/ WVHIYZcV4Q8AAELttb1IZ9bmO1gMHOuUK?25
OyPZ/CEhovjwVz4loW4rg6JaRtBMBdm2j3KggAgx2hsireodczG5RF/37ekpUW9
x3zx5rmbh4aCmw6PrRPOSILRUEVZHjgvy3To60fRIBpSvWBAPAMMXm17Wk+J
Teqz17UyO0KAttyx+IPU53RA+j5Qaji/QV7yjZUH5bVeEmTal 1jfswp88K2//225Zmf
cyLp29Yf9ZXNC2x6/s6zfuspWZgvxYHXalVRcKsy/L1Kamre5bsD/k4nh/WdaNIA
8C+6f460e6GXot/bnhfcP3FBokP80dWhnoQ/AAB+DgajEr/drtA22d5/zyjqdRqfeT



wTs5ph0OUI2IRMuzZyUeclmLgmwaquibrM8/LYsfqqHdqfs+56ZkN1gLwlzel 2gxOb
Ihf7niRccr3+1LQUO+poVUUKwoH55Tt4bL37rs8IPy/X08Y4j2034dY|85897zSh+
uJprflzsf/nj2CQBAPY2X6x1fRW+5ezuC4jGN21DZJsvHfMZTFTWOTh5+ZXpPb
w780adcn6Lhn/cdf4ERV3Ctx0dc77csVDwkedbyYbd1lhb+mQ8WypnvFWy8bdp
W5+x1fvR1B8ZwyFe8oqlMbyirhDwCA8hovu/amKrPhfWwA/FTwWR/2S5/4tdvyM
UwPg/lifc+w5Wamhvctq8FhWg9X8m6Lz9HIGT1DR9+ur+nlabbpHDFXcmxo3+
bnMONvnhgPPeEeYO1bviPvn4liy2rOhrBL+AAA0z6 TE73XQsuWeH4w8P 1h6fjA
7MkiV1gAzg2kWDVV7fGzIND2eRb1+T2UNPOuTaK7dC+N02XxHgzU+0QEf6v
C5V4ee91gW96gcGKjDHX/81ouNYxc7GpwQMHeVn/DE4w3NvenQaltmsDrOX
tzfU1YfbSyrhD8AAMpr2N3UFSY9P7g0C7t8V7Z2gzP200FVXQ2VX+IwPHcJgAu
zXI7//0ef21aYyuCdcXR0aADfK1c20ABKe+TGNOWLG1IH7Q6zi7UoOebFRNC
xzvOdnju74mLv2HrOxQe7y0GP1/GChbNGpg8geedFV5I6H1yXs+berrM67XBZ
Z8AUAgGqD2rsj/v1twe/NdjSUIvpliFTs+cE4n/9l/t78iMbkOCEjNCHvuqCx9NX82
axobpoZLjtV8XA4SfpS9gldaRKtPD+Yq+Nz/XYOWP/cEQDzYy7cTD2/Rto9dHly
7sqcZoXbh4KyPvX8IKxrcRGzquRblkce76Dg+w7N174hjYe82FgW1I187zw+WBV
VRXxDuu4fKNa7M2L2A+F/zxrbKVDtohJwWAABB1JREFUhK{79jzdUYbyALhvi4Tpj
pcNhwatScExT895qWDuUEUVI9dbzg1lnNC+EQ/gAAaGGje9vDoaHF84NVQSOjc
NIlyOyhZ7gha3832EXmjg8hzRcvrj5SWtBFnUyL02n+11gxE61P55Ps+qgal5emkQz
EzyvbCmEJIXQUHEPas+E3Xuz6ulK2SqPwwOuw80+Rv+RZgVIVWdA+f1LTqfp+
WN95p+Pm4t2qeluViQ59sRHr19VSzZV6sTM2fD7R79MHrlce SItHCBNIii790X9M
3zgxfzvWZb9XiOpwxdmSA32RPetoVpEh1U9812M/cF96NpBWVVNZVUJHSEW
CAM5NhlkVv2sMjGuOrFS+4MNKTNI/3NLT2BZpKhiltbDS/bzhITz+vdvpW8Kt6Q
+WJIbeXR9AR9eeOvXZtG7d0B1+GhzE3YTVI/KApPJIQzVE65KHNIMmMB56zXfNq
8/p+p/3DzudH1KPJjnvRZgi81c+rbt6cWobMC5jemfeponttf8f2EMeW1S82IVXCH
WAAS5ytqwL2cMFRxvgORcVNQKFngtLfaDWXDxMoMHKSTAJ/P/FZPNQS//PN+s
JAATIV7g49jfCkz+G2Y7XhIJMHMo+B17Xsc6bZ7086E9aKbs5CIxHks61kOvHGY
Rnx21wJP5u08Hfu+yymrYxYJH+AMA4AXx79qY6pXdtsafRVOTgCSWIP6JB+FB
RQ35XAPXx0QmP1VdLHNIkgD34bn3dWQIhtYwWAMJIf1x4rG9SHp/aM/UCZ9tted|
x8jiW0Z+Xidn1Ktj6tSzTIj8IU2idZpEYOkfdfrCSC+S3u0Lnnv29DWIWBX9m5tzV+
c096GisnrdxbLKNnD8AgGVK7uW53NEwWOLIxYhZc+KDde08V/ZuFGXY60+5FJZ
6UDfs6dM5WORvVO9bHHomMmwD73yez0T7h61+mX0O20CPONfO5p6qv1+ns83tkYB



12a4W8Tvb0i7a05BmMENxzffEUXGKnffulO39dh3TY5ZMGmpbH5cbK7HWddzYy
GnfYVIVOIIOXN7ft7crP46 MXWkf+D5Dg8sQOUVtISPLH8Lc162z8IE5w91n5vj7xX
cN2J1iJemKcOAAEA5DxU/KHqofDg3AYK|jrsFQG9s7IL1IKZgmfb1TQwly5colcg9
FGOFIzHTp7LUdbgXVZ1bUOwXOwI7THON6FVJR/]WL9uhjYU5pEI8IfAIDWBWC
Al+GPOX8AAAAAAADCHWAAAAAQ/QAAAAAANRDBAAAAAQCewW1QMAOGr3nh
/ccx0666IFN2VZ1b5zbe TSWUTIbFINVCnmFLTKoOD3/mfCHWAAOMQ1p6DRRhA
znH9wjcK5/yf+DYZ8AAAAA4ADCHWAAAAA4gGGFAIAYfSz4vX83X00ZqHgOBL
pn5djxxlzySI1IKGnlaYBIfOv+46975/wP+hv1iDkyKvAAAAABJRUSErkJggIBLAWQ
KAAAAAAAAACEAFKPHN7CGAACWhgAAFQAAAHdvemQvbWVkaWEvawW1hZ
2UyLnBuZ4lQTkcNChoKAAAADUIIRFIAAAVFAAAB+QgDAAABSNYfdQAAAAFZ
UkdCAK7OHOKAAAAEZOFNQQAASY8L/GEFAAABFFBMVEUAAAAAGDWAAC
4ADDMAFVUAAFUAAEUAIKAIKUAETMAABSAHIOAEUQAHjWAHBWAAAAAAD
8AHksAFzkAHDgAFy4AADMAHFQAAAAAFOUAIUIAACCAADOAK|BAJDWAJEg
AADMAAAAAAEWAJCQADYOAACQADzWAGTMAKIOAJEgGAAAAAGUWAAEQA

ADMAKIUAPZz8AJj8AJz0AIJkWAGjUAAAAAADSBAIIMAGKMADIoAJO4ADDAADIg

AIlKQAADSAEYcAABWAEZOAEO4AADgAAAAAGTMAGT8ADYSBADTUAKEMAHX
8AAC0ADz8AMzMAHDgAAAAAIDYAHEYAHZz8AEjYAADYAJEgAHYSBAAFUAE

kgAHz8AFSOAGDAAHOBAFT+qrP+MAAAAXHRSTIMAFQsUDAMLFhYPCBEP

EQKFCBEWCQsFCQILFwWONDBUVCgcKBXEHEQoGBwWQKBwW8GBBQNFBMBB
ABTEgOVEg8MDQKNDQKGFBQQEXMIBhAFEgMOEggODg4QBg4QDBUQDIA

gqywWUAAAAJCEhZcwWAAIdUAACHVAQSCctJOAAISOSURBVHhe7bOLYxw3kiaYdJ

9GRa040khxSrljSTceihat89IWUbwZq9tsbdPuppYO0yXW3gRn+//9xiXwCmXh8A

QSysqpQu90OmMggKBwBcfAM8gyyb5eXuw8Lcrbz8aHVvDHzt56a/f3PkrédziWZb
nrVT1F4ulQslfLdnPh+VzGlskaQ3ktbTRrDFB64cOMr3RIIEDJLulksPk3PWGWkr
WMOwCt1IVWNPOFk2NMRpgKFhth5wsAgaaAlsMzfNLDTxn1XfxLe35xmqgolgvl
lyNYgmzvtVQbXUe0VDaVDmKTSMfANL/q2CflizuoKgbwxM1TSyDSWSqJ1w3B
vxkDad/UwLqv5qO6uf2t/fpEEb/XhsW2UVJr/10/GFDjaV9+QKxCQNNxaDkwzK+
ydNGGOjXMd/pDLR1GQGuv4shkaamngVESYrRUNhWsPX0GdYTUIKM1VYO

pphi2kg3933nf1SERuddQzvSNuxVToqVDUA8k4/U1lvRdB5FreSxDXUoW 7 TIgbf
t702gug7IMxHfbLe3nuWYFtq9Kolmpa7zp/81BKEPS2H/XVmMKWnsDbIWNIirf0S

UFJzWxr29bxz8CBqdCGroRBe97Psw6AgPUfqI82p7IHGjrdqlhql84LIVLXHIVC



aA5ejWepW/2HIrQKpMIDWmxrfUrOpbd0al1BqdrSNYqo6JdKgOw9OruK1plkkxu
9+ka/laC51rQIF+3FatuJF/0CDtWUzdbOH9TicV19KHGqqdDM2QomffnrhRyt4ul
NVctreuVFLTowE1AgaS7ywNvGLLMJIA+HthayVy232vmMzQQgbHC2m+6kGx
R8BNKOpC2D7dOSREV/MrDAgKwYKtUfLbONVNQDb8OChQJ1h2gpaggGHtXwO0
UAyIDSdgx7F+wh00dcD2arhU9CQO0sj8kr+uOnLKZ6DFrLVLZwbioc4qs6UmQzv
36TIdAUNNcFc+Mpmp/MFmgZVbrAyemmp6tzRPK1Gs5zTHOtN7SU1lYVgP3gka
z0osCAQzYTdQ3BQEY1ZfevugdfpDgSRJI6IWhwQID+3I66iFdYINORNtFRbCfSq|
c24pblzTDgiOGNS0iw1d3Ur1S90lkKZ10YbQIlevSLBGTN2w8inRV+uLA1OUNV
XQTN931IXbhf8Tczyy+75K5yRzdmemXy9rO0814cWSAJUmMI28pdWUOFAZby
+/14m7otWW3txNGNIEUMBRL{F1NS3afgajcrhoxcjMJIgWrLYmfz0+7tzimvysmp
3mmrMKAXEXIbKj]9ERINMQoCMgD2Ggr8amkSyMdYEzgl6/+yYVZvVBWcUrK
DXfgOw26m+0Ofhm8MsHM75vND/FsfT5vtBb7rgp/1+WX8zF/y7E39V07Xnx/bMs
Vv26/KP7Ms2JkW8pVm3VKOU+11ZEsfSr0/nvxP3ultZmYddkReVeGFfaVZmT5m
85S8e/SO0nYgX4i8nMW LILTNnRGT5TOS8eFz8dS6MqAXxr/y+/L4f49ReKpYCcF4vL
+sjiYIhnTMr64931ewVIToLC3+MWsArCwtlkUW4qvPeVZwJIX/+fgRLpQpRQ/FICI
n45tvy/2fffvtiQUWXIIW LipN/I12VPs6zYBPhU/Lf8XMFUspTtT2ZLj962n6Pe56zehl
WafiY+0/3P6eBj7XuygRCi6OBC3Y1i06 XhVVtATbphtOu3lyl1WR9pPEG6KsInam5
g8gSnNYahlE9TJpcnMaWwhWallLFH8yW5vkiDRgNJ+6NY590QyVSze2zW50
X7aqVQj3gqWCkvyOawVDeQtnVfLbZGt3RQZdUZ4L7ZZIPjW9031T4iWKdlqgkeh
lYKRsBU5arVUj2illoqoSrPntd2Scu8BkvLIXNGTOVsrkzxR98uld8aSDrYFB8aT
3v5KLa2v5laQFujJiK++LRR09bm3Zr2EdGaatRejgkM3m9HWWpTxmapbvupvV
CXMLSrSw2M8hYwPkuJO2V17W71nTBJIMx3JaCnrTInG/gkGE2kueVAL6gpsae
nbIWsDnrHOG6tzRIt78aHXBEFSIMvX3HQ550gxQUpDg9L 7D0ib8GHFtBdTwzB
212spQZTNOv8GpZR3qqlL3V9+frJg69/QaWifJUvVIPVTqypaY1QZUBINNn1T69HX|
T7L5VzemDUbbvmtsvgkjoGK7RzNTqdIfKOTYOxnUW9DcbGVjaupZImN18/x6Y
GWipdwHhfW3CTcx20DsMTFNwloWHG1gpoLreDrG1Yk+UaO+gZev85FAKmv
VArmSNFXUOgHTdKyQXSICvZZzQ1Rhs1RKuP/G7PWtk8k6nLsVQJfb2KJO+a
1RDWVKW67V3t1Jy1Rn101LcGYD1R276CtOezIAQWIWRStcXtfFOMmgA7yM
mmnWipLsTom5vOW{UoRBfy663Mba9Wixu2Vn9ls1TeyqTEZFsUr6fTWytsO+t
MUHW/mL2vVOrOODFiGZraCg+pa+ifgFVxX5GSsu5GikZLDYbWLUsv+6EWK
XnTJg1IMIrOQjwvoWWewVLFTt//01ABC+7WppMawWozmvgmbdifdMOvITL95+2



+4fkonR19TsYS0qi7402qyV+uG2IVAuU6QyBWS9BH83STto+cySMM/rWXT2XM9
VpTQZpUxW2108T/IC2QdipUjmoYgwxvplU6juKHWxtB9arPLWOIRFGUI/bzH
Mbglmy16/uyEpOMV4nX5VDnK9w52G08So06tqgoTjip2FzgcSSAVY/aFJ1e/6HO
PbENQLa6W29pcNtU33t0hmWInTSkaD4bn60c7tr+K34ulOEOZy/MadCfyl7TMZ
MHAWS5BICWgRCcOR76/c+SakdM9XcD854m2RBm1WZ1wRkFK+i1XwN3nNRt
7DDIHFiIGbLr'VMH9Pa9vipp37voBgS8BQ7UHIWG43LPbslciumO07zqOfif+stic2fl1
XbFXGXWrTZQdrMNkSwtDfziH81+zSrj03r8IDadfl+0k T8WX95Xtpflk TZWIvLimO
U7LXLJOjL7cvIpbUBpgbSpUXXL3T2uv+j2nzZbQFLW3pG4mlipoth+evrj+bywY 6f
ceVgMOIsE6/8RhXjyl+ab2sgG3Sx/X+w/bTfaxt/U+dc60g4hKRn4bbn9NCu2n2Zf
IN+1ZBDbTsXmO7T91Lz99Giw/XTbvfOUP+7krVvrpa2/z0cgGHA/aw+cPFcnz5qf
PRzcQzETA4Lr51YESIMURhC5C3Gtey6tzYEC21KQaWabxVPs+y8/EIK3MsYOaT
ZjDzgtxWodXH76pQyrglY IMYTwrwT/4w2rKaRUgHVYwIW5EQEtx+wVzZshXH
dI18Bw4E+wBappGIhbN29SEdtAXBDaCECQikOhqgtBaTmXbcFJIP/w5ghVrQK2sg
11 TSA1I94yee/EGURONQI39pB6UWSSnaihUcQlhva6A2IngKrUuVIWQXHgkGrp
YbkGpcJCIOrPRI2kcu8ToS/Rdt2dmC63E2Wpcf3bR2TMjofpaFWMO0jDJs5ZI0v1
N761K+dQizSg5VN4DUNnsQe2UMguf9hNsaUbvyKsFrdxiVK8XTQTUSVjLuj/Um
B6IhkCzs7GPqZTvW0OuuaJGWGoMr7GglHbicKiUgsbcOXBrDezUpekGKFy3Mp
rzYfoNrF3ywoJSSkKWV9I3WQ/uSqpU/40g8wlVajw9pyU2+IMSnzLDM5h8arvV
drelYx1Xi60oN+FLKNvFDk/Pyg2ICk2LegPgX5nk7ragNPeAwMry0CqlCy1040c
5DX0520Pz7/MUEpIIFCB3Ma30XqCWSWrtHT31jg2ril5+ZcZSgkJGQqv3daotl
Ammnbfax5bMW SnLKA3CgyV3xrj/csMpYSETHzSAuYkhDaVZpzQz1WpAOOB
D1ngluhBplFYIYHQgQoT8IbXfPEpgJAq8ZDu6tO5eRq/VIC8zIBISMKkGXZ7rC
WteVLRHA4v/tvXVIDhls+INT6UDEVIOXV2VLXblkUSPU17PzjrsD+NoJSQKNFI
XWrNCKa329XdZhnPxhgxladNXJj6IXIKCOQMRINULIzCgMn3XVLI9K2gdX7so7W
2yw+pcZSgkImezTxKljYZwbl/g2aNsd6cviNMY|jC6v+ZYZSQKIBLX4/gX6MauCw
krh5CEvuyFq5//T7etavH2v9ywylhlQYlalUocDqG2p9u2+Fd1Va/F91pVD7K/aw
QjqtCvCOEzE3UiZcVwWVSrf2usnb4+6CZkfXgGVIsUe4+SMun5KobSDPOtAZUTG
1RpIkMErgAvR4ZoC7ycaKg2EJrVR30G/rCH1J9MUg4aptOVa+Zjr2c51dQh6asc
01212JgYVIaoNgR1XNNnvb8716eGqu+B2KygdRuMoCBzhNSg+W7WruO0WM
MGQq3aGb1Wzg2DXglEx81tXcm8IDWFrp+1BaikkdJrODpLhegdyOgLYN2FgNsO
ry+WB6TGtkA72/GpFReXxls/lumzZDTaDdYuVca4lLDVv7ZaB8UUKrUREIIM20G



KbUBXpXSPa3ZIQKwxcAVZJurgpbSelDylYFgJJGIVppbWXuB5XSWLQYmaO
0enuQ3Fs8WXlaHNhx3V9St4on2RdWBD2pbRZStNOV9gUYEO05cGsc7Iqw6bE
+dlaV/BGh7cMO0elGUplprs+5iBJdajalbVxrX76a4600H/Q6HFEhbJ8BRNAAQLgSO
ZpezRdFu6BxT7hKxelXIFlamfObZ+XvYejPKKhtPMnoC9x+WexXIFJqHffcOS1
mrrAybUciJ9AwUL3wzsgJa/EloYVIISTPMtMXTigc6bUPTaHHvV/VS4SalL8VBeee
eYTvgV2S3PJOmMsF4CqwAQRWRN25cnSrdKgoJ7IwnpEoSOjxV7zS3FQAyCzIJ
XTwrp/18h80vF1damAlEVeBgcE0a9p/QmcOpVNKVEEQIJAQQBICWYSSRP+vC7GHYRbSYZadRQIiTSblyaOKBKtemWGCFoLHftji2mRTa+gWuaePKK33Th0Z
OhvS1nGi5steXAVECZgSehQ1CsglTzrYjVVhNRBFj76 T9sX06i2RrauOKEZT82
2H1uDqgtZtldEQH3UI6fezZDHCIOIigpsoDuvsjoiA42xgQjqty9rIXAG1CsBgh5rgOir
MFUAKAeK4hrgaj9GQHyLUY SJhta6/Uj6RaMAIrqz0sOY XaMMCsLYvWelsRRY
a75ThbjBeQAOQIBF29fVhPx61PqiFMbToABWIhEQOGLKbuffSnLU/OCVP6LIXUQ
[IMUm8g7SteGogaNjLGDx51/5mf89IKJri6i+p20AqlehddcZoXU+y4p9R92h+Wly
VF8YV/3Fj+BCMxw4oulLoiLtrsdS23liYavsYoZpqR2QG9eqJOBzQrLwRppU3Lbx
ME9Ese0OKDVCf91giWdAaKAK;|YiyKH8d/1Jk4VOSwbvMPSFWDYhdIVzgZWKO0
9BtL8PTTu73e5z0/dZwfw05YF6+A71hHqvER08V6LkdjzoPAJILdP16/SDbFUIGq
UAXIRIJESbvWBD9YOzzRoLXPdYiSTAOpN8/8zQC2g+fbimh2h2hDZOPrYPtuh
p+aMZJ8lyXcaa93F9rKqUIxzZVHeR3VWHTWdf+pXoaC3jOW971iDZXH8t2b1vCx
XQRzbr7nawVTGO73ES4XWeSKK7Q7X6qg686bhPtkyH1JBE1zfHOyqCLDv4w
SIML7RS67hCme5qlYpBGQ7QYt0g37XXZQJIBOFFEDpM5+is/iORANMcDgvnl
Mg3S1EL1RSg/tE2ifVoPI11QmpiMre9XvvGMw+XItv6krOWwNDLwu03yJWTgJOv



yv50J8nnSpHkWpv6rd+CsWO0h2jPFsfe3skigodUweqICVLYLY09F1SzYGoUUP
KSxX1TFTZGUWARGB60OHKt1lyOq7INve406ZA33+0GFql14kkG6ENLqu+mFFENVf
VeOyXi47un48QLm+XFDXJ9Vi6zIKcmPMUWhtgJfixvUTw3bfqlZBKi5TYVKN1fR
DF7v97jIBEW30IhPhk+HRbJVODIKAfX1MkdzdSHwul3GwsXRWOasugHvYi3Pb
MONulbIxpnSJjZW6eVgVRoP/kfrOChsE2Ha022G0g5QkS461t64QofOimwsh8A
S2AqPwKboGbIXCvEG6I0khaYmhailF6ltimy36zp1pfjl Tp4bNZvDr8xON19KiQdne/
hz8+0TX+vny4lG4r3dgSeqtGEtalfBqJOSLWT7wUOu4YePdL5sg8GQAOaxXywF
UQ9INQ839waTSicCBMQ8MAEVTAZRDOIHFXH3h+dK6UhXma5+rfeJpcOp/hl
Hc90FWSbE1gLR7ILcPvWDaR/R/qYBHNL1QNSjye/NoVQ42BoYFNN1QZSOqf
008ABRzZ4BDNP1QTTLTJeDGOKCrIQu7wV1d81ZwFOnRLOMdtBeMwOiddY Nj
zMODbreEvRvsrPWZy3rhTz78jTZUGUeiojdBdvMzchZteFUS1u30hWIbAaWil1Ns
hQUXxEB1s2Q4al2uLAyFaCEHvXeuipo64LmBdill7BjXZKE9zimyWh2iRuemB
wM5waW q/+1KC508uKOviXYiICOwY1uQ2mdJeKgCinY5K/g6IrjVzvTdsue2V3IQ
rcDYeOtklQ1YKhfU7UHQgIsPOtSPtOSNJIN2kVnOuBDFTvLrnswaFE13KQsaCYP
CqJLIthEMKcBJIMk6A+vgcCaAy66zkRFT/TCtk2IDIAN30el121d/cvVXNRPa88E
TWOUfWIgrX0fzjbp5XggP70GLDR10OHuU8pDy+7+rGlyQOhFF7qzUXhDCWOtd
ANDJ60jL6ku+/Ttg7ZggxmiPjgLm6rlY7tzwbpkMJQAMM4s41r/686BrbRjmI6mUP
IvbSIcfwHBdsidsHDUCEgPssoiQEJX30jY 6jfMw7hjhvnICvAow+GBtLAILiaLoaQ
YaovmvekOvIC7g6cehlICO8GMoPpvKs9QZA9¢c9BDqqdyWUORAeDVNINZC9Dr
ybg+6ilmpoBLVTVDBUYF+GqVkilQyqY/lYDh4XaMmvWYL04agJUPzqupYGhM
x1RbPQ4QNmMDpHASDOTNO03BafnSmOONjQIS3LuxV80mtQGk2noKOqgImgef6
Fg9/uoqlGtwWeveE8BMISAQILUO0IQWROXUjKfent50jZWmOt3qcS9D78hJfrDau0
4718bgMiYhar+nUaf+elCSufTaqc5QclF6QiaQzCu4YYi6Ftzg+54MhdS8NjJkgdm
N6UK+i7W2m6V7ad+Zqg+Vg2CaSellaDfbMjPFc9149GPptUcd85Gx4c7INT56f1b
HZeH11IVzrNzZEXalSvwgKp9RJEEKUHO90KQYnTqueCRxI7Uirv+oPDXEhgm
twX1PMO08sOESVuS6nVkj2DmK4PLUylag8jl1Y5ZDRGe2kd6vnRS4+cyNBr40E
UbpWIXXAMGXBtXJ6RczS0fjylUoMoCoXeaDS1INR7 Ttwr2sjV1JzgQNUwtehQc
M/qYrlIXfN1aMa550NVc58GAgPEmMvVDCT8/wvJhrQratmCx8N50YJ6nBENCcc6G
vs9yAQEQgkK7bQFESz0O28NFoNw8hghG1j07wWjSUtGomKiYPRul9kCaLUERd
wz3C2WUsIDYZ0IA1ImUNTOkrbSh2GqGYNp5/ZA0+jnapJUdolgZd1VhoFleoiaP
W760ILbaGQNRQENMyWO0q1zrJoGlirhKaQIRa9FMd2GK5s12Vn04Uoqgva4Jbm



9EXXfdKmVonphEocUALaTst5932fG1ck7TPBF16u0LUPo7pDulL/gXyktle/AAL
UG4fRG8AVRORQOIFEFI7c0euJQOXzgviOJeW8ncyotp5aygrd5SUXSmIAVTOx19
0dgFZXE4U+ZAid2KiL7FrKBMzOquvZTB/z6wOA7mOTVrhOmQOzvpYE2DWCi
GHS2NWIlopYd7J/d7tzeHu2SGs9G+2Ah5CXSKUNLiyk3/9xWj5f3XmWPaVvV3SnR
BICCQEEQgIJgYTAXxiOADbOgsViokMEXerX3k/XcqiJK2yA2IJvwnOTouHVh1delL6
XNw4P8+7D6HYZ/k3BOIxRU/y/ttJ4+bvI9valZrnztUeP6 TQVOUHG6LJI5VW6Ihj5Vg Xzwe74BupyyF
8tJ98p5aq/9pQcn0UveWIvE/wsZMI2L FxIR7X2follhpfeAlivK7h6mYEO9TLRIAIF
3ZkpHOeHMNwtvROkH4voCrEzjW3NIUHfOf1YCRTztw+0oomjDgSay4lAoHNEK
Ce+zPZbzubzmOnSOprmbPPPKOHEUbA+asRmY25i8z80r7N8mV1V2R7j6R+5
n5046s/RKuVPrrgR/rv7BSCfQhyGG+alQbV1eHJ+8KZX4qiPe/tpDHeae7lwkMh
1HDWKAFynGCkIHdj7T23qf90WNXEOXMVYyWVNNNBQHIMVdd7qGWz960ON
WZvChWEO02fxNFwL7caig0GvJ9tRuMsqsbdp04uU+loGTJ7AkaS2u9u4LV7xEE
U2fDEUTJkrgRMo32emSaXsd3v7seSmKofblituXlcdZ+iDmHD+LLMBSJOVIyIQ
I7TBIKVRDDTixxIAWZIOD/hHNS/polZIGXUJVWGqyYYmjZMJABMNXLTEXCq
m/gHkwizkXfvASNAdINCnIRieOkiHDE1BcKsviObBK+pqrT9c7JtUJKW10OHCV
DRkjgNw5ZRIleOKBQVRYfHehroaBPwqOcRRMmSKkBMiL4jlyLlei2reJAmgrrpE2B
FgSglmjVLg85KnrOB5ZMCRhNnx8VU2fbWpKSrU1xIAWZOQEpGmIfbCdnSU1A



MhESLg7+5/mNTpRqW2rryYh5JKBc9kZUrw9VBTWKo/nwx/h+FsRGvdDzMndd
elbNagQ30l4iDjj4/Zxl4yaSVyIDcSCwoLVAT]dE2Q1TxIFtISRSXFI2cRSkzwPKS
WtDN4C9UsLcPWh3leZ4AAtXRJIGsOaqJpPgbLTWMiaMU4DPHWOWWEIG1p0j
YM8UnaOEW9bmLoYWk8uPC7fNQu500cDFTHMURIYyWPYY2VsdkbGACQq9jtXe
aWZleKecupK1BZF+3zPBV|S1Nb7kbRISTWHG6CcANTYrXrckkOTOCYfPLSONWE
gn1EhBLT40WQsmZVybA+M+378nfOWVK4KW3PozOHME+b9gBaun0s9MgQ
KB/I2yTRC68gWjbVp7t2YuZOA04J/sZhKKTc2kFFbrUOH//Q5mR30ptX7kpVCm
tualzYho/AW/cjYWVXF620Gq+XkYtltOTboHiIHkbax6 ESVOY2zC3xMj9XCWESx
djiIMBxUC2Pcm/quV+gtsP8xIIYtDKvIUdpUuUDV7nUQd/aFS4CLINEXVE69nVX9i
2ZhJ90I0ZZM1iIFVAQYZJV50j10GTfUQO4t67y5rVDVRIZe8BWHBSZdef5JRg+
Wx0gVtTyWOXBPN1jphHb+rJAtDIpaycQxIB7G12IH6thnlaD5gF7xhunQKxCyjZI
C+Y5PY5mGWm51LbiBGLg6jKw+sWhrGr+9M2Drjgcj52XJoFYsWIB5jIFjmZ/Bo
03x5WKSuUNIOED/ZK5rrLto+nGTHpavWXgDQs6SV6MEzHOSHC1esSB8zLBRjr
S+YEXfW1kz]NDGxycmVCiDI4NplODeBdMIBPOCJIKIFM1XwxxJHYB2IILYHgN
VLA2XtUFd7xtBySCAM3GZjMh+EirX0YJ4T5SgpkppxAOGQXNRHQVg9Ainrisa0
fVLXgNL/Gh8QKqgQgBCY51Q5WrxrBH92jZhswzoUQWANKeoGqlz1nGP10aY
FS/TIYIHPPiOW//t7u800ZqJ6qZEHJ3iNzqQgr3X8ja/llemq/fY2koKbEPRcDmM5yQ
S02SAVWIBNGUXg2xBRwWSKTQyV0zWpeMc5Ctk46NrlZ3ZevFQNTgxBIJHW SsZ
4QIRZbAT4ESI6Y88Y/E1QpZVAIXg4p09zcfVKzUXONGUIEPOtLITKBKUQHTmMK
aJICqFvhT5D0uScq/dAGRXXIL+pghDk+YTbesJJEsvitH/MMQN4HvrGIGVIa7BD
0dTXYN4XjtGFd9kYzHPKHMVjoG3GKM4LDQW8t94xRZzaMyUeHhMO038Y G+jj
FUesg1NuNIPbH3thTBI9kp8+8iCo065vOhOgq5t/MMG7TTE790TBGDIPjLyzYC
6b5kSxN3tdRT0J2D46rxmtvVrGW 7yNu8Upy1BOHOOkbbolW+vC+pCPz97gXP
SUpd6fUel1MNmsteOIEdx+xfCU56n5KclkexTukTg8iDgyUwU9A1xkZjDatsDnL
WAssD0925In+853bV+5BHIh41AhIDsxzUzgatVfaYY3tfnd04Y2ugxzvKQTyxVO
7PhmY55pwFOIGCEMYGBJNmMxxMaw9mC8KOWdsIBpY6cbhSPAAic6ZjaANBf
YYUhgk4/tsoNoy3NgZA2CVIHNAZoBMAC+6g2pgHzXJM4ikOH780HEdSJOdb4
uySGI1Ht8/PkeQQEHbLCOICpYBsxz4zhaAPgjiIE2IMNVPkmLDvlora36aunKO0j/Ng
WiqCYJ6byNECP2iLTy3stk39sm8Mt/IC7TmM4ICIXBshQiPiIROZAKzZHPSHMV3Tv
hAN38JYuQpZrzJUWgliVimfMdbsPwSR/tela77ckDow9EyzSOvrRmYQ+9NVqn
JDVcEYHklgaldtPiwG1nA7NCclDkwzOnHUbAMef49BIIR6CRSRDVFuf64XW8


BLwW3PkdIm5KW9ihl/SEZI+ToFGmnwDKIIG/XQ11dyIn8jfo559kXCJ+nRLJIDbQfo
JomQZIRjTN9jZmYoSfWMszfb TpYWNh57tPy20sFkZxk2wbkh3hiZo7ShAeltuadc
ZVQNGwWizgW+01K8Q3wiZxSPwtkfDIpM2H7A4hZj52j/UaPzELzTcGJejpCBK64
yWPvgHjKJbEHSqgaO2QOulZtKRfdnak+rjLoAqQXhIOL2C7sgchK4Qg67WHJO]
uOMVIMENXctMSGQXBacUTT1md2HdFz+wlUUochvUShhOD6DmEHKCVI7H
UfLTy5D9IZCCyiNCQo0s0iLRJA9SrueMxFdJieRFiIWFRIo17on0DghBg2JB6Jox7
rfThMA1BmM7n0KbuOglEZF4I6EXbcITBJggSox942LBgsouYAtyRgcFZcdkj+wY/
6mVw31dCyZgeEMV+M5mCwBfWGUNEGT5wKs50k1GgMWJzIFOTawHIGi+9ZX
ckAHg/WEd+03FUILDRplk+wSWqRGjvgZMjUWof6Jy9DMRIFYcHvS69I/6+h423
FgXCCQtMozfOaXZIzAgBFPIinE2e/WGNQ5E40vdeKxHIWIMfEJW+I/dOPOB6S
yE7zrieWtJ8qzPqUKsc2Z4iAWLSYw/FONRoWRpmjh6d0uvqgoHyoO9CIlJGBdjO
yPiPKBITLVPzQlowCIXq5D0j97sGIMsIDO9DuwHUPNm45yIHfwtHTFUKNp6vOz
XwWh9ZjIKXdXgvCgX788LI9H+WrEaVUV+N3LQjJgHsPQkbltbicIxFLWdjoqS4teLe
cfXXTGhdZfVAMbCuyssBdo6/bDfW1g62f/79aBCjWROIPRgdeoKMzGOo0s8LBx
xB4kC41gFwohBhzNChCrJnPHMsOUGWNKKT4gjhUoVhgSaBc27go/XtBWfzw
wuFeT48n1AN7i6SUplJcRTe5fQfoRjxpP8J04SQ4snQqQUOIDXL5MyYJuC+PU
ctyHQ4Cgl8osvtyNMG3zQvekqjEO566udJhloStTETHENrwynzQzzI9rVQ110jXO
80KBju/TiYIFr/ihs5gf4ovKwklc9zJI7AiIMjQkc7ij/MIRIOghYwgQzBxSnHU93Qyx6y
Opxde+0CdZbFnJOIWOXdhe2JjS4btxesXYIn90WsSrn1h7w0OBYfgH2BYyWsSM1
0S6GJUFScchnB+ryLJejRFB14ugeOhKaVmF8+UdbvlitLBIOympyKIB+MVQUa
XkeNT5NTEZ61Fal49gkZas6hRpk5LLMY/M5xaJGFt9AoinDkjjeowectiQBy+lky
P2DQc/6Y1K20LAfgKDyALHANIKWWVHyXjkl+0X0gemgYKApA3v8h3DSCEU



dyxF2nBnsH5m)YUMkpw/+EVDZXUmpE6JOYOuBale2IN+xLPVScQZQ8DOCNt
PH4+hWHCcPCOfcX4eQgLrEQCPL/AViIAYyBDy3YgHXbZ1MA+tnMFo3CUY5xB
w59z8IzcfEOzTit9E163GKXY8BMyTBPZAL1YLwWmMGS045¢c3DKj5q1hQD5KNINnEZp
+tsLdK1d6VvLF+29N9fnOZ8RLUrMHN3b27pnG/v6s1NJOfcJUHVOTIYmI3UjmYP
nzt7q7P2jk2j1aP6cMgx97ztFHW/BFdR8ADXQcX0RzeUriFhn800/3e68U64X0On
+3s33ku4690Igk4xMCCYGEQEIgIZAQSAgkBBICCYGEQEIgIbDICLgXWK5ZPr
9yfPY5P0of15duW/9BWYRIQPMmMMIl7b3BWF1n3XTeTPJBxJpT8jqU7CAOHEU
Q3FEkcnVTnE3hW2DSeTKtn0jBEbg2135E7P4mlYIDg6nh8SR/2wHo2jolPx2c/
GdUmVOOrnybE4AW1tzTTLxZyg88U06VOOrnnZE4enEB3wfuV45VSJU46uclBOe
fN6NedXN5eTGNNnGF9B0jzgl7QKv38stEibblUG1Gf1DJ9bel rJolyadg80SRfut5l
ags5rPe0G7WVW7btYZ91UgDhaUBIS/CEpftBcEtV/L6NvbN2X/0vXZvLEObgc7Q)j
Vulg6g/DnHhdkjm4rkzvttutys3R9x4yNo3neHq9UN5z/3BRYO0t/HWMhROUC9R9U
pKfn1gviX+cynIN6E1QmJI09E42kS1LoPaf8oXIfmaKCRxVMg2d9ImWh7SeV8n
gDf1N/BrczV5ICpXHxX+ree8yBjYnnUpa9KIwnULGQXBU/rfQUUbQRyYJ93UHW
cbSO0rtkoLrjVaal36UsnGIUXQ5CG/kgcHY+JT9EUGuUzL C+o/KfOgo6jcsAgfhc7s6
ueaXPoxOTcmnGIiE3GrI3KnuPmLWIESE2+VVIMMGo05+19aMAar7xU/PxJmMbl
UzcdSPe2gqtD8qvScqDqOU6oVv/ITpvgijdviuOCoop09YitQRHMOG9/FPV9+wbX
CqgsPuVP4glIERab4dxVV+5KSIK6tb3qirWYNR3UGVWpFgbh7rWSy19dYzOimOo
gxU5UCOSNfZiJgpyCEuq5Dfnanug6q0txwVQIl/JOaocLdvemZWijzbvTJad7mgpO
QMNRze34fY6KIAhy1PAUVMN/8d+2j9pyl1DF3ITiapjfoPAU42IMghS25wSukykt
dVY726XdUSFQj9YZzSrCUsiq+V461CKPIWOtEt7ASL3PVR75+7THOWrgQ4mj
SuGfluawbb059LaFShyl870JeJblejH3pCpWVNT+OCVDjuBRGSh6Y6Y2elhu
Qn3/XRsX6/0OuffP7THM3U+S5hR|3XU7FDyxEdR6UMLjp5cat3GVXFOK+nusSvV
TdYfLaaUfy2WngZowBJEOejcFQQQ1FcdOar7xo/t900wzhaOFj1la9PUdm13dYe
dk6NIV1B8mptkmhR1lasWy+jddW9+ZlyvIT6uDts139bHbnd/qP+4bErf3nHf51W
Mmkdy68zRxdBSOCnd0AloReKo0J79ZLVk8sqXP43Z2VUidP6lI+W5HNztJDoD
mz/0sk3qcVMQ28LsYW|jv0sZtu9myG9/SK8kNZ20IgOp/9Fa3YzrBWitg6bEOSgc
9V0OaUmkRSBz118Z16/V+xqlZgsRRP4deqL3F2P+6flp8SJaKBIPPhy/DP8/fMHw
WIE/iIKMnzrfDIHNUQj6yWx6411+tP86N+PE2prAjMTw7evr240Dg40LIKxzoTWS
aEwlOPxnssT5/HuyAXxBAHameuQnFLaJSOWEPtN3J/fphZUbyLcN7tkvVOCzd/sN
INgr7sbdevxgak4uEPmMCdCvy1jM6INFSFOtIHNcNgzcE876mAfLGjR20iCa2den



avu42jEnilnINcVPKO5Guv3eWUSzpMpxCTxQ18Pe0Xp9yOiKawlOPP+vSTCKY
Vm+JE/DRX9XEUVul/by8Hj9wp7i9cVj+Zfilc/doY1/sPOPSOVHUOQuYLeUW5Z
XKGbLg2AI15pRXv940JalZZORKErrk3bSY9/pz0LQOvyI9grbiQjnyH63HhMmivp
SdNyLIv7V30xNSt6BLgFj2UXRwirrCK471J1oGuT730ju8Rbmf5f11NuWwITydG5
ztGag8gqK5LSA19EHOrBK/G2HaVDomx2BxrYL7AXOQusqKg/6t595T6CmKB;jt9
ho50QSf2xZoN/cGG9hVAIxZP0o43Jeotig8HbfDCrlijK4fmYkVQc+4viWclOb3/dtj
3LUjJROKzQIjIRIMX9zuGpdzACJIWAISXHPbIOBB1sLpFt/9IMWiaKezuOnizT+k
McNTJagagyn8r2rIiCuhZvdLtUNVNNLWfhJF2RzfHRx2uQn/nc04iyLImj/cNE9J3Q
at4q42y1PdiaKMLGBfc2K0zalLghSfbvdJhewhlaxNFOWNAfOszp2IWXW+920aV
KFG0gG00x+oy4lwBH7MgXnTzSZQoumyKMI6fPyZDSdvijfJjZpkkUXTpFIZuSQ5
wZd7ZpyP+RHK9JFFO+RfP8J0SZTVpxbem4n0jTZjOWEKWNQFHIJkdPupa3TY7
98bSVICxRdBIUZejZjc30Kr+YC7k1kRNFJOJR/RYePNwsh6H26x1x622SialTo
WhgHO1tRxuLsGPsdE4UnQxF7XVKHRFpLE728uGJk3YtiaL ToWjuf9qyfVhvXK
py7ns1LmEkik6lot5vcIRPIY3/YV29PTDtl04UnRJIFfePo+Owsc2Rt509MO1ETR
SdFOfbJW5L3ylcWx//wbiV5b2J80ui0KO01lixNwJU4AsZI35L3IP+jrZaLoxCjg0Xo
uqSAKCVRUYWPHIVF0ahSIc5ROL2NA2FSTSi8wu/kHSBTa9YP6RNHJIUZTKO
WhHkg1sDIONG5C2yO0HLZMTRadHUSJHf2AL]BRFQFYkIRINCBJFJOhR2rE7C
rHYZPnv/RGmfaFjdaLoBCIKmsJ/QqfdWe9U38Iz6siIm9ma+Pp2TKGpoeuhQjp2
COEY22z9yCJs1Mqg6wHIHugCPahogX9uqvvUhSdYhRVX6+30xmkZiXm2Cd/Bs
6WFsfY2T+VgRqlial4Rb8G3DI/umY5QmSYxh5aQBnPI5fd3CEsSBYAgQiySK2iAD
AXFCOTgbt6BKsxi6nZ2wURR9dsNpO+e56tYvVa6a23hSFOWNolIJNaF+Fd7pcK
wCGIVW54ZGaO6vWOKIfg6iyHVTNRNBpFC8XGIi7EAY]3GOApogkRoj8naLoDE
DKNKNQUZpgOM40wd2iwD+1+85whA77ixAhURGvouT/83EbCmHrQ9BxnfGf7
MpJizH7PkmyY7TVV6hRayltN6PFHUXBHIQcAcT4aZ1I18SOX30M5H5QauVdR
+zhgK6QT1ITFgYnSjgDss9CbAC9xmBPCWD8t8vIP2ilSm59GCCNivtkwvOOig
LIIgCmMtiJIRbY SAjIP2AKg3IwPBdX02udF1OWKnKCkWigAts3e9ew3vgiQ6Q+
0hA1hfrQs2BeR+zIGc3iyBdFC79brnyVjXRsK4AbIncwOFSCzJIJkXMXRIArW5F
ZgnlrqgQRfa00hyCfisq9sqE8bOIEKINpmMIimH31YkXvpZAQIVFOPTeCqy4RhH/N
XZ/q85LMDegn30GnLsqgAIrXRFM20QZQkMSel1QJVOPXaB6zobn3mBvuZnh
u2wMgFN+dgb6z9Y CwEitdkUzTJk/VuBOskJEPhAIMZZtVsvWE2h4NakRS6Kaa
3WAQDrjQgQquU2nKP3KcgcpOMAczq3zwsUs+5gv8496axQOHRssNgyaZu7V3



URRKAQQUK3YO7ve3njbqB20ziZ2yHSb9JZug4jIWDXeZlpuTRnaNAAIV/FRtGk
xQbycbSs2yuVpoRIoXjNRr6np8NbYmLIbvBEN7ISEIUBUJfdH7Q5YTYrea+nXG
7Cbz2DIUyx77ha+zixRFI8xIFaNmFXxalLUsLW6B4x5gN4J4qijw4AURYedLhdjr
ZvoVpOihjFOHwIzF/PvpWiUg7KJooKiKK8ql1lfhUVVwcOhISx5iooy6 XdLiUkD5fP
emEUxaKJexuoKBfXviallBANfWOGzUQGlaLyldTIJRy7JqUw3vpnpN1Im50kChK
AhOEqgx1zXQOrcjxANZHMiypcWvxIm8WwMNBOEmMY uiFSKorThZQWrzQUg8K7
TyZiXWaQsZdLsLHQur8E2gUglital/gEErBSzbUeGOUymN1pZrC2TblpevzMPJ
mYNCCKVKNpABgJWitlaO1lyPhlejJKks1s87aUtjWC+IGgcilSjaAEvadmzxBgi8q
79A9XeAfG2xVoP+LCLPaSkQqUTR1jMgYqgVY+C71Ug3tmHIAC61J64Jrm4bB4
MYtzZNFLAQFPFG29J+0TdoJnmaN2ppUFOOdwvBncGASO6W 1BI2QDiFSialcq
Ze+02Rfo8braQX4HQUIUcAK3VNGGUfMkWnBrD1KUZcMhtal0YdbfBmYsi9dV
D8bcKY8omIuAHIJuCoXcPOYGLESIihZcWRVPQB9FBin4fUrZBWjBTd56glI6Ko
vsahHG7xjLQr+SZmXYLu3FikWjB1h7MOrb54mXv6l6SPaCTEOUIVCOAOAQXS7
MzcCWdpOGAG8nj3sKdGVoV|jrPEr727KiBQiakyW0DQhBgvRfP8JccY2Y+lUq
mpTX2d9KNhhuPgqgf6a5yobEO1EUdkrhCUmbooW/jrljkd+1GxSSVTRttv/H8alp
28W9b1si8Viv92xh656mNo8UVRXL4halWZG/j2uZCD5E8L4yS/dSyFZ5h1FLk
B0ZjQZwSRTO0Opat7tRJIKYOHhpa/RYKhvxWUc09400FraZzVzkSRX1CDT5jZJkrA
gE3i23pjxL5FAhJoxiiTfAxoEiJoogPCDK4LyJORuXMdOKmcwgF7g9b9BPyeNUd
AJgoSvOGU5gDohe4Eruk6zoPZ2IkATNV1CMHejnqS2VdwRJIFSW5yC7+D6W
XRBetwC37H1TNdmDvPvace9AUjrusmitYImEeLbjLqJfBel2W2Hbw4003QSulb
38LI6Q7MM7m9V3gMpwcpOxjkkm14FOWNKDgfbNoCXLIliaASsI+6M/HTDgNX
7Zop+1cvSsB7rGUCTRTkiKwDDW3WFxeZw2hpk/bCebz0Z712PglU0OC+zQav97
ScTclmiuJMwSZiitiN2po3AuHKt5DOsCFgpy9x85qgifmemeX9LBhEZpomiA17RJ
b2Ea2XKOEUZLw7ynooq0RoMHRf4Pk6hHURJFuSI6wUJR9t50Z9V/+5W4UGA
8FTcssnEd9jcYnNhRFSwQIiDJfw82J10f012ZV4AqINOEKidyaTga5SHuUB2Vplpivr
FFISJTfvrxVRPkuRN9HNS5NorgXpk2I3RCm35KFFO0eRW+sWRsf7CRx0SxMPcs
uNBkPBWQqysV06QiJpoujyKPq9PWtarPEQ7i6p6GUGphS63G0XV2UZ/tZvoijJT4
gwTJanDm2wIim9ByuKote+uteBXe/nm40Og+URRhHUMMAd8G7hT8utd7UgxMSr
gArdZpuRv1Vm6N5rr8u+fwHWNJEURdAPyL/r3aXzhUv1lleDAUBHTcOgD26gMD
CYblhqQ/u7JvbUI7y1HssCyOzpULi/OfgczdWsFFcWYdPoGzBt490MzrCpAOD6
XOED9oMrBtFfakL99RCi58WT/dkdewz/9+ejQaRhYEETRfn3BY5+7pm2DXggSg



56QqSMKVFMnG806Y7WPF1jgRNE+cBcgckAUFW8XjvBBeqTNbibDCMu4+h7
zgD8ITaJoVIpm+P5TO0GFaMfd1Jg1FTQMmY+4/utsKXwmwxImicSkKX2gA+ssg
90WLJs+bhAZB8yyul3Kry5zyd7DIliaKxKYp6AnSYQcx1C2RLUCN9drZzxOcQ3D
yGwxImi0OSmadeehQKfpxBwvebQUpQ6YRF7610Q8SKkmAUubKBgfohk+SQB6
TSdmHzR1FDUsbFgPfTC+ZCPBDRY2UbRPUcZ50U41vqQN+k0j9pOtrHUUNY
RRx3tRMS7yAYuaKDoKRbNF9F0leW5baZloatjv5CBM8J3MwwqUKOrzV41XQJ
HpSMkGPDgDrhuKvTIXWaKolYzaFzKLzOh7VB0eAMuZomgfR/g5UNdOp4GDt
kGf+luZm20Zon5hNM8fMrf2YDKTRftMAoOHL8+fOMB2dpEaT/iYXSy/12F3yGStJ
3fmVEomi3hT1avh6N3+AX0oLFjO+QK9c5GAb1SC6CIJEXYSXTVXBMQOOvzYLb
4eghuBYbtUARNS6Hgpad6+z5hWTp3MKGtC5ZdiqIDPEHg8ty/0YtJUgM/mpl10O
VekMw30O06EyPdYHZpYa+51P8BDwalLHRyTOD30MU+GcxSNemFCHteoB2Aa
UQf5RyY97sCunighFC3S0id56PQsUOAUNUIRIM/PnZvyr8Se7nQwJJAog+TAuL
bmTnjOeF4Eur7T29XTYDivQcinEr270FLw6rCOPiIJRNJwoqgbYSTyb1D7A+cG
CEEUNYfRNOJe+4PXTD99//7TR4Z6n/SRRdAcYoW5n/BPHrSP6zXZ47hLkhvinoT
BlIOUaXBWEcWxFaEthZtWIFIRjteBOed5yE2KfQDWMRpinhbe QUK9E3gtEZKG
U9Q41+um0OVBIiDSiIKD2J8ALKkWfDdsKMdxgwoarhulDCgR6gLjaLoEw+cSB9h
Rtsuj63NARXXR1H8tmx04GpdJ+DkuQMdbS95mMZwmATeowD6yBxFO0Q40J
9L06p47T7D4/BQFMy7E3IXwknhGmvjRm6vL+HloarAPZQ4IIZmiaDjwwtGQCN
24684TLD47RfGUWIT9kwOsVYiOJpROT4xorpOwzUmgDTDmpGIRIK9aYKXnvwlI
XJ8e/u+tZIAQKIRXGAUsSprI3EH1IMDH2SzKwtBMd+WhRXd55Y6fkpCuZrHai6
SwdJLPDqgozWtdc2GQzB2xIAr2IRFO1GuVOEFF2IcDfOBN+4yxAuceLbLdTtcN
FCarlRxB8RM1P0dyQ5czQAswS2940auCIKoEQ4ASEN8BM55EJRCTHe7mDa
18bgTX3/UTFFOAUhrCCIMCMTwe7c2UBM3RcFsCzH7HcbuAulSV2jbJBuvUa8
vm/FuRUJttaNmpugxCDfHrqoGEDDLQ7d/QE3MFIVP1uX5/3KXgU8C7eN3gME
UNc+dvQB94BKz7IB2JW1+50MSrRXAtM3QeGaKgrkKMT7UIEOEYOpRjVLDpL
V5NwzTOtOkKIoOQYHt6gBLeCn6ESjrEigkb3+0i6CBWD0aOhXVPMFLGDxakJ
SURVEPA3EDVMVLUTBTIWa67Rgomg8IgbXXdTFNxbPsh/F7mFbNilGiX/liNKi
HuhjIEFTFSIHKPg6gCOwi70FQhJjudmVjcst19AyXgDBQIG1sirYLyCOeoDdYKQ
rmaerrsVNyoPDfcAt1kOnm1DbTOX0XRuOWisl7VriwRafwkO3qoDM4KarZZ2GOl
vBteF/Ecbronuu2vDBrNYjUwxhCZgHoDuhmtsEpmh9yEyCoi50iYJalGDDg86W
hNR1uoO0aNpzZVzNGxBF6RaKHgDIofrxnOOP+QWD1AXI0OVJU9VR+IcCOBXHRT4



pZErtatm0444GgbYoR1YrODQH44HteAV305dt8FCW9s85VIREKVBI4z7NOtXV
RO2XLR59FLKFBDooytfRWEVXgIN/B6sVGUXSoVIMFICCSDAIM1sS/WBO7Dfa
bgmKhKLCtw20/yirMwaAn2CgK5leJkc57MXdb0UCgdZi9lICPs9ek/ICZn42i+GY
VXDiXDPwIFrRdHaQMFOVRx1dmkVjnc8ejBWsOknIQ1NUfrVUeg75pxGwUxbtX
7pelXASFm+Y8hzpylAXMFCVecOAG05MoyK8/105RIsmig2CtesfOECjRQvVUIGP
AuD631GT0yzNK5Mr7QNyAb5JtRKUpZVioMoyx+li+HkzoGDngMbx5jKDsLCvm
mFbrdbJzYfLnzDIm4wXuHuUWUJDLQa5BRaHUB1LFHOAsysEQMREWJNzCM
kcYmMCxurVOBMDmM9COmMucn1cdlff93p0GdAFV1X/4RnheUFaiOg6JUhppuR9S
Uqg5snIPvOIBKIJD69U88NXT7IhZAQYeUq9PYXELhCDPMwql+BolSGUmacpFL
8HflIYIAQi0o9cE3LXyM2ADN8ghsDhCLCxXdKdokREWTODLwymqOV5uzxtZvag3
BVEIEPhaxugKdwDUoAXDI7Dm7WQUY 1IgEGXZFyMhttZAAFQZT9EcwI58uU
X9+yPAUPAZIIWWO6E3H5gDikibVaOYPpCGDaiHdDkM0eOo+mE5SQYyhF6RP
R+AzScJc7x7ZHcHOQadYB69aEdvswH5dS8H68sKaekglY+IEoegzmlovh60u
U+w6YulxBk42jHiw907YNACX0Eq2yG1CoFSFANAXmMQIEZdtUDZYNoYw++UV
RfguDztiAwxrqAFvoN6KhgMbBAtZhfdsAoUTIDzZAMOPKChp/SfW2vw6GIcQIZ19
DQXdWuhMsMMlIpszDe+c/gh1tQyXotpzwZeVBDhoFAGBdAJgFKAhO5gDL3FY
JgqCBqYgLpYWEdWQ53iL4e+GLKO19DkeJFqj8LMKJITZoDAGBIMWGMEKm
W6I7bgE3wWq/4ZIYoDCw3RZdILRCbBcwWKVIEYA+JQ01h5R004YMWCFSJqIP
k50QIDdUOODuX+fuwJtVyl97mdotuMIL7gcli+5WmTkUZbJfloB090ZAlcvDjw6
BiD2z2QdUaMWiPIjAJyAKANGhQOHTaPrfuuTgGrJNEwichHE7CS9VahbvoFa2
whTSsG9QM66sFwW941RHPD5i7pJAVBceFMCgOFsoAXKYQYXgxWEpxhJvZzhHS/BaekTOKKphpCIKA2RBewJy4EIGDR06vb40zNC/8IAVqsUS5HIOR64ilI0Kyw96
PnA6TrMFrax0pT6orjHs+1wmBg0glwQYo8ZsnOrQA2Ch/d1Z+kjAXfnphZF4Rg
gDP+jDzTMaUij0IHGOShFR+scaxEn7jgbThR1LZ734AfvYWBmMpayOOCrimMF3I
Qam6DI5Cqg/NdKVxIXuc3+HI6MbwlKEaOgan6BIn7XAjpzWi97B7mZGgYIfxeXIj
UeLXdQKK03Q8dCX20f0SHzI3DgRsJVH8+na3BWQJD5PJeVATUGxa0pYn97
4bTSGoOPDLe/ROgnNKgt9HzmM4wth/fRjtOfpVBOOY0QeBKgV5AI/gOppOwc7Nke
ttONZQYi7XI9be TmIUTRZXDU8+6NAEexJPXpnHS+WES7Re+I1hYTX6MgAKyj
gN+hFaJJijhxEmQiwyVfglvzfwnBzDNtgNHww4M+ptEoGropnG4hOb5pUPTG1+
ou3fiBwWLwLIyOaS4VTK/740jMrFP4V2zvLMMTBvmM684fvETbfAICZ0INNOMVts
JIxs2JiTy579UFEmMX0eFpyMsytvBPw63haCBTIR+AvopPtA6UMUXY 7pgtN9YvioFk1lrtHesMIxITcq49AaDhjHIoy2b04Ptg90rq9vd3Z22Sn+9+ho9+B4tE7+7mPnsH
NNnnzuGMwG3smoOjm41VD29PTpe2SLFN/zw+fblefkuSfM5f3d39tVoNSV+CVM
OCYGEQEIgIZAQSAgkBBICCYGEQEIgIZAQSAgkBBICCYGEQEIgIZAQSAgkB
BICCYGEQEIgIZAQWDS8ENPs/Z9ccn185Pn/a5/icuD8kN1890HxIgpOwQMBJOU
OUIFGDtgGapDoJJ4oa6h+JGomiJLjowpsYJJ1lIsGYKEQCiy7sdNcmCpBgTBQI
WUUXFgykpwpN4R6xuCVuGD7P9Z/Q4hnSLwirSIUZT22CLWE9HgJeOSWKes
HmMIShhnWDzQmC8RImiXIiPBIt5E7aXiWuTKCHg5crRYBstly8YRkmUIPCCeSz
YxBVgXgauUaKxsF4jyERRxoItMXQ8rBNFfRA03g3ySbZeacYKB+uF2lhR9CLid
Vcr4d5FEUS9XscH2bOfuxmzB0Yeds6+9DOwn2j+7t+TDkkWn5GD/5gGfSjas+Ux
aBU0O2JoV+tdgWQapzirB5kY +9fc3jRb5rVIJRDYHOL/f+HmMd5ly5Ra35Nv9Jsge



WnGmuUGwyzvPqftrWkK966ct/igvvpe//3E]3XqETYkotgeV2XPciJop61QiQomp
XsmTKnZRf+zBMfROsorXjSzZ53I156Kb48gFTaK5nn3xpbytF+Xe6v/fICAiaLF959b
4dZYhalXstnKjW7ID3JWnaTdBYmicSkqO6W6QnlYylovv2ijVfOz700831W+Rija
vnbSewZToViVyeAtBAtF8/YibS1Ft1WzpVh+aKFor7HpeSRRNBJF9/b3y/s1pesO
K/d1EVF47T7LPuX53y0jJGeUdL4WYah6L6hRU/6jookpil5fv5DpUP59V2iaVxdX
SmQ/v65M6kPQ8axr6K//Wn/bvilfaJhTFrDVUHZe7+WJIxVdXHLo5W)xrLF4d3udi
NLXQWejltsxI5YKtpJJIrYgoP1513IkxftF+KudfGPx82VxZ3W8mmexr/IWwd1gkpH
2ac0UVQleOmVONEZUJunUlo/b4vvxVOJGooqjySOKkruS5aUf0oUFT83DyiJwkt
3MdeEILKgQfq9+K/1SnEH1ptFPLYODthq9EVY7PqetZM6QpSdRDNP7t/qL4Im9
dvdkqdtFP2mO0XysallpJiggbOzfAlx8padoScd3lcmtqo6illJKPdsXkl4h9KH4P2kMJ
YFkfdUmMURTNpRoBbK1Tjb4gUftmlyDLrfimJEbr5X7ftPzhphD7WZtdTVHR1NSsO
KkhdphdxT1IkWuK60tSWiBcUcIpKfRENRS1kKn8aVBdRDBHa64603hWJopEo
Onv6tKRTO2IQJYyF6(q3nVSKYzoP1X3yvdv4u/rgX/ir6pialv3nzf6S3+Up4nLv49a
+vH3Zs35fmMPgR1PSj+0/VFa5kuZA4pKIqFbT2cD8qf20rTVNCI9XULE+OEdUZ
QkikaiaONMOWS+zDLRr+xyPCmli2p6YkaJdiugollnUdjeyTTrXWIgHyuqZC9trGw
fObFogKTKuYN6ToUfGV4VWLipyiSvbakCorqw+cAl4eXPtEDtg6H7dIiINd1BBelL
/0hT8QelZDOkMIJU+LZaryn+uM62i/89d8yLds35Y9kborvYkrOys46qkpSFoiJSV
m9yDykq+poGz9fCCmwakLSpEOW9ghNIOd1h1642dIk1r37TsUZ1f51eLDRJIFC3
pcWKLojNpkkoJkilF2wn9j0MALBQVIcVEOS+NFBVzF6J+iomKtuPb5PKjwwOJo
pEo2nsr8rgA+k6czxTe+oecpzQrlDgj7xUxoyk19BWxbcOINONCTrGk1SxUIKtbm
VIX3xpG9JkoR7UM2gZtu6eiSZBG7L2w3CRg25BCupwsd TkAkXHp2MDfHbD1i
dG/YUdBTDXE3BuUWILICKQKr42gx/S26tMK/ujV6RXnfOOLfFUdKiood091KqcxrE
OW7RmBIOV4nprNDXeBgvhdFEOsSwWwVYIVCJol4VjJOIHQE7rap+0cmrFwmLyv
8o0Vmvo9PidF/1Qk+KErokhWhdsoKWrYVGiJohoTNYP8HgbgM3ZN3RMU7Q3y
tb5IFB2F0iJcSZ+ab6+rRq71QecMESHbBvQV5KSGonVX0knRUvmrpoxSw1pR
VHRym+WmDggzRUXE7wZiPfOzx8Wv3RTXvJ2BUgvilKuk6D+K/x2016wNgZf
DNi8RNYoK+av606RtFpe6Q54qFP8bQIsGYOa+caGouUWOKChr5b467a0DL3
13reKovowaqJotQRfelv8KQZIuxLJyt8rq7074s/vy7+eiaye378XH2nSraRoaYD9j
UsH1ptHPgzERIoKFhaTotWnGd42jbXQVTV+ktZgxrTOtIGm+KbuPJa/uaNoxfDu
Uw3Hm4Y+EOMcaF601XBYKygfop5VL1U3S2hihl4ovNupOyKIrDyJIZDoth4WO
ZcFtYLUFMBctmISDtiKn5VxtNhR1EEKXNtSsnJq9a0s9VimVTeiKL79tRK+EAIA



RbN6010Ir2Fo3RdV+dOY2GWtbmmW2SiPALuyqjWr/r51phSgK620HF332ECi
RFGV2kWkgEpZIZPSb6rwWavua+DSBg2JXTAdEMGtG3ZC4VSWmbujLFZ9+FDN
TVAM4zeV2Sm3srG6qQ7dallwRviJgOa34Q6hzXmaRKBqDorBOezNXbtOfMbx
GXg2uum2Awrbvv/22XA00/vttz17x1bffflI8qigt/vryy75Uza7BTro6ar9plD4AtPIIGT7T
+LP8rN10IL2+GQRFGYTrJggsOLNg9ECesEmxcC4yVKFPXCOsHmMBZtXooR1
gsOLgfESJYp6Yd2NeUf5qzficJvBRqQYTKphT9jnDcONOH5H+CSKuv2tkRiIFMG
omJDvLvexr9CEVPgkLBJbgfRLwialkuNZR+Kj4vMU++0I126 PPsTHXxIMB6USXqf,;i
K+jsnRAEURf3ZEz3IZ1qFGVF6EqfkufH/AG38GRFIjgxSFOVAkazDs1tvojQ5/2G
CtTy7hIWAh5NcbfojZzvzqSe1NEu6gKpSiaBB8volTFI1IW7d9650vJSOkercWaks
nJWO08iwbYktSmKLgX4FEWnFUULay4JMO0+xObOY +FI5Budtx8ZwTPOpio6Jdps
XbXTI2Em+wSP6JibM/udSuDDMdJshSqg2AivUSIpgi6FJqToqi06zIU3jLcc5LjmkC
XVI1u5TKx59pigL8mAlaeStK6osyhoojwHOxRb5kLMvOVa3HwWD5F0Zglwqg7Rd
EJV/DXS6FENSI6rnrC+BFMulkm1Hx5pyjKhyVBU4qgihKo2vuj5ss4rHo9fimXmu



CenmVIUJcQ+PtEURZdZeYG895byDt4rwLL1EfmOrz6xalqcUtWIKEpFEU+Rd
HpB4PxI5A3ZG2+dv1vLDUpgpKTnPoSX4qiEdzgVpmi6PSjaJ4fuh3JKVG/mbsK
yITbuEeNVJIxI23Ud5HVEZFIUJQLGI56iaHg9HEPDGXx53Q10m9jRyXHj/AKGYHK
E/5fnvtIXTFKXhxSSdomjcSsqmfY/0/FglO96x2bwCih6HIBU77XUBIG15MUXR2
D7R6k9RAAWgemXi+TiXEK3/mU/J4/tLgXRopqWhgHApI6loCS4u4RRFVyaK5v
MPXF636PIXhfAINXUKB8QsrpiX5duhOD1FUQpabLlpioZWxVHTNO89sPm/r+jX
UYuz3Mzl+4iioa5XfFLB85GQbYqiBLD4RFMUXW5NJuced3rOgmzP6iZ4xVel 4
mg6gLEISN6XomgcVziOpiibamHgXUSeVGPIzfiQIm0igm5U3TRphImHFEW X4a YWTPNHxmdmeZFHWGBt/PPMWI1643U/904nLMxeMQcYgpn2qvX+ZQ20JUOIz33ZItD5CW8C2SC9162AGb1VoqiXghwjOjXNIpm2bPIm/
GPA+IPcxQNHgsGFGW6SauzSA8pBtraQve4dbY5+dk4K8EAxVGKIMVEaOQOQ
NyJrGOWzbJuXVj1t4ClrrSuYoyj73acE/kxXtL7AITQlat/i4TFbod80srcdAzZeuqco
SVDRGKfRLIU6Xh9wGJQ5ij4n+HtzRIJUTDTUEIj92RKJIfCLpgOXnvgtZTepcWzDR
FUS8EO00jexS/mZRzVSx5VKtLgVxrSa4jQXvhCefbJud+YEpMbo57VvDI/FXX/glc
MSSP6FEVAUTTLMPvaCun+1Z29XoK5L5qTVz58DV+IdN35MELs+t0dij55tFIfb
304i16d23SKXIRH9JRIUGVTFAWY GfGpzZnv4ly9ixx+mgpAcsVEpPPAhLiIH7Oh
+TQjLI4LmMDhgUIRRFCabj7qtNZaeTJEDE4/WEG6ilbdEyhMy T 7FcHIGylquZlw5z5
2xd2LKcZRiCiwUIgihHgyAVEO+ynapge/EpCWRWEuw4JnnpasbzK5VOlYEwcvit
mbyjnXzoEwVyDBFEUJVWMTomiWIRugIW71hSgrF5JXkHEjJ0Z6/EJy+EalKxo
RGBNn4V5XxiHVIIYRziIKYoSasImRNEs2qgje7/BeFHN+JLh9AOTVIgg/mOmCEIOe
e07pRIGFYDcgmqglowUkbEkUzcKAGOEsV8dn5ksWy5nRKIZpAwiiivi7+EZwJIbQ
CF7do02AgPQTJ3rQISFCW4YFOiaObaUO3LQZ/7dDNaRawWYhgcLAkIWUrQ/a
71L14JaJx5PY2hPoYIbNkVRmMC/s+ymnuEZfo0GtG26ilRJeJOGZ311STI2FXttHY
M+URQdzz3h79xrOvSQWfzuoE2u60bYUKY06Ae8EMGPLhKNorA34XlveoOyM
dpXiOg3tsOEUNneFLgT6vIc7ine3E6]NVFP0ey3QZUrwFTbvuaT6844W/1jbziVjc79
EPS7bnc8aGhuelpY{71Gb4dYY+YVQMTEG5L20iYMzL7hRFCdABVUF80y37gJV
qtjfjuZOmciCeqpDLOLj8SgLBmorruPv40achq5PWzpUyU8pl7RVFCfdioKMr82
GxDW586¢8nLeYu22dObAh/WR1Q7aYJ3FYMrxrv9A59RSrY40bzd8plm5WVUI
gKEghBMFtV3U54XLVBZ0O0/s8aGiz8yK/XNnPhbm+fnRUIBKJTCSS1Tfm8Rns
S+YuPLi7NHVwWhVPF/OrwzMp7qcoaqgGBXwOwpfKpvX3jNiuKZhe8Hqi0eS3TRzi
+5C7bD3/z6TdzxbVx9Rimnn/GreB5XF7yyp7mo3daiqlpiuJEHVOyyuK4z87r5hJh
d+jjltjowselo/uHL8MvDbid4InE2mPs9ghPY +W SpF113gqcJ9zbfyY +oi+AidEHIL2pSdSlgcVYvejzyWkUuiuhxISXdOL4UP94sY 4xfHpWgHxX4k7PclOSSLX5xquQR
SFEORVEINOcXjzAf6 XUKVBR8xcKoCBIlvd30qub+Xqg4nsh+T4)Yw5ylv/VzGObQ
XCrw/APPG70fK9v79ip+Qt6 ATP0a/C6IKxVsDrh1KbN3VibBmIUL6+yoe73iWwmJj
yo8n5ITZchz3l6vJ16HP/YWYqiqS9KpvvY CSKcpvfhfVXsfxkh5sXJYu/pKJItLm6H
DcypNoLsKZj69rnnkOVIfINVH62AcVgn885XkLmvginm717nkdIbQFxIMY XWP+A
poOnka/Cbrl1FnU3smuVvikSVW9Fu+PteMcmUhRNfVHf4DZaugv+IEOeYJMLuU4
KTowqC5zcxXdft TKNOjal31tM2PUIINZ/FmMSZNUTRF0ZhVikV3hI33vwYZFuwO
FP6mwqbx8illAUvibkvFDjGLekYVAOITUbMIfrfF3StNUXSO0KMrx9jjz2sZqrC5IEZ
40eRpSDYu0cfo0QPzgFHIM7SxCoENn3gVC30+GFM30B2WIWmnMeoUhRNE
XRQD60KNzzjudbpQy2mrs/gOcQRsnZXsAESQFC2TxihxfviBZ7AEhNQg22Lk5e
cSxdpiiaomhwQImu4FfGWFGrCre500i4Fp+t3XAsJAOLGZQZMUITmQqY9xundx
cnF0eOlsteqKd7p3dnNxZV/b56X09+z+pBVGW9IB04je2znf8HpCaPO2RUrIPL/C
X0hU41bQYpsKpbrSTjwJSt3/wFGNnTEx480DB193noPgnB2daHahvMLKURQnN
OYa63vLwglIMoGMGR3r8TIdseoZOM1Rp2qS3i4Nvowa9U04inNsnzzRzjeilbec
R5PZiiKMErKYpykY8nimbzZzZy6DIlg/nKQsmvSiaExfq6Q8i3xHgz4REef2doijBtSm
KcpGPJIWKUNjsm95+4ysCvh+FRp60+VfIK4HfmdcLivaxWdOhWRRDmdV6Kog
QXpS|KRT6+KF08JrKUx364kFD0OzLYJbNSKDs5xUI6fKzR6Ybm3egN7XvelKEr
gbYqiXOTjjKKFA3dJg8tchYii5x2BjxrR4Wn4Ge3I5kO/Up2uyiR/jZIFKU2pUhQIsD
ZFUS7yMUfRwoeRb7zgKjigh/AE/JC7ujtFSPudPgIiWekUm8mIKVp+9S6INmKIo
hnoplaloF/kloOOij+Ir11zl4d Xj+xhAAZX2ZiZSP3E70CzR71rByeCQDCikJmmKog
THbGgUneh+UZ3j/rwmgfSawEpFVH+/HWIQH3Tby+xffCOfN12Kol4lcOwQ3tAo
GmFbZsQg82Q9AumZHOT6KDo7pmijnCHS1IEWWWG6EUe31kvWKIMVHQixJ8s
KFRIP8cfehtJAGfLSLEfd5gB2jb89qIb7hrmXQWIOESrzvSXCyhCnKJAg4giKQoS
VDLhKkZRApP1AORFYd/IYtGW6YsQdB8yWRTTfWk8lo8gaTE7atOHUfCBWTLuoOn
yQwAp/pRaxSkMrhFE4jel8/0Jeg013QCdz42kJLd3K22jugHtLfY+6fXeowpwzqq
QfqTa6f/cS/IGYNGAZMOgayAalqiBK9sZI/0AGQARUWTM8d6910ZyY oFiiZPfuTFH
0ZwSkhkG9S0kt1OMpLWOS1EORVEHAhHeXRq7Xi0+rew5USJUIoOHD]DLRqty
wFxxy9vaeEarZGKLBRVIUpChK8NIM9kUj90UIMPOJzrsniXjrUFRtM+IpdYsxM
9J2Tv6tDIt3104wn+N1mnh9lglowVsbGUVZIhpUOnrvhiT4yiA6f/W CtwLF10bpQjp
WE36jABih9RRgzXaekbavWk0+ePbpPCe2MxEWXVIUJRBrI6NohEvIGW8IInh
PEr24XaVvIJ9JVT/bYR1r2/xS1hdh6fHThE/+ybH6ye78jbWrl10cJbtBRFCfVwI6Mo



5dkjz]XR/AQSTTwIr9svLWz1vY3QrG6NOC1pvxAUDXelS+n75/dHDyYz3XEWC?2
rToigz1lcpQcT5VvpHsmv/OAXLAWGVmolVwpp9BhbXYIlu5ZJtisgaBPFOW+eZw
G5WjSzNtFWfYibFgU3fYntjnl6j1dbgb8xbhxBZyUwhcUXIDjzz TFEKCWQjjUva2w
Rn7QN60Fzz0j50h1x2H/HQ1ZI/TE94sexNiFTpyO4/BaZBO3ETaD6ZkDduMtVv4
wO9JLbtD8XDXFddQT53SeKovMeSP5ChuNQTwSiMnvrhsPEjY qi3lOBio/kasvht
/g6zkaZLMWaXdINy/RW7XiUogLRS8j5SRFHmMIzTy7+JzzCOHBfNyKDg1b7d0Ok6I
09S7CnKdXWg/uLCnJGXPDPwQVXJgjzfnNbulwMdcDmDOGQa8oytOWTHJIz3
0fG8fiUsbMHgxrQSc5R4pFnJAAXgGOEiIXDX5WUWMjRA7zG5YKmeMujbkSZ7a
GZ3UI7RVHundAejVF8hvoiakrHYVEGRVHuprryCzizx+KsJSIZME/oK4TG2I3yax
+kWO0cbXG/itLMeFd8rirK7yaMtik1R7gvW/5vF412J00s4QTSnXdvO4rMIKLIy3PH
PESjqJG+WOtB5SjvK1FjxTSSaEAHYiqLM13TkOXXEF/Mhh9R3RCBA4I9zGLUXxI/
pFpFc1JingYWFGX8InFyH9fgdrgsfCIPV5p6bAb2PsKSaC4xVFM/audBQIihSjl70
qCEOouk+ItvJUP2PJMZRT/71cxtjgVSMwmOOjhR6/W+l0Y CiDxU9BcHwWf635H5
ySc7qLyYKF8UZR8wPAadM50Y98GQFEUJrtvFUEUXOiYYsQai7NWO0QBYEBbh
kdOg+n9X6xp4r7sUaCrv8ouj3ICwQ2dnE+M0+Z8G0S3Ej+qL40ReEWpPIME6QFK
MFXMWixCnx7tzRNdU4s/DLpU4yBGs4EUxC+Kc09385x2bWts6i64RwjoCWRX
wTYhisab53Khu36/828XQ3clfoNEH51M4Prf/H4JCO5+UTTj7z6D09bjEH3bIwKmM
dFx7vdc/isZ4IKTyylQe/hyHwnUuD7j7A2gUzfyD2ZNghOZn8ZpiXRX3]KIN3GHG
8XxRVMN5aBfvspeNql9Y+ivedHfpWod9emjgMG08r9109/GLDFwGehDOx4nh4u
sXdhhjK5BIF+YfOE3rdFnk4hkYRprwWIbN130I3QYCVJIx3smZI/yWvt48bPOiXnYi
AedkO7gHpP6NCODF85cknvgleObRLMJIBMG65RrwtW5+8h7tf7g0O129fXui/7Fh8Fg



GnSLjpMdfYFHwoBJPs1cWfoflECgGB7ewprEvaB1lpgqEX5wefmduTDrDvOCW3
vin8g97JInM6LBFwWY x/OfpQfWOYpGmCXqiB7r50e8mf47Z71thhzD3QmYh414F
MOCL+x7+MxdOA+JIxcmbZwyvWJ3vnO1fhPqcfFIWaer8t9160GIKwt8Tzfn6Qes
bRfeZroBS+fbSt7fglJYc+SPV+mBQqlzUPI4FXI71sfKfLpOhukzCdX9zsn91+2L k8P
T/XzqLOzs8vL+8+3N7v73/1gNse7quaSz90YLI9ThCCa8zWg6xpFD9hPwylxldJ
25Af9Gbd33LUsOIQWCnibJOIUzZRhWtr7znXLkQC6+Do+TskCDt/SFTRmPUZsbR
5HpGObAZNIBWhGEo00eZ0oR6zMO3KEc8YZXJHaCZZd8PsMGEXWBfVFTIVIWG
rbE+diYL6U6FrOi94AYTBMJIHAjt74KGrsRsWYPfCNBGHb91CQrmHa7/ELKdK
WEmMWetG2/NdpeHAvU5z7JQLxgLtH590e34W/qiI9ET/YAIOs58ZXR6qireeEqf42
RahmU5Qh4LJInz5SZzSPt7HPgcFT3la70cY5IimzKHoSYxa678UY QdR5X80e4 +hz
FHhnalLf7K5u7u80lwbqulMHWPsV5sj7NKHOF56BWIlosdn51vj4GthC/ca7jxCiwW
bRKVErCNYKSEMI/zZrK6RXtnUXdf6PL2YONcXc7tQDa3YX3Cc92InEsKFfAlpu
o7+mFkWvTk5ubu7v7y7fnS+z59kDn32XKN85xj]5NZqf31bFIQ5TnOXZxPwOKIw
zX5EGB+0OHOP]jOiIQcVGE/OvBFrRevjJD6 X5UfRRhWI38d4GDG3mKArRcuwWE
uC+n897eBCP38PI5+VCQjjD7Maf6Q2f5GRbnYEDz2e+H3pO4WFXklvqlF45P8
ruzNydQmzO/2P+0hBXiCBu+C7+IKOpkEDVWEV6QMRXi3bMLz7r/AFHEdfDK3
FehcePY6Tt+gbMDTOCRwi4e3FQ3GCHCTpl4B+oxWES8//Lg/f1J8HhSf4j9v95//
Ot7IXWsj+6CyckKKog5GzNg7ohgFmaVefNgOuQI6CYv5yVjbcBnutlgsoTdTO+a
082qYb/+7N2vijJCQQM]jb08z8m4a60NGPCfUURe3+/RGiKy7EfQw9iJ1Pq0+Q


pyUomijphbHgroC/2tAO6ec4wWEN+60xgNgoW57YDhk7vZGial7/PE63X/HFF5
vXIXOxwjR/g/HBIh9ycNZbb4G/Rxw+TO0r16YileuOjalL S3ilw8X4z7UsLSGc59tYsL
38ullzjAAFthAN7fiGHIXVBTUBSINzuKzuKuGLsccbhziPSZCmBhIRrSHOwrfruliTt
DvIz5sR2Alqyj7AW474JscRf86Y p/f51VdVvIMVdAnDJISFIvKrzJkFROp14zW8oib4
Rpl/wxkZR9Ojub3Nw1SBXNNfZx2TV7401NeMLVPO0oQXm6Hhgdru8C5x/JsI80B
mxIFL5eAtMOva3UGvB98uR+uohE8yxYryHFqGT3k52s5L3864hJmB/oKMiy0i/R
pKUC7eP7Neh4tYX/8z4Wj9ver61DSjJzeq5TkRGt3bfivZAh4EmxYFJ3d88AWRC
VbtRtIVRh5It/iltUBY x+FXxqlT9ao07Y56B0ZaXar7EbN30+5+8K0lI88tVXQ/RANZ4X
vnOwIGf6HTkHqV/doyFdglak4H9U1c5Y/6+MX3RZc/O4U7¢c9698UOr5HC/xeJKLf zrKrp7t8T7Sbe2Jziy4vX04v58a0m9
Md6CBGu7erw8pj08/6dg+2MrWJEoOtvaOn/9bl2Gjox+/eJOXIpvnT5itH4VVB2c|


{zSi66fc+x48gKYcsS1GUFks2VzpFORQVEgJ6BFIU3dy4SCt5iqlphiQE
9AgclFVpdh7t43cX0q2KJ+noCESMoh+P2D/NWxPPU8VPCERH4KSufXfRcOo
ZIJATGQ+Cs5nVaXRoP883NKUXRzfX90pc8RAF19u7Uypai6NQ8kuzhQCBFU 7Nt TSi3LipP85PzAj14Cbz0wyzfa0TutZOMRMiqJoBEhy4QiwR9E
8N8VRKdDpanKW6Wq9rMwYRR/ranX13bAvlZmhWOEfRYtchndetHFDEYyCHX
tNGJadzvaJokdX5QDMIitébwd4zhf6225r/ZijVMIoW2QTEORRFNfRIJIAMwIRIiihm'WGZ12bg2mOI1ymKQjAIIRYEeKNoXRsfD02re4znWRNINBWujT7/rC+aLorW



QbTXa63T79218YWsT12HajuwviIGOXmmRomgz6NX2Eduus9Jp60XRehluxh9
F2wid53LPHYuiDf57+IH5Qm9us6h42SBc9bh7n14UzWpEXGt9xjqgQoihLeEhKIA
Q40+hxfYQ9H250qYO06BXWf+rOaH5gh37aR8cO0UbTOcWbYaXNRK5RnV+so
ev2X+rdévcMviibaha2uuv+1nttwL9tT6 Tf1Sh6VY+80RHIIfyRWIdIRN/m1nTz5M
47FkVrK53ztWrB6550UZjGG7gbk3tRtNKFYFn3t9M7RVGo+ichFgRYoqgy75Xn
g8WT7JtadpGwuQ4jwyF4lj3p5tleDHs2wyja9HOMLz3WI2i5M9pEOazdrlPmRlyi
vSJLbUIdD4yx5rBOKgelnrbgn/qVGsnr6OpSrovijMslA6A0+r9rK00bcfV8/FCnEr
MbltioX10aMgklfY qiKFJIJLhyBCFFOWMvUsVzTJfknnfXSbqe9/i6lYRRt+IXK206s
9k1dh6VNTWOUzZp4Vi4dFBOVROYobFrc7g+pWRB7Y6gKoOpurw8ozijagSaNIK
Ip+WVn5kkS6BuMqgs7qcmgIiRbRQNeAY5RVGSmMSJIJWEALCUXRLMwZrZ8ZqS+
suiWHa70G76J4/VK8INUdR4zb+JjZqo2g2b9Y9ioDUuHOVN6m7R2nzN3HBdfI3A
MIg+0+70V13tigJNc9Xri2068FAUrXuV+tUhAwkbVD/Vv9djjeGUSTCKzv4cQuw
Miu6GKEIpEWIQAIXRAO+33367f77/xrDpuldr7zpX9TjbOO/XrM8UwWUWe8DSP6I
1vIPlaxycJi64vWnzZVN5LahQt3ky93Nn57f7NYOLBcuintKIJYkedTc1XbfvhOIB
ZIXWt0e/Xhe+5xbcv2pzaouw+gmd4XzZpTup2a9DL7EdRCR21x32hJog6DVR6
KU+JEgIKAjXR1Aqquite 7nb9YEyY3256elKqBZnXJPEQsVTcBQ96HPETRrIkOL/9
XrcqlKIzHEvVPKz+dakSkSapqQJoretpljoCfqHUUbfOh5QH1R5yTO0JvNcuHpdf
NpJr77+0rb2eRme5pudymh7qYoSgAriQYIED+K3miXTqovLY96PGpG213XRxN
F53W01d/K3J7cl6ukGkWzrHfMKDIiKZs3iv77P lizg/yw5ro2iwdaUGImc9uuLNij+
U2RAs+wz7LLLI2QNUI6IWi2aaxYaMvQX3701uXfScpQ/uVMU9ccupaQIiED2KX
gl7rnshtddhO97rrlpqlpm6eKLbL/gsVrinWTn+gcnsRkalHOWz9txNKe4KEc6+aN
sBzv+kcUYTiZSWLOXRZgFmBgyEeOXR6h7r4iN3d4/q76TArs5vebYzvnXeti7nlS
6+8TyztZ/5fqrC0s+G6Sra3S+WyLJ+iaAh6KSONgbAo+ItNeEueaowalCtpzu6+rL
htVWxWd7varoui3UL7Xm+u7bYN3+rc2CCKZsqUQ3gU7Rat+oe4rlowlOUVOY
02G8FmM7iCCRIHJO891MyXdPTBdG7at6xG2RwY eyj3pUv0j4byHEMNX3TKhLp
z+rpBG3h/WzJGGzI2mKEQLAOk6BIGWKFov21g2hzczY/2FpOVIOAL1b8W3PFLO
4mmfzoybgSJ02bRTNFsO0lugig52c3D+bzB28+SweUvuuNrldRNDuQ+ssMUTTL
uuMD+fmfLoQB87e3UIDpZaJEOayxvX8D6sDNARQtFrgkj7TFspnzvSw+1+dqc9
bzRzOMfVFMGLVv4U9Pr7C/ItydY8/xd4abqc/i4AuwNQuju21jnYONsMH5RJIC2W X
bTNNO7wqC6Z6iqIwVEKwWGIHIUbSpMTcDQ5uMu2Fvuwte7rm0gq7uFAnOULC7E
1CvBuh7P8Gh3HaR+VSzqoi5LFMOW2vtOawPVrEXUgn+ot5A2o0Uqg+ckrnaNdO



pyaKDnH53Fe30A82393dZh9bSN3HZgJ4uFDW9HPISK6eVWio4P8YdogiwaEh
KYARIBtFj+sK3GwWXIM36WP+2236pCT3KFiZTFC3CUD2X10sXM12+2ijajep50
mhRpp/1t+M97MrbFVyNotnPpnCrutUzip5rd/807pAgfKi96N6AdZFOuaPkolak2zI
f98rIK5t7J77+1EMESNMjmKIoGbKUwBUBsCh6uld+/tOU/Xn1e3/ZoRL/VP24J1
+WVvCUFnkGyqOr+o0T63Z1tK2Hg4Vx43HX70UTRj2+kk5fhxS73ufu8X/f6dXI+00y
pZn/E3WEUNorO9vVPTCyAIizZ8Bo0AG5ZNg2e7fXXDPfkIX+hrC659nmXpnGVjm/1
z81+UYdR47V/DsanKOodEIJCMgJhUZScHZSguGLScD+QO/liPvdP7FbvISESE
kZ5JB0/yW J+cfPNzSFk7W J+s//9959v5sDjJqOXIEXROSHf4AynGEU32B2p6EwW
IpCiKBGRSAYCQo0igAUhJZOQRSFFO05162wwSmKrrDzkulGBFIUTeQYD4EURCcT
DOuUOHgIpio6Hdcgp2ZCi22u5Rt/Fc3RzAfUagbhVORUI3OsWiftLclJCiaCAXUNS
ddNBNUTSQ3yk5gECKogBINpEURaceRf9/LNvf5D63cTWAAAAASUVORK5CY
[JQSWMEFAAGAAgAAAAhADgXIzMrBgAAJROAABUAAAB3b3JKL3R0ZW1IL3R
0ZW1IMS54bWzsWU2LGzcYVhf6H8TcHX/N+GOJIN9hjO2mzm4Ssk5KjPCPPK
KsZmZG8uyYESnISFErTOKMDvIVQ2gYS6CXINdumtCnkL1TSeGzJlinabGApW
cNaH8/76tH7S080nstXThICjIDGMEO7TvVSxQEoDWil06jj3BKNSyOHMA7TEBK
a004zR8y5svvhB5fhDo9RgoCwT9kO7Dgx590dcpkFohmyS3SKUtE3o0VkCuah
mUTnNM4LHwWmM5ByrVJplBOIUwekMBFUR8IGhAjcnExwgJzdwv2AiH8pZ7IhINm
BdI4WNho2PKzKLzZnPsnAESQdR4wUOUMROUEOIJBx0dFxKurPKe9eLi+NCN
9iq9kN1d/CbmEQHtaUXRaNI4au67mN7tK/AhC+iRsOB41BY+IPAWAQiIJnmXH
Ss12v3+t4Cg4HyosV3vOmvVw285r++ge968mPgFSgvuhv44dBfxVADSUXPEpPN
mMzXcNVALIxcYGvInp9t2mgVegmODOCcANd8Rp1v5jtEjKh5JoV3vbcYbO2gK9QZ
W115fYp37bWEnifZkMBUMmMFHKeAz6doAgOB8yHB4wyDPRzFYUuFNYUQgZaK
7TUKsNKXfyXH1eVVETgDoKadd4UslOmyQewIMNT3nE+FI4dDfLm5Y9vXj4Hp4
9enD765fTx49NHP 1usrsE00qlef//F308/BX89/+71k6/seKbijf//ps99+/d1O5Drwldf
P/njx7NU3n//5wxMLvJIvBsQ4f4QQxcAMdg9sO0EROzDIDG2b+zGMUQ6xbdNGI
whdLGgh7w2EDfmEMCLbgeMiN4NxMyYQNend03CB/E2YxjC/B6nBjAfUpJj2b
WOV2XY+IRmKWRffBspuNuQ3hkG9tfy+9gNhXrHdtc+jEyaN4iluUwQIiniQPbRQ
4QsZvcwNuK6j40MM|rh4B4GPYitIRnhsbGaVkbXcCLyMrcRFPk2YrN/F/Qosbnv
oyMTKXYFJDaXiBhhvApnHCZWxjAhOnIP8thG8mCeBUbAGReZjhChYBAixmw
2N705Qfe6kBd72viIPDGRGceHNuQepFRH9umMhH8NkauWMO01jHfsQOXxRKF4
BblVhLU3CGyLVIA0O63pvouRke6z9/Ydoaz2BSJ7ZpltSyBq7sc5mUCknJfX9DzB



6Znivibr3ruvdSGkr759atfdCyno3Qxbd9S6jG/DrYu3T7MQX3zt7sNZeguJ7WKB
vpfu99L9v5fubfv5/AV7pdHQEI9c1ZWbZOu9fY1JOeBzgvaYUncmphcORaOgKK
PIY8IOFsXFcAYuyqAqg4zyTzCPD2I4FcNU1QgRW7i0GJIhSJs4H1IWzZ1LTVILN
mnYd5arRZPpsIA8IW70OF+KdnEa8by10Vw9gi3dqlgkHpULAtL235DQBjNJ1CO
kmkXjGSTUzM6FRdvCoiXdb2WhvhZZEfsPQPmzhufmjMR6gwSFMk+5fZHdc8/
0tmCa065ZpteWXM8n0wYJIbbmZILRIGMMQrTefc67bq5Qa9GQoNmkOW+8i11
JE1rSBpGYNHIs9V/eEmwBOOS85E3AXFMZkKf0zqJiRR2nNECvgj0fiGWacZ4H7I
4h6mufP4J5igDBCdiretplOmKW7XWIHO800TalYsXOfWIIxINJijgW 1pWVdGXO
7H2viVYVuUhMKD6Iw2MwJIrPsNhSB8ppVGCcAQM76MZogzbXGvorgmV4utaPxitt
gikExjuDhRADHP4aq8pKPNQzFdn5VZX0xmHMkkviWpe7aR7NBEc8sBIk9Nu3
68UONeY7XSTYNVLI3rWtcutG7bKfH2B4JGbTWYQUOytIBbtZrUzvFCoA23XJrbz
0jzPg3WV608lIp7paptvlqgd/tisfFFAXVGOFNUQOYI4RVCLH5VZzJVCthbqcecDDLc
Md5UPG6rl/z/FKISQ1Kbt2tIFpet179el690vCqlX6vOIAEhcdJ1cvHHornGTJfVHIR
7RvvX5LIimnOpoEmZgntwWRmr9y/VmvH+Jb8ng5HsSdwAWKXNQgA3b9XavUWr
Xu80S2++1Sm2/0Sv1G36zP+z7Xqs9fOiAIwV2u3XfbQxapUbVO0tuoyL pt9qlplur
dd1mtzVwuw8XsRYzL76L8Cpeu/8AAAD//WMAUEsSDBBQABgAIAAAAIQAHIMB
8AYAAJKYAAARAAAAD29yZC9zZXR0aW5sncy54bWyO0Wdtu48gRfQ+QfxDOHI3
Yd7ayngWhbl+wsxtlg5QBB3iixZREm2USTssa7yL+nSIoj21NeOFnsvAxZp+vSVa
eLrfJ333+pg8Wj9V3pmpsl+RAsF7bZu6Js7m+W/7zLVuFy0fV5U+SVa+zN8s|2y
+8//vVIP3503nel7WNYtWETTher9zfLY9+1mve72R1vn3QfX2gbAg/N13sOrv1/Xu
X84tau9q9u8L3dIVfZPaxoEcnkx426WJ99sLiZWdbn3rnOHIDZuMOh3NVLf7OGf
4/fSSVx+1Ntm370uPa2ghhcOx3Ltputlf+vNQCPs5HH39rEY 13N684keMd2z84 X
XzXeE96g0HQq3t10HBaqgrOcCyuTrm3xj66vsD+L5scTQF6iQYN55HLV43A/SVga
56z04m6HO587mfeHLZRr3ffLpvnM93FbAStrOAIJYfgZa/OFcvzpvW+j3U5map2
XI9yAt7yEQVi5fvtrlrYcVjDiGolJdzg41N7tM31h38D02ecUzHh+2Pu831v/bbN95D
V2DW9d9W8rnB/d30MrPaQ9Enj4FzfuN7+wz9/A4WyuFmuyMtFF3EwWSNevdW
1TfPPyys5L6WzmheJ05q5P2+n8gkqT15DEF2fylhVwwM6bky/fX+dBYcwGmZ
OGONLQb3xZ2LuheNv+gblZIJHNb/mKjpvjx1PUIWBwWr8Tsi+KOAoM7g+Seg291
TazOb9yco2x/kbGRGVpXtbem985+aAmj5hzkrDwfrwUGZ9/YW6F56dx7z/IPNC
2jzv9PVv+mN4KNRdAPPDz8DYeWkQZJyS+HLWBVSKQCsxVKIIk4aMzPOGESJ
MFYpPIEQhcR6IY4340jRhuTQuVUhQXLOACRVIVKTYCVCXiUg2XCAmYkmhsh



MpQXg7PK4QLYWyKRAEJ0ahJJCjD/UQiDtD9klyLDLeWqYCiCOWCkghFJKcJ
GgFVKGOOb1SRIOHWFDcBbk0zQtDOAEJTIIU8yhEeUANNwzfacINHJULhKSoN
RYoHqQOQKREUYYwWHsR41EzTGOcB09wkKHeYI|LUKGJoFgF+eMCVjIGEBE
Kj1jhhRF6+p68QTjhJUERzIaGVgxplhvtIKGWA4TsIinCEczmKEIZMQKLRyQtDs
DSTkaZShSEzSFN2piHmMiOFyLDNj7FhIZNAciEzZFeUOm5wXuVDJUIUe7IWBKJ
Ml4mgsZo3hR03hCttoJadx1WCRHF6FIQMkjmu9grRHGeoFErJVSAnh8VEsSXR
+kC35hqtTOhpHKMRQEUGZ0oEIiikX40Q015TGuowVjeAQJ5RLdaZgpFqOnUUN
PMmjUOhAp3g81pzpD86YFISna37RmPEb5pgMgFWjUOQIUB3mHhk6Vxa5Eko
UEZE0X8jR4ShTKOOBXEESca7YIRAuUVBdxqlgVBo3qIMEDQCQ4GJaLUNUGIB
K2eAVBGaAyN4FKAZNVIOhWYHEC1wPyF80fHYDDESzYEXNDRo030zhkulRXx
HA9QL/bJoYrBXoaTayowHVSkiadH7hx4T3EZIwbINexgAspmgNAGJ43allZiHa+
OKWaoHyLMxZIdD+AJAgPLRMhfn9LCDcaR6iK8AgSrmiC5joJJcSNIpoYVPMI
WkUaRyLJOJqdVEmM|cERTRIFrgZYxQRmfGsYoWp80Hq40KJJIhn8x0pSI+MOu
TUUWovVIMXnh3SULWCTQ/pZRBTIMUITBbQz1kzEhGa7z5q+pDMirObOQhf
CRQauQhSol0Yxm8MsoxP2Y412unBIK8MplOCkkeuYyl9I3/MSUCrSmWcqS9A2
Ekwj3A98IMfpZTxD8Wq03w6BumIhMT8PoYVFPGnFe73yZL26HUd56WLHzD6
ZsZnxnD87b58j2tJvB1WoCujqvgszn+xkY G2y9KcquTexhfK5uc39/tXtZ4VFpYQ8
IfrU1jLSs/5t3p3ZCzz5vp5HCVITWEbNWb8gm/1zWs7w77bazVpP7p2fQqSI+evR
jnq7pOW/6063H0cznfBwxjGttt7r915TsfeW3w/jA3uZtO00hdvikZImV98eeDIODH
t6K3D+ML7t7esHoINEJG1/y/bAzZWH15uMroLHu2js0ydpXxWcavMjHLXFUmMZ5k
cZMenlvqqgbB5ull8fB/nBVZU72+KHK/6NaEpCd8xbm0OyzRaCXmwSXYWO3eN
zYLz1krSj75aJry6LOVOCNgmKEcId5U/ulL9YO2DD4valhSLv83kU80J5pPirWia
Z574E0OmM6f6111VPmMXKFCq7PqtbX0Of987P2F9HjPBN4faf4CTBOyiXamhpdLr7E
DFOQ/s7IPkD1P1nezB5Z4sLNquKSfVXwqSkiY5WCYnOitMwXmku45UMYi3gX
xwF7D+XQzr/TeHjfwEAAP//AWBQSWMEFAAGAAgAAAAhAKRVdAKHCDAAAKNO
AAABAAAB3b3JkL3NOeWxIcy54bWzsncly3LgRx++pyjuw5pQcZM3003atvCXJ
UqSKZWs9cpwrhsRosCIJLj8sad8mz7IvtgAlckglQbJBRIJUTtKQOz+A6P430Pw
YIVTzUxXR6P2iaMR6fzBZv5]OPxj4PWHx/Mvt2d7nzduZIlOYKDEVKYnsyeaTb7+c
Nf//LT4/ssfw5p5glAnL2P/IPZJs+T97u7mb+hEcne8ITGYueapxHJIxcfOfjciBUOR7
Pg8SkjOVixk+fPu3nx+NNOYdAyFrafMpx+5X0Q0zpX9bkpDQeRxtmFJVIEex9A
eeRokKfdplomDjsKSFXEW 15]FAQBFzE95xtf'5G3EwukcKJcwXc/VIFG4BhzjAXg


 ChKGs
9EgSCHXCYOrxIDSNIE9MpXdOUxj51GdjuoLIS90IiWjmIzYTcO2PROHASfBXR
SVKoA1rUzxspEuYgqCPip3x61zhxIh8+sWz6WEmIldlaEIXXE+uwmxBRrem2g
MNNLA4WZXhkozPTCoOEzV0OkaY5GStMcDZImORg3Mj5djZumORo3TXMOb
po2fdzuWB6gFN9cdSzGn7s7D7k8jz25H0t2HXOxAJg+3ehzpt4tScl9SpKNJIBIK
d20bx4xt54wHz96dizmtJrlal6sQORdHzeJi+oC2aK7EViIMcyavmORJYzZsusRu
XTJYLtCs39cyyWOWdolWkUaJdkrAoF7TT1Uby6RG2FcAISzNNnMujGO0jgz3I5K
93plvNtezm9Y1vWdFmM9zEpOu6eRDnoZcv/BTRg+ek50Ksqyh8mkSx6G/JEG70
jLPOVIrDUIV6dcMkryF1GyIRITtVILMX6qr66AezckmXxAtyFhsRu/XexEhIWeuxX
E1d3NJ++0J7LMIAP]jBNnjG85xHzpj6 TODfvtPV39108FQUWfGzo6M9dXR6SMH
OmYNJpiTxwBFJLDNZzJzMoYr3T/q84iQN3NBuU1redJJTR8QIiZJy0OeFAWYIVP
or842A1pHj/limT54VcierOCaxx2jArVr9Sf3qgq+8w9J2eGvhS50v+olrrK2h1u+jKh
hZu+RFDeFNOD]jF8HBOVCTT/YFs7VwWZ6HIMuY8RKgNc/V4VY818c7viiTPB7y
dF2E7gawAjobwQrobAh5WERX5VKIFc/hASue6+N1GDKK5+CUNOL9I2WBM2c
omCtPKJgrNyiYKx80o0mFMHTLIDpwGbfptOAzb9 Xp0S5mgJOIC5ijOn07+jgzwN
mKs4UzBXcaZgruJMwVzF2f5Hj67XYhHsbopplF3FXAPpbgKJcxolPCXpsyPkR
UjviYMTpCXtNuVr+TQCj8ubuB0g5Tng0OFiu8S5cvJ3unLWNcly2S8HZ0RJGHL
ubNzadsJRIu1l714bM1JIMck7twGxKfongYONRwWTGZbUS8vy8cyXnZfdwPUac9P
7H6Te8tNfba/iTmaD1pWBXVLbL|BrE/qp5n6TK70QEroqqj8GGKo/3xxiqiWw8YH
w8bblUTL8NCkJWzzaNhyuOpuWR6PtIRtvh1pgXTasuzTw0eSPNQGwnNF/NQ1ni
H4jvuigDbubLYvkGrLrhA870uillS8U9+XVwugd8Zpxmw/TjxmedyKzBSMnMyUO



boyl/oE9pX+YHIMXxyRN1V599wWTI+20RPSpz/ILw8rx964LT+le6rsXCKc6018nZ
H3/hqpVIzOM40t2YEaPzjhkxOgGZEaMykdEclZLMING5yYwYnaTMCHS2gjMC
LItBely2gvY22QpSbLLVhFWAGTF60WBGOIUKEWIhTIgpmBE00QJzK6FCClIq
OoEIEWKkSghQoXYDihQnucUKG9jVAhxUaokllWKkSghQoRaKFCBFqoEIEWqu
Xa3mhuJVRIQQsVItBChQiOUNV6cYJQoT10gNDeRqiQYiNUSEELFSLQQoUIt
FAhAILUIEALFSIQQgXmVKKFFLRQIQItVIhAC7V81NBeqNAeJ1RobyNUSLER
KgSghQoRaKFCBFqoEIEWKkSghQoRKKECcyuhQgpaqBCBFipEolWgLhZOE
CqOxwkV2tsIFVJIshAopaKFCBFqoEIEWKkSghQoRaKFCBEqowNxKgJCCFipE
0lUKEX3xgqS9RmMmM6zX+DPehrv2B9/6Up36mvzUe4man88quqVmTX+WYQzzh
+8zgcP91WIMQ7CViHj6hS14bJ6k6tuiUBd+Pxy3v+ET5M+8UeX9LMQ6popgB
+MtQTNnVA76Qr5pCYq8g751lb1qCVedBX/ZtWoJp8KAV6SpdVjeliOKIGPelmYbx
wmDel60b5nCl+3J0wxCOcFO9MbhjCAe7Lxw3DQ08mM55fWhyPH6ai+vxQQ+sKx
QTg2E/rCEvqqSsdQGGOdZiaM9Z6ZMNaNZgLKnOYM3rFmFNrDZpSdg6HMsK
62F60qZgHU1JFiI5GMDsXQ1R1q6GKDtXw8SIdTUKYF1tn5zNBCtXA4y9qyHK2t
UQZedqOJVhXQO0JWFdDAtbVEydkI8belRBI7WqlsnM1XNxhXQO0JWFdDAtbVk
GDlaoCxdzVEWbsaouxcDapktKshAetgSMC6GhKsXAOW9g6GKGtXQ1SfqoVvZId
arURS5umOMWYQ1D3ITcMMQI54ahRbXUsLaslhoEy20J+qryOa5aajrNTBjrPTN
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