Numero reducido de trabajadores

Las PYMES representan a nivel mundial el segmento de la economia,
Compuestas

aportando el mayor numero de unidades economicas y personal ocupado

Moderado volumen de facturacion

Generacion de empleus)

Adaptacion de tecnnlngia)

Es muy influyente en la economia nacional

Ventajas

Sus aportaciones a la produccion distribucion de bienes y servicios el B B L O BDmpEtItIUDS)

Su capacidad de cambiar rapidamente su estructura prnductiv@ Facil crecimiento de Empleadu_

En general

Generan emplens)

Pequefias

Gracias a su pontencia Impulsa el desarrollo ecunﬁmich

Vive al dia y no soporta largos periodos de crisis)

Son mas vulnerables al control guhernamentaD

Mejora la distribucion de la riqueza)

_ Su administracion es empiricED
Desventajas

Carecen de sistemas de planeaciﬁn]

w Mueve la mayor parte de su EcunnmiaD ] o By
organizacion y administracion

Falta de conocimiento sobre su com petenciED

Su capital es proporcionado por una o dos Generalmente Caracter familiar
personas de una sociedad Ventajas y desventajas

Administracion empirica Los duefios diregen la empresa
Tiene posibilidad de crecimiento y llegar a grande empresa
Ventajas
S 9 Absorben una pan:lu_n |mpnrtantelde la pnhlaclmj
economicamente activa
Dominan un mercado mas amplio Producen para mercados Nacinnale@ o -
Cuenta con buena admlnlstracma
Internaciunales)
Medianas
Altos costos de operacion
Nimero de trabaiadnres De 6 a 500 persnnﬂa No reinvierten las utilidades para ol mEjﬂramientﬂ
Caracteristicas generales
Las ganancias no son elevada@

Estan en proceso de crecimiento Desventajas

Personal poco calificada

P Falta de

Poca vision estratégicHlanear a largo plaz:D

Falta de informacidn sobre su entnrncD
No muy favorable

Falta de innovacion tecnoldgica Recursos humanos cumpetenteHersunal calificach

Falta de capacitacion

: . Lo que diferencia una empresa
Ventajas competitivas de la empresa
Falta de liquidez al resto del mercado

Capacidad de prnducciﬁHespuesta a los pedidos

Universidad del Sureste Pequefia Entre

EUDS Lango. "a"

[ PasiOn POR EDUCAR |

Capacidad de I@—@mpresas con mejor éxito y tecnologia de puntED

CEPAL Mediana @

Myreille Eréndira Rodriguez Alfonzo

"Desarrollo de PYMES™ Capacidad de financiamientc_a—ﬁ' ener fondos sélidos para gestionar los prnyectns)

Cuadro Sinoptico

Leslie Yazmin Moreno Alvarado

Micro industriHe i persnnas)

Presencia de Marketing Mix Elementos

Comitan; Chiapas al 11 de mayo del 2021

Programa para la Modernizacion y Desarrollo de . . : ) (
la Industria Pequefia y Mediana, SECOF U ARIREL LRl persnnas)

Mediana industriaD—@e 101 a 250 persunas)

Actitudes y percepciones . . .
HJ. : P En proceso de internacionalizacion
de los dirigentes

Factores

y trabajos

Caracteristicas personales de los dirigentes

N : Debe poseer ciertas cualidades
y conocimiento de leguas extranjeras

45 millones Poblacion econdomicamente activa Dada de alta
Actualmente 10 mil PYMES cerraron
Planificacion de la estrategia T : :
: : . Ejercicio obligatorio
de internacionalizacion
30 de 100 PYMES de servicio)
Situacion actual en México
Experiencia anterior a la internaciunalizaciérD—@'ermite hacer frente de mejor manera a los imprevistns)
10 de 100 De gubiern@

Participacion en redes de apoyo y cnntactannstituyen un elemento clave en la organizacion de estrategias)

Causas de exito y fracaso

Division de empresas

Posesion de informacion EstratégicHequiere de esfuerzo por parte de los dirigentes)

60 de lﬂHtrus sectores

Ayuda a negocios en el Extranjera

Apoyo de programas gubernamentales

Presentan ventajas

Curso que siguen las ventas y utilidades de un producto

R e e e BRI e Acceso a als materias primas Busca proveedores potenciales para evitar situaciones de dependenc@

Inicia con una idea para
Desarrollo

el nuevo producto

Periodo de crecimiento Ienth

Introduccion

Se generan grandes gastus)

Aceptacion rapida en el mercad@ :
Kotler, Philip, Armstrong, Gary ——— Factores ligados a la empresa
Incrementa las utilidadea

Disminuye el crecimiento de las ventas

Madurez

Gano la aceptacion de los compradores putencialeg.)

Ciclo de vida Decadencia Las ventas y utilidades disminuye@ Dimensiones

Representa el lanzamiento a toda EECEIJED

Introduccion

Modificaciones frecuentes en el pruduct@

Factores ligados a los dirigentes

Las ventas crecen a un ritmo cada vez maynD

Crecimiento

Las utilidades incrementan répidament@

Lamb, Charles W. Jr, Hair,
Joseph F. Jr, McDaniel, Carl.

Las ventas se incrementan a una tasa decreciente)

Maduracion

Es la etapa mas larga del ciclo de UidED Factores ligados al entorno externo

Larga caida de las ventas

Declinacion

Gobernada por la rapidez del cambio de
gusto de los consumidores




