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23 
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NINGUNO 

EJECUTIVO DE VENTAS  

Gestión de ventas, escuchar y demostrar empatía con el comprador, facilidad de palabra, persuasivo, disfruto 
realizar mi trabajo, lealtad a la empresa, identificar oportunidades, así como amenazas, realizar estudios de 
mercado, preparar y ofrecer presentaciones adecuadas sobre productos o servicios, crear informes financieros y 
de ventas, trabajo en equipo.   

Excel, Word, computadora, impresoras, 
software CRM, Dropbox 

Verificar el uso adecuado de las herramientas y equipos laborales dentro del área de ventas, garantizar la 
seguridad de los trabajadores a través de la supervisión y e instrucción de sus labores, mantener accesibles las 
salidas de emergencia. 

Verificar que se realice de manera adecuada el modelo de ventas y prospección diaria, que se desarrolle la 
cartera de clientes nuevos, que se reporten de manera adecuada las ventas nuevas realizadas para el pago de 
comisiones respectivas.  

Utilización de maquinaria y el mantenimiento de las instalaciones y los equipos en el lugar de trabajo, 
examinar el modo en que los trabajadores utilizan la maquinaría.  
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Gestión de ventas, facilidad de palabra, trabajo en equipo e identificación de oportunidades. 

Excelente 

Excelente 

Persuasión con los clientes, creación de información financiera y de ventas.  

15-junio-2021 

FRANCISCO PASCUAL EZEQUIEL  

X  
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SOPORTE TECNICO  

JUANA PASCUAL PEDRO 
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EXCELENTE  

EXCELENTE  

 

Solicitante proactivo, interés en el trabajo con excelente presentación y facilidad 
de palabra.  

 

BUENO  

BUENO  
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