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La meta de elaborar y desarrollar un plan 

estratégico es crear una ventaja competitiva, 

agregar factores que identifiquen y diferencien a 

la compañía de sus competidores y le den una 

posición única y superior en el mercado. 

 

Una idea original es aquella que tiene la fuerza para 

impulsar el desarrollo del emprendimiento, es la idea que 

diferenciará un producto con elementos similares a los 

de la competencia, el factor que dará a los compradores 

una razón para escoger ese producto y no otro. 

Nacimiento de 

la idea de 

negocio En todas partes hay ideas que no 

requieren, al menos en un principio, una 

inversión extraordinaria, y que si se tiene 

la capacidad para detectarlas pueden 

convertirse en la solución a las 

necesidades o problemas que las 

personas requieren. 

Un modelo de negocio 

describe la forma en que 

una organización crea, 

captura y entrega valor, ya 

sea económico o social. 

Si además de una fuerte ventaja competitiva se reúnen otras 

de tipo estratégico (distingos), como pudiera ser la de disponer 

de un local en una zona clave, conseguir un financiamiento 

inicial ventajoso, contar con un conocimiento clave del cliente 

y un excelente plan de negocios, las posibilidades de salir 

adelante con éxito son bastantes elevadas. 

 

Un producto es susceptible de ser 

sustituido ventajosamente por otro 

con mejores atributos, o más 

económico o, en general, apreciado 

como de mayor valor por el cliente. 

 

El producto o servicio por sí mismo puede 

o no ser nuevo ni único, pero el 

emprendedor debe buscar la manera de 

añadirle valor, al conjuntar los recursos y 

conocimientos necesarios para lograrlo. 

 

Un modelo de negocio podría ser un 

diagrama de los componentes clave de la 

empresa a integrar al iniciar y operar la 

misma. Una estructura que será ciertamente 

útil y eficaz si se sigue paso a paso cada uno 

de los bloques estratégicos que lo conforman. 

- 

Una vez que se logran validar estas ideas o 

potenciales oportunidades, aparece la 

posibilidad de crear un proyecto emprendedor 

dinámico, con alto potencial de crecimiento 

económico, sustentabilidad y perdurabilidad. 

 

La mejor manera para comenzar a 

alinear a los empleados y a la 

dirección es entender el beneficio que 

la empresa trata de entregar a sus 

clientes 

 

Para tener éxito es indispensable que 

ambos, el consumidor y la empresa, 

resulten beneficiados en el proceso de 

producción y venta de bienes y servicios, de 

ahí la importancia de tener perfectamente 

establecida la propuesta de valor. 

 

Si la compañía tiene los mismos costos 

que sus competidores, entonces 

tendrá las mismas ganancias. Por 

tanto, para aumentar el margen de 

ganancias debe disminuir los costos y 

así hacer frente a la competencia. 
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