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Caracter: Es el estudio del comportamiento anterior que han tenido los clientes para

cumplir con sus obligaciones de manera oportuna y en condiciones normales.
Capacidad: Es el andlisis referente a la informacion financiera

Capital: Es la posicidn financiera (patrimonio) que tienen los clientes, y es necesario que
se estudie para saber si el cliente cuenta con los fondos monetarios suficientes.
Colateral: Son las garantias tangibles con las que cuenta el cliente para garantizar el
pago del monto otorgado en crédito.
Condiciones: Es la evaluaciéon del entorno para conocer la situacién que en algun
momento pudiera afectar o beneficiar a la industria, comercio o empresa de servicios.
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Se debe enviar un aviso o estado de cuenta a todos los clientes

cuya fecha de pago esté vencida, seguido de otros

"recordatorios". En caso de urgencia, acudir a una agencia de

cobranza.



FINANCIAMIENTO
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Un financiamiento a corto plazo es una magnifica herramienta para potenciar el rendimiento
de la empresa, es un financiamiento con riesgo bajo y a corto tiempo.

El préstamo de Mediano Plazo permite financiar inversiones para la compra de activos
tangibles e intangibles, refinanciar deudas de corto y largo plazo, entre otros, permitiendo el
desarrollo de su negocio.

Financiamiento a
corto, medianoy

largo plazo
El financiamiento a largo plazo es un tipo de financiamiento que se encuentra por encima de
los cinco afios y se culmina de acuerdo al contrato o convenio que se realice.
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Contrato que se negocia entre el propietario de los bienes (acreedor) y la empresa (arrendatario),
a la cual se le permite el uso de esos bienes durante un periodo determinado y mediante el pago
de una renta especifica, las estipulaciones pueden variar segun sea la situacion y las necesidades
de cada una de las partes.

Arrendamiento
financiero.



