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Resuelve de forma clara correcta y limpia los siguientes problemas.

1.- Una empresa dedicada a la comercializacién de camisas, vende camisas a un precio
de USS$ 40, el costo de cada camisa es de US$ 24, se paga una comision de ventas por
US$ 2, y sus gastos fijos (alquiler, salarios, servicios, etc.), ascienden a US$ 3.500. ¢ Cual
es el punto de equilibrio en unidades de venta?

Datos:

Costo fijo: 3, 500

Precio de venta unitario: 40

Costo variable unitario: 24 + 2 = 26

Férmula: Pe= Costo fijo / (Precio de venta unitario — Costo variable unitario)
Punto de equilibrio = 3, 500 / (40 — 26)= 3,500/ 14

2.- Gino administra Misouvenir.pe, un portal de ventas online de souvernirs tecnoldgicos
que los oferta a $ 50 cada uno. EI manufacturar, promocionar, facturar (via electrénica) y
enviar por courier a los clientes estos souvenirs cuestan por unidad unos $ 35 y durante
el mes tiene costos fijos totales por (luz, Internet, agua, alquileres, sueldos de
administrativos) gasta $7,500. EI mes pasado vendié 1,000 souvenirs con amplias
expectativas de crecimiento. Calcular el punto de equilibrio de la empresa de nuestro
amigo.

Datos:

Costo fijo: 7, 500

Precio de venta unitario: 50

Costo Variable unitario: 35

Férmula: Pe= Costo fijo / (Precio de venta unitario — Costo variable unitario)
Punto de equilibrio = 7, 500 / (50 — 35)= 7,500/ 15

INSTRUCCIONES: responde de forma clara y correcta las siguientes cuestiones.

3.- ¢, Qué es el exceso de demanda?

Es la acumulacion de pedidos por preferencia del consumidor, surge cuando un producto o
servicio llama tanto la atencion de los consumidores que se agotan rapido las existencias y se
requiere de un relleno de inventario.

4.- ;Qué es el exceso de oferta?

Surge cuando los precios se equilibran, provocando que los vendedores se interesen y tengan
la posibilidad de vender y comprar mas.



5.- ¢ Qué es el punto de equilibrio?

Se representa como el nimero de unidades que una empresa o0 negocio necesita lograr
vender para obtener los ingresos necesarios que ayuden al funcionamiento y el flujo correcta
en la empresa tanto en el futuro como en el presente.

6.- Grafica los conceptos anteriores










