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Es el proceso de comunicacion posee de estructuras sin tactica

en el que existe un envié por lo que no es posible analizar
de recepciones de mensajes secuencias de constituyentes jerarquicos
sin palabras
Surgen con inicios de la es por ello que la CNU es importante a la medida
La especie humana antes de la gue cuando hablamos o escuchamos nuestra atencién
Comunicacion evolucién del lenguaje propiamente dicho se centrd en las palabras mas que en el lenguaje corporal
No verbal
El manejo del cuerpoy la “el cuerpo dice lo que
imagen del orador las palabas no
principios basicos pueden decir” (martha Graham)

El

Cuerpo habla

El cuerpo habla y tener conocimiento
de ese lenguaje no verbal es de una importancia

capital para poder aplicarlo adecuadamente.

Cuando alguien nos mira a los ojos por lo contrario, si quien nos habla rehuye
mientras afirmas algo verbalmente sentimos la mirada, inmediatamente no resulta
ejemplos gue nos estdn diciendo la verdad y nos produce confianza. poco confiable.

Si vemos a alguien tamborilear sus dedos sobre una superficie
o golpear repentinamente uno o ambos pues sobre el piso

deducimos que esta nervioso.



Funcién mas usual y peramente trata de una funcidn altamente positiva

Regulacion Especialmente en las situaciones y absolutamente necesaria si bien

Interpersonales no solemos ser consciente de ella

En algunas ocasiones el lenguaje corporal
Repeticién Replica al verbal, reafirmando y potenciando de

Esa manera el mensaje linglistico

Esta funcién de la comunicacion no verbal es una
Refuerzo Suerte de con elato de lo que son los signos

Funciones de De admiracién en el lenguaje escrito

La comunicacion

No verbal Al ser mensaje gestual incongruente con el lingtistico, le

Contradiccion Resta fuerza a este ultimo y lo toma poco creible, confiable o

Verosimil y por supuesto estas caracteristicas se trasladan a la persona que lo emite

Complementacién Se produce cuando las conducta verbal

amplifica o complementa al mensaje lingtistico

se produce cuando el lenguaje no verbal
sustitucion sustituye al verbal en una suerte de momentaneo

“digalo con mimica” el conocido juego infantil



El
Lenguaje
No

verbal

Prepara el contenido es fundamental el lenguaje no verbal y la imagen que ofrece

Para quien va a dar un discurso o realizar el orador, en pos de hacer que ambos sean

El manejo del Una presentacion

Cuerpoy laimagen

Del orador

Algunos sucinto
Guia al respecto
Y hacia atras
Algunas
Recomendaciones
Que hago Algunas
Con Indicaciones
Las manos

Que puede hacer

lo mas positivo posible

prohibido los paseos por el escenario o lugar de alocucion.

evite desplazar de derecha a izquierda y a la inversa

Trayecto mas comun los desplazamientos hacia delante

No se ponga las manos en el o los bolsillos.
No crece brazos
Tener en cuenta que contar con un atril

solucionara varios problemas

Un buen truco consiste en tomas en una de sus
manos algun objeto de forma tal de mantenerla

ocupada y poder utilizar y poder utilizar la otra

Proporcionar una postura agradable de ver para

el publico y permitiera una buena dosificacién de aire

si estard sentado es importante que este erguido y mantener

una distancia aproximada de 10 cm en la masa y 10 cm al respaldar



La potencia real y/o simbdlica

de la mirada es u tema estudiado

por varias disciplinas del saber humano

La fuerza del
contacto
visual
Algunas

Recomendaciones

Existen tres tipos
de

mirada

Que tiene la oratoria para
decirnos acerca de una cuestion tan

importante en la comunicacion

si un hombre esquiva la mirada si se encuentra
con la mirada de otra persona o si no lo hace
produce un efecto totalmente desproporcionado

al esfuerzo muscular que ha realizado

qgue no hay verdades universales al
respecto y para ahondar en

temeria afirmacion

Un orador que levanta su mentdn y mira su auditorio se

Contribuye a si mismo como algun franco y seguro que no

teme a la situacidn que esta encarado

Lo recomendable es mirar hacia el centro del

salén como si se mirara a un edifico a lo lejos

Mirada empresaria o de negocios
Mirada social

Mirada intima o sentimental



