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INTRODUCCION 

En oratoria se define al discurso como el conjunto de la forma y el fondo del 

pensamiento que constituye el mensaje que el orador expresa ante un 

auditorio. Puede presentar el discurso como mensajes, ideas y sentimientos al público, 

a través de palabras, sonidos y símbolos de acciones que el orador selecciona y 

organiza y que el público interpreta. La concisión en el discurso es garantía de 

comprensión que el auditorio reconoce, valora y agradece, porque no se lleva a efecto 

la utilización de palabras excesivas. Hablar en público implica una gran 

responsabilidad, aun cuando sólo se hable ante un número reducido de personas, o 

ante un auditorio inmenso, sea en la situación que sea. Es muy diferente que el orador 

se dirija a un público diverso y que se encuentra en un espacio público donde puede 

acudir cualquiera a que ese mismo orador. Hablar en público implica una gran 

responsabilidad, aun cuando sólo se hable ante un número reducido de personas, o 

ante un auditorio inmenso, sea en la situación que sea. El concepto Oratoria tiene dos, 

la eficacia adecuada para deleitar, persuadir o conmover; y la elocuencia como la 

facultad de hablar o escribir de modo efectivo para encantar, inquietar y convencer a 

los demás mediante el manejo dialéctico de argumentos lógicos. 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 



LA EXPOSICIÓN. 

El público y sus necesidades. 

CONCEPTO DE DISCURSO 

 En oratoria se define al discurso como el conjunto de la forma y el fondo del 

pensamiento que constituyen el mensaje que el orador expresa ante un auditorio. 

Puede presentarse el discurso como mensajes, ideas y sentimientos al público, a 

través de palabras, sonidos y símbolos de acciones que el orador selecciona y 

organiza y que el público interpreta. 

CUALIDADES DEL DISCURSO  

El discurso ejerce una acción directa en la reflexión, como expresión exterior del 

pensamiento, por lo que el discurso es la manifestación del yo, el orador habla con 

conciencia de lo que dice, con conocimiento del valor y la significación de cada una de 

las acepciones que expone. 

• Claridad: Se entiende la claridad como la debida pronunciación de cada una de 

las sílabas, las palabras y las oraciones que conforman el texto de un discurso, 

los cuales deberán emitirse con la adecuada articulación y el justo volumen 

para ser percibidas claramente; en relación con el discurso es preciso ser claro 

en la forma y el fondo, es decir en cuanto a las palabras y las ideas. 

• Precisión: La precisión en el discurso es el camino más breve para llegar a la 

comprensión del auditorio y poder crear en él un estado de ánimo coherente 

con la idea que pretendemos transmitir.  

• Concisión: Es la brevedad, exactitud y precisión en la forma de expresarse, ya 

sea por escrito u oralmente. La concisión en el discurso es garantía de 

comprensión que el auditorio reconoce, valora y agradece, porque no se lleva a 

efecto la utilización de palabras excesivas. 

• Corrección: Es importante recordar que el discurso es la idea expresada en 

palabras y que, por consiguiente, la lógica y la sintaxis son las columnas en 

que debe apoyarse la oratoria, entendiéndose como sintaxis en que se 

combinan las palabras. 

• Convicción: Al pronunciarse un discurso es imprescindible estar absolutamente 

convencido de la bondad de la idea, de la verdad de lo que se dice y de las 

ventajas y beneficios que las palabras llevan al auditorio por conducto del 

discurso. 

• Entusiasmo y acción: La oratoria es la palabra en acción y, por consiguiente, 

las fuerzas que la impulsan son el entusiasmo y la convicción 

ANALISIS DEL PÚBLICO.  

Para un orador es fundamental estudiar a su auditorio calculando sus creencias, 

gustos, grado de inteligencia, etc. y percibir el grado de heterogeneidad que lo 

compone; no es lo mismo hablar para un público diverso y heterogéneo que para un 

público de adeptos y esta realidad la podemos comprobar en los discursos políticos: 

es muy diferente que el orador se dirija a un público diverso y que se encuentra en un 

espacio público donde puede acudir cualquiera a que ese mismo orador. 

 

 



CARACTERÍSTICAS 

Hablar en público implica una gran responsabilidad, aun cuando sólo se hable ante un 

número reducido de personas, o ante un auditorio inmenso, sea en la situación que 

sea. Por lo que es conveniente que el presentador tenga una idea concreta de cómo 

es el público con el que se va a enfrentar, por ejemplo: Edad, profesión, clase social, 

estatus político o religioso. 

• Tamaño del auditorio: El auditorio debe medirse con objetividad, es decir, saber 

exactamente cuántas personas, de qué sexo, edad y otros datos concretos 

darán al elocuente una confianza en sí mismo. 

• Interés del Auditorio: Cuando se tenga que hacer una presentación, es 

importante indagar si el público ha asistido voluntariamente o, al contrario, lo ha 

hecho por obligación.  

• Auditorio Conocido o Desconocido: Es importante conocer que no se habla 

igual con una persona conocida que con otra desconocida.  

• Auditorio de Impacto Continuado: No es más que impactar continuamente a la 

audiencia, que (eliminar) es un trabajo complicado y difícil de llevar a cabo. 

• Agenda de Presentación: Es importante entregarles una pequeña agenda o 

guion de lo que va a ocurrir en la sala de presentación. 

A lo antes descrito el acercamiento del presentador hacia el público debe realizarse en 

tres etapas, que son:  

I. Fase de observación y primer contacto, en esta fase el orador debe 

demostrar respeto, humildad y cercano.  

II. Estrechar lazos, es la de ganarse el respeto de la audiencia. 

III. Aceptación, es cuando el público comprende lo que el orador ha venido 

diciendo, es ahí cuando las ideas y los conceptos toman forma, es cuando 

el público se da cuenta que el orador es todo un profesional. 

ELOCUENCIA Y PERSUASIÓN 

¿En qué consiste la elocuencia? La elocuencia tiene dos propósitos que identifican su 

condición auténtica: el de convencer y el de conmover. Estas características definen 

muy bien el objetivo para el cual existe. El hombre elocuente, con su estilo, utiliza el 

instrumento de su voz fluida para comunicar determinado pensamiento y sembrar 

ideas en el auditorio congregado para escucharlo. 

La elocuencia florece entre lo que se expresa —el mensaje—, cómo se lo expresa — 

la voz— y quién lo escucha —el auditorio—. Estos tres elementos constituyen los 

pilares del arte de hablar. 

LA ORATORIA Y SUS CARACTERÍSTICAS. 

CONCEPTOS GENERALES SOBRE ORATORIA  

El concepto Oratoria tiene dos sinónimos de uso frecuente, la retórica que deriva de la 

palabra griega rhétor, la cual designa al arte del bien decir, de embellecer la expresión 

de los conceptos, de dar lenguaje escrito o hablado, la eficacia adecuada para deleitar, 

persuadir o conmover; y la elocuencia como la facultad de hablar o escribir de modo 

efectivo para encantar, inquietar y convencer a los demás mediante el manejo 

dialéctico de argumentos lógicos, para que asuman la conducta que se sugiere, de tal 

forma que no se sientan sometidos u obligados a hacer por la fuerza lo que se les 

dice, sino que lo realicen por propia voluntad, porque realmente lo quieran hacer, 



puesto que están convencidos de que así debe de hacerse. La oratoria es persuasión, 

honradez y convicción. La manipulación mediante la palabra, el engaño y la 

intimidación, no es oratoria, es charlatanería, es falacia, ya que se tiene que convencer 

con la verdad, por consiguiente, el auténtico orador hace de la palabra un instrumento 

de la verdad. 

CARACTERÍSTICAS DE LA ORATORIA: 

• Según el Orador: 1.-Conocimiento: tener el mayor conocimiento sobre el tema 

que escogerá para ser manifestado. 2.-Integridad: el orador debe ser íntegro. 

3.- Confianza: el orador debe tener plena confianza de sí mismo.4.-Destreza y 

Habilidad: un orador debe tener destreza y habilidad frente a su público. 

• Según el punto de vista físico: 1.-La voz: pues definitivamente debemos de 

hacer uso de un adecuado timbre de voz. 2.-El cuerpo del orador: tener una 

postura correcta, estar vestido adecuadamente y utilizar gestos y mímicas 

acorde con las palabras que pronunciamos. 

• Según el punto de vista Intelectual y Emocional: 1.- Clara y Entendible: la 

oratoria se debe de manifestar de manera clara, entendible y precisa para un 

mayor éxito comunicativo. 2.-Impactante y fácil de recordar: la oratoria 

necesariamente debe ser impactante para captar la atención del público y de 

esta manera les sea fácil de recordar. 3.-Conmovedora y Persuasiva: debe ser 

conmovedora, transmitir al público la posición de tu tema tratado. Por otro lado, 

persuasiva, porque debes convencer al público de tus argumentos.4.-

Entretenida: no aburrir al auditorio. 

  ELEMENTOS DE LA ORATORIA: 

• Elementos Principales: 1.-El orador: Es quien está a cargo de la elaboración, 

planeación y manifestación del discurso. 2.-El Discurso: es el contenido, el 

tema a tratar.3.- El Público: personas, oyentes que conforman el auditorio. 

• Elementos Secundarios: 1.- Las Pausas: el uso correcto de este elemento 

permitirá un mejor entendimiento por parte de los oyentes. 2.-La Dramatización: 

dramatizar con mucho énfasis, esto permitirá una mejor expresión. 

TIPOS DE ORATORIA  

1 oratoria Social  

 Es la que tiene por ámbito propio, las múltiples ceremonias en las que le toca participar 

al ser humano en general; sean estas en el hogar, comunidad o a nivel institucional, 

académico o laboral. 

2 oratoria Pedagógica 

Es el arte de transmitir conocimientos y cultura general a través de la palabra hablada. 

Denominada también didáctica o académica. 

3 oratoria forense 

Se le conoce también como Oratoria Judicial y es utilizada en exclusiva, en el ámbito de 

la jurisprudencia para exponer con claridad y precisión los informes orales de jueces, 

fiscales y abogados. 

4 oratoria Política 

Busca exponer o debatir todas las cuestiones relacionadas con el gobierno de la actividad 

pública, pero partiendo de los principios e ideas políticas que ostenta el orador. 

 



                           5 oratoria Militar 

Está abocada al ámbito castrense (Fuerzas Armada y Fuerzas Policiales.) tiene por 

objeto instruir la defensa y el amor por la patria y estimular las virtudes heroicas en los 

soldados. 

MÉTODOS DE EXPOSICIÓN. 

Tipos de oradores. Hay tres clases de oradores:  

LOS QUE IMPROVISAN SIN SABER LO QUE VAN A DECIR.  

El improvisador nato tiene bagaje cultural. Sobre las cosas más sencillas puede 

desarrollar una disertación importante y válida, que emocione y convenza. En Colombia 

se destaca Eduardo Santos como el improvisador más elocuente, castizo, ameno y culto. 

No era orador de escenario abierto sino de recinto cerrado. Su raciocinio discurre como 

un surtidor que no se detiene. Si el tema es de importancia universal, lo sublima; si es 

insignificante, lo magnifica. 

LOS QUE MEMORIZAN LO QUE VAN A DECIR Y LO RECITAN. 

 El orador que aprende de memoria lo que va a exponer, se introvierte en su cerebro y se 

concentra plenamente en recuperar lo que ha almacenado. El tiempo de memorización 

desempeña un papel importantísimo. Si lo que va a recitar es reciente, hay gran 

probabilidad de olvidarlo en el momento porque no se ha fijado en las estancias de su 

cerebro con la suficiente antelación para poder decirlo sin pensar. 

LOS QUE ESCRIBEN LO QUE VAN A LEER.  

Los oradores que leen deben tener condiciones especiales; la de saber leer, en primer 

término. Este es un arte nada común. Son muy pocas las personas que cultivan el arte de 

leer para los demás. La entonación, las pausas, las cadencias, los cambios armónicos de 

la voz y la acentuación de ciertos vocablos son factores determinantes a todo lo largo de 

la lectura. 

CLASIFICACION DE LA ORATORIA. 

Para esta clasificación se tiene en cuenta la gran variedad de matices de los discursos, la 

persona o personas que lo pronuncian y la ocasión en que se hace uso de él. Ello 

indudablemente se complica más, cuando entra a considerarse el tipo de público, el lugar 

donde se pronuncia, la forma como se pronuncia y los fines que se persiguen. 

1° SEGÚN EL TEMA Y EL ÁMBITO PROFESIONAL:  

Este tipo de oratoria involucra exposiciones especializadas, es decir, las utilizadas por 

personas que tienen en común una misma profesión, arte u oficio y que en tal sentido 

desarrollan una práctica oratoria que con el devenir del tiempo se constituye por derecho 

de uso, en una práctica exclusiva del referido grupo humano. 

SEGÚN LA ACTITUD DE COMUNICACIÓN DEL ORADOR:  

Cuando el orador se encuentra en actitud de comunicación oral con sus semejantes, 

puede transmitir su mensaje de dos maneras: en forma individual; cuando sólo él hace 

uso de la palabra para dirigirse hacía un grupo de personas que lo escucha sin intervenir 

o, en forma cooperativa; cuando un grupo de oradores de forma alternada – según el 

turno establecido se dirigen al público, buscando entre todos, a través de la discusión, 

una opinión o decisión común. 



CLASIFICACION 

El discurso es garantía de comprensión que el auditorio reconoce, valora y agradece, 

porque no se lleva a efecto la utilización de palabras excesivas. Hablar en público 

implica una gran responsabilidad, aun cuando sólo se hable ante un número reducido 

de personas, o ante un auditorio inmenso, sea en la situación que sea. Análisis del 

público es cuando el orador debe tener una idea de quienes va dirigido el discurso o 

quien es su audiencia. Nos habla que la elocuencia es la habilidad de hablar bien con 

fluidez, propiedad y de manera efectiva para convencer a quien escucha.  

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 


