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LA EXPOSICION

/ !

DISCURSO

)

Puede presentarse el
discurso como mensajes,
ideas y sentimientos al
publico, a través de
palabras, sonidos y simbolos
de acciones que el orador
selecciona y organiza y que
el publico interpreta.

Tamafo del
auditorio

|

El auditorio debe medirse
con objetividad, es decir,
saber exactamente
cuantas personas, de
qué sexo, edad y otros
datos concretos daran al
elocuente una confianza
en si mismo que ninguna
otra cosa le aportara,
para ser mas entendible
se ve el camino o no se
ve, Se avanza con
confianza o con temo

\4

EL PUBLICO Y SUS
NECESIDADES

CUALIDADES DEL
DISCURSO

L

El discurso ejerce una accion
directa en la reflexion, como
expresion exterior del
pensamiento, por lo que el
discurso es la manifestacion del
yo, el orador habla con
conciencia de lo que dice, con
conocimiento del valor y la
significacion de cada una de las
acepciones que expone.

v

Claridad, Precisidon, Concision, Correccion,
Conviccién, Entusiasmo y accion.

l

CARACTERISTICAS
/ ~

\

ANALISIS DEL PUBLICO

A

Se dirija a un publico diverso y
gque se encuentra en un
espacio publico donde puede
acudir cualquiera a que ese
mismo orador pronuncie su
discurso en un recinto cerrado
donde tan solo asisten sus
adeptos pues éstos estan
dispuestos a apoyarle a poco
bien que lo haga.

\

Interés del
Auditorio

Auditorio Conocido
o Desconocido

Auditorio de Impacto
Continuado

A

|

Cuando se tenga
que hacer una
presentacion, es
importante indagar
si el puablico ha
asistido
voluntariamente o,
al contrario, lo ha
hecho por
obligacion.

El  publico cuando
ingresa en una sala,

coloca todos sus
sentidos en
funcionamiento, su

sensibilidad se agudiza,
sus oidos se abren y
sus 0jos no pierden
detalle, el publico esta
mas atento cuando es

nuevo que cuando no lo
es, ya que lo nuevo
despierta curiosidad y
eso se traduce en una
mayor expectativa.

Es lanzar mensajes
de afecto a la
audiencia y hay que
hacerlo de forma
insistente, teniendo
la seguridad de que,
en cuanto deje de
hacerse, la
comunicacion

guedara cortada, es
decir, que impactar
es llamar la atencion.




LA EXPOSICION

v

ELOCUENCIA 'Y PERSUASION

l

¢, En gqué consiste la elocuencia?

l

La

propositos que
condicion
convencer y el de conmover.

elocuencia

auténtica:

tiene
identifican su

el

dos

de

El hombre elocuente, con su estilo,
utiliza el instrumento de su voz
fluida para comunicar determinado
pensamiento y sembrar ideas en el
auditorio congregado para
escucharlo. La improvisacion de las
palabras es espontanea y si acaso
subita o repentina, y brota del
caudal de su ilustracion para decir
lo que siente y lo que se propone.
La belleza de la expresion es fruto
de una sensibilidad culta y nace del
alma.

Es necesario que la tesis y el
propésito de exponer el motivo
formalicen un mensaje
transmitido por una garganta
educada para emitir las palabras
con un ritmo triunfal. La
elocuencia florece entre lo que
se expresa, el mensaje, cOmo se
lo expresa, la voz, y quién lo
escucha, el auditorio. Estos tres
elementos  constituyen  los
pilares del arte de hablar.




LA EXPOSICION

l

La oratoria y sus
caracteristicas.

l

CONCEPTOS GENERALES SOBRE

ORATORIA

La oratoria es  persuasion,
honradez 'y conviccibn. La
manipulacion mediante la palabra,
el engafo y la intimidacién, no es
oratoria, es charlataneria, es
falacia, ya que se tiene que
convencer con la verdad, por
consiguiente, el auténtico orador
hace de la palabra un instrumento
de la verdad.

La oratoria consiste en lograr que
la gente se convenza por la
fuerza de larazén y de la verdad,
y se conmuevan por las
emociones y sentimientos, ya que
la palabra es un importante medio
de comunicacion, pero, ademas,
es una fuerza incontenible que
puede conmover, conducir,
orientar, convencer y educatr.

La oratoria es el arte de hablar
con elocuencia, es decir, de
expresarse eficazmente mediante
la palabra dialogada, ante
cualquier auditorio y en cualquier

circunstancia.

La Oratoria no es una
disertacion ordinaria, las ideas
se presentan de una forma
original, clara, organizada,
l6gica y estética, para producir
el efecto de la argumentacion
que es el talento de hablar o
de escribir para entusiasmar al
publico a quien se dirige, se
eleva el nivel comun y causa
un efecto emotivo y Unico a
guien lo escucha
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l

CARACTERISTICAS DE LA
ORATORIA:

Segun el
Orador

l

1.Conocimiento
2. Integridad

3. Confianza

4. Destreza y
Habilidad

Segun el punto de
vista fisico:

|

1. Lavoz
2. El cuerpo del
orador

Segun el punto de vista
Intelectual y Emocional:

l

=

Clara y Entendible

2. Impactante y facil de
recordar

3. Conmovedora y
Persuasiva

4. Entretenida

Elementos de la oratoria

/

Elementos
Principales

l

1. Elorador
2. El Discurso
3. El Publico

\

Elementos
Secundarios

|

1. Las Pausas
2. La Dramatizaciéon
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l

Tipos de oratoria

=

Oratoria Social

1

Es la que tiene por ambito
propio, las multiples
ceremonias en las que le
toca participar al ser
humano en general

!

Oratoria Politica

l

Busca exponer o debatir
todas las cuestiones

l T

Oratoria
Pedagbgica

l

Es el arte de transmitir
conocimientos y cultura
general a través de la
palabra hablada.
Denominada también
didactica o académica.

Oratoria
forense

l

1

Oratoria Religiosa

|

Se le conoce también
como Oratoria Judicial y
es utilizada en
exclusiva, en el ambito
de la jurisprudencia
para exponer con
claridad y precision los
informes orales de
jueces, fiscales y
abogados.

relacionadas con el
gobierno de la actividad
publica, pero partiendo de
los principios e ideas
politicas que ostenta el

disertar sermones a partir

Es el arte de elaborar y

de la palabra de Dios,
plasmada en la Biblia u
otros libros religiosos.

orador.

Oratoria Artistica

l

Oratoria
Empresarial

l

l

El objetivo es producir
placer estético. Involucra
crear belleza con la voz,
de modo que regocije el
espiritu de los oyentes.

Es empleada por los
hombres de  negocios;
empresarios, gerentes,
vendedores y relacionistas
publicos.

l

Oratoria Militar

1

Tiene por objeto
instruir la defensa y
el amor por la patria
y estimular las
virtudes heroicas en
los soldados.
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l

Los fines de la oratoria

|

Es importante precisar que la oratoria,
como toda ciencia o arte, tiene una
serie de propésitos que anhela
alcanzar a través de su préactica
efectiva.

/

Persuadir

}

Implica convencer a otras
personas de que nuestras
opiniones e ideas son las
correctas y moverlas a la accion
de acuerdo con ellas. Involucra
también la motivacion para que
otros realicen lo que en el fondo
muchas veces no quieren hacer.

l \

Ensefar

l

Comprende la accion
de transmitir, a
alumnos o discipulos,
conocimientos y cultura
general a través de la
palabra hablada.

l

Agradar

l

Conmover

|

Involucra provocar por
intermedio de la
oratoria, determinados
sentimientos, pasiones y
emociones en el espiritu
de las personas que
escuchan nuestras
palabras.

Es crear belleza con la palabra
hablada; es decir, producir en el
alma ajena un sentimiento de
placer con fines determinados.
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El aseo
personal

1

Es la limpieza, cuidado,
compostura y buena
disposicion de nuestro
cuerpo. Ello transmite una
agradable impresion a
través del sentido visual y
olfativo.

l

Cualidades del
Orador

|

El orador deba realizar en una
disertacion y aunque muchas de
ellas puedan parecer mecanicas

o rutinarias, no puede pasarse

por alto la importancia de la
posicién que ocupa como
comunicador social y/o lider de
opinion.

1

Cualidades Fisicas

v

Estas cualidades tienen que ver
con la apariencia personal del
orador, no involucra que sea
hermoso o] de fisico
impresionante.

— !

El vestido

|

[

—

La actitud
mental positiva

l

Es la cubierta que nos ponemos
en el cuerpo para abrigo o
adorno. Involucra el conjunto de
piezas que sirven para cubrir
nuestro cuerpo, pueden ser
formales o informales segun la
ocasion en la que tengamos que
utilizarlo.

Es la condicién subjetiva de
nuestra mente; ésta nos
permite tener una actitud
mental positiva que nos

impulsa a realizar lo anhelado

0 en su defecto, una actitud
mental negativa que solo

apunta a buscar excusas para
no realizar lo deseado.




LA EXPOSICION

v

Cualidades Fisicas

—

Gozar de buena salud
fisica

l

Lo recomendable es que
periddicamente se acuda al
médico para un chequeo general
y evitar desagradables sorpresas.
La labor un tanto estresante,
conlleva a padecer de una serie
de dolencias que al no ser
atendidas o al ser mal curadas,
pueden convertirse en cronicas y
mortales.

-\»

Gozar de buena salud
psiquica

l

Una visita al psicélogo o
psiquiatra es recomendable,
pues a diferencia de las
enfermedades fisicas estas
no se manifiestan
pasivamente, sino a través de
un accionar desequilibrado
gue perjudica el buen
desempefio del orador.

Cualidades Intelectuales

l

Estas cualidades estan relacionadas con la
facultad para conocer, comprender y razonar;
implican un conjunto de caracteristicas
inherentes que todo orador debe desarrollar

y utilizar con eficacia.

|

Memaoria

|

Imaginacion

!

T~

Sensibilidad

La memoria se
ejercita a través de

la observacion
minuciosa, la
retencibn 'y la
evocacion.

El término imaginacion,

incluye dos
caracteristicas basicas: la
renovacion o "Re

experimentacion” de lo ya
vivido (memoria), y la
creacion de imagenes
mentales que antes no
existian (imaginacion).

Iniciativa

|

|

Es la facultad de
sentir fisica 0
moralmente los
sentimientos de
alegria, pena, dolor,
compasion y
ternura.

La iniciativa es del
interesado, Si
anhelamos lograr
un objetivo, no
podemos  confiar
s6lo en la voluntad
divina o en la
buena voluntad de
las personas
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Cualidades Morales

v

La moral

esta

relacionada a
costumbres y a las normas de conducta
de una determinada sociedad.

las

——

Honradez

y

Actuar con honestidad
significa, no apartarnos
de los canones morales
establecidos por la
profesion ya que
muchas veces suelen
presentarsenos
oportunidades 0
propuestas

Congruencia

|

Es la relacion que
existe entre el
pensar y el actuar,
relacion que muchas
veces no es
armoniosa, pues a
menudo no hacemos
lo que predicamos.

l

Puntualidad

l

La puntualidad es

en esencia, una
cualidad que todo
orador debe
practicar e
interiorizar en su
subconsciente

\

Sinceridad

l

Piensa que el
fingimiento no se
nota, pero es
evidente y causa
serios problemas en
la interrelacién con
nuestros semejantes.

Lealtad

v

Se entiende por leal a la
persona que pese a los

graves problemas que
se suscitan, no
abandona jamas al
compafero, jefe o

institucion para la que
trabaja.
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LOS QUE
IMPROVISAN SIN
SABER LO QUE
VAN A DECIR.

l

El improvisador nato tiene
bagaje cultural. Sobre las
cosas mas sencillas
puede desarrollar una
disertaciéon importante y
valida, que emocione y
convenza.

—

l

Métodos de exposicion.

}

Tipos de oradores.

LOS QUE MEMORIZAN LO
QUE VAN A DECIR Y LO
RECITAN

El orador que aprende de
memoria lo que va a
exponer, se introvierte en
Su cerebro y se concentra
plenamente en recuperar
lo que ha almacenado.

CLASIFICACION DE LA
ORATORIA.

X

\

LOS QUE ESCRIBEN
LO QUE VAN A LEER.

v

Los oradores que leen
deben tener condiciones
especiales; la de saber
leer, en primer término.
Este es un arte nada
comun. Son muy pocas
las personas que cultivan
el arte de leer para los
demas

Para esta clasificacion se tiene
en cuenta la gran variedad de
matices de los discursos, la
persona o0 personas que lo
pronuncian y la ocasion en que
se hace uso de él.

\

SEGUN EL TEMA Y EL
AMBITO PROFESIONAL:

l

de uso.

Este tipo de oratoria involucra exposiciones
especializadas, es decir, las utilizadas por
personas que tienen en comuln una misma
profesion, arte u oficio y que en tal sentido
desarrollan una practica oratoria que con el
devenir del tiempo se constituye por derecho

SEGUN LA ACTITUD DE
COMUNICACION DEL
ORADOR:

|

Cuando el orador se encuentra en
actitud de comunicacién oral con sus
semejantes, puede transmitir su
mensaje de dos maneras: en forma
individual; cuando so6lo él hace uso de
la palabra para dirigirse hacia un grupo
de personas que lo escucha sin
intervenir




