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UNIDAD I PRESUPUESTO. 

GENERALIDADES SOBRE EL 

PRESUPUESTO 

Presupuesto 

Es una representación  

en términos 

contabilisticos de las 

actividades al realizar en 

una organización, para 

alcanzar determinadas 

metas,  y que sirve 

como instrumento de 

planificación, de 

coordinación y de 

control de funciones  

1.2 METODOLOGIA A 

SEGUIR  EN LA 

PREPARACION DEL 

PRESUPUESTO 

• Situación 

financiera. 

• Eficiencia y 

productivid

ad. 

• Actualizaci

ón 

tecnológica

. 

• Políticas 

gerenciales 

1.3 PLANEACION 

DE LAS VENTAS 

Es el que forma un 

enlace entre el valor 

que el negocio puede 

producir y los cliente, y 

la calidad  de la 

estrategia estará 

determinada por la 

calidad del enlace, por 

lo tanto un plan de 

acción de 

comercialización 

adecuado producirá un 

fuerte enlace con los 

clientes.  

Clasificación de los 

presupuestos 

• Según la 

flexibilidad. 

• Según el 

periodo que 

cubran. 

• Según el 

campo de 

aplicabilidad 

en la empresa. 

• Según el 

sector en el 

cual se 

utilicen. 

ETAPAS DE LA 

PREPARACION DEL 

PRESUPUESTO 

• Preiniciacion. 

• Elaboración 

del 

presupuesto. 

• Ejecución. 

• Control. 

• Evaluación 

Planeamiento o 

planeación 

Comprende un conjunto 

de reglas básicas que 

ordenan las tareas del 

sistema productivo. 

También deben evaluarse 

a la luz de las 

restricciones de la 

capacidad productiva 

practica, concebida como 

el nivel de la planta 

puede operar con la 

mayor eficiencia  

PRESUPUESTO DE 

TESORERIA 

La correcta planificación 

del efectivo favorece 

con el control de la 

inversión y del gasto, 

fomenta la movilización 

rápida de los recursos 

invertidos, estimula la 

obtención de los altos 

márgenes de utilidad y 

nutre la rentabilidad. 

PRESUPUESTO 

DE CAPITAL 

También llamados 

inversiones 

permanentes, 

incorpora sus 

resultados al 

presupuesto de 

operación y financiero, 

justificando las 

inversiones de un 

análisis y evaluación 

de los proyectos de 

inversión. 

ETAPAS DESPUES DE 

ESTIMULAR VENTAS 

• Desarrollo de 

políticas de 

inventarios. 

• Ajuste de la demanda 

a la capacidad 

productiva. 

• Establecimiento de la 

mezcla optima de 

productos. 

• Selección del 

productivo optimo de 

productos. 

•   

EL ESTADO DE FLUJO DE CAJA 

COMPRENDE TRES GRUPOS O 

SECCIONES BASICAS: 

• .Neto de flujos 

generados en 

entradas y salidas de 

efectivo o equivalentes 

de efectivo de las 

actividades 

operacionales 

• Neto de flujos de cajas 

generados por 

entradas y salidas de 

efectivos equivalentes  

de efectivo de las 

actividades de 

inversión. 

• Neto de flujos de cajas 

generados por 

entradas y salidas de 

efectivo o equivalentes 

de efectivo de las 

actividades de 

financiación. 

METODOS CUANTITATIVOS 

PARA MEDIR LA 

RENTABILIDAD DE LOS 

PROYECTOS 

• Periodo de 

repago. 

• Retorno anual 

promedio sobre 

la inversión. 

• Tasa interna de 

retorno. 

• Valor presente 

neto. 

• Índice de 

rentabilidad. 

• Periodo de 

repago 

descontado. 

EL PLEN DE ACCION DE 

COMERCIALIZACION DEBE 

SER CONSISO  PRACTICO Y 

DIRECTO 

• Importancia. 

• Plan de ventas. 

• Presupuesto de 

ventas. 

• ´Presupuesto de 

publicidad y 

promoción. 

• Presupuesto de costo 

de venta. 

• Análisis y fijación de 

los costos de los 

presupuestos. 

UNIDAD II PLANEACION DE 

PRESUPUESTO 



 


