
UNIDAD 3: EL ORADOR 

LA 
ORATORIA 

ES EL 
CONJUNTO 

DE 
PRINCIPIOS 

Y 
TÉCNICAS 

QUE 
PERMITEN 
EXPRESAR
NOS CON 

CLARIDAD. 

 
3.1 EL DESARROLLO DE LA PERSONALIDAD Y LA CULTURA 

 
 

 Incapaz de adaptarse al 
ambiente social 

 Inestable en sus reacciones 
afectivas 

 Voluble 

 No objetivo en sus juicios 

 No frena sus caprichos 

 Aparenta lo que no es 

 Tiene poca capacidad para amar.  

     
 

 Miedo a la primera vez 

 Miedo a fracasar 

 Miedo al que dirán.  

 
 
 
 
 
 
 
 

     
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

PERSONALIDAD 
DEL ORADOR 

ANOMALÍAS DE LA 
PERSONALIDAD 

LOS MIEDOS QUE 
PRESENTAN. 

  

PERSONALIDAD Y 
COMUNICACIÓN 

Es una emoción que afecta de manera 
importante a las personas. 

LA NATURALIDAD  

LA EMPATÍA 

Son conscientes de sus puntos fuertes y 
de los menos fuertes. Reflexionan y son 
capaces de aprender de la experiencia. 

Es escuchar activamente las emociones 
y sentimientos de los demás. 

 Observando cómo se siente 

 Con los gestos y el cuerpo 

 Con las palabras 
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3.2 SERENIDAD Y CONFIANZA 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

FÍSICO   

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

  
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

 
 

  

ESTA EN 
CALMA Y 
SERENO 
PORQUE 
DOMINA LA 
SITUACION. 

SERENIDAD EN EL PORTE  
 

SE PUEDEN CONTROLAR O DISMINUIR 
POR ESFUERZO CONSCIENTE 
CONCÉNTRESE EN SU MATERIAL.   

SERENIDAD EN LA 
VOZ 

LAS EVIDENCIAS VOCALES QUE MUESTRAN 
NERVIOSIDAD SON UN GRADO DE ELEVACIÓN 
DE LA VOZ ANORMALMENTE ALTO, IN TEMBLAR 
EN LA VOZ, ETC. APRENDA A ESTAR 
EQUILIBRADO Y EN CONTROL DE SU HABLA 
DIARIA. 

COMO VENCER AL 
MIEDO DE HABLAR EN 
PUBLICO. 

LA ACTITUD 
MENTAL 
POSITIVA 

NEGATIVIDAD 

POSITIVAMENTE  
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3.3 CULTIVO DE LA DICCIÓN Y LA VOZ  
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

     
 
 

 
 
 
 

LA FORMA DE 
EXPRESARSE QUE 

TIENE UNA PERSONA 
SE CONOCE COMO 

DICCIÓN  

VICIOS DE 
DICCIÓN 

SON LOS ERRORES QUE SE COMETEN CONTRA 
LA CORRECTA EXPRESIÓN Y CLARIDAD DEL 

LENGUAJE CONVIRTIENDO NUESTRAS 
EXPRECIONES EN INADECUADAS. 

VULGARISMO 

EL LENGUAJE SOEZ ES UN CONJUNTO DE FORMAS 
LINGÜÍSTICAS CONSIDERADAS POR TODA LA 

COMUNIDAD LINGÜÍSTICA O PARTE DE LA 
MISMA COMO FORMAS VULGARES, INDECENTES, 

INAPROPIADAS, GROSERAS U OFENSIVAS. 

BARBARISMO 

ES UNA INCORRECCIÓN QUE CONSISTE EN 
PRONUNCIAR O ESCRIBIR MAL LAS PALABRAS, O 

EMPLEAR VOCABLOS IMPROPIOS. 

CACOFONÍA 

ES EL EFECTO SONORO PRODUCIDO POR LA 
REPETICIÓN CERCANA DE SONIDOS O SÍLABAS QUE 
POSEEN IGUAL PRONUNCIACIÓN DENTRO DE UNA 

PALABRA O PALABRAS CERCANAS DENTRO UN 
DISCURSO. 

PLEONASMOS CONSISTE EN EL USO INNECESARIO DE PALABRAS EN 
LA EXPRESIÓN.  

DEQUEÍSMO 

ES LA UTILIZACIÓN NO NORMATIVA 
(INCORRECTA)DE LA PREPOSICIÓN “DE” JUNTO A LA 

CONJUNCIÓN “QUE.” 

METAPLAMO
S 

ES UNA FIGURA DE DICCIÓN QUE CONSISTE EN 
ALTERAR LA ESCRITURA O PRONUNCIACIÓN DE 
LAS PALABRAS SIN ALTERAR SU SIGNIFICADO 

MONOTONÍA ES CUANDO AL HABLAR SE REPITEN 
CONSTANTEMENTE UNA O MAS PALABRAS. 
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                                         3.4 EL LENGUAJE NO VERBAL 
 

 
                                           -ES UNA PRESENTACIÓN O DESPEDIDA UN APRETÓN                                           

                                     DE MANOS POTENTE Y SEGURO. 
                                                                             -CUANDO ALGUIEN NOS MIRA A LOS OJOS MIENTRAS 

AFIRMA    
                 ALGO VERBALMENTE. 

                                                                           -SI VEMOS A ALGUIEN TAMBORILEAR SUS DEDOS SOBRE                                                                                                                                    
                                                               UNA  SUPERFICIE DEDUCIMOS QUE ESTÁ NERVIOSO. 

 
 
 

      -REGULACIÓN 
    -REPETICIÓN 

-REFUERZO 
           -CONTRADICCIÓN 

                -COMPLEMENTACIÓN 
     -SUSTITUCIÓN 

 
 
 
 

                                                            -HAY UNA SERIE DE POSTURAS QUE EVITAR 
                                  -NO SE CRUCE DE BRAZOS 

                                                            -NO PONER LAS MANOS EN LOS BOLSILLOS 
-                                                                      -NO SE TOME LAS MANOS POR DELANTE  
                                                                       -PROHIBIDO LOS “PASEOS” POR EL ESCENARIO. 
                                                                        -EVITE LOS ADEMANES AMPULOSOS. 
                                                                       -TENER EN CUENTA CONTAR CON UN ATRIL. 

 
 
 

                                                                                  -NO COLOQUE SUS BRAZOS Y MANOS BAJO LA MESA  
                                -                             -NO SE APOYE EN LOS ANTEBRAZOS 

                                                                                 -NO PONGA LOS CODOS SOBRE LA MESA CON LOS              
                                               BRAZOS Y MANOS HACÍA EL PECHO. 
                                              -COLOCAR UNA MANO AL COSTADO 

                                                    Y LA OTRA A LA ALTURA DE LA CINTURA 
 
 
 

                                                                       -SU MIRADA SERA UN CANAL PRIVILEGIADO PARA 
                                                           COMUNICARSE Y CONSTRUIR SU IMAGEN 

                                                     -MIRAR HACIA EL CENTRO DEL SALÓN 
                                                                            -GIRAR DE VEZ EN CUANDO LA CABEZA HACÍA LA  

                                  IZQUIERDA Y DERECHA 
                                                                            -UNA MIRADA EMPRESARIA ENTRE LAS DOS CEJAS 

ES EL PROCESO 
DE 

COMUNICACIÓN 
EN EL QUE 
EXISTE UN 
ENVÍO Y 

RECEPCIÓN DE 
MENSAJES SIN 
PALABRAS, ES 

DECIR 
MEDIANTE 
INDICIOS, 
GESTOS Y 
SIGNOS 

EL CUERPO 
HABLA 

FUNCIONES DE LA 
COMUNICACIÓN  

NO VERBAL 

EL MANEJO DEL 
CUERPO Y LA 
IMAGEN DEL 

ORADOR 

¡QUE HAGO CON  
LAS MANOS? 

LA FUERZA DEL 
CONTACTO VISUAL 
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3.5 VESTIMENTA Y PRESENTACIÓN. 
 

 
 
 

     
 
 

                                                                   -PLANEE CON ANTICIPACIÓN LA VESTIMENTA A USAR 
                                                             -TENER EN CUENTA QUE ASPECTO QUIERE TENER 

                                                          -CUIDADO Y LIMPIEZA DE SU ROPA Y CALZADO 
                             -SOBRIEDAD Y ELEGANCIA 

                                                         -EL TIPO DE ROPA QUE REALZA SUS VIRTUDES 
                                                                               -PROCURE SIEMPRE ADECUAR SU FORMA DE VESTIR        

         AL ENTORNO 
               -LA COMODIDAD 

- 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

                                                                             -EL BLANCO ES ADECUADO PARA LA PRIMAVERA Y EL 
VERANO 

                                                                -EL NEGRO ES PERFECTO PARA REUNIONES SERIAS  
                                                     -EL AZUL ES EL COLOR DE LA POLÍTICA Y LA  

      DIPLOMACIA 
                                                                   -EL MARRÓN ES ADECUADO PARA CUALQUIER EVENTO  

                              SIEMPRE QUE SEA INFORMAL 
                                                                               -EL VERDE ES EL COLOR DE LA PAZ Y LA TRANQUILIDAD  

                   TRANSMITE ARMONÍA. 
                                                                                -EL AMARILLO ES UN COLOR QUE DENOTA VITALIDAD  

  Y ENERGÍA 
                                                                               -EL ROJO REPRESENTA POTENCIA, LA PASIÓN Y HASTA  

            LA AGRESIVIDAD 
 
 
 
 
 
 
 
 

CADA VEZ QUE 
ELEGIMOS UNA 
PRENDA EN 
DETRIMENTO DE 
OTRA, ENVIAMOS 
UN MENSAJE. 

LA FORMA DE 
VESTIR: OTRO CANAL 
DE COMUNICACIÓN 

NO VERBAL 

EL COLOR DE LA 
INDUMENTARIA 
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3.6 ESTILOS Y FORMAS DE EXPRESIÓN 

 
 
 
 

    ES  

PUEDEN 
DISTINGUIRSE 
TRES ESTILOS 

FUNDAMENTAL
ES EN LA 

ORATORIA. 

ESTILO ÁTICO O 
HUMILDE 

ESTILO RODIO O 
MÉDIUM 

ESTILO ASIÁNICO 
O VEHEMENS 

ES EL QUE SE OBSERVA EN UN 
DISCURSO QUE SE CARACTERIZA POR 

UNA GRAN CORRECCIÓN DE 
LENGUAJE, POR UNA EXPRESIÓN 

MUY SOBRIA, SIN GRANDES LUJOS 
FORMALES, LO QUE LE IMPORTA AL 

ORADOR ES LA CLARIDAD 
CONCEPTUAL. 

SE CARACTERIZA POR LA SUAVIDAD DEL 
TONO, POR UNA BELLEZA ARMÓNICA DEL 

DISCURSO, PUEDEN APARECER METÁFORAS, 
MUESTRAS DE INGENIO Y OTROS RECURSOS. 

ES  AMPLIO, COPIOSO, TIENDE A LA 
ORNAMENTACIÓN, A LA BRILLANTES DE 
EXPRESIÓN; PUEDE INCLUSO SER PUNZANTE, 
APASIONADO Y ARDIENTE, TIENDE A 
CONMOVER AL AUDITORIO, A IMPACTARLO 
EMOCIONALMENTE, SE CARACTERIZA POR 
SER FRONDOSO, IMAGINATIVO Y 
ESPECTACULAR. 


