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El orador
El desarrolle de la personalidad y la cultura

]

Las cinco facultades que debe dominar
todo buen orador son:
s g r
' La oratoria es el conjunto Se llama oratoria al arte de -nventio: bisqueda de argumentos
de principios y técnicas hablar con elocuencia. La apropiados
que permiten expresarnos oratoria también es un -dispositio:  colocacién de estos
Ls oratorig —= CcO" claridad, desenvoltura género literario formado por argumentos en las partes del discurso
y sin desconfianzas ante un el discurso, la disertacién, el
i . ™9 -elocutio: eleccién de la forma elegante
publico, con el propésito sermén, el panegirico, entre * €
de narrar un determinado otras varias. de expresar las ideas
o S
~[pensaje. -actio: modulacién de la voz, ademanes
y gestos del orador para resultar
persuasivo
-memoria: capacidad de retener todos
los argumentos
e
e
ANOMALIAS DE LA PERSONALIDAD.
Ser:
= guemssm——
La personalidad, es la combinacién total del o ::ca:az de. aldaptarse o Los miedos que se presentan en la
ambiente social. -
hombre: lo fisico, lo espiritual, lo mental, sus ! ! oratoria y que hay que superar
caracterfsticas, sus predilecciones, sus 2.- Inestable en sus reacciones Sl
Personalida tendencias, su temperamento y el vaciado de su afectivas. — eMiedo a la primera vez.
== espiritu, UNIVERSIDAD DEL SURESTE 59 también 3. Volubl bia de meta
.- Voluble, cambia de metas.
|d del orador lo integran; el vigor, la experiencia, la culturay ° Miedo a fracasar.
su vida propiamente dicha. La personalidad, es | 4.- No objetivo en sus juicios. o Miedo al qué diran.
el todo en una persona y contribuye més que la .
5.- No frena sus caprichos y
inteligencia, al éxito en la vida. ~—
- apetitos

6.- Aparenta lo que no es;

7.- Tiene poca capacidad para




El orador

Serenidad y confianza

A

e

—
el porte fisico | manifiesta en su porte _

serenidad, entonces, se

fisico

e

Manos que entran y salen repetidamente
de los bolsillos, que abotonan vy
desabotonan una chaqueta, que se mueven
sin objetivo a la mejilla, la nariz, los anteojos
o gafas;

Ademanes incompletos; jugar con un reloj
pulsera, un l4piz, un anillo o las notas. O
considere un constante mover de los pies,
un oscilar del cuerpo de lado a lado;

-

gsm— B .
P Un orador que despliega Aunque es deseable que el orador tenga : con:':::aa\;se::r:ld::
serenidad o aplomo es un confianza y serenidad, esto no se debe fpu o q:' p
Serenidad —= orador tranquilo. Estd en ™ confundir con la confianza exagerada, ™ esbuerzo “ég::lt:ys'se
calma y sereno porque que se manifiesta por una actitud $abe porqu n.
domina la situacién. jactanciosa o demasiado relajada.
S .
Sem—
I
¢Qué le darad —
- Otro requisito vital para la confianza, tenga
1. Primero, falta de preparacién o conflanza? 0 no experiencia, es conocer su informacién
Ealta de punto de vista equivocado sobrela | Esla .segurldad de o sf.tlene y tener la conviccién de que tiene valor. Esto
confianza = informacién. 2. Segundo, una las riendas f’e la situacién y _ quiere decir no solo preparacién cuidadosa
actitud negativa en cuanto a su | Puede dominarla. Al hablar y cabal por adelantado de su asunto, sino
capacidad como discursante. en piblico esto podria también preparacién culdadosa para la
— Equerir alguna experiencia. presentacién.
o ]
He aqui algunas cosas que revelaran
deficiencia en usted si le falta confianza.
Manos enlazadas en la espalda, puestas
- rigidamente a los lados o agarradas
La primera evidencia de firmemente del atril;
Serenidad en



El orador

La forma de expresarse que Ta buena diccién o la diccién limpia, no
tiene una persona se conoce puede albergar los llamados vicios o
Cultivo de [a como diccién. La diccién es la defectos del habla. Por eso es imprescindible
dicciédn \V/ la voz™" forma de emplear las palabras™, evitar expresiones como —entiendanmen||
para formar oraciones, ya sea de (en vez de UNIVERSIDAD DEL SURESTE 66
forma hablada o escrita. —entiéndame), —dotor]] (por doctor), o
L. __infecién (por infeccién).
’
Otros vicios de importancia en la diccién, son:
Vulgarismo: El lenguaje soez es un conjunto de formas lingiifsticas consideradas por
toda la comunidad lingiiistica o parte de la misma como formas vulgares,
Barbarismo: Es una incorreccién que consiste en pronunciar o escribir mal las palabras,
o en emplear vocablos impropios.
P Cacofonfa: La cacofonfa es el efecto sonoro producido por la repeticién cercana de

Vicios de
diccién

Son los errores que se
cometen contra la correcta
expresién y claridad del
lenguaje, convirtiendo
nuestras expresiones en
inadecuadas

e

sonidos o sflabas que poseen igual pronunciacién dentro de una palabra o en palabras
cercanas en un discurso.

Pleonasmos: Es otro de los vicios comunes en la diccién. Consiste en el uso innecesario
de palabras en la expresién. Provoca redundancia al hablar.

Dequelsmo: El dequefsmo es, en idioma espafiol, la utilizacién no normativa (incorrecta)
de la preposicién "de" junto a la conjuncién "que". Ejemplo: Pensé de que la tierra era
redonda (incorrecto) — Pensé que la tierra era redonda (correcto).

Metaplamos: Una figura de transformacién o metaplasmo es una figura de diccién que
consiste en alterar la escritura o pronunciacién de las palabras sin alterar su significado.

Monotonfa: Existe la monotonfa cuando al hablar se repiten constantemente una o més
palabras. También se le llama pobreza de lenguaje y resulta de un léxico reducido y
deficiente construccién de ideas.

M



El orador

Lenguaje no
verbal

onmm

La comunicacién no verbal es
el proceso de comunicacién
en el que existe un envio y
recepcién de mensajes sin
palabras, es decir, mediante

=

La comunicacién no verbal (CNV)
surge con los inicios de la especie

humana antes de la evoluciéri™=

del lenguaje propiamente dicho.
Los animales también muestran

o

Cuando hablamos (o escuchamos), nuestra
atencién se centra en las palabras més que
en el lenguaje corporal. Aunque nuestro
juicio incluye ambas cosas. Una audiencia
estd procesando simultdneamente el
aspecto verbal y el no verbal.

Manejo del cuerpo
de la imagen del

orador _—

indicios, gestos y signos.
S

ciertos tipos de comunicaciénno |
S

=

El cuerpo habla: El cuerpo “habla”, y tener conocimiento de ese lenguaje no verbal
es de una importancia capital para poder aplicarlo adecuadamente.

Funciones de la comunicacién no verbal: Regulacién Suele ser la funcién més usual
y permanente, especialmente en las situaciones interpersonales, como la
conversacién, en la cual todo un repertorio de gestos regula el curso de la misma,
aunque no seamos conscientes de ello.

Repeticién: En algunas ocasiones el lenguaje corporal replica al verbal, reafirmando
y potenciando de esa manera el mensaje lingiifstico.

Refuerzo Parecida a la anterior, pero levemente distinta, esta funcién de la
comunicacién no verbal es una suerte de correlato de lo que son los signos de
admiracién en el lenguaje escrito.

Contradiccién: Cuando esto sucede, al ser el mensaje gestual incongruente con el
linglilstico, le resta fuerza a este ultimo y lo torna poco crefble, confiable o verosimil.

Complementacién: En alguna medida opuesta a la anterior y parecida a la de
repeticién, pero sutilmente distinta, se produce cuando la conducta verbal amplifica
o complementa al mensaje linglfstico.

Sustitucién: Se produce cuando el lenguaje no verbal sustituye al verbal, en una
suerte de momenténeo “digalo con mimica”, el conocido juego infantil.

e



El orador

1 ’—La forma de vestir: Efectivamente, cada vez

o=

Lo cierto es que la ropa de
una persona, el estilo de sus
prendas, los colores elegidos
y el estado en que se
encuentra, nos dice mucho
acerca de un individuo.

que elegimos una prenda en detrimento de
otra, estamos también escogiendo enviar
Vestimenta y —== Un mensaje en lugar de otro. Y lo cierto es .«
presentacién que la ropa de una persona, el estilo de sus
prendas, los colores elegidos y el estado en

que se encuentra, nos dice mucho acerca
e e

Pueden distinguirse tres estilos fundamentales en la oratoria de todos los tiempos.

R

Es el que se observa en un discurso que se caracteriza por una

gran correccién de lenguaje, y al mismo tiempo, por una
Estilo Atico o Humilde: expresién muy sobria, sin grandes lujos formales, ni im4genes

poéticas, ni giros, ni ironfas, ni metéforas en general.

Se caracteriza por la suavidad del tono, por una belleza arménica del discurso.

Estilo Rodio 0 Médium: Aquf se atiende mucho a la claridad conceptual, como en el estilo atico, pero
—
Estilos Y formas no se evita por completo el lucimiento de la expresién: pueden aparecer
de @X@F@Sﬁ@ﬁ“ moderadamente metéforas, muestras de ingenio y otros recursos.

Es amplio, copioso, tiende a la ornamentacién, a la brillantez de
expresién; puede incluso ser punzante, apasionado y ardiente, tiende
a conmover al auditorio, a impactarlo emocionalmente, se caracteriza
por ser frondoso, imaginativo y espectacular.

Estilo Asidnico o Vehemens:




