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TECNICAS DE 

NEEGOCIACION 

 El óptico de Brooklyn 

 

Esta técnica se utiliza 

cuando se están 

negociando precios 

Lo que se hace es fijar un precio 

de venta para el producto más 

básico. 

Técnica del ladrillo 

Consiste en demostrar un 

conocimiento muy profundo 

del aspecto que se está 

negociando. 

Técnica del cansancio 

estrategia es implementar el 

proceso de negociación en 

varias sesiones cortas. 

Esta técnica consiste en desanimar a la 

otra parte contando en primer lugar las 

malas noticias y después las buenas. 

Técnica de la mala fama 

esta técnica se trata de 

impedir que hagas algo 

porque si lo haces te vas a 

ganar mala fama. 
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