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Introducción  

En el presente texto se busca la comprensión de negocio y sus 

principios como valor l cliente, mercado potencial, rentabilidad, etc.De 

igual forma el inicio de los negocios en México y el mundo. 

Plantearse una idea de negocio debe de ir acompañada con un buen 

plan de negocios que sirve para alcanzar los resultados que queremos, 

identifica los procesos y recursos que necesitan en fin ayuda a evitar 

fracasos. Por ende se dan alternativas en los factores de riesgo y las 

acciones que se pueden tomar, su viabilidad entre otros hablaremos 

sobre los modelos actuales de negocios ya que si presentamos un buen 

plan de negocio siempre será atractivo a terceros (socios, 

inversionistas,prestamistas y bancos) convencerlos que nuestro 

negocio es rentable. Antes de laborar un plan de negocios para la 

empresa se debe de realizar un análisis ya sea si se esta iniciando o 

bien que el negocio este bien constituido, un buen análisis es FODA, es 

sencillo, practico y se entiende los resultados. Se da una guía para 

realizar el desarrollo el plan de negocios. Sus componentes y lo que 

debemos de preguntar y responder para aplicarlo al negocio y el 

proyecto sea un negocio.  

  



 























































 

 

 



 

Conclusión  

El desarrollo de un buen plan de negocio es un tema complejo ya que 

debe de estar bien detallado y estructurado para que el negocio sea 

exitoso de lo contrario se corre el riesgo de fracasar una recomendación 

para cualquier propuesta de negocio es que se adopte la tecnología ya 

que de esa manera se puede llevar un buen control en ventas, compra 

de insumos, marketing, personal en fin ofrecer un buen servicio en 

calidad y acorde a la actualidad que se tiene competencia en los 

mercados no solo nacionales si no también los internacionales ofrecer 

una buena marca de calidad es garantía del éxito de una empresa. 


