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TIPOS DE ENUNCIADOS: En drecho 

cabe señalar que los enunciados 

jurídicos pueden ser de distintas 

clases a saber: en primer lugar se 

deben distinguir los enunciados 

prácticos de los enunciados no 

prácticos; entendiendo a los primeros 

como aquellos que dirigen 

directamente una conducta y por ello 

tiene efectos prácticos, mientras que 

los segundos son definiciones que no 

tienen carácter prescriptivo pero que 

informan sobre algún elemento que 

haya que precisar. 

TIPOS DE 

DISCURSOS Y 

TIPOS DE 

ENUNCIADOS 
LOS ENUNCIADOS SE CLASIFICAN 

EN NORMATIVOS Y VALORATIVOS 

Los normativos: una norma 

propiamente dicha Los enunciados 

normativos a su vez pueden ser de 

dos tipos: enunciados que expresan 

normas y enunciados que expresan el 

uso de poderes normativos. 

Valorativos: son valores que 

sustentan a un determinado 

Ordenamiento jurídico, pero no se 

traducen en guía de un 

comportamiento en forma directa los 

enunciados que expresan normas 

pueden ser deónticos o regulativos o 

no deónticos o constitutivos; y los 

enunciados que expresan normas 

deónticas pueden a su vez hacerlo en 

forma de reglas o de principios. 

 

Existen dos tipos de discursos: el argumentativo y el 

informativo 

 la argumentación jurídica debe concebirse como una 

actividad lingüística que tiene lugar en situaciones tan 

diferentes como, por ejemplo, el proceso y la discusión 

científico jurídica ,el informativo: El primero, es aquel 

en el que el lenguaje es utilizado como un instrumento 

para la consecución de determinados propósitos, sin 

necesidad de ser apoyado en razones para ello; en 

cambio, el discurso argumentativo se caracteriza 

porque el éxito o fracaso de una determinada decisión, 

dependerá de las razones que previamente se hayan 

expuesto para justificarla, argumentar es una actividad 

que consiste en dar razones a favor o en contra de 

una determinada tesis que se trata de sostener o de 

refuter Asimismo, si se admite que las decisiones 

deben estar justificadas a su vez se asume la tarea de 

llevar a cabo toda una actividad argumentativa, lo que 

significa aceptar que el problema de que se trata (el 

problema que hace surgir la argumentación) ha de 

resolverse mediante razones que se hacen presentes 

por medio del lenguaje: oral o escrito. Lo anterior, 

permite concluir que en el terreno del Derecho toda 

decisión jurídica, ya sea en forma de norma general o 

particular, debe estar apoyada en razones que en todo 

caso la justifiquen, de lo contrario podría tal decisión 

ser tachada de inválida 

argumentativo: La argumentación, por 

importante que sea, no suele darse en estado 

puro, suele combinarse con la exposición. 

Mientras la exposición se limita a mostrar, la 

argumentación intenta  demostrar, convencer o 

cambiar ideas. Por ello, en un texto 

argumentativo además de la función apelativa 

presente en el desarrollo de los argumentos, 

aparece la función referencial, en la parte en la 

que se expone la tesis. La argumentación se 

utiliza en una amplia variedad de textos, 

especialmente en los científicos, filosóficos, en el 

ensayo, en la oratoria política y judicial, en los 

textos periodísticos de opinión y en algunos 

mensajes publicitarios. En la lengua oral, 

además de aparecer con frecuencia en la 

conversación cotidiana (aunque con poco rigor), 

es la forma dominante en los debates, coloquios 

o mesas redondas. 

 

           Fuente; antología de argumentación jurídica uds  



  

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 



  

 

 

 

 

 


