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Introduccién

En este tema donde se hablara como iniciar una empresa cual es lo que se debe hacer
para que tenga un gran avance y crecimiento, donde tenemos que formar nuevas ideas
creativas para la vida de la empresa y la renovacion de los productos con diferentes
estilos y las marcas que sean Unica para que el rival no tenga una competencia en el
mercado y haci poner la empresa su precio en el mercado ya sea barato o caro pero lo
que importa es que la empresa tenga un gran crecimiento y sea desarrollando sus
sucursales a diferentes mercados donde tendra que utilizar diferentes armas como es la
publicidad donde debemos que promocionar los productos y haci lograr grandes ventas
pero no es solo esto con esto podemos lograr que la marca sea Unica pero es solo la
marca que tengan buenos materiales el producto donde debemos temer buen material en
el producto para que la marca sea reconocida por el buen material del producto, pero en
el mercado nos encontramos con diferentes situaciones donde el mercado demanda
diferentes estilos, gustos y precios que hay que complacer en estos mercados pero si el
mercado pide un precio bajo, tenemos que hacer productos con menores precios, para
lograr vender esos productos pero hay que producir con un menor costo para que
tengamos una demanda del producto para lograr que tengamos menor ganancias y mayor
produccion pero hay que agotar todos los recursos para que empresa tenga un gran
crecimiento en el mercado donde quiera que vaya pero todo los mercados debemos que
tener un estudio amplio, para vender en los mercados donde se quiere vender y cudl es el
producto donde se quiere vender y cual es la demanda de los clientes para lanzar en
producto y satisfacer los clientes con la mercancias que se vendera los productos y
diferentes personas con diferentes gustos y estilos y precios con esto podemos lograr que
las empresas tenga diferentes variedades de diferentes productos para que logren tener
diferentes tipos de clientes es como hace coca cola que tiene sus envases de diferentes
tamafios, diferentes estilos, sabores, sin azucares solo para diabéticos estudiaron

diferentes mercados con el avance de diferentes mercados .



Desarrollo

Las empresas tienen que desarrollar diferentes proyectos con al eficiencia adecuada para
ejecutar, con un hagan inteligencia y haci lograr que las empresas tengan un crecimiento
pero para esto tiene que hacer grandes estudios de mercados, donde debemos que tener
la inteligencia adecuada para lograr cosas nuevas con nuevas propuestas para lograr en
proyecto pero con el presupuesto adecuado para tener un buen proyecto con base al
analisis de los estudio de los mercados donde se quiera vender el producto pero pasa
ellos debemos saber a quién vender el producto con esto se puede saber un poco como
saber que el producto pueda saber que los productos tenga un precio bueno en el
mercado donde podemos lograr vender ese producto para poder saber que el producto
sera adecuada para ese mercado pero para esto podemos saber que hay que utilizar
diferentes herramientas como la mercadotecnia para poder utilizar las herramientas, los
tipos de colores que sean llamativos, tipos de eslogan para vender el producto, imagen
del producto que se quiere vender el producto, las promocion del producto y las ventas
por medio de una gran publicidad en diferentes medios de comunicaciones que tengan
con esto podemos saber que los productos debemos saber que todo esto es esencial
para el producto para lograr vender los productos y con ello poder utilizar una marca para
poder seguir vendiendo estos productos y haci el producto ser identificados, por su nueva
imagen, sus diferentes estilos y sabores que le encantaran a los clientes para poder lograr
gue los consumidores tengan un sabor Unico de los productos y con las mejores calidad
de productos con esto podemos saber que los frutos son diferentes a los demas
productos y para lograr que los productos tengan éxito debemos tener una cuenta en las
redes sociales como es el Facebook y otros tipos de redes para promocionar en producto
como también poder hacer un video que llame la atencion del producto y con esto poder
vender el producto adecuado pero se puede utilizar diferentes estrategias para lograr
vender un producto pero también hacerle una serie de preguntas a nuestros clientes que
compran el producto como ¢Qué les gusta del producto? ¢ Cémo les gustaria que fuera el
producto? Estos serian una de las preguntas claves de los productos para poder saber
que les gustaria cambiar a nuestros clientes y saber vender un producto que sea
innovado para tener un ciclo de vida y ser una marca en el mercado como lider y con esto
poder tener un cambio para lograr tener un gran producto con nuevas imagenes y tener
mas imagenes y nuevos sabores para lanzar al mercado o diferente tipos de estilos del
producto con esto tendemos diferentes clientes y diferentes tipos de estilos para lograr

vencer el producto y diferentes tipos de personas a lograr abarcar diferentes tipos de



mercados y logrando una marca mas reconocida y Unica para el mercado un claro
ejemplo es Nike que tiene diferentes tipos de estilos de tenis y diferentes colores y con
una imagen de algun futbolista que porte la marca del producto y con esto se identifican
las demdas personas y compran en producto sabiendo lo que estdn comprando no es
producto si no la marca del producto esto es lo que trata que la marca se le meta en la
mente de los clientes que el producto es el mejor del producto y haci lograr que la

empresa crezca y se tenga mayores ganancias.



Conclusion

Se trata que las empresas tengan un crecimiento en los demas mercados con base a
utilizar diferentes estrategias como en mercadotecnia y el precio del producto son los que
compiten en el mercado que se vende con base a los demas pero esto es lo que puede
utilizar estas grandes estrategias, con base a la mercadotecnia de puede utilizar la
promocionar el producto para logar las metas propuestas con grandes visibn empresarial
y lograr tener buenas ganancias en las empresas con la estrategia de vender en producto
y con un buen precio del producto, con esto puede tener un buen mercado por los

productos en venta .



