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Descripcion de la empresa
Ya sea que la empresa este

en marcha o no , todo plan La misién es lo que el

de negocios tiene un origen negocio aspira ser, lo o | dad

y parte de una motivacion n suficiente general para no La vision es la ’capau a
de ver mas allda en

personal o grupal dejar fuera al mercado ,
: n L F metas tiene que ser
realista directo y poderoso
para un negocio.

tiempo y espacio y por
encima de los demas.
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Descripcion del negocio
descubre la naturaleza vy
proposito de la empresa e
incluye la misidn, objetivos
propuestas de valor y la
descripcion de productos vy Objetivos generales de

servicios. la empresa.

Mision de la empresa expresa
lograr las metas establecidas
como pretende lograr la mision
y los objetivos .
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EL CAMINO PARA MEJORAR

Son elementos que el
permiten al empresario
alcanzar los objetivos
que se ha trazado vy
testiglien ala empresa de
la competencia
haciéndola Unica.

Fortalezas

*Producto saludable y novedoso.
*Producto y materia prima de alta calidad.
*Precio de venta competitivo.

*Bajos costos en la adquisicion de la materia
prima

*El tamafio no es incomodo, ni estorboso.

Debilidades
*Baja presencia en los medios publicitarios.
*Facilidad de imitacidn de nuestro producto

*Incremento de los costos de mantenimiento
de planta

* Pocos aliados a nivel internacional.

* Somos nuevos en el mercado al que nos
dirigimos

Mercadotecnia
e imagen

Oportunidades

*Contar con una demanda nueva que por su
volumen genere un nivel de utilidad muy alto.

*Abrir camino a nuevas oportunidades de
exportar otros productos no tradicionales de
nuestra region.

*Contar con una demanda nueva que por su
volumen genere un nivel de utilidad muy alto.

*Tratados de libre comercio y

barreras arancelarias.

Amenazas

*La entrada en el mercado de empresas méds
tecnificadas.

*Crisis en a economia mundial causa baja predios.
*Aumento del pader de negociacion de los.
distribuidares.

*Posicionamiento de competidores internacionales.
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Se llama FODA toda
fortaleza, oportunidades |,
debilidades , amenazas. Es
una esquema en el que
tiene como punto central lo
que quiere conseguir

Actualmente estamos en una etapa

gue permite

percepcion

el marketing de

es decir lo que

percibimos del mercado, empresa ,
marca , o determinado producto



PASION POR EDUCAR

La investigaciéon de

mercado es un
elemento fundamental
para adquirir

perspectivo ante Ia
oportunidad de un
negocio. La salida de un
nuevo producto al
mercado la eleccion de
una estrategia la toma
de decisidon importante

Mercado potencial

:Qué I d e\‘ R
meta?s L

Son todos los
consumidores que
pretende a un mercado y
forma parte del mercado
real.

El
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Andlisis de mercado

Tres elementos
fundamentales para el
analisis de mercado:
consumido, oferta,
demanda.

mercado potencial esta
compuesto por todas aquellas
personas e instituciones que
tienen o pueden llegar atener
la necesidad que satisface el

producto en cuestion.



El precio puede ser
considerado como el
punto en el que se
igual el valor
monetario de un
producto

Ciencios que
Publicidad
PROM?CION
PUBLICIDAD
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Publicidad generalmente se refiere a
mensajes controlados pagados, en
los medios mientras que promocion
incluye actividades de
mercadotecnia pagando y gratuitas
tales como vetas o patrocinios
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Politicas

Cuando se trata de fijar el precio a
un producto puede emplearse
basicamente tres métodos. Los
costos. La competencia. El mercado
o la demanda.

Este estrategia te permite
lograr un crecimiento
horizontal y vertical.



