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INTRODUCCION:

Te explicamos qué es la existencia, sus diferentes corrientes filosoficas en la historia, desde la

antigiiedad griega hasta la actualidad.

De hecho, el origen de la palabra misma pareciera apuntar en esa direccién, ya que proviene del
latin existentia, formado por ex (“afuera”) y stare (“estar derecho”), lo cual conduciria a un concepto
como “estar, aparecer”. Por ende, lo que existe es lo que est4, y la existencia es la capacidad de algo de
estar.

Sin embargo, estos términos son siempre complejos de definir, ya que requieren de una aproximacion
filosofica, que en este caso nos debe proveer la metafisica. Desde tiempos antiguos el hombre ha

guerido definir en qué consiste existir, y no son pocas las respuestas posibles que ha encontrado.
Segun el tipo de actividad que los origina, distinguiremos:

o Gastos e ingresos ordinarios, generados por la actividad ordinaria, cotidiana y habitual de la
empresa, y se incurre en ellos de forma regular en el tiempo. Dentro de estos encontramos los ingresos
y gastos corrientes o de explotacién y los ingresos y gastos financieros.

o Gastos e ingresos extraordinarios, originados por las actuaciones esporadicas, ocasionales y
extraordinarias de la empresa. Las entidades incurren en este tipo de gastos e ingresos de forma

irregular en el tiempo


https://concepto.de/metafisica/
https://concepto.de/ser-humano/

EXISTENCIAS.

Las existencias son todos aquellos materiales que una empresa tiene depositados en sus
almacenes y que cumplen una serie de funciones especificas dentro de la gestion del
aprovisionamiento. Las existencias también se denominan stocks o inventarios; los dos

términos se pueden considerar como sinénimos.

Segun las caracteristicas de la empresa, se pueden determinar diferentes tipos de
existencias en funcion de su utilidad o de su posicion en el ciclo de aprovisionamiento. La

empresa necesita disponer de recursos almacenados por muy diversos motivos:

Para evitar una ruptura de stocks, es decir, no quedarse sin productos si hay un
incremento inesperado de la demanda, ya que esto podria provocar que algunos clientes

se fueran a la competencia.

Porque pueden existir diferencias importantes en los ritmos de produccién y distribucion
cuando la demanda dependa de la época del afio. Por ejemplo, una empresa que fabrica
abrigos tiene demanda en los meses de invierno; por tanto, durante los meses de

primavera y verano fabrica e incrementa las existencias.

Para obtener importantes descuentos por la compra de materiales en gran cantidad.

Aprovechar esta oportunidad contribuye a reducir los costes de los productos.

En general, las existencias de la empresa permiten compatibilizar mejor los ritmos de
compras, produccién y ventas, suavizando las diferencias; de esta forma se puede
aprovechar mejor las oportunidades de negocio y reducir el efecto negativo de las
amenazas (inflacién, incremento inesperado de la demanda, incumplimiento en el plazo

de entrega, etc.).



lIl.I.- CLASES DE EXISTENCIAS. CLASIFICACION DE EXISTENCIAS.

Cada almacén trabaja con productos clasificados segun su uso y movimiento, el proceso

productivo y su obtencion:

Seguln su uso y movimiento: Son materiales de uso cierto y constante que deben existir
permanentemente en los almacenes y cuya renovacion se regula en funcion del consumo
y el tiempo de demora en contar con ellos. Se pueden descomponer en diversos

almacenes, a saber:

Materias Primas: Se trata del almacenaje de materiales (acero, harina, madera, etc.)

utilizados para hacer los componentes del producto terminados.

Componentes: Son aquellas partes o submontajes que se incorporan al producto final

Materiales obsoletos: formado por materiales declarados fuera de uso, que no tienen
movimiento o posibilidades de consumo, por haberse dejado de utilizar en la empresa.

Sus permanencias en los almacenes causan gastos y perdidas a la empresa por los

espacios que ocupan.

Materiales para consumo y reposicion: Tales como combustibles, lubricantes, aceites,
productos de limpieza, repuestos y productos para el mantenimiento, material de oficinas,

etc.

Embalajes y envases: Los necesarios para el transporte y manutencion en condiciones

adecuadas, como son los pallets, cajas, jaulas, bastidores u otros tipos de contenedores.



Segun el proceso productivo: Son productos que provienen de planta, en general son

los articulos que se originan en las fases de fabricacion y salen de la linea de produccion;

es decir son los productos que fabrica la empresa. Se pueden descomponer en los

siguientes almacenes:

]

Productos en curso de fabricacién: Se trata de materiales y componentes que
estan experimentando transformaciones o que estan esperando en la planta entre

dos operaciones consecutivas de su proceso de fabricacion.

Productos semiterminados: Son aquellos que han sufrido ya parte de las
operaciones de produccién y cuya venta no tendra lugar hasta tanto no se complete

dicho proceso productivo.

Productos terminados: Son los articulos finales destinados bien al consumo final,

bien a su utilizacién por otras empresas.

Existencias sobrantes: Constituyen existencias sobrantes todos aquellos articulos
gue estando en buen estado no son necesarios. Estas existencias deben salir del
almaceén, bien sea utilizandolo de otro modo al que en principio estaba destinado, o
bien, si es posible, devolviéndolo al proveedor, o si no hay otra solucion, tirdndolo.

Estos articulos no deben ser abandonados indefinidamente en el almacén.



[1  Subproductos: De caracter accesorio y secundario a la fabricacion principal. Se
incluyen los residuos obtenidos en los procesos de fabricacion.

Segun su obtencién: Son articulos adquiridas en el extranjero y productos nacionales
por medio de la subcontratacion.

ll.Il.- PROCEDIMIENTO DE INVENTARIO PERMANENTE. SISTEMA DE INVENTARIO
PERMANENTE

El sistema de inventario permanente es un método para contabilizar el inventario, que
registra la venta o compra de inventario de forma inmediata mediante el uso de sistemas
computarizados de puntos de venta o entradas de pedidos, y un software de

administracion de activos empresariales.

El inventario permanente proporciona una vision altamente detallada de los cambios en el
inventario, con un informe inmediato de la cantidad de inventario en el almacén,

reflejando asi con precision el nivel de los articulos disponibles.

Este sistema de inventario es superior al sistema de inventario periédico mas antiguo,
porque permite un seguimiento inmediato de las ventas y los niveles de inventario de los

articulos de forma individual, lo que ayuda a evitar el desabastecimiento.

Un inventario permanente no necesita ser ajustado manualmente por los contadores de la
compafiia, excepto en la medida en que no se esté de acuerdo con el recuento del

inventario fisico debido a alguna pérdida, rotura o robo.

El inventario permanente es el método preferido para hacerle seguimiento al inventario,
ya que si se administra adecuadamente puede producir resultados razonablemente

precisos de manera continua.



CARACTERISTICAS

El inventario permanente describe los sistemas de inventario donde la informacion sobre
la cantidad y disponibilidad del inventario se actualiza continuamente como funcién del

negocio.

Esto se logra conectando el sistema de inventario con un sistema de entrada de pedidos,
como escaneres de cédigos de barras inalambricos, y en las tiendas, con el sistema de
terminales de punto de venta. Por tanto, el inventario en libros seria exactamente igual o

casi igual al inventario real.

Es menos efectivo cuando los cambios se registran en tarjetas de inventario, ya que
existe una posibilidad importante que no se realicen las entradas, o se realicen de forma

incorrecta, 0 no se hagan de manera oportuna.

Bajo el sistema de inventario permanente, una empresa actualiza de forma continua sus
registros de inventario para tomar en cuenta las adiciones y sustracciones del inventario

por actividades tales como:

— Articulos de inventario recibidos.

— Productos en stock vendidos.

— Articulos movidos de un lugar a otro.

— Materiales a usar en el proceso de produccion.

— Articulos desechados.

La formula del sistema de inventario permanente es muy sencilla: Inventario inicial

(tomado generalmente de un recuento fisico) + recibos — envios = Inventario final.



DIFERENCIAS DE INVENTARIO

Un sistema de inventario permanente tiene la ventaja de proporcionar informacion
actualizada del saldo de inventario y requerir un nivel reducido de conteos de inventario

fisico.

Sin embargo, los niveles de inventario que se calculan por este sistema, pueden diferir

gradualmente de los niveles reales de inventario.

Esto se debe a transacciones no registradas o a robos, por lo que deben compararse
periddicamente los saldos de los libros con las cantidades reales disponibles, utilizando el

conteo ciclico, y ajustando el saldo en libros seglin sea necesario.

Costo de mercancia vendida

Bajo el sistema permanente, hay actualizaciones continuas en el costo de la cuenta de
mercancia vendida a medida que se realiza cada venta. Esto significa que es facil obtener

un costo preciso de la mercancia vendida antes que finalice el periodo contable.

Compras

Las compras de inventario se registran ya sea en la cuenta del inventario de materias
primas o en la cuenta de mercaderia, dependiendo de la naturaleza de la compra,
mientras que también hay una entrada en el registro individual que se mantiene para

cada articulo del inventario.

Seguimiento de transacciones

Las investigaciones son mucho mas faciles de rastrear en un sistema de inventario
permanente. En este sistema todas las transacciones estan disponibles en detalle a nivel

individual.

Los informes de inventario pueden accederse en linea en cualquier momento. Esto facilita
la administraciéon de los niveles de inventario y del efectivo necesario para comprar

inventario adicional.



Dado que el sistema de inventario periédico solo se actualiza ocasionalmente, los
gerentes nunca tienen informacion financiera actualizada y precisa en la que basar sus

decisiones de compra o fabricacion.

VENTAJAS Y DESVENTAJAS

Ventajas

La principal ventaja es proporcionar a los gerentes las estadisticas pertinentes sobre el

estado de la compafiia, de manera oportuna.

El monto del costo de mercancia vendida y el saldo de la cuenta de inventario estan
disponibles en cualquier momento. Esta informacién es muy importante para mejorar la

politica de compras y preparar los estados financieros a corto plazo.

Aunque pueden producirse errores en el inventario por pérdidas, roturas, robos,
seguimiento incorrecto del inventario o errores de escaneo, hay muchas ventajas al usar

este sistema:

— Mantener un mayor control sobre los inventarios fisicos al comparar el saldo real con

los registros en libros.

— Detectar sin demora cualquier problema antes que se haga gigantesco, como robos,

dafos o fugas de inventario.

— Prevenir desabastecimientos. Una falta de existencias significa que un producto esta

agotado.

— Proporcionar a la gerencia una comprension mas precisa de las preferencias de los

clientes.

— Permitir a la gerencia centralizar el sistema de administracion de inventario de multiples

lugares.

— Brindar mayor precision, ya que cada articulo de inventario se registra por separado en

el libro mayor.



— Reducir los recuentos de inventario fisico, no requiriendo cerrar las actividades

comerciales rutinarias durante el recuento fisico.

Desventajas

— En el caso de una contabilidad manual, el uso del sistema de inventario permanente
requiere de mucho tiempo. Esto también podria dar lugar a muchos errores en cada
periodo contable. Este problema solo se puede resolver aplicando un sistema de

contabilidad computarizado.

— El uso de computadores y software de contabilidad puede ser bastante costoso para las

pequefias empresas.

— Mantener las cuentas de inventario bajo el sistema permanente es costoso y requiere

mucho tiempo.

— Los sistemas de inventario permanente pueden ser vulnerables a errores por
sobreestimaciones o subestimaciones. Estas pueden ocurrir como resultado de robos,
roturas, errores de escaneo 0 movimientos de inventario sin seguimiento, lo que lleva a

errores en la reposicién.

Ejemplo

Un ejemplo de un sistema de inventario permanente es un moderno departamento de
envio y recepcion de mercancia. Cada caja que se recibe se escanea en el sistema de

contabilidad y se agrega asi automaticamente al saldo de inventario.

Los productos que se envian a los clientes estan marcados con un cédigo de barras y se
escanean cuando salen del muelle de envio. Esto los saca automéaticamente del sistema

contable y hace que disminuya el inventario.

Como se puede observar, este moderno sistema se actualiza en tiempo real. No es
necesario procesar las transacciones por lotes como en un sistema de inventario
periddico. Por consiguiente, todos los informes estaran siempre actualizados para ser

revisados por el personal gerencial.
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lIl.II.- Las Operaciones Comerciales.

Las Operaciones Comerciales. Llamamos operaciones comerciales a las operaciones
bésicas que realiza una empresa, tales como: compras, ventas, cobros y pagos. Se
denomina compraventa a la operacion por la cual una persona (vendedor) transmite la

propiedad de un bien a otra (comprador) mediante el pago de un precio.

¢, Qué es una Empresa?

La Palabra Empresa significa gramaticalmente, "Accion y efecto de emprender”, pero
desde el punto de vista econdmico, es la combinaciéon y Coordinacion de elementos
humanos y materiales con el objetivo de comprar, vender o proporcionar servicios,

satisfactores de las necesidades humanas.

Empresas Comerciales

Son las empresas cuyas consisten Unicamente en operaciones propias y normales

comprar y vender mercancias.

Operaciones Comerciales

Se denominan operaciones comerciales, a las transacciones que consisten Unicamente
en la Compra y la venta de mercancias, es decir el intercambio de bienes econémicos por

dinero.

Operaciones Comerciales al contado y Operaciones Comerciales a Crédito

Las operaciones comerciales se pueden realizar mediante pagos y cobros al contado o

mediante la obtencién y otorgamiento de créditos.

Operaciones Comerciales al Contado

Son las transacciones en las que tanto la entrega de las mercancias como la entrega de
dinero se realizan en el mismo momento. La Compra-venta al menudeo y mercancias de

bajo precio, generalmente se realizar al contado.
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Compras al contado

La expresion compras al contado, se utiliza para referirse a la adquisicion de mercancias
entregando el dinero convenido, es decir pagando, en el mismo momento que recibimos

los bienes adquiridos.

Ventas al Contado

La expresion ventas al contado se utiliza para referir la entrega de mercancias recibiendo
el dinero, es decir , cobrando, en el mismo momento en que entregamos los bienes

vendidos.

Operaciones Comerciales a Crédito

Son las transacciones en las cuales la entrega de mercancias se realiza en una fecha,

pero la entrega del dinero se realiza en fecha posterior.

La compra-venta al mayoreo y de mercancias de precio elevado, generalmente se realiza

a crédito.

Compras a Crédito

La expresién Compras a Crédito se utiliza para referir la adquisicién de mercancias

pactando entregar el dinero convenido en fecha posterior a la entrega.

Ventas a Crédito

La expresion se utiliza para referirse a la Entrega de Mercancias pactando recibir el

dinero convenido en una fecha posterior.

Ciclo de Operaciones Comerciales al Contado, consiste en que el DINERO, mediante la
COMPRA, se convierte en MERCANCIAS, y estas, mediante la Venta se convierten en

DINERO, iniciando nuevamente el ciclo.

Ciclo de Operaciones Comerciales "A CREDITO", mediante la obtencion de CREDITO, se
realiza la COMPRA, y se adquieren MERCANCIAS, y mediante el otorgamiento de
CREDITO se realiza la VENTA y posteriormente se recibe el DINERO, se pagan los

Créditos y se inicia nuevamente el Ciclo.
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Las empresas utilizan dinero y otros recursos

Las operaciones que realizan las empresas hacen necesario disponer de dinero y otros
recursos como: Mercancias, Terrenos, Edificios, Equipo de Oficina, Etc.

Necesidad de Control Financiero e Informacién Financiera

El eficiente funcionamiento de las empresas hace necesario, el control financiero de los
recursos que tienen y de las operaciones que realizan y obtener informacién para evaluar

la situacion financiera y los resultados de las operaciones realizadas

Control Financiero de los Recursos de la Empresa

El control financiero de los recursos que tienen las empresas consiste en supervisar y
vigilar que el manejo del dinero, de las mercancias, de los equipos y el uso de los
edificios y de las instalaciones se efectien correctamente, para lograr su 6ptimo

aprovechamiento y evitar extravios, deterioros, desperdicios.

Control Financiero de las Operaciones que Realizan las Empresas

El control financiero de las operaciones que realizan las empresas consiste en supervisar
y vigilar que las transacciones se realicen conforme a los lineamientos establecidos, que
los célculos aritméticos se lleven a cabo sin errores, ni omisiones, que se conserven los
documentos comprobatorios de las operaciones y que se efectien los registros

necesarios para ejercer el control financiero y obtener informacién.

Informacién Financiera

La informacién financiera es el conjunto de datos presentados de manera ordenada y
sistematica, cuya magnitud es medida y expresada en términos de dinero, que describen
la situacion financiera, los resultados de las operaciones y otros aspectos relacionados

con la obtencién y el uso del dinero.

La necesidad de controlar los recursos de la empresa, y las operaciones que
realizan, y de obtener informacidn financiera, dio origen a la creacion y desarrollo

de toda una técnica, "La Contabilidad"
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lIlIV.- CONTABILIZACION DE LAS ENTRADAS Y LAS SALIDAS DE

ALMACEN.

Almacén

El almacén es una unidad de servicio en la estructura orgénica y funcional de una
empresa comercial o industrial con objetivos bien definidos de resguardo, custodia,

control y abastecimiento de materiales y productos.

Logistica de Almacén

Es el conjunto de formas y métodos utilizados para llevar a cabo las actividades de
Custodia, Resguardo, Control y Almacenaje de materiales y productos de acuerdo a las

normas de la empresa

Entrada al Almacén

Es el documento oficial que acredita el ingreso material y real de un bien o elemento al
Almacén o Bodega de la entidad, constituyéndose asi e el soporte para legalizar lo

registros en almacén y efectuar los asientos en Contabilidad.

OBJETIVO: Documentar el ingreso de un bien o insumo al almacén de la dependencia.

Salida del Almacén

La nota de salida de almacén es una Orden, que emite el vendedor, cuando una persona
compra un producto, una vez que la persona ha cancelado, el vendedor, emite una nota
de despacho o salida de mercancias, ordenando al almacén entregar el producto

solicitado al cliente.

Esta nota sirve para el control interno de la empresa y para sus registros de inventario y

contables, por supuesto.

Se debe registrar toda salida que se haga del almacén ya que el producto o bien es

tangible y esta sujeto a un inventario fisico.
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lIl.V.- PROCEDIMIENTO DE INVENTARIO PERIODICO: REGISTROS

BASICOS.

Inventario Periédico.

El sistema de inventario periddico es un método de valoracién de inventarios para su
registro en los informes financieros, en el que se realiza un recuento fisico del inventario
a intervalos o periodos especificos. Este método de contabilidad se caracteriza porque

toma el inventario al comienzo de un periodo.

Posteriormente agrega las nuevas compras de inventario realizadas durante ese periodo
y resta el inventario final, para asi obtener como resultado el costo de la mercancia
vendida. El sistema de inventario periddico solo actualizara el saldo final de inventario en

el libro mayor general cuando se realice un conteo de inventario fisico.

La Unica vez que un sistema de inventario periédico esta realmente actualizado es al final
de un periodo contable. Aunque un sistema periddico ahorra el tiempo de entrada de

datos, en realidad puede costarle dinero a la empresa.

Como los recuentos de inventario fisico consumen mucho tiempo, pocas empresas los
hacen mas de una vez al trimestre o al afio. Mientras tanto, la cuenta de inventario en el
sistema de contabilidad seguira mostrando el costo del inventario que se registré desde el

ultimo recuento de inventario fisico.

Caracteristicas

En el sistema de inventario periddico la cuenta de inventario del sistema no se actualiza
con cada compra y cada venta. Todas las compras realizadas entre los recuentos de

inventario fisico se registran en la cuenta de compras.

Cuando se realiza el recuento de inventario fisico, el saldo en la cuenta de compras se
desplaza a la cuenta de inventario, que a su vez se ajusta para que coincida con el costo

del inventario final.

Al final del periodo, el total en la cuenta de compras se agrega al saldo inicial del

inventario para calcular asi el costo de los productos disponibles para la venta.
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El inventario final se determina al final del periodo mediante un recuento fisico y se resta
del costo de los productos disponibles para la venta, para calcular el costo de la

mercancia vendida.

Bajo el sistema de inventario periédico, una compafila no conocera sus niveles de
inventario ni los costos de mercancia vendida hasta que se complete el proceso de

recuento fisico.

Ventajas

— El sistema de inventario periddico es mas util para las pequefias empresas que
mantienen cantidades minimas de inventario; a estas empresas les resulta facil completar
un recuento de inventario fisico. También es sencillo poder estimar el costo de la

mercancia vendida para el intermedio del periodo.

— No se requiere tener un sistema automatizado para registrar los datos. Se puede llevar
el inventario manualmente, ahorrando el costo del sistema y el tiempo para registrar

continuamente los movimientos de inventario.

Desventajas

— El principal problema con un sistema periédico es que no proporciona datos en tiempo
real para los gerentes. Siempre se esta trabajando con datos antiguos de la Udltima

actualizacion realizada.

— No ofrece ninguna informacién sobre el costo de mercancia vendida o los saldos finales
de inventario durante el periodo intermedio, hasta que se haga un recuento de inventario

fisico.

— Consume mucho tiempo en los conteos fisicos y puede producir nimeros obsoletos,

gue son menos Utiles para la gerencia.

— Generalmente el sistema es manual y mas propenso a errores humanos. Los datos

pueden extraviarse o perderse.
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— Los excedentes y faltantes de inventario quedan escondidos en el costo de la
mercancia vendida. No existe un registro contable disponible para poder compararlo con

el recuento fisico del inventario.

— El costo de la mercancia vendida debe estimarse durante los periodos intermedios, lo
gue probablemente resulte en un ajuste significativo en el costo real de los productos

cada vez que se complete un recuento de inventario fisico.

— No hay forma de ajustar durante los periodos intermedios el inventario obsoleto o las
pérdidas por productos defectuosos, por lo que para estos problemas tiende a haber un
ajuste significativo (y costoso) cuando se complete finalmente un recuento de inventario

fisico.

— No es un sistema adecuado para grandes empresas que tengan grandes inversiones
en inventarios, dado su alto grado de inexactitud en cualquier momento (que no sea el

dia en que el sistema se actualiza con el ultimo recuento de inventario fisico).

[1.VI.- CONTABILIZACION DE LAS OPERACIONES DE COMPRA Y

VENTA.

Definicién de compra

Para poder establecer el significado del término compra, lo primero que tenemos que
hacer es proceder a determinar su origen etimolégico. En este sentido, nos encontramos
con el hecho de que emana del latin, y mas exactamente del verbo “comparare”, que

puede traducirse como “comparar”.

Compra

Compra es la accién y efecto de comprar. Este verbo refiere a obtener algo a cambio de
dinero. La compra implica necesariamente otra operacion: la venta. Se trata de
actividades opuestas: quien compra entrega dinero para recibir un bien o servicio,
mientras que quien vende entrega el bien o servicio a cambio del dinero. Esto quiere

decir que el comprador entrega dinero al vendedor y éste hace lo propio con el producto.
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Podria decirse que la compra es un trueque en el cual el dinero es el medio de
intercambio. El vendedor “cambia” sus productos al comprador por dinero. Si un pantalén
tiene un precio de 200 pesos, el comprador debera entregar dicha suma al vendedor para
poder llevarse el producto.

Las operaciones de compra y venta se producen en el ambito del mercado, una
institucion social mediante la cual los vendedores (oferentes) y los compradores

(demandantes) establecen una relacion comercial para concretar la transaccion.

El oferente participa del mercado (ya sea fisico o virtual) a partir de poner sus productos a
disposicion de los potenciales compradores. El vendedor establece un precio de venta
qgue es el que debera pagar el comprador para que la transaccién se concrete. Si el
comprador desea adquirir el producto y esta de acuerdo con el precio, pagara al vendedor

y efectivizara la compra.

El control de compray venta de mercancias

De manera genérica, el término control hace referencia a los métodos, sistemas,
procedimientos y reglas que se establecen con la finalidad de verificar los productos, ya
sea para producir lo que se vende o contar lo que se comercializa. Dichos registros

pueden realizarse mediante sistemas de procesamiento electrénico o manual.

Concepto de manejo contable de mercancias

Es el control y registro contable de las mercancias que constituyen el objeto principal de
cualquier entidad comercial o industrial, para identificar el volumen, caracteristicas
particulares y valor de los inventarios, y determinar asi la utilidad correspondiente (ya sea

por venta directa de mercancia o una vez transformada la materia prima).

Procedimiento analitico o pormenorizado
Este procedimiento lo utilizan aquellas entidades que tienen gran volumen de

operaciones de compra-venta, como abarrotes, ferreterias, farmacias etcétera. Entre sus

caracteristicas fundamentales encontramos:
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A) El costo de las mercancias existentes s6lo puede determinarse en la fecha cuando

se practique un inventario fisico.

B) El costo de ventas se obtiene en forma global. Es decir, este sistema carece del
registro contable de existencias. Sélo al final del periodo se determinara el importe de las
mercancias en bodega y el costo total de ventas. En su aplicacion, debemos cumplir con
dos requisitos:

e Practicar un inventario fisico.

* Valuar a precio de costo las existencias determinadas en inventario fisico.

Cuentas especificas

El procedimiento analitico utiliza una cuenta especifica para cada operacién de
mercancias, inventarios, compras, gastos sobre compras, devoluciones sobre compras,

rebajas sobre compras, ventas, devoluciones sobre ventas y rebajas sobre ventas.

A) Inventarios

Se cargan al iniciar el ejercicio, por el importe del saldo deudor que representa el
inventario inicial a precio de costo. Saldo, deudor y representa el precio de costo de las
mercancias existentes al iniciar el ejercicio. Se presentan en el estado de resultados

formando parte del costo de ventas.

B) Compras

Se cargan durante el ejercicio del importe de las adquisiciones de mercancias (compras)
a precio de costo. Saldo, deudor y representa el precio de costo de las mercancias

adquiridas. Se presentan en el estado de resultados formando parte del costo de ventas.

C) Gastos sobre compras

Se cargan durante el ejercicio del importe del precio de costo de los gastos realizados al
adquirir las mercancias, tales como fletes, acarreos, derechos aduanales, permisos de

importacion, impuestos, etcétera. Saldo, deudor y
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gastos efectuados al realizar compras de mercancias. Se presentan dentro del estado de
resultados formando parte del costo de ventas de manera general y de las compras

totales de manera particular.

D) Devoluciones sobre compras

Se abonan durante el ejercicio del importe del precio de costo de las mercancias
devueltas al proveedor. Saldo, acreedor y representa el precio de costo de las
mercancias devueltas al proveedor. Se presentan dentro del estado de resultados, de

manera particular, para determinar las compras totales.

E) Rebajas sobre compras

Se abonan durante el ejercicio del importe de las reducciones que sobre el precio del
costo de las mercancias adquiridas nos conceden los proveedores. Saldo, acreedor y
representa el importe de las bonificaciones recibidas de los proveedores durante el
ejercicio. Se presentan en el estado de resultados formando parte de costo de ventas de

manera particular, en la determinacion de las compras netas.

F) Ventas
Se abonan durante el ejercicio por el importe de las mercancias vendidas a precio de
venta. Saldo, acreedor y representa el precio de venta de las mercancias entregadas a

los clientes. Se presentan en la primera seccién del estado de resultados formando parte

de las ventas netas.

G) Devoluciones sobre ventas

Se cargan durante el ejercicio del importe de las mercancias que los clientes devuelven.
Saldo, deudor y representa el importe de las mercancias que los clientes devolvieron. Se
presenta en el estado de resultados formando parte de las ventas netas.

H) Rebajas sobre ventas

Se cargan durante el ejercicio del importe de las reducciones que sobre el precio de venta

se concede a los clientes. Saldo, deudor y representa el importe de las
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se conceden sobre el precio de venta a los clientes. Se presentan en el estado de
resultados formando parte de las ventas netas.

Registro de operaciones

Son las afectaciones contables realizadas con la finalidad de determinar el costo de
ventas o identificar la utilidad correspondiente.

A) Costo de ventas

Es el inventario inicial mas las compras menos el inventario final. Para determinarlo
debemos considerar que:

* Todos los elementos que conforman el costo estan expresados a precio de costo.

* Las compras deben entenderse como compras netas.

* Elinventario final se determina por un conteo fisico, seguido de su valuacion.

* Elinventario final de un ejercicio contable pasa a ser el inventario inicial del siguiente

ejercicio.
B) Para determinar ventas netas
La cuenta de ventas tiene abonadas todas las ventas del ejercicio, a ésta se le

disminuyen las devoluciones y rebajas: la diferencia correspondera al saldo de las ventas

netas.

C) Determinacion de compras totales

A las afectaciones contables (cargos) que tienen compras durante el ejercicio se
les agregan los gastos de compra de mercancias: obtenemos compras totales.
D) Determinacion de compras netas

A las compras totales se les disminuye (abono) el importe de las devoluciones y rebajas:

determinamos compras netas.
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Inventarios permanentes o perpetuos
Al hablar de las transacciones con mercancias debemos tener en cuenta los siguientes
objetivos:

A) Determinar el costo de las mercancias vendidas.

B) Conocer el costo de las mercancias en existencia a la fecha del balance.

C) Llevar un control contable del almacén.

Caracteristicas

A)  El costo de ventas se obtiene al instante, debido a que al registrar una venta es

factible hacerlo simultaneamente con el costo de lo vendido.

B) En la contabilidad se dispone, en cualquier momento, de informacion relativa a las

mercancias existentes.

O Se cuenta con un control contable del movimiento y existencia para la venta de cada

uno de los articulos.

Cuentas especificas

El sistema de inventarios perpetuos esta integrado por tres cuentas: almacén, ventas y

costo de ventas. Su procedimiento opera de la siguiente manera:

A) Cuando se compra mercancia, se registra en el almacén a precio de costo con

movimiento de cargo.

B) Cuando se realiza una venta, se registra, en primer lugar, el importe de la operacion
en la cuenta de ventas con movimiento de abono; se afecta la cuenta de costo de ventas

por medio de un cargo y se da salida de las mercancias al almacén mediante un abono.
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Registro de operaciones

A) Almaceén

Se carga por las entradas o compras de mercancias y se abona por las salidas o ventas
de las mismas. Ambas acciones son a precio de costo, su saldo es deudor y representa el
valor de los articulos existentes. Las cuentas complementarias del almacén pueden ser
bancos, proveedores o documentos por pagar, si las mercancias se compran de contado,

a crédito o si se firman documentos, respectivamente.

B) Costo de ventas

Se carga por las salidas o ventas de mercancias a precio de costo, su contracuenta es el

abono al almacén por las salidas o ventas.

C) Ventas

Se cargan mediante un abono a precio de venta, es decir, incluyendo la utilidad. Ademas,
se emplea como contracuenta la de bancos, clientes o documentos por cobrar de
acuerdo con el tipo de venta que haya sido efectuada (de contado, a crédito o si se

recibieron documentos firmados para su cobro futuro).

La diferencia entre ventas y costo de ventas es la utilidad obtenida por las ventas
efectuadas. Por consiguiente, si las mercancias son vendidas a un precio menor al que

costaron, se obtendria una pérdida.

D) Operaciones complementarias

Este sistema también contiene otras operaciones como las devoluciones sobre compras
(por ejemplo, de mercancias a proveedores, ya sea por estar en mal estado o haberse
recibido equivocadas o en exceso). El registro contable se efectla con una salida o
abono al almacén y como contracuenta se emplea la cuenta de proveedores, documentos

por pagar o bancos, si se pago en efectivo.

Las rebajas sobre compra son descuentos a las mercancias adquiridas y se registran

disminuyendo la cuenta del almacén con un abono.
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Las devoluciones sobre ventas son anulaciones parciales o totales de una venta. Se
registran con el movimiento contrario a la venta. Los registros contables son: cargo a

ventas con abono a clientes y cargo al almacén contra abono a costo de ventas.

En cuanto a las rebajas sobre ventas, no hay movimiento de mercancias, sélo del precio
de venta. El registro de esta operacion se realiza con un cargo a ventas y un abono a

clientes.

Actividades Aulicas

1.- EL alumno simularé la contabilidad de una empresa virtual, realizara un ejercicio de

control de inventario; que contemple las entradas y las salidas de almacén.

Il.- Registrard operaciones de compra y venta de mercancia.
.- Aplicara los métodos de valuacién de inventarios
VI.- Formulara la hoja de trabajo, valiéndose de los métodos manuales para el

procesamiento de transacciones econémicas.
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UNIDAD IV EL RESULTADO PERIODICO: INGRESOS Y GASTOS

IV.l.- Ingresos: Concepto y Clases.

Los ingresos

Es la entrada de dinero. Esto se consigue, principalmente, mediante las ventas de
productos o servicios. Otros ingresos pueden ser los intereses generados por
ciertas inversiones, la subvenciones, los ingresos generados por alquileres o venta de

inmuebles propiedad de la empresa y/o las comisiones.

I. Ingresos Activo o Ganado

Es el ingreso que obtienes por realizar un trabajo. Es decir, ganas el ingreso a cambio de
realizar un trabajo activo cambiando tus horas por dinero.

Con este tipo de ingresos si no trabajas no recibes dinero. Es el tipo de dinero que
reciben todos los trabajadores por cuenta ajena y la mayoria de autbnomos. Suele ser el

Unico tipo de ingreso que entra en la mayoria de las casas.

Ejemplos:

O Empleado en cualquier empresa de otro.

0 Trabajo como autébnomo en cosas como fontanero, electricista, pintor,...

O Propietarios de pequefios negocios como agencias de viaje, tiendas de barrio,

bares y restaurantes,...

O

Los llamados profesionales independientes como pueden ser los consultores.

O

Y cualquier otro donde tus ingresos vienen generados por tu tiempo o esfuerzo.

2. Ingresos por Ganancia de capital o Portfolio

Este tipo de ingresos son mejores que los ingresos activos. Los ingresos por ganancia de

capital o portfolio ya no estan directamente relacionados con tu tiempo ya que ya no
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cobras a tanto por hora. Sin embargo, si vas a necesitar gastar tiempo y esfuerzo en
conseguirlo

Se trata de comprar para después vender consiguiendo un beneficio en esa transaccion.
A no ser que con una sola venta consigas una enorme cantidad de dinero, vas a tener

gue estar continuamente comprando y vendiendo para conseguir tus ingresos.

3. Ingresos Pasivos o de Flujo de caja

Son ingresos que obtienes pasivamente. No son a cambio de tu tiempo realizando un
trabajo. Se obtiene a través de activos que compras y que generan dinero por si mismos,
todos los meses, trimestres o afios, y que no necesitan que tu estés haciendo nada
activamente para que te lleguen.

Generalmente un propietario de una de estas inversiones no quiere venderla ya que esto
supone renunciar al ingreso pasivo y regular. Si compras acciones de empresas que
reparten dividendos, cada cierto tiempo te encontraras con ingresos pasivos en tu cuenta.
Si compras una casa y en lugar de reformarla y venderla, la alquilas, todos los meses
tendras dinero entrando en tu cuenta. Con estos tipos de ingresos recibes beneficios,

ingresos pasivos o flujos de caja positivos.

Clasificacion de cuentas de ingresos y gastos

Las principales clasificaciones de ingresos y gastos que aparecen en el estado de
resultados

son:

I. Ingresos ordinarios (incluyendo otros ingresos y gastos).
2. Costo de ventas.

3. Costos generales.

4. Partidas no ordinarias.

Los ingresos ordinarios incluyen todos los ingresos obtenidos por la venta de un
producto

1 la prestacion de un servicio.
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IV.Il.- GASTOS: CONCEPTO Y CLASES.

Los gastos

Para que una empresa obtenga ingresos tiene que realizar un esfuerzo econémico, como
pagar las nédminas a sus trabajadores, comprar material, contratar publicidad, pagar el
alquiler, las comisiones de los bancos y los seguros, hacer frente a los gastos de viaje de

los trabajadores o abonar las facturas de los suministros. Todo eso son gastos.

Clasificacion de los gastos en contabilidad

1 Fijos: Son gastos que siempre estaran, mes a mes. No cambian a largo plazo.
Son los

1 Variables: Tal como lo indica el nombre, estos gastos varian de periodos en
periodos ya sea semanal o mensualmente.

[1 Inesperados: Este término se usa para clasificar los gastos eventuales en el

presupuesto.

Tipos de gastos

[1 Operacionales: Son los gastos que se efectian a favor de la empresa para crear
ingresos. Pueden ser administrativos, tales como: Honorarios, gastos en personal,
capacitaciones, papeleria. También pueden ser de ventas, como: Publicidad,
distribucién, labores de promocioén.

[0 No operacionales: Son gastos que no garantizan que hay ingreso, mas sin
embargo son imprescindible en la empresa. Este es el caso de los de naturaleza

financiera: Intereses, pagos bancarios.

Los gastos generales se dividen en dos grupos o subclasificaciones llamadas:
a) Gastos de venta.

b) Gastos de administracion.
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Todos los gastos que se relacionan en forma directa con la funciéon de ventas, como los
salarios del personal de ventas, las comisiones sobre ventas, la publicidad, los "etes
sobre ventas, los alquileres, los gastos de servicios publicos, la depreciacion, los seguros
y otros gastos similares se clasifican en el estado de resultados como gastos de venta.
Los gastos de salarios de oficinistas, salarios administrativos, alquileres, servicios
publicos, depreciacién, seguros y otros gastos relacionados con la oficina y la funcién
administrativa se clasifican en el estado de resultados como gastos de administracion.

El Resultado integral de financiamiento representa el total de ingresos o gastos por
intereses,

las ganancias o pérdidas por "fluctuacion cambiaria y otros gastos similares que se hayan

presentado en el periodo.

Los ingresos o gastos incurridos que no se relacionan en forma directa con las
principales actividades del negocio, se clasifican como partidas no ordinarias.

IV.IIl.- La Personificacion.

La personificacion de cuentas es un término que se utiliza en contabilidad para darle un

nombre o una denominacion genérica a una cuenta contable de una empresa o

compafiia, ya sea ésta de bienes, valores o servicios.

La personificacion de cuentas es importante porque permite un orden y reconocimiento
mas facil de todas las cuentas contables y, por ende, un control mas eficiente de las

mismas.

Las cuentas se clasifican en varios tipos dependiendo de sus caracteristicas contables. A

continuacion, explicaremos cada una de ellas.
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Cuentas de Balance

Activos

En contabilidad, un activo es todo bien de la empresa, ya sea éste tangible o intangible.

Dentro de los activos estan:

Activo Corriente

Es el dinero en efectivo que se posee o0 aquellos bienes que podrian convertirse
facilmente en efectivo, como por ejemplo, la mercancia que esta en inventario para ser

vendida. El activo corriente puede ser:

e Activo Disponible: dinero efectivo en caja o dinero en cuenta corriente
bancaria. Aqui se incluye también cualquier otro bien equivalente al dinero en
efectivo; puede ser oro, moneda extranjera, cheques, entre otros.

e Activo Exigible: son todas las cuentas por cobrar, como puede ser mercancia
vendida o servicios prestados que estan en vias de ser pagados por el cliente,
pagarés, letras o documentos firmados por el cliente como promesa de pago,
etcétera.

o Activo Realizable: es todo el inventario de mercaderia, los bienes en stock
disponibles para la venta, es decir, para convertirse en dinero efectivo en el

corto plazo.

Activos Fijos

También llamado Activo No Corriente, son todos los bienes fijos, permanentes que
pertenecen a la empresa y con los que ésta cuenta para desarrollar su actividad

comercial.

Aqui se incluyen, por ejemplo, los terrenos y edificaciones sobre los que estd emplazada
la compafiia u otros de su pertenencia, los vehiculos a nombre de la compaiiia,

las
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maquinarias, todo el mobiliario y los equipos de computacién, software, licencias,

patentes, etcétera.
La marca registrada de la compafiia, por ejemplo, es un intangible que forma parte de sus
activos fijos. En la contabilidad de los activos fijos se debe tomar en cuenta también las

amortizaciones o depreciaciones que con el tiempo sufren los bienes.

Por ejemplo: un terreno puede costar mas o menos dinero que cuando se adquirid, un

vehiculo suele depreciar su valor cada afio, etc.

Activos Diferidos

Son todos aquellos que se registran parcialmente y que, una vez que son pagados, no

son reembolsables ni recuperables.

En este tipo de activos estan incluidos, entre otros, los alquileres o los seguros pagados

por anticipado, la publicidad, gastos de constitucion de la empresa, registros, etc.

Todas las cuentas de Activos son de naturaleza deudora. Esto quiere decir que su saldo

aumenta cuando son cargadas y disminuye cuando son abonadas o acreditadas.

Pasivos

Es toda deuda o compromiso adquirido por la empresa, una obligacién contraida en el

pasado y que debe ser cancelada al vencimiento de la misma.

Visto desde otro angulo, puede decirse que el Pasivo es el aporte de terceros en el

financiamiento de la empresa. El pasivo puede ser:
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Pasivo Corriente
Son todas las deudas u obligaciones que deben ser saldadas en el corto plazo. En
contabilidad, corto plazo significa un plazo menos a doce meses desde la fecha del

balance.

Dentro del Pasivo Corriente se incluyen: cuentas y documentos por pagar, préstamos

bancarios y de otra indole, hipotecas, etcétera.

Pasivo a Largo Plazo

También llamado Pasivo No Corriente, son todas las deudas u obligaciones que deben

ser saldadas a largo plazo, es decir, en un lapso mayor a doce meses.

Dentro del Pasivo a Largo Plazo se incluyen: cuentas y documentos por pagar a largo

plazo, aportes a la seguridad social pendientes de pago, retenciones por pagar, etcétera.
Pasivo Corriente

Son todas las deudas u obligaciones que deben ser saldadas en el corto plazo. En
contabilidad, corto plazo significa un plazo menos a doce meses desde la fecha del

balance.

Dentro del Pasivo Corriente se incluyen: cuentas y documentos por pagar, préstamos

bancarios y de otra indole, hipotecas, etcétera.

Pasivo a Largo Plazo

También llamado Pasivo No Corriente, son todas las deudas u obligaciones que deben

ser saldadas a largo plazo, es decir, en un lapso mayor a doce meses.
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Dentro del Pasivo a Largo Plazo se incluyen: cuentas y documentos por pagar a largo
plazo, aportes a la seguridad social pendientes de pago, retenciones por pagar, etcétera.

Cuentas de Resultados

Cuentas de Ingresos

Son aquellas que repercuten en el aumento del patrimonio neto. Aqui se incluyen, claro
esta, las ventas de bienes o servicios, pero también las comisiones, los ingresos
percibidos por concepto de alquileres y los intereses devengados.

Costos

Son los gastos en los que se tuvo que incurrir para poder producir los bienes a vender o

los servicios a prestar por parte de la empresa.

Por ejemplo, compra de materia prima, costo de venta y costo de inventario.

Cuenta de Gastos

Son aquellas que repercuten en la disminucion del patrimonio neto. Se entiende por
gastos: los sueldos, las comisiones a pagar por concepto de ventas, cargas sociales,
viaticos, transporte, seguros, mantenimiento de maquinarias, publicidad y propaganda,

etcétera.
También se incluyen aqui todos los gastos administrativos como alquileres, fondos de
reserva, cuentas incobrables, vacaciones y otros. Por ultimo, los gastos financieros como

comisiones bancarias, impuestos e intereses por mora.

Cuando el ingreso es mayor que los gastos se hablan de una Ganancia para la

compafiia, de lo contrario, se habla de Pérdida.
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IV.IV.- EL RESULTADO PERIODICO: SU DETERMINACION Y

CONTABILIZACION.

El Estado de resultados es un estado financiero basico en el cual se presenta informacion
relativa a los logros alcanzados por la administracién de una empresa durante un periodo
determinado; asimismo, hace notar los esfuerzos que se realizaron para alcanzar dichos
logros. La diferencia entre logros y esfuerzos es un indicador de la eficiencia de la
administracién y sirve de medida para evaluar su desempefio.

El Estado de resultados debe mostrar la informacién relacionada con las operaciones de
una

entidad lucrativa en un periodo contable mediante un adecuado enfrentamiento de los
ingresos con los costos y gastos relativos, para asi determinar la utilidad o pérdida neta

del periodo, la cual forma parte del capital ganado de esas entidades.

El Estado de resultados es un estado financiero dinamico porque proporciona informacion
gue corresponde a un periodo. Los estados financieros estaticos son los que muestran
informacién a una fecha determinada. En el Estado de resultados se detallan los logros
obtenidos (ingresos) por la administracion de la entidad en un periodo determinado y los

esfuerzos realizados (costos y gastos) para alcanzar dichos logros.

Para los administradores es muy importante conocer periddicamente el resultado de las
operaciones que realiza la empresa, ya que son responsables, ante los duefios o
accionistas, de que se cumplan las metas propuestas para, en caso de no ser asi, tomar

las medidas correctivas necesarias con el fin de alcanzar los objetivos preestablecidos.

Las empresas pueden tener como resultado de sus operaciones utilidades (cuando los
logros son mayores a los esfuerzos) o pérdidas (cuando fueron mas los esfuerzos que los
logros). Para tomar decisiones se requiere, ademas de conocer los importes, saber la

forma en que se ha obtenido tal resultado.
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El Estado de resultados presenta de manera detallada la forma en que se obtiene la
utilidad o pérdida en una empresa. A este estado también se le conoce como estado de
pérdidas y ganancias.

Podemos decir que es un estado financiero dindmico,1 ya que la informaciéon que
presenta corresponde a un periodo determinado: un mes, un bimestre, un trimestre o0 un
afo. Cuando se habla de periodo se entendera normalmente como un espacio de tiempo
inferior a un afio, y cuando se quiere hacer referencia a un afio se emplea el término
“ejercicio”.

El objetivo del Estado de resultados es medir los logros alcanzados y los esfuerzos
desarrollados por la empresa durante el periodo que se presenta, y éste en combinacion
con los otros estados financieros basicos podréa:

* Evaluar la rentabilidad de la empresa.

* Estimar su potencial de crédito.

* Estimar la cantidad, el tiempo y la certidumbre de un flujo de efectivo.
* Evaluar el desempefio de la empresa.

* Medir riesgos.

* Repartir dividendos.

La evaluacion de la rentabilidad proporciona una base para que los diversos
inversionistas determinen la viabilidad de depositar sus recursos en la organizacién al
percibir los rendimientos de sus aportaciones.

La estimacion de potencial de crédito es un factor que determina la autorizacion de
proveedores o instituciones financieras para otorgar o ampliar lineas de crédito que
faciliten la operacién y expansion de la entidad.

Estimar la cantidad, el tiempo y la certidumbre de un flujo de efectivo, permite tomar
decisiones de requerimientos de efectivo y en caso de faltantes, planear fuentes de
financiamiento y, en caso de excedentes, determinar las alternativas de inversion, lo cual

permite medir la liquidez.

La administracion tiene el objetivo de dirigir los recursos humanos, financieros y

materiales hacia la obtencién de objetivos previamente establecidos, por lo que se
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requiere medir su consecucion, a esto se le conoce como evaluacion del desempefio de
una empresa.

Las decisiones de inversion implican riesgos que al mismo tiempo representan
oportunidades, pero si pueden estimar los resultados de operacion y la estructura
financiera, la administracién podria evitar cometer errores en sus decisiones. A lo anterior
se le conoce como el hecho de medir riesgo.

En cuanto a repartir dividendos, los socios e inversionistas esperan un beneficio
financiero por su inversion, pero éste depende de los resultados de operacion. Sélo se
pueden repartir si la empresa obtiene utilidades.

Los inversionistas también utilizan este informe para evaluar la rentabilidad de la
compafia y el desempefio de su administracion, para asi decidir la conveniencia de

continuar con las acciones de la empresa o venderlas.

Asimismo, este reporte es utilizado por los proveedores, instituciones bancarias y
cualquier otro acreedor, para estimar el potencial de crédito de la empresa, ya que si esta
obteniendo utilidades, la probabilidad de que tenga los recursos necesarios para cumplir

con sus compromisos €S mayor.

Los administradores de la empresa se basan en la informacion que proporciona el estado
de resultados para planear sus operaciones, por ejemplo, el gerente de ventas,
considerando lo que se vendié en el mes de agosto, puede estimar las ventas para el
mes de septiembre; el tesorero puede presupuestar el efectivo que necesitard para cubrir
los sueldos del personal, el pago de los servicios de energia eléctrica, agua, teléfono, la
renta de las oficinas, etcétera.

El Estado de resultados se integra con la informacion contenida en las cuentas
denominadas cuentas de resultados. En éstas se registran los ingresos, costos y gastos
por un determinado periodo.

De esta manera, el Estado de resultados se integra por los conceptos de ingresos, costos

y gastos, utilidad o pérdida bruta y utilidad o pérdida neta.
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Con base en el parrafo 48 de la NIF A-5, los ingresos, costos y gastos pueden ser de dos
tipos:

a Ordinarios. Son los relacionados con el giro de la entidad, es decir, los que se
derivan de las actividades primarias que representan la principal fuente de
ingresos para la entidad.

b No ordinarios. Son los que se derivan de las actividades que no representan la
principal fuente de ingresos para la entidad.

Los ingresos, costos y gastos ordinarios deben incluir todos aquellos que son inherentes
a las actividades primarias de la entidad aun cuando no sean frecuentes.

En el Estado de resultados la entidad debe presentar, en primer lugar, las partidas
ordinarias y, cuando menos, los niveles siguientes:

a Utilidad o pérdida antes de impuestos a la utilidad.
b Utilidad o pérdida antes de las operaciones discontinuadas.

o Utilidad o pérdida neta.

En términos generales, las partidas de ingresos, costos y gastos deben presentarse en
forma separada, a menos que ésta u otra NIF particular permita su presentacion neta.

La utilidad neta es el resultante de enfrentarle (restarle) a los ingresos de un periodo los
gastos que directa e indirectamente ayudaron a generar esos ingresos.

A la diferencia entre las ventas y el costo de ventas se le conoce como utilidad bruta y a
ésta se le restan los gastos generales (gastos de venta y gastos de administracion), +/—
otros ingresos y gastos, +/— resultado integral de financiamiento (RIF), +/— participacion
en los resultados de subsidiarias no consolidadas y asociaciones, +/— partidas no
ordinarias y se obtiene la utilidad o pérdida antes de impuestos a la utilidad, para

posteriormente restarle el impuesto a la utilidad y obtener la utilidad neta.
Cuando los costos y gastos superan a los ingresos se dice que hay pérdida, pérdida del

ejercicio, y se presenta en el balance general en el capital contable s6lo que esta vez

restando.
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Para comprender el significado del contenido informativo del Estado de resultados es
necesario conocer los elementos de este estado financiero. Estos son:

* Ingresos.
* Costos.
* (Gastos.

e Utilidad neta.

* Pérdida neta.

Ingresos

También denominados ventas, este rubro se integra por los ingresos que genera una
entidad por la venta de inventarios, la prestacion de servicios o por cualquier otro
concepto derivado de las actividades primarias, que representan la principal fuente de
ingresos de la entidad.

Los descuentos y bonificaciones comerciales otorgados a los clientes, asi como las
devoluciones efectuadas deben disminuirse de las ventas o ingresos para asi obtener el
importe de las ventas o ingresos netos; esta NIF permite la presentacion de esos rubros
por separado.

Es importante aclarar que en contabilidad ingreso y entrada de dinero no necesariamente
son términos intercambiables, ya que los ingresos se determinan con base en lo
“‘devengado” y no en lo cobrado.

Por devengado se entiende que la empresa debe reconocer el ingreso en el periodo en
gue se cumpla con dos condiciones: primera, ya se gané el ingreso (hizo un esfuerzo
para lograrlo), y segunda, el monto del mismo se puede medir en términos de dinero en
una forma objetiva. Normalmente las empresas pueden medir objetivamente sus ingresos
en el momento de la venta sin necesidad de esperar al momento del cobro.

De acuerdo con la NIF A-5 los ingresos se definen como: “el incremento de los activos o
el decremento de los pasivos de una entidad durante un periodo contable, con un impacto
favorable en la utilidad o pérdida neta o, en su caso, en el cambio neto en el patrimonio
contable y consecuentemente en el capital ganado o patrimonio contable

respectivamente”.
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Los ingresos son reconocidos contablemente en el periodo en el que se devengan.

Un ingreso debe reconocerse cuando el movimiento de activos y pasivos impacte
favorablemente el capital ganado o patrimonio contable de la entidad a través de la
utilidad o pérdida neta. Por lo tanto, no deben reconocerse como ingreso los incrementos
de activos derivados de:

1 La disminucion de otros activos.

1 El aumento de pasivos.

1 El aumento de capital contable como consecuencia de movimientos de
propietarios de la entidad.

Tampoco deben reconocerse como ingresos las disminuciones de pasivo derivadas de:
1 La disminucion de activos.
(1 El aumento de otros pasivos.

[1 ElI aumento de capital contable como consecuencia de movimientos de

propietarios de la entidad.

Los ingresos siempre ocasionan un aumento en los activos de la empresa o una
disminucion en los pasivos; por ejemplo la venta de mercancias, ya sea al contado o a
crédito, incrementa el activo via efectivo o cuentas por cobrar a clientes.

Clasiicacion de los ingresos

Los ingresos, atendiendo a su naturaleza en una entidad, se pueden clasificar en:

a Ordinarios. Son los generados por la actividad preponderante de la entidad,
obtenidos por su giro principal y que se derivan de transacciones,
transformaciones internas y de otros eventos usuales. Contablemente son
reflejados en la cuenta de ventas.

b No ordinarios. Se derivan de transacciones, transformaciones internas y otros
eventos inusuales, o0 que no son propios del giro de la entidad, ya sean frecuentes
0 no.

Los ingresos incluyen los ingresos financieros y otros ingresos. Los ingresos financieros
se obtienen por motivos relacionados con el manejo de dinero. Algunos ejemplos de este

tipo de ingresos son los intereses que se cobran a los clientes porque no pagan en la
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fecha acordada, o los que las empresas reciben del banco por tener una cuenta de
inversién. También reciben el nombre de productos financieros.

Por otros ingresos se entienden las ganancias que la empresa obtiene por motivo de una
operacion no comun ni recurrente; por ejemplo, cuando vendemos un activo fijo por arriba
del precio que se tiene contabilizado o cuando obtenemos una comisién por vender

articulos de otra empresa.

También se conocen como otros productos.

Costos, gastos y utilidad neta

Los costos y gastos, para fines de estados financieros, “son decrementos de los activos o
incrementos de los pasivos de una entidad durante un periodo contable, con la intencion
de generar ingresos.

y con un impacto desfavorable en la utilidad o pérdida neta o, en su caso, en el cambio
neto

en el patrimonio contable y consecuentemente en su capital ganado o patrimonio
contable

respectivamente”.

Los costos representan los esfuerzos que realiza una empresa para obtener ingresos.
Algunos de estos esfuerzos provocan los ingresos en el periodo del que se esta
informando, otros los provocaran en periodos posteriores y otros no generaran ingreso
alguno.

A los costos que provocaron ingresos en el periodo actual se les conoce como gasto; a
los que se espera que provoguen un ingreso en el futuro se les conoce como activo y a

los que no generaran ingresos se les asigna el nombre de pérdida.

Es importante resaltar que contablemente gasto y salida de dinero no necesariamente
son lo mismo, ya que una empresa puede realizar varios desembolsos de efectivo que no
son gastos; por ejemplo, la adquisicion de un terreno al contado. Por otra parte, los
gastos se reconocen con base en lo devengado y no en lo pagado. Se considera que un

gasto esta
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devengado (corresponde al periodo) cuando el esfuerzo medido por el costo se puede
identificar, ya sea directamente con un ingreso o, ante la dificultad de la identificacion
directa, con el periodo en que se generaron dichos ingresos.

Para que el restaurante del que se habld antes pueda operar, necesita incurrir en varios
costos:

comprar verduras, carnes, aceites, etc.; en su ndémina debe tener cocineros, meseros,
mozos, etc.; renta de local; tener muebles de cocina, mesas, sillas, manteles, etc. Pero
de estos costos se consideran gastos de la segunda semana del mes actual s6lo aquellos
que se relacionen con los ingresos de esa semana. Este seria el caso, por ejemplo, de
los sueldos de cocineros, meseros y mozos correspondientes a esa semana,
independientemente de si se pagaron 0 no; una cuarta parte de la renta del local,
independientemente de que se haya pagado o no; las verduras, carnes y aceites

consumidos en esa semana, etcétera.

Podemos decir entonces que los gastos son disminuciones a los activos o aumentos a los
pasivos que afectan la utilidad neta en un periodo contable como resultado de las
operaciones primarias o normales y que tienen como consecuencia la generaciéon de

ingresos.

Clasiicacion de los costos y gastos

Los costos y gastos, atendiendo a su naturaleza, se clasifican en:

a Ordinarios. Son los que se derivan de operaciones usuales, es decir, que son
propios del giro de la entidad, ya sean frecuentes o no.
b} No ordinarios. Se derivan de operaciones inusuales, es decir, que no son propios
del giro de la entidad, ya sean frecuentes o no.
Los gastos ordinarios son aquellos directamente relacionados con el giro del negocio y de
ellos depende la generacion de los ingresos ordinarios, y se consideran los siguientes:

¢ El costo de lo vendido.

* Los gastos de venta.
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* Los gastos de administracion.

Para las empresas comerciales el costo de lo vendido es el costo de adquisicion de los
articulos que vendieron; en cambio, para las empresas industriales seria lo que costo

producir dichos articulos.

También se le conoce como costo de ventas.

Los gastos de venta son los costos en los que incurri6 una empresa para comercializar
los productos o servicios, como el sueldo de los vendedores, comisiones, gasolina de las
camionetas que reparten los pedidos, publicidad, etc. Los gastos de administracion son
los costos en los que incurre una empresa para administrar sus operaciones. Ejemplos de
estos gastos serian el sueldo del contador, los gastos de vigilancia, los gastos por el
servicio de limpieza, papeleria, sueldos y prestaciones del personal administrativo de la

compaiiia, etc.

Algunos conceptos pueden ser compartidos, como la renta de las oficinas. Si en el mismo
edificio se tienen los departamentos de ventas y administracion; el total del gasto se debe
aplicar a los dos departamentos de acuerdo con el espacio que cada uno de ellos utiliza
(metros cuadrados) o a un porcentaje estimado; por lo tanto, del total de la renta una

parte seria gasto de venta y otra parte gastos de administracion.

Los gastos no ordinarios son los costos por motivo distinto del giro del negocio. Se
derivan de las actividades que no representan la principal fuente de ingresos de la
entidad y son infrecuentes, por ejemplo la cancelacibn de una concesién, una
expropiacion o el exceso del valor razonable de los activos netos adquiridos sobre su

costo de adquisicion.
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Costo de ventas. Representa el costo de los articulos que se vendieron. Si es una empresa comercial
es el costo de adquisicion| y para las empresas industriales seria lo que costd producir dichos
articulos.

Gastos de venta. Representan los gastos directamente relacionados con la comercializacion de los
productos o servicios, como renta de la bodega, seguros de los vehiculos utilizados para el reparto
de los productos, sueldo de vendedores, publicidad, etcétera.

Gastos de administracion. Es el total de los gastos relacionados con la administracion de las
operaciones de la empresa, como el sueldo del gerente, de las secretarias, los servicios de limpieza,
la papeleria utilizada, etcétera.

Gastos financieros. Costos que se derivan de la necesidad de obtener en préstamo recursos ajenos
o por ciertos servicios relacionados con el manejo del dinero. Ejemplos serian las comisiones
bancarias, intereses por préstamos, etcétera.

Otros gastos. Representa el total de los gastos no normales de la empresa, como las pérdidas por

\_ venta de activos o cualquier motivo que no sea normal. .

Utilidad neta

La utilidad neta es “el valor residual de los ingresos de una entidad lucrativa, después de
haber disminuido sus costos y gastos relativos reconocidos en el estado de resultados
siempre que estos Ultimos sean menores a dichos ingresos, durante un periodo contable;
en caso contrario, es decir, cuando los costos y gastos sean superiores a los ingresos, la

resultante es una pérdida neta”

Ingresos Menos Costos y gastos Utilidad neta
$8,000 (-) $4,100 = $3,900

Ingresos Menos Costos y gastos Pérdida neta
$9,500 (=) $10,000 = $500

IV.V.- La Distribucion de los Resultados: La Amortizacién del Inmobiliario.

En economia, se denomina amortizacion a la depreciacion o disminucion de valor de un
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En términos empresariales, este término puede tener diversas acepciones segun a qué
objeto se cifia o de qué modalidad. En todos los casos se relaciona el valor de un bien o
pasivo con el tiempo o vida util del mismo, ya que como podemos intuir, todos los bienes
van perdiendo valor con el paso del tiempo, por tanto, es una de las formas de cuantificar
la pérdida de valor.

Podemos discernir entre tres los siguientes elementos basicos:

1 Vida util: es el nimero de afios que se va a considerar.
1 Valor residual: es el valor del bien al final de su vida dutil.
1 Base de amortizacion: diferencia entre valor de adquisicion y valor residual

[1 Tipo: sera el criterio empleado a la hora de establecerla (cuota, desgaste..).

En este sentido, para un activo la amortizacion (contable) sera el disminucién o pérdida
de valor a lo largo del tiempo, mientras que para un pasivo se refiere a la disminucion del

crédito, de la deuda.

En los_pasivos, la amortizacion (financiera) se refiere a la capacidad de reintegro de un
préstamo, relativo al capital del mismo, no incluyendo los intereses. En un ejemplo
practico, imaginemos un crédito inicial de 1000 euros, con un interés al 5% pagadero
mensualmente y en el aflo 5 y mes 6 llevamos pagado 150 euros del capital y 180 de
intereses. La amortizacion en este caso seria de 150 euros, y el capital pendiente de 850

euros.

Ejemplo practico para un activo
Imaginemos un coche nuevo de 20.000 euros con una amortizacion del 20% anual, es

decir, 4.000 euros por afio. Por tanto, la vida util son 5 afios (1/0.2) y la base de la

misma serd, por ejemplo, en el afio 3 de 12.000 euros.
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La amortizacion puede ser constante, o con otro criterio, por ejemplo, el n° de kildmetros
gue realice el vehiculo o desgaste. La amortizacion acumulada se refiere a la cantidad de

recursos que llevamos amortizados desde origen.

Diferencia entre amortizacién contable y financiera

A continuaciéon vamos a ver la diferencia entre la amortizacion financiera y la contable:

1 La amortizacion contable o econémica: Cuando una empresa compra un activo, lo
utiliza durante una vida util concreta. Por ejemplo una furgoneta que dura diez

afnos. Por ello trata de distribuir el gasto de esa furgoneta en los diez afios.

Podemos entender amortizacién contable como la reserva de dinero que va
acumulando afio a afio con el fin de recuperar la inversion inicial antes de que deje de
poder ser utilizado por llegar al final de su vida util. Con dicha reserva, la empresa podra
hacer frente a la inversion que supondra el deshacerse de la maquina actual y adquirir

una nueva que la sustituya, una vez que la maquina actual deje de ser Gtil o de funcionar.

[1  Amortizacion financiera: Se refiere a la parte de la cuota a pagar por un préstamo
gque se corresponde con el principal (la cantidad de dinero solicitada). Al pagar
una cuota por un préstamo, una parte es amortizacion (pago del principal) y otra

es un gasto financiero (pago de intereses).

Cuota = Principal + Interés

Imaginemos que has solicitado un préstamo al banco por valor de 10.000 € (principal), y
en el mes actual te toca pagar una cuota al banco de 1.000 €, de los cuales 800 €
corresponden al pago del principal (amortizacion del principal) y 200 € al pago de
intereses. Esto significa que el valor del principal que sigues debiendo al banco pasara a
ser 9.200 € (10.000 — 800), y los otros 200 € del pago de la cuota serian el gasto

financiero. En conclusion habrias amortizado 800 €.
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Ejemplo de amortizacion contable y financiera

En este punto vamos a plantear dos ejemplos para ver la diferencia practica entre

amortizacion contable y financiera:

[1  Amortizacidon contable o econdmica

Supongamos que tenemos una empresa que se dedica a fabricar botellas de plastico.
Acabamos de comprar una maquina para fabricarlas, cuya vida util se estima en 5 afios.
El valor de la maquina es de 10.000 dodlares. Por tanto, si aplicamos la amortizacion
contable lineal cada afio la maquina tendra 2.000 délares menos de valor. Al cabo de los
5 aflos dejard de funcionar y tendremos que comprar otra. Por tanto, cada afio
amortizaremos

2.00 dolares.

e Amortizacion financiera
[]

Ahora supongamos que para adquirir cierta nave para fabricar las botellas, pedimos un
préstamo. El valor del préstamo es de 50.000 ddlares. La amortizacién financiera hace
referencia al pago de la deuda que vamos realizando. Cuando amortizamos la deuda, lo
gue estamos diciendo es que la estamos «pagando». La amortizacidbn hace referencia

siempre al principal y no tiene en cuenta los intereses.

IV.VI.- Contabilizacion de Transacciones Basicas de la Empresa.

La presentacién del Estado de resultados consta de tres partes, que son:
a) Encabezado.
b) Cuerpo.
c) Calce o pie.
a) Encabezado. En el encabezado se presentan los siguientes datos:
I. Nombre de la empresa.

2 Nombre del estado financiero.
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b) Cuerpo. El cuerpo del Estado de resultados de una entidad debe presentar en primer
lugar las partidas ordinarias, después las partidas no ordinarias y, cuando menos, los
niveles siguientes:

I. Utilidad o pérdida antes de impuestos a la utilidad.
2 Utilidad o pérdida antes de las operaciones discontinuadas.
3. Utilidad o pérdida neta.

En primer lugar se debe presentar el renglon de ventas o ingresos netos, el cual se
integra por los ingresos que genera la entidad por la venta de inventarios, la prestacion de
servicios o por cualquier otro concepto que se deriva de las actividades primarias que
representan la principal fuente de ingresos de la propia entidad; en caso de descuentos,
bonificaciones y devoluciones efectuadas deben disminuirse de las ventas o ingresos
netos.

Posteriormente, y en atencién a las practicas del sector o industria al que pertenece, una
entidad debe utilizar algun alguno de los siguientes dos criterios 0 una combinacién de

ambos para clasificar sus costos y gastos:

I. El que se basa en la funcién de los costos y gastos.

2 El que se basa en la naturaleza de los costos y gastos.

e C(Clasificacion por funcion. Muestra en rubros genéricos los tipos de ¢ costos y
gastos, atendiendo a su contribucion a los diferentes niveles de utilidad o pérdida
dentro del estado de resultados. Esta clasificacion tiene como caracteristica
fundamental el separar el costo de ventas de los demas costos y gastos.
Comunmente, los sectores comercial e industrial utilizan esta clasificacion, la cual
describiremos en los ejercicios de esta unidad.

e Clasificacion por naturaleza. Desglosa los rubros de costos y gastos, atendiendo a
la esencia especifica por tipo de costo o gasto de la entidad, es decir, no se
agrupan en rubros genéricos. Usualmente el sector servicios utiliza esta

clasificacion.
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En el siguiente cuadro se muestra el cuerpo del Estado de resultados por funcion,

detallando su fundamento y una breve explicacién de cada uno de sus componentes:

Ingresos (netos)

Incluye los ingresos netos generados por la

actividad principal del negocio, disminuidas N;:rasf'o?’ﬁ
Menos: de los descuentos, devoluciones y rebajas. P -
Coswdeventas Muestra el costo de adquisicion o de NIF B-3
Igual: produccién de las mercancias vendidas. parrafo 22
oo o ; . . NIF B-3
Utilidad o pérdida bruta Es la ganancia o pérdida marginal. parrafo 24
Menos:
Ordinarios Incluye gastos de venta y gastos de
Gastos generales: administracion. Los primeros se refieren
a los esfuerzos en los que se incurre NIF B-3
Gastos de venta para comercializar las mercancias y los parrafo 25
Gastos de administracion | segundos a los que deben destinarse a la
administracion general de la entidad.
e by e | MEES
Otros ingresos y gastos RFIJF y Y parrafo 27
: 7 A Se conforma por intereses, fluctuaciones
'F‘::Ss&?;ggisht il cambiarias, cambios en el valor razonable de | NIF B-3
financiamiento activos y pasivos financieros y el resultado parrafo 28
por posicion monetaria.
. . Se derivan de las actividades que no
21::;$2nr?§‘0r dinsies representan la principal fuente de ingresos
de la entidad y son infrecuentes; por NIE B-3
ejemplo, la cancelacion de una concesion, la gl
VA parrafo 32
expropiacion o el exceso del valor razonable
lqual’ de los activos netos adquiridos sobre su
guat costo de adquisicion.
No ordinarios :nghicr"rz:du%gtirgl?;&ri;itg:d Representa la diferencia entre utiidad bruta | - -
P y los gastos generales, otros ingresos y pérraf'o 33
Menos- gastos, RIF y las partidas no ordinarias.
Pt A TN Se informa el importe de los impuestos ala | NIF B-3
Igual utilidad. parrafo 34
Utilidad neta

En circunstancias muy especiales el Estado de resultados puede incluir secciones

adicionales como:

3 Operaciones discontinuas.

b} Participacion de los accionistas en la utilidad.

o Utilidad bésica por accion.

Para profundizar en estas circunstancias, remitirse a las NIF B-3.

c) Calce o pie. Espacio destinado para firmas; al menos debe contener la firma del

contador publico y del propietario.
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