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El líder sistémico es como un “constructor de 

puentes con percepción sistémica”. Para liderar 

desde un enfoque sistémico, el líder que guía al 

grupo humano o sistema ha de tener una visión 

integradora, amplia y libre de juicios. 



 

Negociar es un proceso muy parecido a vender, 

aunque con algunas diferencias. Ya hemos 

dicho que vender es persuadir, convencer al 

posible cliente para que piense y actúe como el 

vendedor quiere que este actúe y, siempre, en 

beneficio de ambas partes. 


