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Se dice que es el lider al que no se le
da un titulo pero que representa
perfectamente ese "rol". Son tantos
que nadie lo cuestiond, pero sus
recomendaciones y pautas se vieron
como algo a seguir. Debido a su
excelente trabajo y al arduo trabajo
diario, se convirtieron en el lider
natural del equipo.
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Pensamiento
S1stevncos Y Lidevorgo

Las actitudes humanas se basan en
el analisis, la comprensiony la
percepcion general de acciones en
el mundo real, mientras que el
método cientifico solo percibe a los
humanos de manera parcial e
incoherente. Se caracteriza por el
hecho de que el todo puede ser
mayor, menor o igual a la suma de
sus partes, esta es una filosofia
basada en sistemas modernos que
busca lograr tacticas mas que
metas especificas
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Negocac\on

Persuadir a los clientes
potenciales para que piensen y
actuen, tal como el vendedor
quiere que actue, y siempre es
beneficioso para ambas partes.
En la negociacion, una de las
partes también intenta
persuadir a la otra. Algunas
personas dicen que la
negociacion es un proceso de
resolucion de conflictos entre
dos o mas partes,




