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El propésito principal de este ensayo es plasmar las ideas principales de la unidad 1 que se
nos presentan en la antologia, en uno de los apartados de la unidad 1 podemos encontrar el
modelo de costo-volumen-utilidad en el cual se nos muestra como se llevan a cabo algunas
decisiones utilizando este modelo, también se nos muestra la forma de ver la rentabilidad de
un producto en el mercado y la técnica de punto de equilibrio la cual nos brindara apoyo con
la toma de decisiones y de la resolucion de problemas.

Punto de equilibrio.

El punto de equilibrio es una herramienta muy util, al representar el nivel de produccién y
ventas en el que la utilidad es igual a cero, es decir, es el nivel en el que la utilidad marginal
es suficiente sélo para cubrir los gastos y costos fijos. Para poder utilizar esta técnica es
necesario conocer el comportamiento de los ingresos, costos y gastos, separando los que
son variables de los fijos y los semi-variables que después de una juiciosa clasificacion de
los mismaos como fijos o variables. Los principales objetivos del punto del punto de equilibrio

son:

e Determinar el momento en donde los ingresos son iguales a los costos y gastos.
e Obtener una medicion de la eficiencia de operacién y controlar la ejecucion de las
cifras propuestas.

e Facilitar el analisis, planeacion y control de los resultados de la empresa.

Formula del punto de equilibrio:

CF Costos fijos
P Precio unitario
O Costos variables unitarios

Gracias a esta formula podemos determinar el momento en el cual las ventas cubrirdn

exactamente los costos y los gastos operacionales basicos.



Grupos de puntos de equilibrio

Punto de equilibrio econémico: nos ayuda a determinar el precio de nuestro producto,

con el los compradores y vendedores se ponen de acuerdo con el precio del bien.

Punto de equilibrio financiero: es la meta que se fija una empresa en ventas en la cual

puedan solventar todos aquellos gastos y costos que existen en la empresa, ya sean costos
fijos o variables, de produccion o de operacion.

Modelo costo-volumen-utilidad.

Es un modelo que ayuda a la administracion a determinar las acciones que se deben tomar
con la finalidad de lograr cierto objetivo, que en el caso de las empresas lucrativas es
llamado utilidades. Modificando un poco la férmula de punto de equilibrio se puede calcular
el volumen de ventas requeridas para una utilidad deseada. Para el célculo del nivel de
ventas que nos permitan llegar a nuestra utilidad meta.

Formula:

UTILIDAD DESEADA DESPUES DE
IMPUESTOS

UTILIDAD DESEADA
ANTES DE
IMPUESTOS

IGUAL
1 - TASA DE IMPUESTOS

Rentabilidad de un producto.

Existen medidas de rentabilidad que son ayudan a determinar la rentabilidad de un producto
en el mercado en el cual se quiere introducir este producto algunas propuestas por (clark,
2017)estan descritas a continuacion

¢ Competencia Industria: cuantos competidores industriales tiene mi producto.

e Participantes Potenciales: la atraccion de nuevos competidores que llegaran con
nueva capacidad, recursos sustanciales e impulso para el aumento de la
participacion.

e Sustitutos: si existen sustitutos potenciales de nuestro producto.

e Compradores y proveedores: este punto se refiere a que si los compradores poseen
un fuerte o creciente poder de negociacion.
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Pude llegar a la conclusion de que es indispensable tener un dominio amplio en esta materia
debido a que nos ayuda tanto en partes técnicas y mecdanicas del manejo de nuestra
empresa, como en el calculo del punto de equilibrio que nos ayuda a ver la rentabilidad del
negocio, hasta en las medidas de la rentabilidad del negocio.
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