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Unidad 3

La adecuada localizacién debe contribuir favorablemente a
la eleccion del comprador.

La localizacién de los puntos de venta es

trascendencia

El potencial del mercado, asi como de las areas comerciales en que se
divide y los segmentos que lo integran

Los aspectos que se deben
una decisién de suma importanciay | Que cliente tenga la mejor forma de obtener el producto o de considerar son

La participacion posible en el conjunto del mercado

servicio de manera que sea accesible para ellos

Factores que
determinan la
localizacion de los
puntos de venta

Factores que afectan al costo: terrenos, edificios,

o salarios, transporte
Se clasifican en dos

Rrupos Factores que afectan a la demanda: proximidad del

mercado, servicios, competidores

Materia primay
proveedores

Proveedores

PERACION/LOCALIZA
ION DE LA EMPRESA

Proceso de
fabricacion

Maquinaria o
herramienta de
trabajo

Capacidad de
produccion

Establecimiento y
requerimientos
de personal

Proceso de
reclutamientoy L
seleccidn se

encuentra —

La materia prima es todo aquel elemento que
se transforma e incorpora en un producto final

La estimacidén de ventas, que es el resultado de potencial del mercado

— Crecimiento esperado se refiere al potencial del mercado y las ventas

Las empresas comerciales son las encargadas de comercializar dichos productos

Es utilizada principalmente en las empresas
industriales que son las que fabrican un producto La materia prima debe ser perfectamente identificable y medible, para poder

determinar tanto el costo final de producto como su composicion

Pocas empresas u organizaciones son totalmente autosuficientes y pueden Abastecen a otras empresas con existencias y bienes, articulos principalmente, los cueles serdn
disponer de todos os recursos que integran los productos que elaboran transformados para venderlos posteriormente o que directamente se compran para su venta.

Generacion de ideas: supone una busqueda sistematica de
nuevos productos, acudiendo auna diversidad de fuentes

Producto nuevo puede abarcar una Puede clasificarse en funcién de su grado de
gran diversidad de situaciones novedad para el mercado o para la empresa
que lo elabora

Las fases o etapas para el proceso de

fabricacion Desarrollo o prueba de concepto: Consiste en una

Magquinaria a toda combinacién de instrumentos que bajo la direccidon del
hombre desarrollan considerables fuerzas

Es el volumen de productos que puede generar una
planta o empresa de manufactura en un periodo
determinado

descripcién detallada de la idea del producto en términos
que tengan significado para el consumidor

Disefio, estrategia, analisis econdmico

Ll Desarrollo del producto, prueba de mercado, lanzamiento y
comercializacion del producto.

Se relaciona con la produccién y cdmo un fabricante equilibra las materias
primas, la maquinaria, la mano de obra y el almacenamiento, para satisfacer la
demanda de sus productos

Se debe de tener un personal apto para la
operacion es un punto clave

Es importante tener un capital humano fuerte para poder asi ser competitivos en
un mercado que cada vez se vuelve mas exigente.

Analisis de perfil de cargo, captacion de posibles candidatos,
comprobacion de la informacidn, seleccién de personal



Control de calidad

Trata del conjunto de herramientas, acciones o mecanismos De igual manera a la eliminacion del producto o
gue tienen como objeto la identificacidn de posibles errores en servicio que detectan
los distintos procesos de la empresa

Infraestructura
tecnoldgica

Identificacion de costos
de produccién

- . En ellos se encuentran servidores, almacenamiento
Es el servicio que ofrece el conjunto de

dispositivos y aplicaciones necesarios para la

empresa Networking: esto permite distintas funcionalidades al sistema
sin correr riesgos de seguridad

Son los gastos necesarios para mantener un proyecto, linea de procesamiento o un equipo en
funcionamiento

Definicidn de funciones
y responsabilidades

Divisién de trabajo: es la separacién y delimitaciéon de las Con el fin de realizar una funcidén con la
actividades mayor precision

Departamentalizacidn: consiste en la divisidn y el agrupamiento
de las funciones y actividades en unidades especificas con base a
su similitud

Organigrama: es la representacion grafica de la estructura de la empresa
donde representa a los empleados, recursos humanos y como también la
estructura deonartamentales



Unidad 4

Fuentes de
financiamiento

FFF

Es mas que una via que se utiliza para obtener recursos necesarios que sufraguen sus actividad

Fondos

A simple rasgo es una constitucion que apoya familia y amigos para la constitucién de esa empresa gracias
a esa ayuda

gubernamentales

EVALUACION Y
GESTION DE
NEGOCIOS

Las fuentes de
financiamiento se
desglosan en 7
modelos basicos

Capital semilla

Lo usan para generar modelos de negocios y desarrollos de proyecto mas avanzados como también para
crear prototipos que ayudan al comercio del producto o servicio en el mercado

Inversionistas claves

Es aquel creidito que se le entrega la cantidad de dinero necesario para implementar una empresa vy esta
empresa sea constituida por actividades claves durante el inicio

Capital riesgo

Son las empresas que funcionan generalmente, que reciben algln tipo de portacidn por su alto contenido
de innovacion o desarrollo ya que estos pertenecen a un club que ya estilan en redes de este tipo de

anovn en las emnresas

Private equity

Se trata de una portacidn temporal de recursos de terceros al patrimonio de una empresa para optimizar
sus oportunidades de negocio y aumentar su valor ya que esto se comparte el riesgo y los rendimientos

Es una inversion financiera que consiste en la adquisicidn por parte de la entidad especializada para
empresas grandes y se utiliza para expandir el negocio y contribuye con recursos monetarios como
contactos y mejores practicas administrativas

Financiamiento
monetario

Las empresas acuden a este financiamiento con el fin de obtener un flujo en la operacién diaria del
negocio

Incubacion de
empresas

Es una organizacién de negocio con el
objetivo de lograren que se convierta en

una empresa formal

Es vital ya que minimiza el riesgo empresarial y
aumenta las posibilidades del éxito




