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Base sociales de la emoción 

Control psicológico.
Relaciones interpersonales Altruismo.

Atracción 

es un fenómeno basado en la acción de

traer hacia uno mismo a alguien que,

debido a una serie de factores culturales,

psicológicos y biológicos, resulta de su

propio agrado

amor 

pretende explicar el complejo fenómeno 

del amor y las relaciones interpersonales 

amorosas.

• Intimidad

• pasión 
• compromiso

Cualidades

sexualidad

es el conjunto de las condiciones anatómicas,
fisiológicas y psicológicas que caracterizan a
cada sexo

• Pensamientos

• fantasías

• actitudes 
• tendencias

Se  caracteriza 

Es la tendencia de ayudar a los 

otros de manera desinteresada 

¿Que es? 

La palabra, como tal, proviene del

francés altruisme, voz que se deriva

de autrui, que significa ‘otra persona’

o ‘los demás’. Originalmente remite

al latín alter, que traduce ‘otro’

Creado por 

Filosofo Augusto Comte

Característica 

Las personas que actúan con altruismo

lo hacen de manera desinteresada, sin

perseguir el beneficio personal, sino con

el objetivo de procurar el bien de las

otras personas

Una persona altruista, en este sentido,

es aquella que piensa en los otros

antes que en sí misma. Es alguien que

ayuda o apoya a quien necesita ayuda

sin esperar nada a cambio.

Aquellas conductas de los padres

que son intrusivas y manipulan tanto

pensamientos como sentimientos de

los hijos

Son 

El control psicológico resulta una

práctica efectiva, debido a que, en

ausencia de los padres, los

adolescentes se comportan bajo las

mismas presiones internas



AGRESIÓN Y VIOLENCIA

Procesos de influencia 

social
Comunicación social.

Procesos grupales 

Es un proceso psicológico social en el que

una o varias personas influyen en el

comportamiento, actitud, sentimientos, opinión

y/o actitudes de los demás

Antes los proceso de influencia social, las

persona podemos

Intervenir como 

agente influyente 

Intervenir como blanco

que recibe la influencia

Tipos de influencia 

Influencia informativa: Este tipo de influencia 

se da siempre que el cambio en los juicios, 

pensamientos o conductas del individuo influido 

se deba a la confianza y el convencimiento en 

que la postura ajena es más correcta que la 

sostenida inicialmente.

Influencia normativa : Se da en los casos en que 

el individuo no ha sido realmente convencido y 

sigue pensando que su postura, acción u opinión 

es mejor que la proveniente del exterior, pero 

debido a otras circunstancias tales como el 

deseo de aceptación o el rol ejercido dentro de 

un grupo el individuo acaba cediendo y actuando 

en contra de sus propias creencias. 

¿Que es?

Proceso en el que intervienen dos o más

seres o comunidades humanas que

comparten experiencias, conocimientos,

sentimientos, aunque sea a distancia, a través

de medios artificiales

TIPOS DE COMUNICACION 

• Comunicación Interpersonal (cara a cara)

• Comunicación Intragrupal

• Comunicación Intergrupal

• Comunicación Institucional (organizacional) 

funciones que entran en juego cuando nos

relacionamos con el grupo social al que

pertenecemos; ya que cuando surge éste se llega a

jerarquizar e imponer normas para ayudar a su

supervivencia.

son 

La comunicación
Las normas
La cohesión
Los roles
El liderazgo

COMPORTAMIENTO COLECTIVO


