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'CAPITAL
DE
TRABAJO

Administracion de

( capital de trabajo

Activo y pasivo
circulante

Cuentas por cobrar

inventarios

Son activos no monetarios sobre los cuales " se aplican diversas técnicas para el manejo A )
la entidad Ya tiene los riesgos y beneficios kr.:la cuadro de |os inventarios como las siguientes, © :E:ustn henelicln}

Férmula —@:mlul de trabajo = Activo circulante - pasivo nlrnulunln)

Activos corrientes que representan la
parte de |la inversion que circula
de una forma a otra la conduccion
ordinaria del negocio

Segun Lawrence J. Gitman

Capital de trabajo neto corrientes de la empresa y Sus pasivos
corrientes puede ser positivo o negativo

La diferencia entre los activos }

o

' Caja(efectivo), bancos,inversiones temporales

4 . . .
Efectivo $3, recursos o bienes que = Clientes,documentos por cobrar,deudores,
Activo circulante Tienen ddisponibilidad de convertirse | e furrnudgl?;;t: EIEUIEMHJ Funcionarios y empleados, |VA acreditable,
% Facilmente a efectivo. L. Anticipo de impuestos, inventarios, mercancias de
¢ Transito y Anticipo a Proveedores. y
Probabilidad de convertirse en una Empresa insolvente y sin
liquidez
(Riesgo y rentabilidad
. = . . RE=VN-CT
| Rentabilidad ) \Relacién gue existe entre los ingresos y costos generadns} .fﬁLuIa) Rentabilidad =venta - los costos total E."-‘J
Esta integrado por llas deud %
= PUTSHED BRI EUNS S MEAES Y ) Proveedores documentos por pagar ,
obligaciones a cargo de una entidad econdmica ; . ar . et
am ml . et Esta integrado por |as ~ Acreedores Anticipo a clientes dividendos
Pasivo circulante que tiene un alto grado de exigibilidad y cuyo plazo de | & !
i el siguientes cuentas Por pagar, VA causado,impuestos y derechos
vencimiento es inferior a un afio o al del e RE NG R
e ciclo financiero a corto plazo o) \ el il oot
Es el crédito que concede la empresa Clientes Factores mas importantes que se Plazo, monto, tasa de interés,
consumidores se encuentra abierta para sostener 4@:5 cuentas se clasifican de la sig. Manera Deudores diversos Consideran para el otorgamiento Tiempo, requisitos para otorgar el crédito, cobranza
y aumentar las ventas Documentos por cobrar De créditos: Sanciones por incumplimiento, beneficios por pronto pago.
F
El otorgamiento de créditos por parte de las empresas se
establece de acuerdo al mercado econdmico en el que se Es necesario tener en cuenta varios factores por el otorgamien

desarrollan las operaciones de venta al tipo de persona y a las

de créditos como:

caracteristicas de los productos

periodo medio de cobro

evaluaciones de crédito

Referencias comerciales y personales

CarActer estacional de |las ventas
volumen de ventas a crédito

Politica de cobro

S

Carécter capacidad capital colateral y condiciones)

-
i

{Metodo ABC)

Permite ordenar y clasificar cualquier variable identificabl
cuantificable de la operacion definiendo los elementos

e
representativos en analisis

{Just-time(justo a tiempo))

-

" Esa técnica es vital importancia para la planeacion de las
operaciones ya que se deben realizar las invenciones que
ofrezcan mayores ganancias teniendo como referencia tres

elementos

FEE una técnica contemporanea que se ha utilizado

En aguellas empresas comerciales e industriales
Que no desean manejar grandes cantidades en los
. Inventarios.

e )
1:5& utiliza AEE) . Coslos- consumo para analizar la FE|BI'.:|L‘!II'I]

. Del valor ligada a la cantidad de articulos

\Costos, volumen y preclus}

e
i

L

analisis financiero de punto de equilibrio

Esa técnica se puede distinguir claramente con el método de]




