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ARGUMENTACIÓN 
 

Definición 
 

Elementos 
 

Características 
de la 

Argumentación 
 

El Objeto de la 

Argumentación 

Los Fines de la 
Argumentación 
 

Clases de 

Argumentación 

Instancias de 
Argumentación 
 

Contextos de la 
Argumentación 
 

-Argumentación Oral y 
Escrita  
-Argumentación Coloquial y 
Formal  
-Argumentación 
Demostrativa  
-Argumentación Persuasiva  
-Argumentación Positiva y 
Negativa  

 

Es el conjunto de Tecinas de legitimación de las creencias y de los 
comportamientos, es una actividad total de plantear pretensiones, ponerlas en 
cuestión, respaldarlas produciendo razones, criticando esas razones y refutando 
esas críticas. 

 

Esta tiene como distinción elementos 
diferentes que sirven como parte de un 
argumento y nos ayudan a entender 
cómo se compone un argumento y lo 
que lo hace distinto a la afirmación.  

 

-Argumentos son las Razones que 
Justifican una opinión. 
-La Conclusión, que se deriva de los  
-Argumentos. 
-Topos o Base Argumentativa, es la 
regla que permite ponerlos en 
relación; un conocimiento consabido 
por los participantes en la 
Comunicación. 
-Fuente, El Origen de los 
Argumentos y Conclusiones  
-Marco Argumentativo  
-Calificadores 

 

-Coherencia 
-Razonabilidad  
-Suficiencia  
-Claridad 
-Alteridad 
-Procedimental  
-Gramatical  
-Agonística 

 

Es todo aquello sobre lo que los sujetos dirigen su capacidad argumentativa 
para convencer a otros, es decir, es la tesis, la pretensión, opinión o punto de 
vista que sostiene una de las partes en el proceso argumentativo y que 
respalda mediante razones. 

 

-Definir la posición de un Hablante 
respecto a un posible problema 
  
-Sirve como procedimiento heurístico 
para descubrir y formular  
 
-Trata de Comunicar a otros hablantes 
un juicio propio provisto de argumentos 
 
-La Justificación de la propia posición 
sobre cuestión jurídica planteada  
 
-La Persuasión de los interlocutores o 
antagonistas 
 
-Conseguir que la Tesis propuesta sea 
admitida por el Interlocutor  
 
-Lograr la Adhesión del auditorio a quien 
se dirige 

 

-Jurídicas  
-Políticas  
-Publicitarias  
-Comunicativas  
-Religiosas  

 

Da parte a los lugares que son propicios 
para una argumentación, y si bien son 
conceptos que suponen hacer una 
actividad que puede ser realizada sin 
argumentación, lo ideal es que se 
acompañen con la respectiva 
argumentación para dar un mayor respaldo 
a toda acción que en cada contexto se 
realice, y así tenemos: 

 

Decidir  
Explicar  
Justificar  
Motivar  
Fundamentar  

 

Definición de 
Técnicas de 

Argumentación 

Objeto de las 
Técnicas de 

Argumentación 

 

Clasificación 
de 

Argumentos 
 

Modelo de 
Argumentos 

 

La Estructura 
Argumentativa 
 

Esquemas 
Argumentativos 
 

Análisis de la Argumentación 
Consistencia de la 
Argumentación  
Evaluación de la 
Argumentación 

 

Análisis y 
Evaluación de 
Argumentos 

 

Decimos con ello que son las distintas operaciones racionales 
argumentales, proyectadas por el orador a través del lenguaje, 
dirigidas a un auditorio, que pretenden a partir de la demostración 
de la firmeza de sus proposiciones y conclusiones.  

 

Se distingue una parte que se ocupa de 
la aplicación del derecho, otra que se 
dedica al estudio de las teorías de la 
argumentación jurídica que se refieren 
al aspecto conceptual, descriptivo, 
prescriptivo, así de importante la 
práctica de la argumentación en las 
diferentes instancias como legislativas, 
judiciales, administrativas, forenses, 
docentes, para sabes cómo elaborar 
buenos y mejores argumentos.  

 

Las técnicas de argumentación se ocupan de:  
 
-Cuál es la estructura de los argumentos.  
-De qué elementos se componen los 
argumentos.  
-Qué funciones cumplen los elementos.  
-Cómo se relacionan y qué fuerza tienen los 
argumentos para apoyar una pretensión.  
-Cómo elaborar correctamente un argumento 
desde el punto de vista formal e informal.  
-Cuál es la fuerza de los argumentos.  
-Cómo analizar y evaluar si es un buen 
argumento en términos de aceptabilidad.  
-Cómo controlar las inferencias, es decir, el paso 
de las premisas a la conclusión.  
-Cómo escoger y formular las premisas que 
componen un argumento. 

 
Nivel de Profundidad  
Modo 
Utilidad  

 

Modelo de Argumentación Informal 
 

Modelo de Argumentación Demostrativa (La Proposición que debe de ser 
demostrada,  El Planteamiento de la cuestión, La Enunciación de la tesis 
que se va sostener, La proposición normativa de la que se partirá para 
demostrar la tesis, la Razón de la cual la tesis es inferida del fundamento 
de la demostración.) 
 
Modelo de Argumentación Finalista (Este modelo de argumentación al 
que le llama también argumentación medios-fines, que se utiliza cuando 
se aplican normas que contienen un fin determinado). 
Modelo de Argumentación Formal (Definición, Elementos de argumento 
deductivo, Reglas de los términos, Formas irregulares del Silogismo). 

 

Función de la Estructura Argumentativa 
 

Clases de Estructuras Argumentativas (Argumentación Simple 
o Única, Argumentación Compleja.) 

 

Definición 
 
Clases de Esquemas Argumentativos (Argumentación Basada en una 
Relación Sintomática, Argumentación Basada en una Relación de 
Comparación, Argumentación Basada en una Relación Causal.) 

 

Conceptos 
Fundamentales 

de la 

Argumentación 

Técnicas de 

Argumentación 


