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- Plan de negocios

un documento donde quien desea emprender una aventura empresarial detalla la informacion
acerca de su proyecto, que sirve como base y punto de partida de todo desarrollo empresarial.

Creado por el propio emprendedor, plasma sus ideas y la forma de llevarlas a cabo

- Razon de ser del plan de negocios

sirve para poner claramente por escrito los distintos aspectos del negocio y discutirlos de
forma objetiva, abordando todos los temas que puedan tener posteriormente mayor dificultad

0 requerir un mayor analisis,

- ¢ Qué describe el plan de negocios?

No existe una estructura o formato estandar sino que un plan de negocios puede adoptar la
estructura o formato que mejor se crea conveniente de acuerdo a los objetivos que se quieran

alcanzar.

El resumen ejecutivo: el resumen ejecutivo es un resumen de los puntos mas importantes de

las otras partes del plan de negocios.

La definicion del negocio: en la definicién del negocio se describe el negocio que se va a

realizar, asi como aspectos basicos relacionados con este.

El estudio de mercado: en el estudio de mercado se describen aspectos relacionados con el

mercado en el cual operaré el negocio.

El estudio técnico: en el estudio técnico se describen aspectos técnicos relacionados con el

negocio.



La organizacién del negocio: en la organizacion del negocio se describe como estard
organizado el negocio y como se relacionaran entre si las diferentes areas, departamentos o

unidades organicas que lo conformaran.

El estudio de la inversion y financiamiento: en el estudio de la inversion y financiamiento se

sefiala la estructura de la inversion y del financiamiento del negocio.

El estudio de los ingresos y egresos: en el estudio de los ingresos y egresos se muestra una

estimacion de los ingresos y egresos que tendra el negocio.

La evaluacion financiera: en la evaluacion financiera se muestra el desarrollo de la evaluacion

financiera realizada al negocio.

- Emprender (enfoques)

Emocional, operativo, humano y ventas
- Caracteristicas del emprendedor

Ser humano, ser valiente, tener miedo, confianza, estrategia, cuidar la salud, innovador y

crativo, lider,, pasional.

- Tipos de emprendedores

Visionario: el emprendedor visionario se adelanta a las tendencias del momento y pone su

esfuerzo y negocio en sectores o productos que seranla clave en un futuro.



Inversionista: el emprendedor inversionista busca rentabilizar su dinero con proyectos
novedosos. Tienen el papel de un oscio capitalista, cuyo riesgo e implicacion suele ser de

asesoramiento y de aportar capital.

Especialista: el emprendedor especialista suele tener un perfil mas técnico. Y
aunque empieza un proyecto empresarial, sus conocimientos estan muy centrados en el sector

donde se centra.

Persuasivo: el emprendedor persuasivo es la punta de la lanza de un proyecto. Quien arrastra
y convence. Es una figura que suele liderar mas que desarrollar el producto o sevicio. Se

encarga de mantener la conviccién en su equipo.

Intuitivo: el emprendedor intuitivo sabe donde esta el negocio. Y lo sabe porque es un

empresario nato. Y emprender es parte de su pasion que son los negocios.

Emprendedor-empresario: este emprendedor ya sabe del mundo de la empresa. Nada le es
nuevo. ElI empresario emprendedor asume el riesgo de emprender pero a diferencia del

intuitivo o el visionario, le gusta consolidar los proyectos, mas que emprender.

Emprendedor-oportunista: este emprendedor ve la ocasion y se lanza. Sabe detectar las
oportunidades de negocio y los pasos que debe seguir. Conoce el mercado, sus claves y las

explota.

Emprendedor-vocacional:  emprender por emprender. Todos los perfiles de
emprendedores tienen algo de este. Estos emprendedores seguramente cuando consiga

posicionar su producto, marca o servicio, se vaya en busca de nuevas aventuras.
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