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Realiza una síntesis de los temas que a continuación se te mencionan correspondientes a la 

1a.Unidad y definas los siguientes puntos 

- Plan de negocios 

El plan de negocios en una estrategia o como dice un plan que debemos de tener en un 

documento en el cual debe tener un objetivo para la empresa o proyecto a realizar, también 

debe de contar con  todas la estrategia que se piensan realizar para esto en lo cual se puede 

llevar a cabo este plan de negocios,  que debe de contar con todas las administraciones de 

tareas que se van a realizar para tener una correcta estructura de organización y que ara cado 

uno, el moto que llegar a llevar este plan comercial y como estarán financieramente  y 

soluciones que se puedan llagar a requerir 

- Razón de ser del plan de negocios 

Para plantear modelos o planes de negocios comercial en la cual las empresas pueden ver 

como serian resultados ya que ven gráficas y que tanto es necesario para la población y en 

cuanto tiempo tendrán ganancias o podrán recuperar lo que han invertido, y nos tendrá 

soluciones para resolver algunos problemas que lleguen a ver en el transcurso 

- ¿Qué describe el plan de negocios? 

Describe al negocio como tal y todas las estrategias que se llevaran a cabo para que esta 

pueda ser un éxito en su lanzamiento, ya que esta es un análisis de todos los puntos para el 

mercado  

- Emprender (enfoques) 

Pues el emprende se debe de valorar todo las posibilidades en el mercado de negocios y 

también debemos de saber anticipar las tendencias que se den y valorar todas las 

oportunidades por lo cual uno debe de valorar los enfoque de un emprendedor y nos 

mencionar que hay 3 principales para los cuales debemos de tener muy en cuenta a cada uno 

de ellos, tenemos que el enfoque causal esto se basa en resultados que ya se dieron dentro del 

mercado y por la cual esto ayuda al emprendedor a ver que estas oportunidades sean idénticas 

a la que se tuvieron, tenemos el enfoque efectual en la cual estas llegan a ser  nuevas y se 

parte de lo que lo que el emprendedor tiene y todavía no se tiene registro del negocio o que 

se hallan visto evidencias. El proceso de emprendimiento tiene un carácter más experimental 

e iterativo, sin anticipar un resultado final. El enfoque de bricolaje entiende el proceso 

emprendedor como una creación contingente a partir de lo que el emprendedor tiene a mano. 

Se realiza un proceso de combinación y reutilización de los recursos (bricolaje). El entorno 

no ofrece las mejores condiciones para el emprendimiento por lo que al detectar una 

oportunidad, frente a la opción de buscar infructuosamente recursos 

- Características del emprendedor 

Energía y entusiasmo: Un emprendedor, es una persona llena de energía y entusiasmo para 

cumplir con todas las diferentes funciones o tareas que conlleva ser un emprendedor y tiene 

suficiente entusiasmo como para realizar dichas funciones o tareas con alegría y pasión. 

Confianza en sí mismo: Un emprendedor, es una persona con confianza en sí mismo. Es 

consciente de sus virtudes y capacidades, las cuales trata de mejorar y sacarles el máximo 



provecho, pero también es consciente de sus limitaciones y defectos, los cuales trata de 

corregir y superar. Perseverancia: Un emprendedor, tiene la suficiente tenacidad, 

determinación y perseverancia para hacer frente a los obstáculos, percances, imprevistos, 

dificultades o caídas que pueda tener en su camino. Paciencia: Un emprendedor, sabe que 

éxito no llega de la noche a la mañana, que para alcanzarlo se necesita de tiempo, trabajo y 

dedicación. El camino hacia el éxito es largo y lleno de dificultades, por lo que tiene la 

suficiente paciencia para buscarlo. Tolerancia al riesgo: Un emprendedor, busca minimizar 

los riesgos en sus emprendimientos o negocios. Para ello, se informa, se capacita, se prepara, 

planifica, prevé posibles percances, diseña estrategias de emergencia, etc, Creatividad e 

innovación: Un emprendedor, es una persona creativa e innovadora. Visión de negocios. 

Liderazgo: El emprendedor, ejerce la calidad de líder; tiene la habilidad y capacidad para 

influir, inducir, animar y motivar a sus trabajadores, para que estos lo sigan con entusiasmo, 

por voluntad propia y sin poner condiciones. 

- Tipos de emprendedores 

Emprendedor innovador o visionario: Es aquel que busca nuevas maneras de solucionar un 

problema que sean más accesibles y económicas para un sector de la población. Piensa en 

proyectos de largo alcance y desarrolla planes para hacerlos rentables por décadas. 

Emprendedor inversionista; Es el que cuenta con los recursos y busca proyectos e ideas para 

poner dinero sobre ellas y lograr desarrollarlas. No es quien dirige el negocio, actúa más bien 

como un socio capitalista. 

Emprendedor por necesidad: Son los emprendedores que luego de una situación 

desfavorable, como desempleo, situación económica y otras, deciden que iniciar un negocio 

es la manera de solventarlo. 

Emprendedor especialista: Es una persona metódica y técnica. Se concentra en las ideas para 

un sector específico y busca generar impacto a nivel corporativo con ellas. En su mayoría 

son profesionistas que combinan sus conocimientos con el emprendimiento para desarrollar 

un proyecto que les genere dinero. 

Emprendedor multi-funcional: Seguro conoces personas que pueden hacer mil cosas a la vez. 

Bueno, los emprendedores multi-sector, son personas que se enfocan en varios proyectos a 

la vez, sin tener mucho que ver uno con el otro. Son capaces de generar avances con dos o 

más negocios en simultáneo, sin perder el enfoque en ninguno. 

Emprendedor social: No busca dinero, ni fama. Solo se enfoca en resolver algún problema 

en su sociedad o comunidad mediante un sistema innovador. 

Emprendedor oportunista: No es más que el emprendedor que logra identificar la oportunidad 

y desarrolla una solución a un problema en específico. 

 

https://rockcontent.com/es/blog/emprendedores-latinoamericanos

