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Plan de negocios: El plan de negocio es un método que una persona debe realizar detalladamente
con el fin de proporcionar la mayor informacion acerca de su proyecto, esto con la finalidad de
apoyar a quienes desean emprender algin negocio. El plan de negocio es un documento
desarrollado por los emprendedores del proyecto donde se analizan los diferentes factores y
objetivos de todas las areas que van a intervenir en la puesta en marcha de una empresa. Debe ser
una herramienta de disefio donde el emprendedor dé una forma virtual a su empresa antes de llevar
a cabo su aventura real. Es decir, con el plan de negocio, el empresario empieza a dar forma a todas

las ideas y detalles que tiene en mente para el desarrollo de su negocio.

Practicamente el plan de negocios nos permitira realizar una perspectiva de lo que se espera de
nuestro negocio por lo tanto nos ayudaria a mejor y tener resultados favorables, siempre y cuando

interpretemos bien los resultados a obtener.

Razdn de ser del plan de negocios: la razon de el plan de negocio es ayudarnos a definir el modelo
de negocio, ya que nos facilita a crear a través de analisis y estrategias nuestro mercado potencial

y asi identificar mejor nuestro perfil ayudandonos a valorar nuestro potencial.

También servird para comprobar la coherencia interna del proyecto. La relacion y su
correspondencia entre los determinados apartados y contenidos del plan de negocio otorgaran al
proyecto una cierta consistencia muy valida para los promotores del proyecto. Es Gtil también el
plan de empresa para cohesionar al equipo humano respecto a la marcha del proyecto, la alineacion
del equipo hacia los valores, y objetivos del negocio es imprescindible para la buena marcha del

mismo. La creacion de una cultura de empresa nace en el propio plan de negocio.



Algo importante es que funciona como un facilitador, es decir nos ayuda a tener una idea mas clara
de los recursos propios con lo que contamos a la hora de querer emprender y de otra forma nos

ayudara a ver las necesidades de afinacion que tendra la iniciativa empresarial.

. - ¢{Qué describe el plan de negocios?

El plan de negocios es un documento que describe, de manera general, un negocio y el conjunto de
estrategias que se implementaran para su éxito. En este sentido, el plan de negocios presenta un
analisis del mercado y establece el plan de accidn que seguira para alcanzar el conjunto de objetivos

que se ha propuesto.

Como tal, el plan de negocios tiene un uso interno, desde el punto de vista de gestion y
planificacion, y otro externo, como herramienta de promocién y comunicacion de la idea del

negocio, bien sea para venderla, bien para obtener financiamiento

El plan de negocios, en este sentido, sirve de brajula para el emprendedor, pues esta permite tener
un mejor entendimiento del negocio, al mismo tiempo que lo obliga a investigar, reflexionar y
visualizar todos los factores, tanto internos como externos, que incidiran en la marcha de su
negocio. Del mismo modo, los planes de negocio son documentos que se encuentran sujetos a
constantes actualizaciones y replanteamientos, conforme con las dinamicas propias de la gestion

empresarial con herramientas como el benchmarking y el analisis FODA.

- Emprender (enfoques): un emprendedor debe tener muchos enfoques para no fracasar y ser
exitoso, ya que se caracterizan por ver oportunidades de negocio en la idea de satisfacer las
necesidades de otros. Los emprendedores no se enfocan en los problemas o dificultades porque

encuentran un estimulo en resolver las cosas y encontrar un modelo de negocio en ello. Deben



aprender que el fracaso no es el fin del mundo ya que podria mejorar, aprender a trabajar en equipo,

Nada levantara mas a una empresa que un equipo de trabajo calificado y empoderado

- Caracteristicas del emprendedor, En lo personal un emprendedor debe ser innovador, debe ser

creativo, astuto, tener el liderazgo, debe tener iniciativa, activo.

- Tipos de emprendedores: Visionario, Inversionista, Oportunista, Apasionado, Por necesidad,

Persuasivo, Social, Por azar, Intuitivo, Especialista



