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   Consultoría  Tecnológica.  

Acercamos  el  mundo  digital  e  

internet  a  empresas  y 

emprendedores. Ejecutando 

proyectos y participando en algunos. 
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El  plan  de  negocio  es  

fundamental  para  

tener  en  cuenta  todas  

las  necesidades del  

proyecto  y,  por  tanto,  

maximizar  el  

porcentaje  de  

viabilidad  del  mismo, 

incluso  el  de  

sostenibilidad. 

-Gestionar el 

tiempo. 

-No plantearse 

objetivos grandes 

al principio 

-Uso de energía 

renovable 
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dedicarse  al  desarrollo  de  

soluciones  en  el ámbito  de  la  

RSE (Responsabilidad Social de la 

Empresa) Creando  herramientas  

para  “el  diálogo con  los  grupos  

de  interés”,  “la  calificación  de  

riesgos  de sostenibilidad”, o  la 

“elaboración  de  códigos  éticos 

Servicios  de  ingeniería  técnica  

industrial  en  redacción  de  

proyectos  y  direcciones de obra. 

  La compra/venta  de  pescado  y  

marisco congelado para abastecer 

a pequeños comercios locales en 

Málaga. 

Usa  la  narrativa  transmedia  

mediante  un  blog  y  redes  sociales  

para  formar  y reflexionar  sobre  

emprendimiento,  inbound  

marketing,  narrativa  y  gobernanza 

al  tiempo  que  comercializo  una  

colección  de  e-books. 
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  Elaborar un  

CANVAS   para  

clarificar  “tu  

modelo  de  

negocio”, o  sea,  

como  vas  a  crear  

valor  con  lo  que  

quieres  hacer. 

H
e
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s El uso de las 

redes sociales 

y páginas web. 

 

Es hacia  donde  

quieres  llevar  en  el  

futuro, tu  modelo  de  

negocio, y con el  paso  

del  tiempo  

enfrentarse  a  la  

realidad,  “entre”  

desviaciones (positivas  

o  negativas).   
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Es conseguir, entre  

otras  cosas,  

prever dificultades  

en  el  desarrollo  

del  proyecto,  

establecer  posibles  

alternativas  ante 

imprevistos. 
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-Valorar el 

trabajo en 

equipo 

-Leer libros 

-Saber 

escuchar  
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-Gestionar 

mejor las 

finanzas. 

- Proseguir 

con los 

proyectos. 

- Buscar el 

crecimiento. 
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-Trabajo duro 

y honrado 

-Consiliar 

empresa y 

familia 

-Creer en ti 

mismo 

-Dar lo mejor 

Es un guión a 

seguir, que por lo 

menos te sirve de 

referencia. 

-Saber delegar 

-Saber escuchar 

ideas 

-Educar a la 

gente 


