N
E Crea tu mejor historia
EMPRENDAMOS JUNTOS
UNIVERSIDAD DEL SURESTE

METODOS Y TECNICAS DE VENTA.

DIRECCION DE VENTAS.
MTR. OSVALDO FRANCISCO SILVESTRE

PRESENTA EL ALUMNO:

Merari Aminadab Ortiz Gonzalez.

GRUPO, SEMESTRE y MODALIDAD:

6to. cuatrimestre “D” Semiescolarizado.

Frontera Comalapa, Chiapas

16 de julio de 2020.



los

Aspectos éticos de la

venta
v

DIREGCION DIE VIENTAS

Las nuevas
tecnologias y la venta

Corto plazo, ajustar
necesidades a bienes

Largo plazo, ajustar
bienes a necesidades

\

Limita el marketing al
campo empresarial

y
Pago de bienes y Se | Comercio electréonico Es| Cualquier forma de
servicios por internet transaccion comercial
Transparencia en la Proyectos de mas
informacion relevancia
v /
Menos riesgos por _son | Beneficios del son| Ventas por internet
N

llevar dinero

comercio electronico

Logistica bien
organizada

Su estudio trata sobre | si | Ciertas practicas son
“| aceptables o no.
Calidad del producto
y de los servicios
N
Importancia ética del |/ver | El establecimiento de
gerente de ventas precios
La distribucion y la
promocion.
Codigos profesionales
(medico, abogados)
\
Codigos éticos en el Log| Codigos asociaciones
7

medio comercial
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de empresas.

Codigos de grupos de
asesoria.

Revisar todo material
promocional

Para evitar problemas
los gerentes deben

No dar informacion
sin confirmar

/

Asegurarse de no
hacer comparaciones

Evitar comparaciones
estrictas

y

No ve el pago como
elemento transaccion

El

Marketing y ventas
relacionales

Las

Tarea del marketing

El

Desarrollo conceptual

\

Base de clientes
estable

Se aplica a cualquier
unidad social

Opciones electronicas
de pago

Conocer
comportamiento

\

Criptografia texto
escrito en clave

Compradores y
vendedores

del marketing.

\La

\ Finalidad del

Codigos comerciales

El codigo de barras

Aplicar solucion que
redunden beneficio

Producto (el que se
ofrecera)

Precio (precio por
producto)

" marketing

¥ E

Plaza (lugar donde
vende)

N/

Promocion
(comunicacion)

Mix de marketing




