Crea tu mejor historia
EMPRENDAMOS JUNTOS

UNIVERSIDAD DEL SURESTE

INTRODUCCION Y TECNICAS DE VENTAS

METODOS Y TECNICAS DE VENTAS
OSVALDO FRANCISCO
SILVESTRE CARDENAS

PRESENTA EL ALUMNO:
JOSE ALBERTO HERRERA VAZQUEZ

GRUPO, SEMESTRE y MODALIDAD:

6to Cuatrimestre “D” LAE Semiescolarisado

Frontera Comalapa, Chiapas
28/Junio/2020




’\

es un experto en la gestion comercial de su empresa y es quien realiza la accion de
vender, es decir, acerca al cliente los productos o servicios que la empresa ofrece
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e Segun su funcién
e Segun su grado de vinculacion en la
empresa
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