(e

Crea tu mejor historia
EMPRENDAMOS JUNTOS
UNIVERSIDAD DEL SURESTE

METODOS Y TECNICAS

DIRECCION DE VENTAS.
MTR. OSVALDO FRANCISCO SILVESTRE

PRESENTA EL ALUMNO:

Merari Aminadab Ortiz Gonzalez.

GRUPO, SEMESTRE y MODALIDAD:

6to. cuatrimestre “D” Semiescolarizado.

Frontera Comalapa, Chiapas
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Gestion de Ingenieria de Organizacion Aspectos Nuevas Marketing y
grandes cuentas ventas del equipo éticos tecnologias ventas

Es la Se \l/ Su El Es la
Forma de Enfoca en Los equipos Estudio trata Comercio Determinacion
gestionar venta se organizan sobre electronico de necesidades

Las Y Segun Ver Esla Y
Relaciones Comercializaci Estructura Ciertas Transaccion Preferencia de
comerciales on geografica practicas comercial consumidor

El De Segun Son Por Su

y
Key account Tecnologia Estructura Aceptables o Redes tele Funcion
manager especializada por productos no comunicacion
Y \I/ Segun Y Que \|/ Es

Centra su Dispositivos Estructura Analiza Permite pagos Conocer el
trabajo electronicos por mercado evalua comportamiento

En Su Segun Para De \L De
Su relacion con Funciones Estructura Desarrolla un Bienes y Compradores y
el cliente principal por cliente criterio servicios vendedores

Para Es Segun Y Y
Vender mas en Supervisar y Estructura Decidir Atreves de Aplicar
cada cliente dirigir por funcion cuestiones internet soluciones

Y Que

\

Mejorar la Ayudar a Beneficien a
rentabilidad clientes ambos




