
 

METODOS Y TECNICAS  

Dirección de ventas  

Lic. Osvaldo Francisco Silvestre  

 

 

Presenta la alumna: 

Mayra Lizbeth Pérez Pérez 

 

 

 

Cuatrimestre, grupo, 

6to cuatrimestre “D” 

 

 

 

Carrera y modalidad: 

Lic. Administración de empresas, Semiescolarizado 

 

 

Frontera Comalapa, Chiapas 

26 de Julio del 2020. 
 



 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

DIRECCION DE VENTAS  
La gestión de 

grandes 

cuentas  
forma de gestionar 

las relaciones 

comerciales con los 

clientes en entornos 

B2B 

 

 

 

 

Hace 

  

Ingeniería 

de ventas 

Gestionar el 

proyecto y el equipo 

Trabajan para  

Gestionar 

relaciones 

Venta y 

comercializa

ción 

Gestionar el 

negocio 

La 

organización 

del equipo de 

ventas Tecnología especializada  

Fábricas de bienes.  

Se suele dividir en 

equipos de trabajo 

Dispositivos electrónicos  

Tecnológicos o industriales.  

Se basa  

Siguiendo una 

estructura 

geográfica o por 

zonas 

Por productos. 

Por mercados 

Por Productos  

Por clientes  

Por funciones  

De 


