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Crea tu mejor historia

EMPRENDAMOS JUNTOS




Ingenieria

de ventas

Venta y
comercializa
cion

Tecnologia especializada

Dispositivos electrdnicos

v

Trabajan para

Fdbricas de bienes.

Tecnoldgicos o industriales.

DIRECCION DE VENTAS

La
organizacion
G——————— del equipo de

Se basa ventas

Siguiendo una
estructura

Se suele dividir en
equipos de trabajo

geogrdfica o por

zonas
Por productos.
Por mercados
Por Productos

Por clientes

Por fiinciones

La gestion de

grandes
cuentas

Gestionar el
proyecto y el equipo

forma de gestionar
las relaciones
comerciales con los

clientes en entornos
B2B

Hace

Gestionar
relaciones

Gestionar el

negocio



