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¢Qué es una franquicia? Es una forma de negocio en que una persona o empresa cede a otra el derecho de explotacién de un sistema de negocio a
cambio de una contraprestacion econdmica.

¢Quién es el franquiciador? es la persona fisica o juridica que posee una marca y un know how y decide cederlos a otra persona franquiciado a
cambio de una remuneracién econdémica.

¢Quién es franquiciado? la persona fisica o juridica que pone en marcha su empresa con asociacién con el franquiciador lo que permite emprender
cuyo negocio ha sido comprobado.

¢Qué es marca? el baluarte como negocio, es la clave el franquiciador posee una marca y cede su uso al franquiciado.

¢Qué es un know how? es saber hacer, es decir, los procesos, sistemas y normativas propdsito de la marca. después de esta diria que seria es
segundo mas definitivo mas importante del negocio, la clave para la que la franquicia sea rentable y de éxito.

¢Qué es contrato? el documento juridico que determina la relacion entre las partes, las cueles se unen para lograr un éxito de franquicia. este
acuerdo estar reflejado la autorizacidn del franquiciador para que el franquiciado utilice la marca y el wnow how.

¢Tipos de franquicias y ejemplo de franquicias? franquicias comerciales, franquicias industriales, franquicias de produccién, franquicia de
distribucién, franquicia de cdrner, franquicia de servicio, franquicia master o principal, Alain Affleou

La marca de gafas o mejor dicho una dptica con afios y afios de trabajo cuya presencia en Espafia es evidente con mds de 300 dpticas en nuestro
pais bajo el método de las franquicias. Es de hecho la primera Franquicia dptica en el mercado espafiol.

éderecho y obligaciones de una franquicia? derechos: derecho a cobrar una cuota inicial y unas regalias por su marca y Snow how, derecho a tomar
las decisiones estratégicas que consideren oportunas, derecho a exigir franquicias el cumplimiento de las normas la confidencialidad los procesos
internos. obligaciones del franquiciador: estar inscrito en el registro de franquicias o institucién pertinente o que le sustituya, controlar los stocks si
los hay la calidad de los productos o servicios, facilitar los proveedores y/o mercancias necesarias al franquiciado, asesoramiento al mismo lo que
necesita.

épasos para desmontar una franquicia? existen 4 pasos. desarrolla la idea del negocio, estudio del negocio, analisis DAFO conoce tus debilidades
amenazas fortalezas y oportunidades previsiones econdmicas.

éventajas y desventajas de franquicia? ventajas: le supone crear una extraordinaria fuente de ingresos pasivos, de los que hablado harto y
entendido el block, puede hacer crecer su negocio, expandirlo, pero ademas de forma pasiva ya que el negocio base ya esta cerrado. desventajas:
deberia ser una elevada inversion inicial para sistematizacidon de procesos y puestos en marcha.






