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Introduccién.

Base a varios autores manejando conceptos distintos sobre una idea acerca de los negocios,
surge una serie de aportaciones gue llevan un camino hacia una empresa. Es claro que para
llegar a formar una empresa no es sencillo, se tiene que pensar y recolectar muchas ideas y

generar un plan de negocios.

Un autor llamado Puchol menciona una lista de categorias que se pueden convertir en
oportunidades para una idea de negocios. Entre ellas una exportacion de un producto en un
pais nuevo, un pais donde nadie conoce, donde nadie ha tenido la idea de desarrollar tal

producto.

Con estas aportaciones, he dado mi punto de vista acerca del valor de tener una idea, o lo que
representa una idea para un plan de negocios. Sin dejar atrds que, para crear ideas, se tiene

gue utilizar factores de reforzamiento.



Unaidea original es aquella que tiene la fuerza para impulsar el desarrollo del emprendimiento,
es la idea que diferenciard un producto con elementos similares a los de la competencia, el
factor que dara a los compradores una razén para escoger ese producto y no otro.

El punto de partida de cualquier negocio es la idea. El proceso de generacion de ideas esta
fuertemente ligado ala creatividad, pues es esta ultima la que nos va a ayudar a encontrar esa
idea tan atractiva para la sociedad que podra aportarnos valor. Hoy en dia en la idea, también
se valora fuertemente el grado de innovacioén. Por lo cual, creatividad e innovacion, nos llevan
a concluir que a la hora de crear una empresa la imaginacion es un elemento clave. La idea
puede surgir de las carencias que vemos a otras empresas, de las necesidades del mercado
observadas, de puestos de trabajo anteriores, de nuestra experiencia, estudios, de la
observacion de otros mercados. Debemos entender lo importante que es conocer muy bien lo
gue significatener una idea de negocioy el concepto de negocio, para poder crear un negocio.
En mi opinion, el primero es la propuesta base de cualquier proyecto para hacer un negocio;
el segundo se tiene que unir la idea con las etapas y actividades del proyecto, las metas y todo
lo que nos permita materializar el negocio, en pocas palabras conecta nuestra idea con el plan
de negocio. Teniendo esto claro podemos ver todos los beneficios que nos puede traer todo
esto, como lo es ordenar tus ideas y pasos a seguir en, planificando y ejecutando las
actividades. La idea de negocio nace en el momento en que el emprendedor y su equipo
pueden orientar sus capacidades creativas e investigativas para detectar nuevas
oportunidades en el mercado. Hay que estar al pendiente de todo lo que pasa en nuestra vida

y a nuestro alrededor porque en todas partes podemos encontrar ideas para un negocio.

Como menciona Jeffry Timmons “Una idea original es un requisito para el éxito posterior, pero
de ninguna manera asegura el éxito en el negocio” Si analizamos lo que nos quiere decir
entenderemos que una idea es muy poderosa para iniciar un negocio, pero esa idea o ideas
tienen que ir reforzadas por herramientas que permitan profundizar y desarrollar tales ideas.
Una idea sin herramientas solo sera una idea sin provecho.

Puchol, menciona algunas oportunidades que se convertiran en ideas de negocio una de ella
es: “En un pais existe un producto que en otro no es conocido y que seria una buena
oportunidad para exportar”. Esta es una oportunidad que seguramente habria fruto positivo,
ya que se maneja un producto nuevo en un pais donde tal producto aun no es conocido. Podria
exportarse de una buena manera y asi generar buenos resultados para ir creciendo en el

negocio ya que existe un solo proveedor.



CONCLUSION.

El poder de concentrar una idea suele ser la llave para generar oportunidades de negocios
para una posible empresa. Sabemos que un emprendedor o una persona por asi decirlo, que
quiera o este pensado en un plan de negocios tiene que contar con lo principal “una idea” ya
gue esta es la principal llave a un futuro exitoso, siempre y cuando desarrollarla, reforzandola

con otros factores.

Una idea nace de una persona creativa y que tenga el valor de arriesgarse para saber lo que
le espera durante el camino, durante su plan, no es nada sencillo, pero con audaz y con la
capacidad de enfrentar las cosas reales puede llegar a tener oportunidades en los mercados
y asi mas adelante con esfuerzo y dedicacion puede llegar a tener un mundo de negocio

exitoso.
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