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INTRODUCCION

A continuacion, el tema del cual abordaremos es caracteristicas de modelo de negocios, como
bien lo dice describe todo el negocio como sus componentes, funciones, procesos entre otros,
es como una estrategia que tiene dicha empresa, dentro de ello también entran sus objetivos
gue son muy importantes la seleccion sobre sus clientes, sus productos, sus mejores servicios,
gue sus precios no sean muy caros, que esté al alcance de su economia del cliente, sobre

todo la calidad en su producto, para asi poder generar ingresos y mejores ganancias.



DESARROLLO

Es muy importante los bajos costos dentro de la empresa o dicho negocio ya que es lo que
cuenta mucho, es donde tiene que buscar estrategias que deben mantener sus precios al
minimo, ya que el precio es el factor fundamental para que el cliente pueda pagar por su
producto, las deben lograr una combinacion de mejor uso de recursos y mas ideas de valor
nuevas cosas, en si sus productos, los servicios que la empresa va ofrecer a quien nos vamos
a dirigir a nuestro publico 6sea a nuestros clientes, en como sera la venta y la forma en que
vamos a obtener mejores ingresos, dentro de ello definir las caracteristicas de los productos
gque se venderan, las formas de promocién es decir publicitaria que se utilizaran al publico
también tiene mucho que ver, es muy importante tener en cuenta todas las caracteristicas del
modelo de negocios, son elementos esenciales para tener un mejor éxito como la propuesta
de valor ya que es una forma en la que la empresa puede solucionar distintos problemas o ya
sea satisfacer la necesidad del cliente, sobre todo la confiablidad del producto y que sea

atractivo.



CONCLUSION

Llegamos a la conclusion de que es muy importante tomar en cuenta todos los fundamentos
adecuados, como las caracteristicas, estrategias a modelo de negocios para poder lograr
muchas cosas, clientes todo lo que ellos buscan, que para ellos es muy importante el precio
ya que tiene que ver mucho con su economia, emprendimiento, finanzas. Hacer mucho la
diferencia ya que los clientes se van a donde se sientan a gusto sin ser presionados ni nada,
€S Como una guia que tenemos para una futura creacion de un negocio y crezca a lo grande,
es como la empresa se desarrollara a una ventaja competitiva sobre todo sostenible, que para
ellos es muy importante el precio y la calidad del producto en que si esta dispuesto a pagar
por el producto sea algo productivo y satisfactorio para el cliente, brindarle los mejores

servicios y bajos precios o ya sean ofertan puede ser muy util para la empresa.
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