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NACIMIENTO DE LA IDEA
DE UN NEGOCIO

Aquella que tiene la fuerza para impulsar el desarrollo del

IDEA ORIGINAL emprendimiento, la que diferenciard un producto con elementos
similares a los de la competencia
La mezcla unica de productos, servicios, beneficios y
PROPUESTA DE VALOR

valores agregados que la empresa ofrece a sus clientes.

Describe la forma en que una organizacién crea,

MODELO DE NEGOCIO L. .
captura y entrega valor, ya sea econdmico o social.

Definir la esencia del proyecto, es decir, cuales son los objetivos
de crearlo, cudl es la misidn que persigue y por qué se considera

NATURALEZA DEL PROYECTO
justificable desarrollarlo.

ELEMENTOS

Las ideas originales tienen las cualidades de ser atractivas,
duraderas y estar sustentadas en productos o servicios que crean
o agregan valor a clientes dispuestos a pagar por ello.

Reflejar la funcionalidad, el servicio, la imagen, la
oportunidad, la calidad y el precio que una empresa ofrece
a los clientes.

Incluir informacidon importante para los clientes, como
plazos de entrega y riesgos o expectativas.

Comunicar lo que hace mejor la empresa o la diferencia de
la competencia.

e Bajos costos

CARACTERISTICAS e Innovacion y diferenciaciéon

Segmento del mercado
Propuesta de valor

Canales de distribucion
Relacidn con los consumidores
Flujos de efectivo

Recursos clave

Actividades clave

Socios clave

Estructura de costos
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Una vez que ha seleccionado una idea, debe justificar la

JUSTIFICACION DE LA EMPRESA

satisface, o bien el problema concreto que resuelve.

Incluye definir aspectos importantes de la empresa. Estos hardn que
nuestro modelo de negocio sea exitoso, y al mismo tiempo, se diferencia

PROCESO CREATIVO
de cualquier otra empresa que pueda presentar competencia.

importancia de la misma, especificar la necesidad o carencia que

Para tener éxito es indispensable que ambos,
el consumidor y la empresa, resulten
beneficiados en el proceso de produccion y
venta de bienes y servicios, de ahi Ia
importancia de tener perfectamente
establecida la propuesta de valor.

Nombre de la empresa, descripcion de la empresa, misién y visidn

de la empresa, productos y servicios de la empresa.



