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El costo es 

uno de los 

elementos 

más 

importantes 

para realizar 

las 

planeaciones 

de un 

negoció, al 

igual que los 

gastos deben 

ser menos 

para que no 

valla a 

quebrar  
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Variables: 

cambian de 

acuerdo a la 

actividad.                   

Fijos: son los 

que 

permanecen en 

un determinado 

tiempo 

Capital social: lo 

que inviertes los 

socios para las 

operaciones. Las 

entradas y salidas 

de una empresa es 

importante siempre 

y cuando los 

ingresos sean más 

que los egresos 

Los estados 

financieros son parte 

de una empresa para 

reflejar el estado 

efectivo. El estado de 

resultados es para 

reflejar los avances 

buenos de la 

empresa (ganancias). 

Balance general: 

presenta la 

situación de 

negoció de 

forma financiera 

por lo que 

clasifica en 

activo, pasivo y 

capital lo que 

deben 

equilibrarse para 

su beneficencia 

 

Indicadores 

financieros: se 

utilizan para 

evaluar los 

resultados de las 

operaciones del 

negoció, toman 

como base los 

estados 

financieros 

proyectados. 

Sistema de 

financiamiento: el 

emprendedor 

deberá analizar 

basados en sus 

estados 

financieros 

proyectados 

cuanto a los 

gastos y los 

beneficios de la 

misma 

Resumen 

ejecutivo: es el 

concentrado de 

la información 

sobresaliente de 

cada una de las 

áreas de plan de 

negocios y tener 

buenos 

resultados 

El contenido del 

resumen ejecutivo 

debe tener en cuenta 

la naturaleza del 

proyecto, el mercado, 

sistema de producción, 

organización, 

contabilidad y finanzas 

y el plan de trabajo 

para la realización de 

los objetivos 

Modelo de 

negocios: 

describe  

como una 

organización 

crea, captura, 

y entrega 

valor ya sea 

económica o 

social al 

cliente 


