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En el siguiente trabajo practico se refiere a mi empresa, que consiste en primer lugar 

establecer la propuesta de valor de mi empresa, como es que me decidí tomar la 

empresa, y también de donde surge el nombre de mi empresa, que significa para 

mí el nombre, como es que tomé la decisión de ponerle ese nombre, y pues dar una 

descripción de mi empresa, y el análisis foda de cuales son mis fortalezas, mis 

debilidades, mis amenazas y mis oportunidades. 

1.- propuesta de valor de mi empresa. 

Pues la propuesta de valor de mi empresa esta enfocada en que donde yo vivo, 

colonia yasha municipio de las margaritas Chiapas, porque no hay tiendas de 

deportes y la mayoría se va para Comitán a comprar su productos, y pues pensé 

que sería una buena propuesta de valor hacer mis productos de calidad y que los 

clientes me compren a mi y ya no vayan a Comitán, ya que existen varios equipos 

de futbol militando en la liga de dicho lugar y pues se ve la necesidad de poner una 

tienda o varias tiendas de deportes, conforme vaya avanzando mi empresa, 

respecto a ello tengo que ofrecer productos únicos y originales, que sea su primera 

opción de compra.  

2.- Describa porque decidió el nombre de la empresa. 

En cuento el nombre de mi empresa “ deportes Alejandro “  pues de manera 

personal fue algo importante para mí, porque algo que yo estoy creando y que lleve 

mi nombre, pues es genial, y otra de las cosas yo soy un fanático del futbol, es lo 

que me gusta hacer y practicarlo, es por ello que decidí asignarle ese nombre, 

deportes por lo que me gusta el futbol y que mis productos será todo lo relacionado 

con el deporte y Alejandro pues  pensé porque no llevar mi  nombre si es mi propia 

empresa. 

3.- Establezca una descripción de la empresa. 

 Pues bien de lo antes mencionado, nace mi empresa con la necesidad de que no 

existen empresas de deportes en dicho lugar y para que no estén viajado a otro 

lugar y puedan ahorra más decidí crear mi empresa llamada “ Deportes Alejandro”  

que se ubicara en la colonia yasha municipio de las margaritas, en zona centro, la 



cual consistirá y hará productos de todo lo relacionado con el deporte( futbol), 

productos de calidad, y que sean originales para que los clientes consuman mas 

mis productos y que vaya de acuerdo a sus recursos empleando el bajo costo, y 

pues espero lograr de mi empresa, con todo el esfuerzo de todos, contratar personal 

capacitado de acuerdo al área de trabajo que realiza, ofrecer un buen salario y horas 

de descanso, para que así junto con mis socios podamos hacer la mejor empresa a 

nivel nacional, que distribuya productos por toda la región de calidad. 

4.- Análisis foda de mi proyecto   

 

Fortalezas Oportunidades 

• Brindar productos de calidad y 

originales. 

• Tengo los conocimientos 

previos del deporte que me 

pueden comprar más. 

• Capacidad de hablar en público 

y ofrecer los productos. 

• Capacidad de bordar los 

uniformes. 

• Buen trato a los clientes. 
 

• Poder poner mas sucursales en 

distintos lugares. 

• Hacer mis propios productos. 

• Hacer publicidad en las redes 

sociales. 

• Buena ubicación de mi 

empresa. 

• Ser la primera opción de 

compra para los clientes de 

acuerdo a la calidad de mi 

producto.  

Debilidades Amenazas 

• Que mis productos no me 

lleguen en tiempo y forma y 

provoque disgusto en los 

clientes. 

• La entrega no sea en el día que 

acordemos entre el cliente y yo. 

• Los empleados no tengan una 

motivación para hacer sus 

actividades. 

• La elaboración de mis productos 

sea lenta. 

• No tener las herramientas para 

hacer los productos. 

• Las vías de entrega de mis 

productos de parte de las 

fábricas. 

• La llegada de otra empresa de 

deportes. 

• El bajo costo de otras 

empresas. 

 

 


