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Punto de equilibrio 

Representa el nivel 

de producción y 

ventas en el que la 

utilidad es igual a 

cero 

Objetivos 

Determina el momento en que 

los ingresos son iguales a los 

costos y gastos 

Medir la eficiencia de operación 

y controlar la ejecución de las 

cifras presupuestadas 

Facilitar el análisis, planeación y 

control de los resultados de la 

empresa 

Métodos 

Método de la ecuación 

Método de contribución 

marginal 

Método grafico 

Se expresa  

Valores, 

porcentajes y 

unidades 

dependiendo de 

la fórmula que se 

esté utilizando 

PE: El punto de 

equilibrio es 

aquel donde 

los ingresos 

totales son 

igual a los 

costos totales 

y la empresa 

no reporta 

utilidad ni 

perdida 

Gastos y costos 

fijos 

Partidas o 

conceptos que 

permanecen 

constantes 

independientement

e del nivel de 

producción y ventas 

Renta, depreciación 

en línea recta, 

sueldos 

administrativos, 

sueldos 

supervisores, 

gerentes, 

supervisores, 

mantenimiento y 

vigilancia por 

contrato 

La contribución 

marginal 

Se determina por 

la diferencia entre 

las ventas con 

porcentaje 100 % 

menos los gastos y 

costos variables y 

su porcentaje de 

las ventas  

Términos que deben 

conocerse para el 

punto de equilibrio 

Ganancia marginal o 

contribución  

Porcentaje de ganancia 

marginal o ganancia 

volumen 

Costos fijos y 

variables de la 

empresa 

Costos fijos: se 

mantienen constantes, 

generalmente no 

cambian en proporción 

directa con las ventas 

o unidades producidas 

Costos variables: son 

aquellos que cambian en 

proporción directa con 

los volúmenes de 

producción y venta 

como, materia prima, 

mano de obra a destajo, 

comisiones 


