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LAS 4 P°S

e Costo de distribucion del
producto.

e Control que pueda tener sobre
politicas de precio, promocion al
consumidor.

e calidad del producto con base en
los deseos del cliente.

. Y e Conveniencia para el consumidor
' del punto final de venta.
Capacidad de la empresa para
distribuir el producto.

Distribucién y puntos de venta.
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Promocién del producto o servicio. W

Fijacion y politicas de precios

Publicidad

Empaque
Promocion de ventas
Otro elemento que causa un gran impacto en el
mercado meta es el sistema de promocion de ventas,
actividades que permiten presentar al cliente con el
producto o servicio de la empresa; la promocion de
ventas debe llevarse a cabo para que el cliente < B
ubique al producto o servicio de la empresa en el ~
mercado.
Etiqueta Marcas

Se le llama etiqueta a las formas impresas
que lleva el producto para dar informacién
al cliente acerca de su uso o preparacion.
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