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Son ventas de bienes
Muebles e inmuebles,
Se realizan una serie de pagos
Mensuales y semanales

_ VENTAS EN ABONOS

¢Qué es precio de venta?

Es un pago inicial que se
realiza a la compra de un
producto llamando (enganche)

Riesgos del vendedor al no
cumplir los pagos

1. Retencién de la factura (titulo de propiedad de las
mercancias) por parte del comprador.

2. Cesion inmediata de la factura con el reconocimiento de
una hipoteca a favor del vendedor hasta que se cobre el
Gltimo abono.

3. Cesion de la factura a un fideicomiso hasta que se haya
cobrado el Gltimo abono.

Por lo general las ventas en abonos estan sujetas a
pérdidas y a gastos mayores que las ventas regulares-

¢Qué son los gastos relativos?

-

Son las ventas en abonos, en
periodos contables.

-

Ventajas en las ventas de
abono

-

— Disposiciones fiscales

/

Las bases legales de las ventas en abonos se
encuentran estipuladas en el codigo de comercio,
codigo civil, en la CFF, LISR, LIVA

1, Coadyuvan al mejoramiento financiero de la
empresa, al incrementar los ingresos provenientes
de las ventas de mercancias; a mayor volumen de
venta, mayores utilidades.

2, Alienta el ahorro, ya que los compradores
deberan destinar una parte de sus ingresos al pago
de las mensualidades.

3. Fomenta la creacion de fuentes de empleo, al
requerirse mas personal para los departamentos
de crédito y cobranza.

-

Procedimiento de registro

-

Procedimiento analitico

-

Tiene como finalidad obtener la utilidad realizada por ventas en
abonos al final del ejercicio, lo cual se logra mediante el
conocimiento del inventario final, y por medio de asientos de
ajuste, determinar el costo de las ventas en abonos que ha de
enfrentarse a las ventas en abonos.

Desventajas en las ventas de
abono

Procedimiento de registro

Este tipo de transaccion mercantil constituye, al igual que las
ventas al contado o a crédito, con o sin documentos, una
enajenacion de bienes, es decir, una operacién tipica de
compraventa de mercancias, en este caso, a plazos o en abonos,
pero ciertamente una venta de mercancias.

1, Al incrementar estas, se incrementan los posibles
gastos por las estimaciones para las cuentas de cobro
dudoso-

2, Incrementa los gastos de operacién debido al
aumento del personal del departamento de crédito y
cobranza.

3, Acrecienta las pérdidas derivadas por rescisiones o
cancelaciones de contratos, ya que los articulos
recuperados por efectos de la depreciacion, uso,
desgaste, desactualizacion tecnoldgica, etc., pueden
ser considerados de segunda.

Un procedimiento alternativo para el registro de las ventas en
abonos es el propuesto por Raul Nifio Alvarez, en el cual la
utilidad bruta por realizar se reconoce desde el momento de
celebrar la venta, y la utilidad realizada se reconoce también a
partir de recibir los pagos, incluyendo el enganche, para lo cual
utiliza las cuentas de almacén, clientes por ventas en abonos y las
de utilidades por realizar y utilidades realizadas, aun cuando no
muestra las cuentas de ventas en abonos ni costo de ventas en
abonos.




