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ENSAYO TALLER DEL  EMPRENDEDOR 

 

Para nosotros futuros licenciados, jóvenes emprendedores y con metas a seguir, 

es importante saber y determinar lo que son estos temas, ya que en dado 

momento podemos llegar o en mi caso, que tengo la  mentalidad de emprender y 

crear una empresa, tanto en mi trabajo como nutriólogo, como empresario en 

negocios familiares, debo de echar en marca todos estos puntos para un buen 

manejo y desarrollo de mis proyectos 

 

Un plan de trabajo es una herramienta se utiliza para organizar y sistematizar 

información relevante para la realización de un proyecto, investigación o tarea 

específica con objetivos y metas definidos, esto es indispensable y fundamental, 

ya que en momento de fundar y realizar nuestros proyectos, se debe de tener un 

buen plan de trabajo para un éxito seguro. 

 

El resumen es una representación abreviada del contenido de un texto, es decir, 

es un escrito que se construye a partir de otro y consiste en extraer lo que 

consideramos más importante de un tema. El propósito del resumen es informar y 

por tal motivo no emite opiniones, juicios de valor e interpretaciones. 

 

Un resumen ejecutivo debe contener los datos básicos del negocio, ubicación y 

tipo de empresa, una descripción del producto o servicio a ofrecer. La misión, 

visión, objetivos del negocio y las estrategias que se aplicarán para alcanzarlos 

 

Un modelo de negocio es una "representación abstracta de una organización, ya 

sea de manera textual o gráfica, de todos los conceptos relacionados, acuerdos  



 

 

financieros, y el portafolio central Un modelo de negocio es una herramienta previa 

al plan de negocio que te permitirá definir con claridad qué vas a ofrecer al 

mercado, cómo lo vas a hacer, a quién se lo vas a vender, cómo se lo vas a 

vender y de qué forma vas a generar ingresos 

 

En conclusión, estos puntos son de manera importante para un buen desarrollo 

empresarial, y más allá de esto, aunque nosotros aun no tengamos cierta empresa 

o algo, debemos de tener en cuenta ciertos puntos y conocerlos, ya que una vez 

iniciando y creando uno, será de mucha mayor utilidad y efectividad el tener un 

buen  manejo y exito en ello. 

 

 

 


