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Método y 
técnicas 

Zona de venta 

Distribución 
territorial 

cambiantes del mercado 

ejercen una presión casi 
permanente para que las 

compañías ajusten sus 
territorios

1. Ser efectivo 

2. Conocer más a fondo a 
tus prospectos

3. Poner atención en los 

detalles 

conjunto de clientes 

actuales, antiguos y 
potenciales asignados a un 

determinado vendedor, 

delegación, distribuidor

Estrategias 

Ofrecer una imagen 

positiva como empresa 
organizada.

Aumentar la efectividad de 

la fuerza de ventas.
Facilitar el establecimiento 

de cuotas de ventas.

VENTAJAS PARA 

LA DIRECCIÓN DERIVADAS 
DEL ESTABLECIMIENTO DE 

TERRITORIOS:

Asegura una cobertura 
apropiada del mercado potencial

Facilita la eficiencia de otras 
actividades de ventas y de 

marketing


