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= Negociacion

Personajes
comerciales
gue intervienen

Puntos

previos a -
la negociacion

Es la mejor manera de
vender un producto o
servicio

* Vendedor

 Comprador

Los objetivos proporcionan cause y direccion
a nuestras energias.
Los objetivos nos ayudan a descubrir lo que

Ob]etlvos de n680C|aC|én . es realmente importante.

Los objetivos nos ayudan a configurar
acciones concretas.

o Lo minimo que se estd dispuesto a obtener.

Margen de negoc|ac|o'n -[ e Lo que se desea obtener.

¢ Lo maximo que se puede lograr.

Luga r d e Ia n egOCiaCié n { e Fisico : oficina restaurant, sucursal etc.

e Virtual : internet, video chat etc.

vendedor-cliente, es conocerlo.

I nform a CI én de |a Contra pa rte { Una de las principales reglas de la relacion

se definen las reuniones que se tendran

Agenda de Ia negOCiaCiO,n { con el cliente y se estima un tiempo

aproximado para el cierre.



