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Características 

¿Qué es? 

TECNICAS DE 

PRESENTACION 

Ayudas visuales 

Experto en la gestión 

comercial de su empresa. 

*Capacidad de relacionarse. *Perseverancia.  

*Tenacidad. *Puntualidad.     *Autoconfianza.  

*Excelente imagen.                *Observador. 

VENDEDOR 

Testimonios 

Garantías 

Demostraciones 

Para hacer nuestra presentación más 

atractiva. 

Suelen ser muy convincentes al otorgar 

mayor credibilidad a nuestra presentación. 

El mejor remedio para disipar estas dudas. 

Tiene un gran impacto sobre el comprador. 

Es el que se encarga de la 

distribución y venta de los productos. 


