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Conjunto de clientes actuales, antiguos y

potenciales asignados a un determinado
vendedor, delegacidn, distribuidor...

CONCEPTO

Limites geograficos
bien definidos

ZONA DE VENTAS

DEBE CONTAR CON

Incrementa

i DISTRIBUCION
efectividad TERRITORIAL

de la fuerza
de ventas
(rutas de
venta)

Facilitar las tareas
de revisidn y

JAS control.

Tener una
imagen Atencidn
bien Mejor personalizada

organizada cobertura
en el
mercado




