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ZONA DE VENTAS 

Área 

Divide en 

distintas rutas 

Asignados a un 

de determinado 

Conjunto de 

clientes 

Actúa el 

vendedor 

Criterios 

diversos 

Demográfico, 

comerciales, 

etc. 

Zona de 

intercambio 

Zona de 

dólar 

Vendedor, 

delegación y 

distribuidor 

Actuales, 

antiguos y 

potenciales 



 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

DISTRIBUCION TERRITORIAL 

Principales 

objetivos 

Consiste 

en 5 pasos 

Cobertura 

de mercado 

Mantener costos 

de mínima venta 

Fuerza de 

venta 

Mejor evaluado 

de la FV 

1. Selección 

de unidad 

geográfica 

2. análisis de 

cuentas 

3. análisis de 

carga de trabajo 

4. combinación 

de unidades 

geográficas 


