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Funciones 

¿Qué es? 

EMPRESA 

Vendedores de la empresa 

Departamento de ventas 

Es un experto en la gestión comercial de su 

empresa y es quien realiza la acción de vender. 

Acerca al cliente los productos o servicios que la 

empresa ofrece para que sean comprados. 

Es el que se encarga de la distribución y 

venta de los productos. 

Comercializar los bienes o servicios que 

ofrece la empresa, por conducto de la fuerza 

de ventas. 


